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Глава 26: Исламские финансы 

 
Это общая глава с главой 17 в РПБ7, и в основном тексты в СНС 2025 и РПБ7 идентичны. 

 

A. Общий обзор 
1. Предыстория 

26.1 Исламские финансы отличаются от традиционных финансов по нескольким параметрам, как в отношении 
финансовой деятельности, так и в отношении страховой деятельности. Исламские финансовые учреждения, а 
также финансовые учреждения с исламскими «окнами», которые предлагают как традиционные финансы, так и 
исламские финансы, обязаны соблюдать принципы шариата. Принципы и правила шариата (или исламского 
права) включают запреты на рибу (обычно переводится как «процент»), гарар или неопределенность (иногда 
переводится как «чрезмерная неопределенность»), майсир (азартные игры), а также короткие продажи или 
финансовую деятельность, которые считаются вредными для общества. Исламское страхование следует тем же 
принципам и дополнительно основано на понятии взаимопомощи. 

26.2 В результате в странах, где преобладают исламские финансы, финансовые корпорации разработали 
специальные формы финансовых механизмов, соответствующие этим принципам. Кроме того, органы по 
установлению стандартов исламских финансов, в том числе Организация по бухгалтерскому учету и аудиту 
исламских финансовых учреждений (AAOIFI) и Совет по исламским финансовым услугам (IFSB), разработали 
стандарты учета, аудита и связанные с ними нормативные стандарты и рамки, чтобы способствовать большей 
гармонизации практики отчетности в сфере исламских финансов в разных странах. 

26.3 Историческое развитие системы национальных счетов, статистики внешнего сектора и другой 
макроэкономической статистики в значительной степени отражает преобладание традиционных финансовых 
структур и терминологии. Учитывая быстрый рост исламских финансов в последние годы, о чем 
свидетельствуют исследования и индикатор развития исламских финансов (IFDI), это явление достаточно 
значимо, чтобы повлиять на качество различных областей макроэкономической статистики в нескольких 
странах. Эта ситуация может повлиять на международную сопоставимость этих статистических данных. Для 
решения этих проблем в настоящей главе представлены рекомендации по статистической обработке данных об 
исламских финансах с упором на национальные счета. Более общие рекомендации по финансовым 
корпорациям представлены в главе 29 «Финансовые корпорации». 

 

2. Содержание главы 
26.4 В настоящей главе представлены рекомендации по надлежащему учету исламских финансовых и страховых 

механизмов в рамках интегрированной системы национальных счетов. При этом по каждому инструменту 
разъясняются особые виды финансовых механизмов (договоры, основанные на купле-продаже, договоры 
аренды, договоры долевого участия в капитале или договоры о разделении прибыли/убытков), которые 
являются характерными для исламских финансов. В ней рассматриваются отдельные операции исламского 
финансирования и страхования и затрагиваются такие вопросы, как природа дохода по определенным 
исламским финансовым инструментам (подлежащих включению в депозиты, ссуды, долговые ценные бумаги, и 
т.д.), классификацию секторов исламских финансовых учреждений, измерение выпуска, включая оценку 
неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам, порядок учета деятельности, аналогичной исламскому 
страхованию, а также классификация инструментов отдельных исламских финансовых механизмов. В этой 
главе также кратко разъясняется понятие экономической собственности в случае исламских финансов. Глава 
состоит из следующих разделов: в разделе B рассматриваются исламские финансовые учреждения и их 
распределение по секторам; в разделах C и D представлены рекомендации по измерению выпуска и дохода 
соответственно; в разделе E представлены исламские финансовые механизмы и их отражение в 
макроэкономических финансовых инструментах; в разделе F рассматриваются вопросы, связанные с 
экономической собственностью. 
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B. Исламские финансовые учреждения и секторальная сегментация 

1. Некоторые основные характеристики исламских финансов 
26.5 Между традиционными и исламскими финансами существуют существенные различия. Исламские финансы 

должны соответствовать определенным принципам шариата, в связи с чем их часто называют 
«соответствующими шариату» (shari’ah-compliant). Общие принципы исламских финансов: запрет на взимание 
и выплату процентов или других заранее определенных доходов от инвестиций; поощрение инвестиций в 
реальную экономическую деятельность или торговлю товарами и услугами с целью получения прибыли; 
разделение вознаграждений и рисков между участвующими сторонами; отказ от получения прибыли за счет 
торговли финансовыми активами или «использования денег для зарабатывания денег», предотвращение 
чрезмерной неопределенности, что может запрещать использование многих видов производных финансовых 
инструментов; и запрет на финансирование определенных видов деятельности, запрещенных исламом, таких 
как алкоголь или наркотики. Помимо коммерческой деятельности, исламские принципы также подчеркивают 
важность благотворительности — как в форме обязательного благотворительного взноса (закят), так и 
добровольной милостыни (садака). Обе формы пожертвований могут (но не обязаны) осуществляться через 
разновидность благотворительного фонда, известного как вакф. 

26.6 Для соблюдения этих принципов и одновременного обеспечения финансирования экономической деятельности 
исламские финансовые корпорации разработали различные механизмы финансирования, которые привязаны к 
более общим финансовым инструментам. Эти механизмы финансирования часто основаны на торговых 
моделях или моделях разделения прибыли и убытков, включающих базовые нефинансовые активы. Учет таких 
нефинансовых активов может отражаться в балансе исламского финансового учреждения или единицы, 
которой оно владеет при приобретении (юридического) права собственности, но не экономической 
собственности, как это определено в интегрированной системе национальных счетов. Экономическая 
собственность на нефинансовые активы, включая изменения в экономической собственности, рассматривается 
в разделе F; она тесно связана с характеристиками финансовых инструментов, обсуждаемых в разделе E. 

26.7 Кроме того, деятельность, соответствующая принципам шариата, должна быть отделена от деятельности и 
фондов, не соответствующих нормам шариата (т. е. не следующих принципам шариата). Это приводит к 
некоторым специфическим подходам. Во-первых, финансовая отчетность исламских «окон» традиционных 
финансовых учреждений должна быть отделена от их обычной финансовой деятельности. Далее, 
внебалансовые ограниченные инвестиционные счета этих банков и других корпораций, принимающих 
депозиты, которые соответствуют стандартам исламского финансового учета, должны быть классифицированы 
как отдельные институциональные единицы. 

26.8 Во-вторых, существует особый механизм, при котором благотворительная организация заключает договор с 
управляющим фондом о создании специализированного открытого бессрочного Вакф-фонда активов, 
управляемого в соответствии с нормами шариата, в который общественность может вносить пожертвования 
путем «покупки» долей фонда. Благотворительная организация является бенефициаром фонда, то есть она 
является экономическим владельцем всех долей фонда. В соответствии с соглашением фонд будет 
реинвестировать или распределять определенные суммы прибыли бенефициару и взимать комиссию за 
управление фондом. Инвестиции донора в фонд представляют собой безотзывное пожертвование бенефициару, 
а функция фонда заключается в финансовом управлении портфелем активов бенефициара. Фонды этого типа 
также обязаны вести полный набор счетов и представлять собой институциональные единицы. 

26.9 В-третьих, в разных странах существуют различные программы поддержки или предоставления паломникам 
возможности копить средства для совершения исламского паломничества (хаджа). Термин Хадж-фонд 
используется для описания рыночного предприятия, которое в качестве значительной части своей деятельности 
занимается управлением долгосрочными сбережениями, доступными лицам, намеревающимся совершить 
паломничество хадж в соответствии с нормами шариата. Такие фонды считаются институциональными 
единицами, если они являются юридически оформленными организациями с автономным управлением и ведут 
полный комплект счетов; таким образом, они классифицируются отдельно в секторе финансовых корпораций. 
Для того чтобы сбережения на хадж соответствовали условиям депозитов, фонд, скорее всего, будет являться 
регулируемой корпорацией, принимающей депозиты (например, банком или аналогичной единицей), при этом 
основная сумма депозита, как правило, будет в некоторой степени защищена. Однако это может быть не самым 
распространенным сценарием во многих странах, где такие фонды обычно рассматриваются как 
инвестиционные фонды, не относящиеся к денежному рынку. Хотя Хадж-фонд может осуществлять 
определенные вторичные нефинансовые виды деятельности, такие как предоставление услуг по организации 
поездок, проживания и сопутствующих услуг паломникам, планирующим совершение хаджа, ожидается, что 
эти виды деятельности будут гораздо менее значительными, чем его финансовая деятельность. Такие 
нефинансовые виды деятельности обычно осуществляются через институциональную единицу, отдельную от 
фонда. 
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2. Исламское банковское дело и другие виды финансовой деятельности, включая 
секторальную сегментацию 

26.10 Следующие рекомендации посвящены классификации финансовых учреждений, соответствующих нормам 
шариата, по подсекторам в рамках сектора финансовых корпораций. К этим подсекторам, как правило, также 
относятся традиционные финансовые учреждения, как описано в главе 29, посвященной финансовым 
корпорациям. Центральный банк и пенсионные фонды не рассматриваются ниже отдельно, поскольку они не 
характерны для исламских финансов, за исключением, возможно, некоторых их инвестиций (обсуждаемых в 
разделе E). Если пенсионный фонд инвестирует только в активы, соответствующие исламским принципам, он 
может считаться соответствующим нормам шариата и, следовательно, остается в подсекторе пенсионных 
фондов. 

 

Корпорации, принимающие депозиты, исключая центральный банк 
Организационные соображения 

26.11 Подсектор корпораций, принимающих депозиты, за исключением центрального банка, в основном представлен 
банками и может включать как исламские банки и другие корпорации, принимающие депозиты, так и 
традиционные банки и другие корпорации, принимающие депозиты, с исламскими окнами. Исламские банки и 
другие корпорации, принимающие депозиты, управляют средствами, полученными для получения прибыли 
посредством инвестиций или финансирования операций для клиентов. Такие операции иногда описываются как 
операции мудараба, где клиент является поставщиком капитала, а финансовое учреждение — 
предпринимателем (мудариб), инвестирующим капитал. Основные притоки включают средства без 
ограничений на использование (обсуждаемые в разделе Е), которые смешиваются с другими банковскими 
средствами, аналогично депозитам в традиционных банках. Однако средства без ограничений на использование 
инвестируются в исламские финансовые инструменты. 

26.12 С другой стороны, средства с ограничением на использование, управляются банком отдельно и отделяются от 
других полученных средств и, как правило, рассматриваются как внебалансовые средства; таким образом, они 
также исключаются из этого подсектора. Договоры, на основании которых создаются эти счета, не 
предоставляют банку полномочий по принятию решений относительно использования и распределения 
средств, получаемых от владельцев счетов. Скорее, банк может принимать решения только по 
администрированию и управлению счетами. Единственной связью между счетами банка и внебалансовыми 
ограниченными инвестиционными счетами является доля инвестиционного дохода от этих инвестиционных 
счетов (как мудариб), которая отражается как отдельная статья в отчете о прибылях и убытках банка. Средства 
с ограничением на использование, хотя и являются частью деятельности исламских банков, почти всегда 
рассматриваются как отдельные институциональные единицы и классифицируются как инвестиционные 
фонды. 

26.13 Исламские окна в традиционных банках и других корпорациях, принимающих депозиты, также ограничены 
инвестированием депозитов исключительно в исламские финансовые инструменты. Средства, предоставляемые 
по таким договорам, имеют характеристики депозитов и обеспечивают финансирование заемщиков с 
использованием различных исламских финансовых инструментов. Традиционные банки обязаны вести полный 
комплект отчетности, включая баланс, для своих исламских окон. Они также обязаны иметь наблюдательный 
совет в соответствии с нормами шариата и могут иметь независимое управление, отдельное от управления 
традиционных банков, которые ими управляют. Причина этого заключается в том, что управление окнами 
требует наличия Совета по принципам шариата в рамках его миссии по обеспечению того, чтобы средства не 
смешивались со средствами традиционных банков. Соответственно, эти исламские окна считаются 
институциональными единицами, независимыми от традиционных банков, хотя и классифицируются как часть 
подсектора корпораций, принимающих депозиты. 

 

Основные сведения об источниках и использовании средств 
26.14 В отличие от традиционного банковского дела, для исламских депозитов не существует единой процентной 

ставки (и лестницы вкладов), определяющей доход вкладчиков. Исламские банки и исламские окна 
традиционных банков предлагают исламские депозитные счета, которые весьма похожи на традиционные 
счета, но банки также в значительной степени финансируются за счет счетов, в которых доход/убытки 
разделяются между банком и вкладчиком/инвестором. В рамках модели раздела прибыли (то есть, счета 
участия) исламский банк может удерживать часть чистой прибыли вкладчиков в качестве резерва для 
уравнивания прибыли. В соответствии с правилами учета по методу начисления в СНС, эта прибыль должна 
рассматриваться как распределенная и впоследствии реинвестироваться в резерв. Таким образом, вкладчики в 
этих схемах приобретают компонент собственного капитала банка или другой вид банковских обязательств. 
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26.15 Различные финансовые инструменты, как обсуждается в разделе E, можно рассматривать как источники и 
способы использования предоставленных средств. Источники средств используются для получения дохода 
различными способами – финансирование продаж, лизинг, комиссионные сборы, участие в капитале или 
инвестиции. Некоторые инструменты не имеют аналогов в обычных банках. Доходы исламских банков и 
исламских окон обычных банков от их финансирования и инвестиций не гарантированы, а зависят от успеха 
или неудачи их рискованных проектов. Доходы (а иногда убытки) разделяются между банком и вкладчиками в 
зависимости от конкретных типов используемых исламских финансовых инструментов. 

 

Инвестиционные фонды 
26.16 Исламские инвестиционные фонды — это коллективные инвестиционные схемы, выпускающие акции или паи 

для широкой публики. В рамках сектора финансовых корпораций они делятся на два подсектора: фонды 
денежного рынка (ФДН) в основном инвестируют в исламские банковские депозиты, в то время как 
инвестиционные фонды, не относящиеся к денежному рынку (инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДН), 
инвестируют в более широкий спектр исламских ценных бумаг. 

26.17 Как отмечалось выше, внебалансовые ограниченные инвестиционные счета, соответствующие стандартам 
исламского финансового учета, классифицируются как инвестиционные фонды, не относящиеся к фондам 
денежного рынка. Это связано с тем, что денежные средства владельцев счетов размещаются в инвестиционном 
фонде, который управляется независимо от исламского банка, через который эти средства проходят. Кроме 
того, ведется полный комплект счетов инвестиционного фонда, включая финансовые позиции, отражающие 
собственный капитал владельцев счетов. Эти ограниченные исламские счета следует рассматривать как 
инвестиционные фонды, поскольку деньги клиентов хранятся в обособленных инвестиционных фондах со 
всеми убытками, понесенными поставщиками средств, за исключением случаев, когда они вызваны 
нарушением доверия или неправомерными действиями единиц, управляющих фондами. Более того, как и 
традиционные инвестиционные фонды, эти счета распределяют прибыль от инвестиций между инвесторами 
пропорционально стоимости их инвестиций. 

26.18 Коллективно организованные Хадж-фонды также относятся к подсектору инвестиционных фондов, не 
относящихся к фондам денежного рынка, при условии соблюдения общих условий для этой классификации. 
Эти условия включают в себя наличие у них юридического статуса и автономного управления, а также ведение 
полного комплекта счетов. Эти фонды, в соответствии со своим долгосрочным сберегательным характером, не 
ограничиваются инвестициями в финансовые инструменты, и сберегатели несут риски и получают выгоды от 
инвестиций. 

 

Прочие финансовые посредники, кроме страховых корпораций и пенсионных фондов 
26.19 Исламские инвестиционные банки (не принимающие депозиты) и другие виды исламских инвестиционных 

компаний классифицируются как прочие финансовые посредники. Эти единицы, как правило, предоставляют 
соответствующие шариату (консультационные) инвестиционно-банковские услуги, такие как 
структурированное финансирование крупных проектов или финансовый лизинг (например, истисна или 
иджара), размещение инвестиций, привлечение средств на рынках акций и облигаций (часто посредством 
совместной мударабы), а также финансирование торговли (часто мурабаха). Единицы, занимающиеся 
продажами в рассрочку (например, бай муаджал), также могут быть отнесены к этому подсектору. 

 

Финансовые вспомогательные организации 
26.20 Операторы такафула (страхования) часто представляют собой основные компании, соответствующие нормам 

шариата, которые классифицируются как финансовые вспомогательные организации. Эти организации 
управляют и администрируют фонды такафула (страхования) от имени участников, взимая плату для 
покрытия своих расходов (см. пункты 26.25, 26.26 и 26.44). Они не приобретают экономической собственности 
на активы и обязательства этих фондов. Финансовые вспомогательные организации могут также быть связаны с 
руководителями инвестиционных фондов, но не с активами, которыми они управляют. 

 

Кэптивные финансовые институты и ростовщики 
26.21 Вакф-фонд — это религиозный/благотворительный целевой фонд, пожертвованные активы которого находятся 

в управлении благотворительного траста. Вакф — это благотворительная организация, которая заключает 
договор с управляющим фондом для создания целевого Вакф-фонда, открытого для публичного внесения 
пожертвований путем приобретения паев фонда. Это отражает тот факт, что бенефициар, то есть 
благотворительная организация, является единственным клиентом, и что эти инструменты подобны целевым 
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фондам. Финансовые активы бенефициара классифицируются как прочий акционерный капитал. Приобретение 
паев фонда донорами должно учитываться как разные текущие трансферты доноров бенефициару. Эти фонды 
классифицируются как кэптивные финансовые организации. 

26.22 Подсектор может также включать ростовщиков, соответствующих нормам шариата. 

 

3. Страховые корпорации 
26.23 Существуют определенные параллели между традиционным и исламским страхованием (такафул) и 

перестрахованием (ре-такафул). В то же время есть существенные различия в организации бизнеса. Фонды 
такафула и ретакафула входят в подсектор страховых корпораций наряду с традиционными страховыми 
компаниями. Фонды такафула и ре-такафула имеют общие черты с традиционным страхованием и 
перестрахованием, поскольку они также собирают взносы с участников (которые можно рассматривать как 
эквивалент фактических страховых премий в традиционном страховании) и имеют резервы, принадлежащие 
страхователям. Исламские окна традиционных страховых корпораций также относятся к этому подсектору как 
отдельные институциональные единицы, поскольку для этой деятельности необходимо вести обособленную 
финансовую отчетность. В случае «легкого такафула», где механизмы менее сложны и не обязательно должны 
основываться на принципах табарру, отсутствует разделение операторов и фондов, как в случае традиционного 
страхования. Как отмечалось выше, операторы такафула с обособленной финансовой отчетностью относятся к 
категории финансовых вспомогательных организаций. 

 

Некоторые основные принципы исламского страхования 
26.24 В соответствии с принципами исламских финансов, соглашения о страховании такафул позволяют избежать 

неопределенности (иногда переводится как «чрезмерная неопределенность»), азартных игр и инвестиций с 
заранее определенными процентными ставками. Термин такафул означает «взаимная гарантия». Таким 
образом, исламское страхование можно определить как процесс, в котором группа людей – то есть участники – 
которые сталкиваются с определенным риском (рисками), договариваются о том, что каждый из них внесет 
определенную сумму (на основе сотрудничества) в некоммерческий фонд, который будет использоваться для 
компенсации любому из них и/или их бенефициарам потенциальных убытков, понесенных в случае реализации 
рассматриваемого риска. При такой схеме договор основан на взаимной помощи (та’авун) и взаимном 
пожертвовании (табарру), а не на традиционных коммерческих отношениях между страховой компанией и 
держателем полиса. В традиционном страховании страховщик обязуется обеспечить защиту (принимает на себя 
обязательство) от определенных убытков, используя накопленные страховые премии, уплаченные держателем 
полиса (застрахованным лицом), включая доход от инвестиций. В отличие от этого, «участник» в схеме 
такафула рассматривается одновременно как страховщик и застрахованное лицо, поскольку взносы в фонд 
такафула принадлежат участникам, а оператор лишь управляет ими от их имени. 

26.25 Исламское страхование характеризуется двумя типами договорных отношений. Первый — это базовый 
договор, используемый между группой участников для регулирования их взаимоотношений на основе 
сотрудничества и солидарности. Члены группы соглашаются отказаться от определенной суммы своих взносов, 
внесенных в фонд такафула в качестве пожертвования, чтобы обеспечить взаимную компенсацию любому 
другому участнику, понесшему убытки, покрываемые полисом. Другими словами, группа участников 
соглашается предоставлять гарантии друг другу и вносить взносы в фонд вместо того, чтобы платить страховые 
взносы за себя лично. Фонд — это счет, открытый компанией (оператором такафула) в качестве страховщика 
для получения (владения) взносов и контроля за резервами и доходами от инвестиций. 

26.26 Второй тип отношений – это договорные отношения между группой участников и оператором такафула, 
назначенным участниками для управления и инвестирования средств для них. Эта компания не является 
типичным страховщиком, принимающим на себя обязательства. Фактически, оператор/управляющий обычно 
не является частью страхового сектора, а скорее входит в финансовые вспомогательные организации. Как 
правило, оператор управляет взаимоотношениями и ведет отдельные счета касательно претензий (прав) и 
обязательств держателей полисов. И операторы, и фонды ведут четко разделенную отчетность в соответствии 
со стандартами исламского финансового учета. Однако существует одно исключение из этого правила в случае 
«легкого такафула», где представляется консолидированная финансовая отчетность, и что больше похоже на 
обычные страховые соглашения. 

26.27 Схемы такафула могут включать несколько типов структур, которые регулируют взаимоотношения сторон, 
таких как разделение прибыли, уплата комиссионных, доходность или комбинация этих элементов. Для 
различных структур такафула важно подчеркнуть, что взносы, доход от инвестиций и полученная в результате 
прибыль принадлежат участникам коллективно – то есть доход от инвестиций взносов принадлежит 
держателям полисов как группе после вычета доли администратора. Следовательно, любая прибыль может 
быть разделена между участниками или передана на благотворительность. Если выплаты по страховым случаям 
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из фонда превышают сумму страховых премий, участникам придется увеличить свои взносы. Таким образом, 
держатели полисов, как правило, вносят взносы, получают защиту (возмещение) от материализации 
застрахованного риска, а также могут получить долю прибыли. 

 

Типы такафула 
26.28 Виды такафула включают общие схемы и семейные схемы. Общий такафул обеспечивает защиту от 

материального ущерба или любого вида повреждений на краткосрочной основе (аналог страхования, кроме 
страхования жизни). Семейный такафул предлагает сочетание защиты и долгосрочных сбережений, как 
правило, на срок более одного года. В целом семейный такафул рассматривается как комбинированная схема, 
включающая как страхование жизни, так и страхование, кроме страхования жизни, если только специальное 
регулирование не требует раздельной регистрации таких схем.  

 Ретакафул — это расширение, которое поддерживает деятельность такафула как форма перестрахования, 
основанная на принципах исламских финансов. Его цель — снизить риски коммерческих убытков такафула и 
увеличить возможности прямого страхования, в частности для объектов собственности высокой стоимости. 
Учитывая относительно небольшой и все еще развивающийся внутренний рынок ретакафула во многих 
исламских странах, это может привести к значительным трансграничным операциям в рамках такой 
деятельности. Во многих странах отечественная отрасль такафула и ретакафула, вероятно, будет 
предоставлять услуги нерезидентам. И наоборот, резиденты также могут приобретать такие же услуги у 
поставщиков-нерезидентов. 

 

Модели такафула 
26.29 Избыточный андеррайтинг в схемах такафула представляет собой сумму, рассчитываемую как превышение 

общей суммы страховых премий/взносов держателей полисов (участников) за финансовый период над общей 
суммой возмещений по предъявленным в течение этого периода страховым требованиям, за вычетом 
ретaкaфула, а также после вычитания изменений в страховых технических резервах. Излишек должен быть 
использован таким образом, чтобы это отвечало общим интересам участников, например, путем накопления 
резервов, уменьшения взносов, благотворительных пожертвований и/или распределения между участниками. 
Это также зависит от принятой бизнес-модели, которая определяет, должен ли излишек передаваться 
исключительно участникам, распределяться между участниками и оператором, либо оставаться в фонде. 

26.30 Различные модели такафула были разработаны в соответствии с базовыми договорами, подписанными между 
участниками и оператором, которые в первую очередь определяют, как последний получает вознаграждение за 
управление фондом такафула. Выделяются четыре основные бизнес-модели: 

• Такафул на основе мударабы: оператор (выступающий в роли предпринимателя, или мудариба) 
имеет право на долю прибыли, полученной от инвестирования средств фонда такафула. 

• Такафул на основе вакалы: оператор (выступающий в роли агента, или вакиля) получает агентское 
вознаграждение в виде процента от взносов участников, как это определено договором; 

• Такафул на основе вакалы–мударабы или гибридная модель: оператор заключает два договора и 
получает как вознаграждение в виде процента от взносов, так и долю прибыли; 

• Вакф-такафул: включает элементы благотворительного целевого фонда (вакф) в рамках 
гибридной модели; и, в отличие от предыдущих моделей, излишек не передается участникам, а 
удерживается оператором в фонде- такафула. 

26.31 В целом, бизнес-модели, принятые для семейного такафула, отличаются от моделей, предлагающих только 
общий такафул, в смысле разделения средств на Фонд риска участников (ФРУ) и Инвестиционный фонд 
участников (ИФУ). В семейных соглашениях участники вносят взносы в общий пул средств, часть которого 
инвестируется в ИФУ для целей инвестирования и/или сбережений; а другая часть взносов направляется в ФРУ 
для удовлетворения требований участников на основе предполагаемой взаимопомощи или защиты, 
урегулирования платежей по ретакафулу или направляется в резервы. 

 

C. Выпуск исламских финансовых учреждений 
Введение 

26.32 Методы расчета выпуска исламских финансовых учреждений зависят от того, как они распределяются по 
институциональным секторам с учетом их финансовой деятельности. Измерение может проводиться на основе 
явных комиссий, суммы затрат, метода, применяемого для неявных финансовых услуг по кредитам и 
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депозитам, или комбинации подходов. В этом разделе сначала рассматриваются исламские финансовые 
учреждения, за исключением исламского страхования, а затем ― исламское страхование. 

 

1. Измерение выпуска исламских финансовых учреждений (исключая исламское 
страхование) 

26.33 Существуют различные методы измерения выпуска различных исламских финансовых учреждений. Некоторые 
из них используют методологию учета неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам, частично или 
полностью, для учета предоставленных неявных услуг. Этот подход, применительно к исламским финансам, 
сначала обсуждается ниже, прежде чем перейти к измерению выпуска различных типов исламских финансовых 
учреждений. 

 

Методология учета неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам в исламских 
финансах 

26.34 Методология учета неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам для исламских корпораций, 
принимающих депозиты, аналогична методологии для традиционных финансовых корпораций (см. пункты 
7.180–7.189). Это отражает тот факт, что для некоторых типов финансовых корпораций одни только явные 
комиссионные сборы не составляют полной стоимости предоставляемых услуг. Часть вознаграждения за 
предоставление услуг может быть неявно включена в разницу между доходностью средств, предоставленных 
нуждающимся в финансировании, и доходностью средств, предоставленных лицами с избыточными 
средствами. В процессе посредничества в предоставлении средств между сторонами с избыточными 
средствами и нуждающимися в финансировании соответствующие финансовые учреждения предоставляют 
услуги обеим сторонам. Методология учета неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам позволяет 
измерять услуги, за которые не взимается явная плата. 

 

 Базовые ставки и перечень инструментов 
26.35 Общий подход заключается в том, что в случае исламских неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам 

также возможно определить базовую ставку, которая отражает ставку, без учета услуг, и может быть 
использована для определения элемента обслуживания по кредитам и депозитам с различными 
характеристиками. Более конкретно, в соответствии с традиционной банковской практикой, неявные услуги 
финансового посредничества, предоставляемые исламскими корпорациями, принимающими депозиты, могут 
быть измерены как разница между нормой доходности, выплачиваемой банкам заемщиками, и базовой ставкой 
плюс разница между базовой ставкой и нормой доходности, выплачиваемой вкладчикам. Термин «доходность» 
здесь используется для описания более широких доходов, отличных от процентного дохода по 
(неакционерным) исламским финансовым инструментам (обсуждается в разделе D). 

26.36 Этот подход можно дополнить использованием различных базовых ставок для традиционного и исламского 
финансирования, соответствующего шариату, с учетом различных профилей риска. В любом случае, разные 
базовые ставки следует применять как минимум для двух групп валют (национальной и иностранной) в 
трансграничных операциях с исламскими депозитами и кредитами – то есть при экспорте и импорте таких 
неявных услуг. Ставку следует брать с финансовых рынков внутреннего рынка валюты. 

26.37 Что касается вопроса об одной или нескольких базовых ставках, объективные результаты тестирования 
(проведенного в 2023 году) с участием отобранной группы исламских стран в целом показали, что оценки 
номинальных неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам и их годовые темпы роста существенно не 
отличаются от традиционных финансов. Таким образом, хотя принципы исламского финансирования 
запрещают выплату процентов, характер услуг финансового посредничества в традиционном и исламском 
приеме депозитов и кредитовании и представляется в целом схожим. Соответственно, рекомендуется 
использовать только одну базовую ставку для расчета неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам, 
выраженным в одной и той же валюте, если нет доказательств того, что для расчета неявных финансовых услуг 
по исламским депозитам и кредитам следует использовать другую базовую ставку (см. пункты 7.180–7.189). 

26.38 Эти исламские неявные услуги предпочтительно применять к общей сумме кредитов и депозитов (где это 
применимо), а не к более сложному подходу, охватывающему каждый инструмент отдельно. Последний подход 
был выбран с учетом того, что некоторые исламские инструменты не приносят инвестиционного дохода (см. 
раздел E ниже для описания исламских финансовых инструментов). 
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Показатели выпуска для разных видов исламских финансовых инструментов 
26.39 Ниже приведено краткое описание различных методов измерения выпуска исламских финансовых учреждений. 

В случае неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам используется терминология, отражающая 
инвестиционный доход (обсуждается в разделе D). 

 

 Центральный банк 
26.40 Для центрального банка услуги проведения денежно-кредитной политики, надзорные услуги и другие услуги 

(например, управление финансовой стабильностью и управление платежной системой) рассматриваются как 
коллективные услуги. Центральные банки не оказывают неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам в 
традиционном смысле. Центральные банки являются нетипичными финансовыми посредниками, которые 
принимают на себя обязательства и занимаются кредитованием, но в основном в целях проведения денежно-
кредитной политики и выполнения других государственных функций. В результате все их услуги считаются 
нерыночным выпуском, который рассчитывается по методу суммы затрат (см. пункты 7.166–7.170). 

 

 Корпорации, принимающие депозиты, кроме центрального банка 
26.41 К корпорациям, принимающим депозиты (за исключением центрального банка), относятся исламские банки и 

исламские окна в традиционных банках. В этих случаях услуги финансового посредничества оцениваются как 
сочетание явных сборов и комиссий (прямые услуги) и неявных финансовых услуг по кредитам и депозитам. 
Для последних услуги по кредитам и депозитам рассчитываются следующим образом: 

Неявные финансовые услуги по кредитам и депозитам = (rL – rr) × YL + (rr – rD) × YD 

где 

rL = ставка доходности по кредитованию  

rD = ставка доходности по депозитам 

rr = базовая ставка 

YL = средний запас кредитов  

YD = средний запас депозитов 

 
Инвестиционные фонды 

26.42 В случае фондов денежного рынка, соответствующих нормам шариата, и инвестиционных фондов, не 
относящихся к фондам денежного рынка, выпуск может быть рассчитан так же, как и для традиционных 
инвестиционных фондов. Следовательно, выпуск оценивается как сумма различных платежей, которые эти 
фонды взимают с инвесторов в связи с их операциями и позициями. Это включает в себя комиссии за покупку и 
погашение, комиссии за обмен, комиссии за обслуживание счета и операционные сборы. Однако для Хадж-
фондов и внебалансовых инвестиционных счетов с ограничением на использование средств выпуск измеряется 
методом суммы затрат, за исключением случаев, когда может потребоваться расчет стоимости неявных 
финансовых услуг для любых займов, отраженных в финансовой отчетности, таких как мурабаха или иджара 
(см. раздел E для обсуждения исламских финансовых инструментов). 

 

 Прочие финансовые посредники, кроме страховых корпораций и пенсионных фондов, а 
также ростовщиков, соответствующих нормам шариата  

26.43  Исламские инвестиционные банки и другие виды инвестиционных компаний включены в подсектор «прочие 
финансовые посредники». Для этих типов учреждений выпуск включает как явные, так и неявные сборы. 
Кроме того, для любых услуг по предоставлению денежных займов, соответствующих нормам шариата, 
включенных в подсектор «кэптивные финансовые учреждения и ростовщики», показатели выпуска объединяют 
явные сборы и неявно измеряемые финансовые услуги. Последний элемент услуг может быть рассчитан 
следующим образом: 

 Неявные финансовые услуги по кредитам (и депозитам) = (rL – rr) × YL  

где 

rL = ставка доходности по кредитованию 
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rr = базовая ставка 

YL = средний запас кредитов 

 

Вспомогательные финансовые организации 
26.44 Для вспомогательных финансовых организаций, занимающихся управлением инвестициями, 

соответствующими нормам шариата, и брокерскими услугами по фондам таким как фонды такафула и другие 
виды инвестиционных фондов, выпуск измеряется как сума явных платежей, взимаемых с клиентов, например, 
сборов, выплачиваемых Вакф-фондом управляющему фондом. В случае операторов такафула, включенных в 
этот подсектор, также используется метод суммирования явных платежей. Выпуск эквивалентен сборам вакала, 
которые они взимают за управление фондами и/или доле прибыли, полученной от инвестирования этих 
средств, в зависимости от структуры. 

 

 Кэптивные финансовые организации и ростовщики 
26.45 Для прочих институциональных единиц, соответствующих нормам шариата, включенных в подсектор 

кэптивных финансовых организаций и ростовщиков, выпуск измеряется либо с использованием явных 
платежей, либо суммы затрат. В случае Вакф-фондов в этом подсекторе выпуск обычно рассчитывается как 
сумма затрат. Хотя связанные платежи являются затратами, которые по договору оплачиваются фондом, а не 
бенефициаром, они указываются как подлежащие выплате бенефициаром фонду, поскольку они оплачиваются 
из прибыли (при этом прибыль Вакф-фонда рассматривается как имущественный доход длят бенефициара). 
Для ростовщиков неявные финансовые услуги по кредитам рассчитываются, как указано выше (см. пункт 
26.43). 

 

2. Выпуск сектора исламского страхования  
26.46 Услуги, предоставляемые исламским страхованием, отличаются от услуг, предоставляемых традиционным 

страхованием, что отражает тот факт, что процессы исламского страхования организованы иначе, чем в 
традиционном страховании. Компонент исламских услуг будет выделен в рамках договора такафула, и в 
зависимости от принятой бизнес-модели могут рассматриваться различные варианты. Кроме того, результаты 
деятельности операторов и фондов отражают то, что они классифицируются отдельно как институциональные 
единицы, за исключением случая легкого такафула. 

26.47 Операторы такафула управляют, администрируют и инвестируют средства от имени участников, взимая плату 
для покрытия своих расходов. В этом случае выпуск измеряется как плата за услуги вакала, которую они 
взимают за администрирование фондов такафула, и/или доля прибыли, полученной от инвестирования этих 
средств, как указано выше в разделе о вспомогательных финансовых организациях. 

26.48 Для фондов такафула/ретакафула, включая как семейные, так и общие схемы, выпуск измеряется по методу 
суммы затрат. Это платежи вакала, которые они платят операторам такафула, и/или доля прибыли, 
выплачиваемая операторам такафула, плюс прочее промежуточное потребление. Учитывая схожие 
экономические характеристики фондов такафула и окон такафула, выпуск окон также измеряется как сумма 
затрат. Поскольку «легкий такафул» (нет различий между операторами и фондами) больше похож на 
традиционные страховые схемы, для измерения выпуска следует использовать методы, описанные в пунктах 
7.205–7.221. 

 

D. Характер дохода по исламским инструментам в счете распределения 
заработанного дохода 

1. Введение 
26.49 В исламских финансах запрет на «риба» (обычно переводится как процент) означает, что поставщик 

финансовых средств не может взимать фиксированную или безусловную плату, не зависящую от того, как 
заёмщик использует полученные средства. Иногда поставщик средств может ожидать от заемщика 
вознаграждения по усмотрению. По этим причинам в исламском учете вместо процентов обычно используется 
такие термины как прибыль, подарки или доход. Однако для лучшего соответствия терминологии, применяемой 
в СНС, необходим более общий термин, описывающий такие виды дохода. В качестве выбранного варианта 
используется добавление к проценту обобщающего термина «подобные доходы». Проценты и подобные 
доходы могут применяться как в исламских финансах, так и в других ситуациях нетрадиционных финансов. 
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2. Доход по исламским инструментам  
 Проценты и подобные доходы 
26.50 Более широкий термин «проценты и подобные доходы» охватывает соответствующие доходы, связанные с 

исламскими финансами. Понятие «подобных доходов» соответствует нормам шариата и используется для 
описания более широкого спектра доходов, отличных от процентов по определенным исламским долговым 
инструментам. Сохранение термина «проценты» в предлагаемой терминологии обеспечивает преемственность 
с существующей терминологией в СНС для описания инвестиционного дохода от обычных депозитов, 
кредитов, долговых ценных бумаг, а также, хотя и реже, прочей дебиторской/кредиторской задолженности (см. 
пункт 25.195). Такой подход позволяет интегрировать исламские финансовые инструменты и связанные с ними 
доходы в существующие макроэкономические статистические рамки и устраняет необходимость в разработке 
альтернативных классификационных рамок для исламских финансов. Исламские финансовые механизмы, 
генерирующие инвестиционный доход, обсуждаются в разделе E ниже. Некоторые из них представляют собой 
инструменты, аналогичные акциям, и генерируют доход, аналогичный доходу от акций (например, дивиденды), 
но также не требуют введения новой терминологии. 

26.51 Этот подход имеет два главных преимущества. Во-первых, при этом сохраняется универсальность 
международных статистических стандартов; а во-вторых, позволяет учитывать страны со значительной 
деятельностью в области исламских финансов, путем включения дохода от инвестиций по исламским 
финансовым инструментам в стандартную разбивку инвестиционного дохода. В таблице 26.1 ниже 
представлены дополнительные и вспомогательные позиции, касающиеся доходности исламских инструментов 
и их классификации в СНС (более полный обзор см. в приложении к данной главе). 
 

Таблица 26.1 Доход от собственности, включая детализацию для исламских финансов 
 

Учет заработанного дохода в СНС 
Доход от собственности 
Инвестиционный доход 

Проценты 
Депозиты 
Кредиты 
Долговые ценные бумаги 

Подобные доходы 
Исламские депозиты 
Исламское финансирование займов 
Исламские долговые бумаги 

Доход на акционерный капитал 
Дивиденды 
Изъятия средств из доходов квазикорпораций 
Реинвестирование доходов от прямых иностранных инвестиций 

Выплаты инвестиционного дохода 
Рента 

 
E. Классификация исламских финансовых инструментов в счетах 

накопления и балансах активов и пассивов  
1. Введение 

26.52 Существует множество типов исламских финансовых механизмов, которые можно в общих чертах соотнести с 
финансовыми инструментами, применяемыми в СНС. Как отмечено выше, в условиях отсутствия концепции 
процентного дохода исламские финансовые корпорации часто получают доход за счёт таких механизмов, как 
финансирование торговых операций или аренда базовых товаров, иногда включая акционерное 
финансирование. Эти операции могут приносить доход, который классифицируется как проценты и подобные 
доходы, как обсуждается в разделе D. Следует отметить, что некоторые из этих механизмов могут применяться 
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к более чем одному финансовому инструменту в СНС в зависимости от различий в определяющих 
характеристиках каждого контракта. 

26.53 При классификации инструментов следует рассматривать несколько факторов, включая: 

• Тип институциональной единицы, представленной получателем финансирования: классификация 
инструмента как акционерного финансирования возможна только в том случае, если данная 
единица классифицируется как корпорация; 

• Предназначен ли финансовый инструмент для получения прибыли с относительно высокой 
степенью надёжности по сравнению с её величиной; 

• Отражается ли финансовый инструмент в балансе исламского финансового учреждения; 

• Имеет ли держатель инвестиционного счёта право требования в отношении проектов или фондов, 
предлагаемых учреждением-эмитентом, или нет; 

• Имеет ли владелец инвестиционного счета право требования к остаточной стоимости учреждения-
эмитента; 

• Является или нет кредитор поставщиком финансируемых товаров или услуг, что может определить 
инструмент либо как торговый кредит, либо как заем; 

• Предоставляет ли финансовый инструмент обращаемые ценные бумаги, например в форме 
сертификатов со сроком участия; и 

• Превышает ли доля участия в капитале, в случае иностранных инвестиций, требуемый порог в 10 
%, необходимый для наличия отношений прямого иностранного инвестирования. 

26.54 Приведенное ниже обсуждение посвящено классификации отдельных исламских финансовых инструментов в 
СНС. В этом отношении следует отметить, что приведенный ниже список исламских финансовых 
инструментов, а также список, приведенный в приложении к этой главе, не является исчерпывающим. Однако 
организации, занимающиеся составлением национальных счетов, могут использовать аргументацию в 
следующих подразделах для классификации исламских финансовых инструментов, не включенных в данное 
обсуждение. 

 

2. Исламские финансовые инструменты, классифицируемые как валюта и депозиты 
26.55 Депозиты кард, вадия и амана могут быть извлечены по требованию, по номинальной стоимости, без штрафов 

или ограничений и, как правило, используются для осуществления платежей чеками, траттами, жиро-
поручениями или другими средствами прямых платежей. Эти виды депозитов не связаны с какими-либо 
проектами, направленными на получение прибыли, и не являются частью схем разделения прибылей и 
убытков. В результате исламские финансовые учреждения обладают гибкостью в использовании средств, но 
обязаны гарантировать номинальную стоимость депозитов. Поэтому такие депозиты обычно не приносят 
дохода или, в некоторых случаях, приносят очень небольшой доход на основе дарения (хиба). Эти инструменты 
могут быть классифицированы как переводные депозиты или прочие депозиты.  

26.56 Кард-хасан — это еще одна форма бездоходных депозитов, добровольно размещаемых вкладчиками для 
участия в предоставлении средств нуждающимся лицам или на социальные цели. Они также могут 
предоставляться для конкретных целей, определяемых вкладчиком. Во всех случаях они беспроцентные и 
предназначены для стабилизации денежных потоков или удовлетворения потребностей в средствах, которые не 
могут быть удовлетворены с помощью коммерческих механизмов. Эти инструменты следует классифицировать 
как прочие депозиты. 

26.57 Фонды ограниченной мударабы ― это средства, в отношении которых инвестор ограничивает то, где, как и на 
какие цели инвестировать средства. Смешивание средств из других источников запрещено для обеспечения 
надлежащего управления и подотчетности. Исламское финансовое учреждение управляет фондами либо как 
мудариб (в рамках которого инвестор принимает на себя риски), либо как вакиль (то есть предоставляя 
посреднические услуги за фиксированную плату без участия в результатах инвестирования). Ограниченная 
мудараба, отражённая в балансе, должна быть отнесена к прочим депозитам. 

26.58 Фонды неограниченной мударабы — это средства, в отношении которых инвестор полностью уполномочивает 
исламское финансовое учреждение инвестировать средства без ограничений в отношении того, куда, как и для 
каких целей они должны быть вложены, если это считается целесообразным. Допускается смешивание средств 
из других источников (включая средства акционеров), и поэтому требуется отдельное раскрытие информации в 
финансовой отчетности. Неограниченная мудараба может быть разделена на три различных типа, два из 
которых рассматриваются ниже, а третий тип рассматривается далее в разделе, посвященном акциям и паям 
инвестиционных фондов. 
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• Депозиты мудараба с нефиксированным сроком принимаются без указания временных рамок (не 
фиксированы), поэтому инвесторы могут свободно снимать свои деньги в любое время. Этот тип 
неограниченных счетов можно рассматривать как аналог сберегательных депозитов в обычной 
финансовой корпорации и следует относить к прочим депозитам. 

• Депозиты мудараба с фиксированным сроком и принимаются на фиксированный период времени, 
что дает исламским финансовым учреждениям возможность инвестировать в более прибыльные 
долгосрочные проекты. Этот тип неограниченного счета можно рассматривать как аналог срочного 
депозита в обычной финансовой корпорации, и он обычно приносит более высокую доходность, 
чем депозиты без фиксированного срока. Они также относятся к прочим депозитам. 

26.59 В случае депозитов вакала банк выступает в качестве агента по инвестированию средств вкладчика за 
комиссию, обычно в диапазоне от 1,5 до 2 процентов. Вкладчикам предлагается ориентировочный или 
номинальный доход. Если фактический доход ниже, вкладчик получает только номинальный доход; если 
фактический доход оказывается выше, банк выплачивает лишь ориентировочный доход, а всю сумму 
превышения оставляет себе в качестве «поощрительного вознаграждения». Из-за возможности получения 
банком этого вознаграждения он часто не взимает комиссию. Эти инструменты можно отнести к переводным 
депозитам или к прочим депозитам. 

26.60 Сертификаты разделения прибыли и убытков представляют собой депозиты инвесторов, которые напоминают 
акции, но не дают права на остаточную стоимость исламского финансового учреждения и участие в его 
управлении. Если сертификаты не подлежат передаче, их следует относить к прочим депозитам. 

 

3. Исламские финансовые инструменты классифицируемые как долговые ценные бумаги 
26.61 Мудараба, фиксированная с помощью сертификатов мудараба, представляет собой соглашения, заключаемые 

на фиксированный срок посредством обращаемых инструментов (называемых инвестиционными депозитными 
сертификатами или сертификатами мудараба). Этот тип неограниченных инвестиций имеет характеристики, 
аналогичные характеристикам традиционных рыночных ценных бумаг, и обычно считается долговыми 
ценными бумагами, если не является частью собственных средств финансового учреждения. Исламская 
финансовая организация обязана вести отдельное раскрытие информации по внебалансовым позициям. 

26.62 Сукук — это инвестиционные сертификаты, выпускаемые исламским финансовым учреждением для 
привлечения финансирования. Сукук (множественное число от Сакк) — это сертификаты (обычно известные 
как исламские облигации), каждый из которых представляет собой пропорциональное неделимое право 
собственности на материальные нефинансовые активы, финансовые активы, право пользования активами 
других лиц (узуфрукт), услуги, пул преимущественно материальных нефинансовых активов или коммерческое 
предприятие (например, мудараба или мушарака). Эти активы, которые должны быть четко 
идентифицируемыми, могут относиться к конкретному проекту или инвестиционной деятельности, 
соответствующим нормами и принципами шариата. Сукук часто рассматривается как своего рода «оболочка» 
для секьюритизации базового контракта. Если они включают промежуточную юридическую структуру, такую 
как единицу специального назначения (ЕСН), то может потребоваться рассмотрение вопроса о том, следует ли 
признать ЕСН институциональной единицей, в зависимости от правовых и других конкретных обстоятельств. 
Наиболее распространены следующие три типа договоров сукук: (i) сукук иджара; (ii) сукук мушарака; и (iii) 
сукук мурабаха, которые являются обращаемыми инструменты, хотя последний тип соглашения становится 
обращаемым только при соблюдении определенных условий. Различные виды сукук будут обладать свойствами 
инструментов с фиксированным доходом, свойствами, сходными с акционерными инструментами, или могут 
быть более сложными механизмами формирования дохода, как указано ниже. 

• Сукук с фиксированным доходом — это инструменты, которые обычно основаны на продаже или 
аренде. Контракты на основе продаж представляют собой долговое обязательство и, 
следовательно, не могут быть куплены/проданы на вторичном рынке по цене, отличной от 
номинальной. Контракты на основе аренды, такие как иджара, не имеют ограничений на 
вторичном рынке, поскольку потоки доходов основаны на базовом материальном нефинансовом 
активе. Сукук иджара также обычно предусматривает выплату при погашении, представляющую 
собой возврат доли бенефициара в базовом материальном нефинансовом активе эмитенту. 
Примеры включают: мурабаха (продажа с наценкой); салам (форвардная продажа товаров); 
истисна (продажа производственных активов); и иджара (на основе аренды). 

• Сукук с переменным профилем или сукук вакала представляют собой агентское соглашение, в 
рамках которого держатель сукука делегирует эмитенту ответственность за осуществление 
соответствующей нормам шариата деятельности, приносящей доход. Точный характер этой 
деятельности может варьироваться и включать в себя другие типы операций (например, иджара, 
мурабаха и т. д.). Совокупный доход от этой деятельности может быть как фиксированный, так и 
переменный, в зависимости от соглашения между контрагентами. 
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• Гибридный сукук может менять свою форму на разных этапах своего жизненного цикла. Например, 
сукук истисна плюс сукук иджара может использоваться эмитентом для привлечения средств 
сначала на строительство объекта, а затем на его сдачу в аренду. 

26.63 Сертификаты о разделе прибыли и убытков представляют собой средства инвесторов, которые напоминают 
акции, но не дают права на остаточную стоимость исламского финансового учреждения и участия в его 
управлении. Если сертификаты являются обращаемыми, их следует классифицировать как долговые ценные 
бумаги. 

26.64 Сертификаты участия — это долгосрочные инвестиционные инструменты, дающие держателю право на долю 
в прибыли исламского финансового учреждения. Эти сертификаты следует классифицировать как долговые 
ценные бумаги, если они касаются долговых обязательств учреждения. 

 

4. Исламские финансовые инструменты, классифицируемые как займы 
26.65 Финансирование кард хасан — это беспроцентное финансирование, предоставляемое нуждающимся лицам или 

в социальных целях. Обычно такое финансирование предоставляется на основе доброй воли, и должник обязан 
погасить только основную сумму кредита. Однако должник может по своему усмотрению выплатить 
дополнительную сумму сверх основной суммы кредита (без обещания этого) в знак благодарности кредитору. 

26.66 В договоре финансирования по схеме мурабаха исламское финансовое учреждение приобретает товары по 
запросу клиента, который обычно производит отложенные платежи финансовому учреждению, покрывающие 
расходы и согласованный доход. Эти договоры напоминают обеспеченные кредиты в рамках традиционных 
финансов, в которых базовые товары, такие как недвижимость или автомобили, регистрируются на имя клиента 
и используются в качестве залога. Требуется раскрытие стоимости базовых товаров. Финансовое учреждение 
осуществляет платежи поставщику, включая прямые понесенные издержки (доставка, страхование, хранение, 
комиссия за аккредитив и т. д.). Операционные расходы финансового учреждения не включаются. Данная схема 
может быть определена как продажа товаров по себестоимости плюс прибыль. 

26.67 Таваррук (товарная мурабаха) — это финансовый инструмент, при котором покупатель приобретает товар у 
исламского финансового учреждения с отсрочкой платежа, а затем продает тот же товар третьему лицу с 
оплатой на месте. Это расширение мурабахи, когда финансовое учреждение организует продажу товара. 
Покупатель, по сути, занимает необходимые наличные средства для совершения первоначальной покупки. 
Позже, когда деньги получены от второй операции, покупатель выплачивает первоначальному продавцу 
причитающуюся ему сумму в рассрочку или единовременно (что составляет затраты плюс наценка). 

26.68 Мудараба — это договор партнерства между исламским финансовым учреждением и клиентом, в котором 
учреждение предоставляет капитал (Раб аль-Маль), а клиент — квалифицированную рабочую силу. Это тип 
партнерства, при котором навыки и деньги объединяются для ведения бизнеса. Прибыль, полученная от 
бизнеса, разделяется в соответствии с соглашением, а убытки полностью несет поставщик капитала, за 
исключением случаев, когда убытки вызваны неправомерными действиями, халатностью или нарушением 
клиентом согласованных условий. Хотя это соглашение имеет черты долевого участия, оно носит срочный 
характер и, следовательно, представляет собой требование к клиенту на фиксированный срок, а не требование к 
какой-либо остаточной стоимости. 

26.69 Мушарака представляет собой партнерство между исламским финансовым учреждением и предприятием, в 
котором обе стороны вносят капитал (Раб-аль-Маль) партнерства. Финансовое учреждение и клиент 
договариваются делить любую прибыль, полученную от проекта, в соответствии с заранее оговоренным 
соотношением, а любые убытки – в соответствии с соотношением вкладов. Этот вид финансирования может 
быть структурирован как кредит, в котором финансовое учреждение предоставляет финансирование в виде 
оборотного капитала единице, но не имеет права требования на остаточную стоимость предприятия-должника. 

26.70 Муштарака — это сочетание мушараки и мударабы. Она может рассматриваться как заем, если нет остаточных 
требований к стоимости единицы-должника. 

26.71 Бай Муаджал — это вид финансирования, предоставляемый исламским финансовым учреждением своему 
клиенту путем поставки желаемых товаров или услуг с отсрочкой платежа. Этот договор классифицируется как 
кредит, если поставляемые товары или услуги исходят от третьих сторон. 

26.72 Бай Салам — это краткосрочное соглашение о финансировании, в рамках которого исламское финансовое 
учреждение производит полную предоплату (спотовый платеж) за будущую (отложенную) поставку 
определенного количества товаров в определенную дату. Финансовое учреждение и поставщик могут 
заключить такой договор, в котором поставщик обязуется продать товары до их поставки. Как правило, 
согласованная спотовая цена ниже будущей цены товаров, что гарантирует доход финансовому учреждению. 
Такое соглашение следует классифицировать как кредит только в том случае, если произведенные товары или 
услуги не предназначены для собственного использования финансовым учреждением. 
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26.73 Истисна — это партнерство между исламским финансовым учреждением и предприятием, обычно 
производителем или строительной компанией, в рамках которого финансовое учреждение размещает заказ и 
предоставляет предприятию финансирование для производства/строительства и поставки определенных 
товаров или зданий. До или после выполнения заказа финансовое учреждение обычно заключает договор с 
другой стороной (конечным покупателем) по цене выше первоначальной цены истисна, получая таким образом 
прибыль. Эти соглашения классифицируются как займы, если произведенные товары или построенные здания 
предназначены для использования конечным покупателем. Джуала — это, по сути, договор истисна, 
применимый к предоставлению услуг. Их также следует классифицировать как займы, если услуги 
предоставляются не финансовому учреждению. 

26.74 Бай биль-вафа или бай биль-истигляль — это сделки купли-продажи (ба'и), при которых продавец имеет право, 
как это оговорено в договоре, выкупить у покупателя принадлежащее ему имущество (недвижимость) путем 
возврата покупной цены. Право выкупа предоставляется первоначальному продавцу при условии, что 
покупатель перепродаст имущество обратно продавцу и получит первоначальную цену. Покупатель обязуется 
соблюдать это условие, отсюда и название вафа, что означает «соблюдение (исполнение) обещаний». 

26.75 Иджара — это договор, в соответствии с которым исламское финансовое учреждение приобретает основное 
оборудование или имущество и сдает его в долгосрочную аренду предприятию. Финансовое учреждение может 
либо сдавать оборудование в аренду (простая иджара), либо получать долю прибыли, полученной от его 
использования. Существуют два типа более сложных видов иджары. 

• Иджара мунтахия биттамлик (иджара МБТ) является гибридным инструментом и может быть 
структурирована либо как чистая операционная аренда, либо как схема аренды с последующим 
переходом права собственности.  

• В случае чисто операционной аренды в рамках иджары MBT право собственности на базовый 
актив не переходит к клиенту (арендатору), а риски владения активами несет исламское 
финансовое учреждение (обычно через отдельную единицу, которой оно владеет). Операционная 
иджара должна рассматриваться так же, как и обычная операционная аренда (договор аренды на 
незначительную часть экономического срока службы актива), и она не является финансовым 
инструментом. Она рассматривается только для того, чтобы отличить ее от Иджары MBT и 
Иджары ва-иктина, описанных ниже. 

• В случае схемы иджара МБТ с последующим переходом права собственности (или 
финансируемой иджары) право собственности на базовый актив может переходить к арендатору 
в течение срока аренды либо по завершении арендного соглашения. В некотором смысле это 
напоминает обычный финансовый лизинг, однако риски и выгоды, связанные с владением, 
остаются за арендодателем на протяжении всего срока действия договора лизинга до момента 
передачи актива арендатору. В этом случае может быть задействован как договор лизинга, так и 
договор о передаче права собственности. Эта схема, как правило, представляет собой 
долгосрочный лизинг, и рамках интегрированной системы национальных счетов арендатор может 
считаться экономическим собственником (но не юридическим собственником). Такая форма 
иджары должна классифицироваться как заем на период действия договора лизинга. 

• Иджара ва-иктина — это финансирование приобретения базового актива в рамках лизинговой 
схемы с правом выкупа, и оно включает два этапа. Первый этап — это аренда базового актива на 
срок, охватывающий большую часть экономического срока службы актива, и в течение которого 
в СНС арендатор фактически считается экономическим собственником (но не юридическим 
собственником). Второй этап — это передача права собственности на остаточную стоимость 
актива по окончании срока аренды. Эта схема, аналогичная обычной финансовой аренде, должна 
классифицироваться как заем на срок аренды. 

 

5. Исламские финансовые инструменты, классифицируемые как долевые инструменты и 
акции/паи инвестиционных фондов 

26.76 Как отмечалось выше, договор мудараба представляет собой партнерство исламского финансового учреждения 
и клиента. Ограниченная мудараба, которая является внебалансовой, должна классифицироваться как акции (то 
есть часть собственного капитала). Исламское финансовое учреждение обязано проводить отдельное раскрытие 
информации о внебалансовых позициях. Мудараба с фиксированными условиями, оформленная в виде 
мудараба-сертификатов, представляет собой неограниченную мударабу, структурированную посредством 
обращающихся инструментов с характеристиками, сходными с характеристиками традиционных ценных бумаг, 
и также классифицируется как акции, если рассматривается как часть собственных средств. 
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26.77 Срочные сертификаты участия — это долгосрочные инвестиционные инструменты, дающие держателю 
право на долю в прибыли корпорации. Эти сертификаты рассматриваются как акции, если считаются частью 
собственных средств. 

26.78 Как отмечалось выше, инструменты сукук представляют собой инвестиционные сертификаты, выпускаемые 
исламскими финансовыми учреждениями для привлечения финансирования. Их следует классифицировать как 
акции только в том случае, если владелец ценной бумаги имеет право на остаточную стоимость выпускающей 
единицы. Инструменты сукук, схожие с акциями, обычно основаны на каком-либо партнерском соглашении, в 
котором соотношение о разделе риска и вознаграждения согласовывается заранее. В таких контрактах одной 
стороне не разрешается предоставлять другой гарантированную фиксированную выплату (в виде 
периодического дохода или выплаты по истечении срока действия). Инструменты сукук мудараба могут 
напоминать вакалу с точки зрения денежных потоков, но договорные отношения между сторонами будут 
отличаться. Примерами таких соглашений являются мушарака (чистое партнерство) и мудараба (тихое 
партнерство или «комменда»). 

26.79 Мушарака представляет собой партнерство между исламским финансовым учреждением и предприятием, в 
котором обе стороны вносят капитал (Раб аль-маль) партнерства. При этом типе соглашения финансовое 
учреждение и клиент договариваются делить любую прибыль, полученную от проекта, в соответствии с заранее 
оговоренным соотношением, а любые убытки – в соответствии с соотношением вкладов. Этот вид 
финансирования классифицируется как акции, когда финансовое учреждение приобретает право требования к 
остаточной стоимости предприятия  

26.80 Муштарака представляет собой сочетание мушараки и мударабы. Она может рассматриваться как акции, если 
существует остаточное право требования к стоимости единицы-должника. 

 

6. Исламские финансовые механизмы определяемые как финансовые инструменты, 
связанные со страхованием, пенсионным обеспечением и схемами 
стандартизированных гарантий 

26.81 Исламские финансовые механизмы, рассматриваемые ниже, рассматриваются как страховые механизмы, при 
этом соответствующие активы участников и соответствующие обязательства поставщика отражаются как 
страховые технические резервы. 

26.82 Модель такафула на основе мударабы базируется на исламском финансовом инструменте, известном как 
мудараба, который опирается на принцип разделения прибыли. В этой модели оператор такафула является 
предпринимателем (мудариб), предоставляющим управленческие навыки или рабочую силу. Оператор 
назначается участниками, которые выступают в качестве инвесторов или вкладчиков фонда (Раб аль-маль). 
Любой излишек или прибыль, полученные от инвестиций фонда такафула, разделяются между оператором 
такафула и фондом такафула в соответствии с заранее согласованным соотношением, в то время как 
возможные убытки несет только фонд такафула, если только нет элемента халатности со стороны оператора 
такафула. 

26.83 Модель такафула на основе вакалы базируется на исламском финансовом инструменте, известном как вакала 
— договоре между участниками такафула и оператором такафула, выступающем в качестве агента. Любой 
излишек, полученный от инвестирования средств участников, достается только участникам, поскольку 
оператор такафула имеет право на агентское вознаграждение за оказанные услуги по взаимному соглашению 
и на заранее оговоренных условиях договора. Прибыль и убытки, полученные от операций фонда такафула и 
инвестиций, принадлежат исключительно фонду такафула. 

26.84 Гибридный такафул — это исламский страховой договор, структура которого состоит из более, чем одного 
финансового инструмента. 

• Модель вакала-мудараба сочетает в себе особенности двух моделей. В соответствии с этой 
гибридной моделью участники и оператор такафула заключают два договора: согласно договору 
вакала, оператор имеет право на комиссию из взносов, уплаченных участниками; и согласно 
договору мудараба, оператор имеет право на заранее определенную долю прибыли, полученной от 
инвестиций фонда такафула. 

• Еще одна гибридная модель — вакф-вакала-мудараба, которая интегрирует элементы 
благотворительного Вакф-фонда в вышеупомянутую схему, где ни одна из сторон не получает 
излишек средств, поступивших в рамках андеррайтинга, так что первоначальные взносы остаются 
в общем фонде для целей реинвестирования и повышения устойчивости. 
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7. Исламские финансовые инструменты, классифицируемые как финансовые 
деривативы и опционы на акции для работников 

26.85 Финансовые деривативы играют важную роль в традиционных финансах, но меньшую — в исламских. Запрет 
на азартные игры и чрезмерную неопределенность/риск, а также на короткие продажи или финансовую 
деятельность, считающуюся вредной для общества, значительно ограничивают использование деривативных 
контрактов в этой среде. Более того, хотя некоторые виды форвардных продаж разрешены, они не обязательно 
считаются производными контрактами. 

26.86 Тем не менее, производные контракты, единственной целью которых является хеджирование (то есть 
минимизация подверженности любым рискам), по-видимому, не противоречат принципам шариата. Поэтому 
исламские финансовые учреждения могут заключать производные контракты исключительно в целях 
хеджирования (независимо от целей контрагента), и это действительно имеет место в некоторых странах. В 
более общем плане можно отметить, что использование финансовых деривативов остается в некотором роде 
открытым вопросом в исламских финансах в смысле трактовки, применяемой в разных странах. В результате 
их использование варьируется в зависимости от юрисдикций, национальных органов регулирования в области 
шариата и законодательства. 
 

8. Исламские финансовые инструменты, классифицируемые как прочая 
дебиторская/кредиторская задолженность. 

26.87 К прочей дебиторской/кредиторской задолженности в интегрированной системе национальных счетов 
относятся как торговые кредиты и авансы, так и другие счета, не связанные с предоставлением товаров и услуг, 
такие как суммы к получению/выплате, относящиеся к налогам, заработной плате, социальным взносам и т. д. 
Только торговые кредиты и авансы имеют эквивалентные исламские финансовые инструменты, а именно: 

• Финансирование по схеме истиджар — это соглашение, в соответствии с которым покупатель 
приобретает время от времени товары у поставщика в различных количествах на основании 
единого договора. 

• Финансирование по схеме истисна (см. пункт 26.73), которое относится к товарам или зданиям 
для собственного пользования исламского финансового учреждения. Договор джуала по сути 
является договором истисна, который применяется к услугам, а не к произведенным товарам. 

• Бай муаджал (см. пункт 26.71) считается торговым кредитом, если это ― прямое расширение 
кредита поставщика. 

• Если сопутствующие товары или услуги в рамках финансирования по схеме бай салам (см. пункт 
26.72) предназначены для использования исламским финансовым учреждением (кредитором), то 
данное соглашение будет рассматриваться как торговый кредит. 

 

F. Экономическая собственность на нефинансовые активы в рамках 
исламских финансовых механизмов. 

1. Особые аспекты исламских финансов и нормативно-правовая база. 
26.88 Интегрированная система национальных счетов четко различает юридическую и экономическую 

собственность. Юридическим владельцем активов или продукции является институциональная единица, 
имеющая право по закону претендовать на экономические выгоды, связанные с этими позициями. 
Юридический владелец может передать (посредством договора) риски и выгоды, связанные с использованием 
соответствующих активов, другому экономическому агенту. Этот другой агент затем становится 
экономическим владельцем и является институциональной единицей, имеющей право претендовать на 
экономические выгоды или вознаграждение, связанные с использованием активов в производстве, в силу 
принятия экономических рисков в течение соответствующего периода. Обычно юридический владелец 
совпадает с экономическим владельцем, но, если это не так, соответствующие активы относятся к сектору 
экономического владельца. Это различие также имеет значение для учета исламских финансов в национальных 
и внешних счетах, хотя исламские стандарты учета могут предполагать иное. 

26.89 Стандарты учета в исламских финансах рекомендуют отражать право собственности на базовые нефинансовые 
активы в балансах исламских финансовых учреждений (или институциональных единиц, которые могут 
выступать в качестве арендодателей). Это происходит даже в том случае, если они фактически не используют 
активы в своей производственной деятельности или владеют ими лишь кратковременно. Другими словами, в 
стандартах учета основное внимание уделяется юридическому праву собственности. Следовательно, одна из 
интерпретаций финансовой отчетности исламских финансовых учреждений предполагает, что они 
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сравнительно в большей степени вовлечены (и в большей степени подвержены рискам) в нефинансовую 
деятельность, чем это имеет место в действительности. Конечно, эта интерпретация также игнорирует вопрос 
экономической собственности.  

26.90 Другая интерпретация, возможно лучше согласующаяся с принципами совместного участия, присущими 
исламским финансам, а также с соответствующими рекомендациями для традиционных финансов, заключается 
в том, что экономическое право собственности принадлежит пользователям активов. Следовательно, в 
большинстве случаев пользователя нефинансового актива можно считать экономическим собственником. 
Таким образом, возникает необходимость учитывать (в макроэкономическом статистическом смысле) роль 
исламских финансовых учреждений и инструментов в рамках таких схем, а также характер их экономической 
деятельности при определенных видах соглашений. Это предоставляет возможность определить 
экономическую собственность или изменения в экономической собственности на соответствующие активы. 

26.91 Что касается трактовки экономической собственности в финансовых соглашениях, полезно рассмотреть 
следующие два усложняющих момента. Во-первых, исламские финансовые учреждения (в особенности, банки) 
осуществляют различные виды экономической деятельности и могут создавать отдельные единицы для 
облегчения этой деятельности, либо консолидированные с их финансовой отчетностью, либо 
неконсолидированные (как отдельные полностью принадлежащие им институциональные единицы). Поэтому в 
рамках некоторых из этих схем является возможным, что исламские финансовые учреждения создают 
отдельные институциональные подразделения (которые могут быть нефинансовыми единицами), часто в 
партнерстве с другими институциональными единицами, которые затем будут юридическими и 
экономическими собственниками базовых активов. Одним из примеров являются инвестиции в недвижимость, 
когда исламские финансовые учреждения могут инвестировать в проект совместно с другими единицами 
(например, строительной фирмой) для развития объектов недвижимости, которые временно принадлежат 
дочерней компании финансового учреждения (по крайней мере, до момента их продажи конечному 
пользователю). В таком случае это существенно не меняет сути соглашения. Во-вторых, независимо от того, 
создается ли отдельная институциональная единица, исламские финансовые учреждения иногда могут 
выступать в качестве содействующей стороны, передавая экономическое право собственности на активы от 
продавца клиенту (участнику, который намерен использовать эти активы), который при этом принимает на себя 
финансовый риск. Такая возможность изменяет характер соглашения и приводит к установлению 
экономического права собственности с самого начала. В обоих случаях неотражение экономического права 
собственности на базовые активы в балансах исламских финансовых учреждений (или их дочерних компаний, 
находящихся в полной собственности) помогает лучше подчеркнуть их роль как поставщиков финансовых 
услуг, облегчающих передачу нефинансовых активов или продуктов. Кроме того, зачастую кратковременное 
владение такими активами исламскими финансовыми учреждениями может рассматриваться как форма 
конструктивного владения (кабд хукми) или физического владения (кабд фили) и не должно считаться 
экономической собственностью. 

 

2. Экономическая собственность при разных типах исламских финансовых механизмов 
Введение 

26.92 В этом разделе рассматривается вопрос владения нефинансовыми активами, связанными с продажами, 
лизингом, чистым кредитованием и акционерным финансированием, а также их учет в рамках исламской 
финансовой отчетности. Также затрагиваются другие аналогичные исламские финансовые механизмы, 
которые, как правило, основаны на торговых моделях или моделях разделения прибыли и убытков, 
включающих базовые нефинансовые активы или продукты. В этом разделе в значительной степени 
используется обсуждение финансовых инструментов, представленное в разделе E. 

26.93 Конечные покупатели базовых нефинансовых активов считаются экономическими собственниками активов, 
полученных в рамках соглашений с исламскими финансовыми институтами. Экономические собственники 
претендуют на экономические выгоды и принимают на себя риски, связанные с их использованием. Время 
приобретения базовых активов считается моментом перехода экономической собственности. Если смена 
собственника не очевидна, хорошим показателем может служить момент отражения активов в бухгалтерских 
книгах партнеров по операции, а при отсутствии такой информации — момент приобретения физического 
владения и контроля. 

 

Структуры экономической собственности 
26.94 Удобным способом группировки операций и позиций в исламских финансовых инструментах является 

агрегирование по срокам, а также по характеристикам и назначению. С этой точки зрения можно лучше 
оценить экономическую собственность при различных схемах. Приведенное ниже обсуждение не является 
исчерпывающим, но дает общую оценку вопроса экономической собственности. 
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 Краткосрочное финансирование 
26.95 Если исламское финансовое учреждение приобретает товары или услуги для собственного использования, то 

оно является экономическим и юридическим собственником этих товаров или услуг. Однако более уместно 
сосредоточиться на краткосрочном финансировании, связанном с продажей товаров и услуг, где 
покупатель/пользователь, отличный от исламского финансового учреждения, является собственником, или, по 
крайней мере, экономическим собственником, на раннем этапе соглашения. В этих случаях исламское 
финансовое учреждение имеет лишь право финансового требования к заемщику, особенно если товары имеют 
относительно низкую стоимость. В зависимости от характеристик финансового соглашения может применяться 
иной подход. 

26.96 Иногда исламское финансовое учреждение приобретает юридическое право собственности на продукты на 
очень короткий период (например, мурабаха), прежде чем продать их. Однако цель большинства таких 
финансовых соглашений обычно заключается в облегчении покупки клиентом и конечным пользователем. 
Когда продукты продаются, конечный пользователь является юридическим и экономическим собственником, в 
то время как финансовое учреждение будет иметь право требования к клиенту на сумму финансирования. 

26.97 В соответствии с другими схемами финансовое учреждение владеет товарами в течение определенного периода 
времени. Возьмем, например, спотовую покупку товаров для будущей продажи, иногда по более высокой цене 
(например, бай салам). Хотя финансовое учреждение может стать юридическим и экономическим 
собственником только на этот период, для целей экономического учета покупатели/пользователи считаются 
экономическими собственниками (в случае займа) товаров, поскольку они, в итоге, получают экономическую 
выгоду и принимают на себя риски, связанные с их использованием (см. пункт 26.72). Когда товары 
впоследствии приобретаются пользователями, они становятся юридическими и экономическими 
собственниками. Другой пример — договор Бай биль-вафа или бай биль-истигляль, в котором финансовое 
учреждение покупает нефинансовый актив и обязуется продать его обратно клиенту в фиксированную 
будущую дату, что делает покупающее финансовое учреждение юридическим и экономическим собственником 
на (обычно короткий) период времени. 

26.98 Последний вариант, который следует рассмотреть, — это операционная аренда (простая иджара), 
представляющая собой договор аренды на период, не охватывающий значительную часть экономического 
срока службы нефинансового актива (см. пункт 26.75). Арендатор должен вернуть актив по окончании срока 
аренды и не имеет права на его выкуп. Арендодатель, в данном случае исламское финансовое учреждение, 
является как юридическим, так и экономическим собственником актива (обычно через отдельную единицу, 
которой он владеет), поскольку он принимает на себя риски и выгоды, связанные с владением активом. 

 

 Финансирование с большим сроком 
26.99 Существенные вопросы, касающиеся экономической собственности на финансируемый нефинансовый актив, 

возникают в случае приобретения товаров относительно высокой стоимости, строительства или проектного 
финансирования на длительный период времени. Такое финансирование может осуществляться в форме 
займов, например, в рамках истисна. Можно выделить период времени, в течение которого исламское 
финансовое учреждение производит промежуточные платежи подрядчику. В этот период финансовое 
учреждение может считаться юридическим и экономическим собственником актива. Однако для целей 
экономического учета клиенты, заказывающие строительство или производство указанного нефинансового 
актива, считаются экономическими собственниками продуктов, поскольку они, в итоге, получают 
экономическую выгоду и принимают на себя риски, связанные с использованием. Тем не менее, финансовое 
учреждение имеет право требования к активу до полного погашения долга. 

26.100 Другие виды долгосрочных финансовых соглашений включают финансирование мудараба и партнерства 
мушарака. В обоих случаях исламское финансовое учреждение предоставляет только финансирование, хотя 
может также получать долю прибыли (мушарака). Базовые нефинансовые активы находятся в экономической 
собственности стороны, использующей эти активы в производстве, даже если финансовое учреждение может 
оставаться юридическим собственником на протяжении всего срока действия соглашения о финансировании. 

26.101 Финансовая аренда (Иджара ва-иктина) представляет собой еще одну форму долгосрочного финансирования, 
где экономическое право собственности четко определено. Срок аренды, как правило, охватывает значительную 
часть экономического срока службы активов, и арендатор имеет право выкупить актив по окончании срока 
аренды. Данная схема рассматривается как заем. В целях экономического учета арендатор считается 
экономическим собственником. Финансовая аренда также предусматривает доход для арендодателя, то есть 
исламского финансового учреждения, в качестве компенсации за предоставление финансовых средств для 
приобретения актива. Арендодатель также сохраняет право на остаточную стоимость арендованного актива по 
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окончании срока аренды: либо посредством выплаты арендатором цены выкупа амортизированного актива, 
либо через переход к арендодателю экономического владения амортизированным активом. 

 

3. Экономическое право собственности на нефинансовые активы в случае 
неплатежеспособности клиента 

26.102 Для объектов, приобретённых в рамках финансирующего контракта, невыполнение соответствующих платежей 
представляет собой проблему, которая может возникнуть в исламских финансах. Учитывая социально-
полезные аспекты принципов шариата, заложенные в исламские финансы, логично предположить, что в ряде 
случаев экономическое право собственности остаётся неизменным, даже если экономические владельцы 
нефинансовых активов не выполняют свои платежные обязательства в рамках таких финансирующих схем, как 
мурабаха и истисна. Можно утверждать, что невыполнение обязательств относится только к финансовому 
платежу, а не ко всему соглашению целиком. Любой договор с разделением прибыли или участием не может 
считаться полностью невыполненным, поэтому пользователь остается экономическим собственником. 
Следовательно, можно предположить, что клиенты, не выполнившие обязательства, останутся экономическими 
собственниками, но, вероятно, существуют некоторые не взаимоисключающие и усложняющие обстоятельства. 

26.103 Однако возможно, что неисполнение обязательств фактически приводит к изменению экономической 
собственности. Например, если исламское финансовое учреждение установит, что заемщик заключил договор 
недобросовестно, то учреждение (в соответствии с условиями договора) может изъять активы и временно стать 
как экономическим, так и юридическим собственником, в то время как заемщик может быть наказан. Кроме 
того, в случае нехватки определенного актива (например, жилых помещений) или в случае ненадлежащего 
содержания актива финансовое учреждение может найти более достойного или нуждающегося клиента. 
Следующие соображения могут касаться характера неисполнения обязательств. Например, может сложиться 
ситуация, когда обстоятельства указывают на то, что проблемный заем подлежит списанию, и не ожидается, 
что заёмщик когда-либо сможет его погасить. В таком случае может быть оправдано изменение 
экономического права собственности. Другими словами, всё зависит от деталей конкретной ситуации, а также 
от типа финансирования и фактического использования актива (например, общественное здание или 
коммерческий актив). 

26.104 Наконец, и более конкретно, в случае финансовой аренды или соглашения иджара ва иктина ситуация может 
быть более ясной. В некоторых или во многих таких случаях арендодатель, вероятно, будет стремиться найти 
другого арендатора. 
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Приложение: Классификация исламских финансовых инструментов и 
доходов 
 

Инструмент Интегрированная система национальных счетов 
Кард, вадия и амана FAB: Переводные депозиты или прочие депозиты 

Доход: Проценты и подобный доход  

Кард-хасан FAB: Прочие депозиты 
Доход: Проценты и подобный доход 

Ограниченная мудараба FAB: Прочие депозиты или акционерный капитал 
Доход: Проценты и подобный доход или дивиденды 

Фиксированная мудараба 
Нефиксированная мудараба 

FAB: Прочие депозиты 
Доход: Проценты и подобный доход 

Мудараба с фиксированными 
условиями, оформленная в виде 
мудараба-сертификатов, 

FAB: Долговые ценные бумаги или акционерный капитал 
Доход: Проценты и подобный доход или дивиденды 

Срочные сертификаты участия FAB: Долговые ценные бумаги или акционерный капитал 
Доход: Проценты и подобный доход или дивиденды 

Сукук (типа акций) FAB: Акционерный капитал 
Доход: Дивиденды 

Сукук (фиксированный доход) FAB: Долговые ценные бумаги 
Доход: Проценты и подобный доход 

Депозиты вакала FAB: Переводные депозиты или прочие депозиты 
Доход: Проценты и подобный доход 

Финансирование мурабаха  
Кард-хасан 

FAB: Займы 
Доход: Проценты и подобный доход 

Финансирование истисна  
Бай салам 
Бай муаджал 

FAB: Займы и прочая дебиторская/кредиторская задолженность 
FAB: Займы и прочая дебиторская/кредиторская задолженность  
Доход: Проценты и подобный доход 

Иджара Операционная иджара: 
 Расчёт производства: выпуск и промежуточное потребление 
Финансовая иджара: FAB: займы 
Доход: Проценты и подобный доход 

Мушарака FAB: Заем или акционерный капитал 
Доход: Проценты и подобный доход или дивиденды 

Финансирование мудараба с 
использованием таваррук  
Бай биль-вафа  
Бай биль-истигляль 

FAB: Займы 
Доход: Проценты и подобный доход 

Джуала FAB: Займы или прочая дебиторская/кредиторская задолженность 
Доход: проценты и подобный доход 

Муштарака FAB: Займы и акционерный капитал 
Доход: Проценты и подобный доход или дивиденды 

Истиджар FAB: Прочая дебиторская/кредиторская задолженность 
Доход: проценты и подобный доход 

 * FAB: Финансовые счета и балансы 
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