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Глава 5:   Институциональные единицы и секторы, экономическая 

территория и резидентство 

 

Это общая глава с главой 4 BPM7, и в основном тексты в СНС 2025 и РПБ7 идентичны. 

 

A. Обзор 

5.1  Настоящая глава посвящена определению и описанию институциональных единиц, а также порядку их 

группировки для формирования секторов и подсекторов для целей разработки макроэкономической 

статистики. В данном разделе рассматриваются ключевые понятия: институциональная единица, ее 

резидентство и экономическая территория. Далее излагаются основные принципы отнесения 

институциональных единиц к тем или иным институциональным секторам. Кроме того, уделяется 

внимание понятию «население». В разделе B приводятся дополнительные разъяснения касательно 

корпораций, а раздел C посвящен некоммерческим организациям. В разделах D–H содержится более 

подробная информация об основных институциональных секторах (включая выделяемые в их составе 

подсекторы), а именно: нефинансовые корпорации (D), финансовые корпорации (E), органы 

государственного управления (F), домашние хозяйства (G) и некоммерческие организации, 

обслуживающие домашние хозяйства (H). Глава завершается информацией об «остальном мире» — то 

есть о счетах, отражающих операции и позиции во взаимоотношениях между резидентами и 

нерезидентами; раздел J содержит более детальные разъяснения, касающиеся понятий экономической 

территории и резидентства. 

 

1. Институциональные единицы 

5.2 Институциональная единица — это экономическая единица, которая способна от своего имени 

владеть активами, обычно может принимать обязательства, участвовать в экономической 

деятельности и осуществлять операции с другими единицами. Главные характеристики 

институциональных единиц могут быть описаны следующим образом: 

a. Институциональная единица имеет право владеть товарами и активами от своего имени; 

она, следовательно, может обмениваться правом собственности на товары и активы, 

производя операции с другими институциональными единицами;  

b. Она может принимать экономические решения и участвовать в экономической 

деятельности, за которую она несет прямую ответственность и является подотчетной по 

закону; 

c. Она обычно способна принимать обязательства от своего имени, принимать обязательства 

другого рода и обязательства, связанные с будущей деятельностью, и заключать 

контракты; в некоторых исключительных случаях экономические единицы могут 

считаться институциональными единицами, даже если они не могут принимать 

обязательства от своего имени, примером являются местные органы государственного 

управления; 

d. Для институциональной единицы либо имеется полный набор счетов, включая баланс 

активов и пассивов, или должно быть возможно и значимо с экономической точки зрения 

составить полный набор счетов, если они потребуются. 

5.3 В реальном мире существует два типа единиц, которые могут рассматриваться как институциональные 

единицы: физические лица или группы физических лиц в форме домашних хозяйств и юридические 

лица или общественные организации. 

5.4 В целях макроэкономической статистики определено, что домашнее хозяйство состоит из 

отдельного лица или группы лиц, проживающих в одном жилом помещении, объединяющих 

частично или полностью свои доходы и имущество, а также коллективно потребляющих 

определенные виды товаров и услуг, главным образом жилищные услуги и продукты питания. 
Помимо частных домашних хозяйств, выделяются так называемые институциональные домашние 

хозяйства, объединяющие группы лиц, длительное время находящихся в больницах, домах 

престарелых, монастырях, тюрьмах и т. д. 

5.5 Индивидуальные члены домашнего хозяйства, состоящего из нескольких лиц, не рассматриваются как 

отдельные институциональные единицы. Многими активами владеют или обязательства принимают 
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совместно два или более членов одного и того же домашнего хозяйства, в то же время часть или весь 

доход, полученный отдельными членами того же домашнего хозяйства, может быть объединен для 

использования всеми членами домашнего хозяйства. Более того, многие решения по вопросу о 

расходах, в особенности те, которые касаются расходов на продукты питания или жилье, могут 

приниматься коллективно для домашнего хозяйства в целом. Поэтому может оказаться невозможным 

составить содержательный баланс активов и пассивов и другие счета для отдельных членов домашнего 

хозяйства. По этой причине домашнее хозяйство в целом, а не отдельные его члены, должно 

рассматриваться как институциональная единица. Кроме того, члены домашнего хозяйства не 

рассматриваются как отдельные институциональные единицы, если они имеют мало автономности, 

или она полностью отсутствует, в действиях, касающихся экономических вопросов.  

5.6 Второй тип институциональной единицы — это юридическое лицо или общественная организация, 

которые занимаются экономической деятельностью и вступают в операции с другими единицами от 

своего имени, такие как корпорации, некоммерческие организации (НКО) и органы государственного 

управления. Юридическое лицо или общественная организация — это такая единица, 

существование которой признано законом или обществом, независимо от физических лиц или 

других единиц, которые, могут быть их собственниками или контролировать их. Такие единицы 

ответственны или подотчетны за экономические решения или действия, которые они предпринимают, 

хотя их автономность может быть ограничена в некоторой степени другими институциональными 

единицами; например, юридически учрежденные корпорации в конечном счете контролируются 

своими акционерами. Поведение некоторых некорпорированных предприятий, принадлежащих 

домашним хозяйствам или органам государственного управления, может быть очень похоже на 

поведение юридически учрежденных корпораций, поэтому такие единицы рассматриваются как 

квазикорпорации, если они имеют полный набор счетов. 

5.7 В юридическом смысле слова для описания корпораций могут быть использованы разные термины: 

корпорации, корпорированные предприятия, публичные акционерные общества, государственные 

корпорации, частные компании, акционерные компании, общества с ограниченной ответственностью, 

партнерства с ограниченной ответственностью и так далее. С другой стороны, некоторые юридические 

лица, которые являются некоммерческими организациями, могут иногда называть себя 

«корпорациями». Статус институциональной единицы не всегда может быть определен исходя из ее 

названия, необходимо рассмотреть ее функции и цели. В макроэкономической статистике термин 

«корпорация» охватывает институциональные единицы, в основном состоящие из юридически 

учрежденных корпораций, а также кооперативов, партнерств с ограниченной 

ответственностью, условных резидентских единиц и квазикорпораций, чья основная 

деятельность состоит в производстве товаров и услуг для рынка. Описание этих различных 

институциональных единиц приведено в разделе B. 

5.8 Некоммерческие организации (НКО) — это юридические лица или общественные организации, 

создаваемые с целью производства товаров и услуг, но чей статус не позволяет им быть 

источником дохода, прибыли или другой финансовой выгоды для единиц, которые их учреждают, 

контролируют или финансируют. На практике их производственная деятельность должна создавать 

либо прибыли, либо дефициты, но любая прибыль, которую они могут получить, не может быть 

присвоена другими институциональными единицами. Учредительные документы, на основании 

которых они создаются, составляются таким образом, что институциональные единицы, которые их 

контролируют или управляют ими, не имеют права на долю в любых прибылях или иных доходах, 

которые они генерируют. По этой причине они часто освобождаются от разных видов налогов. 

Описание трактовки различных НКО в макроэкономической статистике дано в разделе C. 

5.9 Органы государственного управления представляют собой уникальные типы юридических лиц, 

учрежденные в результате политических процессов, которые обладают законодательной, 

судебной или исполнительной властью в отношении других институциональных единиц в 

пределах данной территории. Основные функции органов государственного управления как 

институциональных единиц состоят в том, чтобы принимать ответственность за предоставление 

товаров и услуг обществу в целом или отдельным домашним хозяйствам и финансировать 

предоставление этих товаров и услуг за счет налоговых поступлений или других доходов; 

перераспределять доходы и богатство с помощью трансфертов и осуществлять нерыночное 

производство. 

 

2. Население 

5.10 В контексте национальных счетов данные о населении имеют важное значение для расчета 

показателей в расчете на душу населения для таких агрегатов, как ВВП и ЧВП. Они также служат 

основными элементами при определении домашних хозяйств. Население страны проще всего 
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определить как совокупность всех лиц, являющихся резидентами на ее экономической 

территории в конкретный момент времени. В данном определении используется принятая в СНС 

концепция резидентства, согласно которой лица считаются резидентами той страны, с которой они 

имеют наиболее прочные связи, формирующие тем самым центр их преимущественных 

экономических интересов. Как правило, критерий основывается на предполагаемой стране проживания 

в течение одного года или более. В большинстве случаев понятие резидентства является достаточно 

однозначным и определяется жилым помещением, которое лицо занимает на постоянной основе, хотя 

существуют и пограничные случаи. 

5.11 В общем случае, лица, проживающие в стране в течение года или более, независимо от их гражданства 

должны включаться в оценки населения. Исключением является иностранный дипломатический и 

военный персонал вместе с их семьями, которые должны относиться к населению своей страны. 

«Правило одного года» означает, что обычные резиденты, живущие за границей менее одного года, 

включаются в население, но иностранные гости (например, отдыхающие), находящиеся в стране менее 

одного года, не включаются в численность населения. Дальнейшее развитие вопроса применения 

критерия резидентства в особых случаях содержится в разделе J. 

5.12 Ежегодная численность населения обычно оценивается на основе данных переписей населения, 

которые проводятся не каждый год. Переписи обычно учитывают число лиц, присутствующих на 

определенную дату, или число лиц, которые обычно проживают в данном жилище, даже если они не 

присутствуют, когда проводится перепись. Однако перепись часто проводится только один раз в пять 

или десять лет, а иногда еще реже. В годы между переписями обновление информации о населении 

страны обеспечивается на основе данных выборочных обследований, а также данных о числе 

рождений и смертей и о сальдо миграции. 

 

3. Резидентство и экономическая территория 

5.13 Резидентство каждой институциональной единицы — это экономическая территория, с 

которой она имеет наиболее тесную связь, другими словами ― на которой находится центр ее 

преобладающего экономического интереса. Концепция экономической территории согласована в 

рамках макроэкономической статистики. Некоторые ключевые характеристики изложены ниже. В 

широком смысле, экономической территорией может быть любая географическая территория или 

область юрисдикции, в отношении которых необходима статистика. Связь институциональных единиц 

с определенной экономической территорией определяется на основе таких признаков, как физическое 

присутствие и подчинение юрисдикции государства на данной территории. Наиболее 

распространенная концепция экономической территории — это территория, находящаяся под 

фактическим контролем одного государства. Однако экономическая территория может быть шире или 

уже этого определения, например, как в случае валютного или экономического союза, или части 

страны, или мира. 

5.14 Экономическая территория включает площадь земли, воздушное пространство, территориальные воды, 

включая юрисдикцию на права рыболовства и права на энергетические или минеральные ресурсы. В 

случае морской территории экономическая территория включает острова, принадлежащие данной 

территории. Экономическая территория также включает территориальные анклавы в остальном мире. 

Они представляют собой четко отграниченные участки земли (на которых находятся такие 

учреждения, как посольства, консульства, военные базы, научные станции, информационные и 

иммиграционные офисы, агентства, занятые предоставлением помощи, представительства 

центральных банков, имеющие дипломатическую неприкосновенность и т. д), расположенные на 

территории других стран и используемые государствами, которые являются их собственниками или 

арендуют их, для дипломатических, военных, научных или других целей на основе соглашений с 

государствами, на территории которых эти участки земли физически находятся. Более подробно 

понятие экономической территории обсуждается в разделе J. 

5.15 Экономическая территория характеризуется как физическим местоположением, так и правовой 

юрисдикцией. Понятия экономической территории и резидентства призваны обеспечить, чтобы каждая 

институциональная единица являлась резидентом лишь одной экономической территории. 

Использование экономической территории в качестве сферы охвата экономической статистики 

означает, что каждый участник группы аффилированных предприятий считается резидентом той 

страны, на территории которой он фактически расположен, а не относится к экономике, где находится 

его головной офис. 

5.16 В принципе, институциональная единица является резидентом одной и только одной экономической 

территории, определяемой нахождением центра преобладающего экономического интереса единицы. 

Исключения могут быть сделаны в отношении многотерриториальных предприятий, которые 
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осуществляют бесперебойные операции более чем в одной экономической территории. Хотя 

предприятие может осуществлять значительную деятельность более чем в одной экономической 

территории, оно не может быть подразделено на отдельные филиалы или на материнское предприятие 

и его филиалы, так как оно работает как неделимая единица, и отсутствуют отдельные счета или 

решения. Такие предприятия обычно заняты трансграничными видами деятельности и включают 

линии морских перевозок, авиакомпании, гидроэлектростанции на пограничных реках, трубопроводы, 

мосты, тоннели и подводные кабели. Если не представляется возможным идентифицировать 

материнское предприятие и его отдельные филиалы, необходимо пропорционально разнести общее 

функционирование предприятия по отдельным экономическим территориям. Более подробная 

информация об этих специальных случаях содержится в пунктах 5.68–5.71. 

5.17 Институциональная единица имеет центр экономического интереса на экономической той территории, 

где имеется определенное место, жилой дом, производственный участок или помещение, на котором 

или с которого единица осуществляет или намерена продолжать осуществлять экономическую 

деятельность и операции в значительных размерах либо в течение неопределенного времени, либо в 

течение определенного, но длительного периода времени. Место пребывания не должно быть 

обязательно постоянным, пока единица остается на экономической территории. Фактическое или 

предполагаемое место пребывания в течение одного года или более используется в качестве 

практического критерия, хотя выбор одного года в качестве критерия является довольно 

произвольным, он принят для того, чтобы избежать неопределенности и содействовать достижению 

международной сопоставимости. 

5.18 Концепция резидентства согласована в областях макроэкономической статистики. Некоторые 

ключевые моменты изложены ниже: 

a. Резидентство отдельных лиц определяется резидентством того домашнего хозяйства, 

частью которого они являются, а не местом их работы. Все члены одного т того же 

домашнего хозяйства имеют тот же самый статус резидентства, который имеет само 

домашнее хозяйство, даже если они могут пересекать границу для работы или просто 

проводят некоторое время за границей. Если они работают и проживают за границей так 

долго (обычно принимается за год или более), что приобретают центр экономического 

интереса за границей, они перестают быть членами их первоначального домашнего 

хозяйства; 

b. Некорпорированные предприятия, которые не являются квазикорпорациями, не являются 

институциональными единицами, отдельными от своих владельцев, и, следовательно, они 

имеют то же самое резидентство, что и их собственники; 

c. Обычно ожидается, что корпорации и НКО имеют центр экономического интереса на 

экономической территории, где они юридически учреждены и зарегистрированы. 

Корпорации могут быть резидентами экономических территорий, отличных от 

экономических территорий своих акционеров, и дочерние корпорации могут иметь 

резидентство на экономических территориях, отличных от территории резидентства 

материнской корпорации. Если корпорация или некорпорированное предприятие имеет 

филиал, офис или место производства в другой экономической территории для 

осуществления производства в течение длительного периода времени (обычно в течение 

года или более), не создавая для этой цели дочернюю корпорацию, то филиал, офис или 

место производства рассматриваются как квазикорпорация (то есть как отдельная 

институциональная единица), являющаяся резидентом той экономической территории, в 

которой она находится; 

d. Собственники земельных участков и иных природных ресурсов, зданий и стационарных 

сооружений, расположенных на экономической территории страны, либо единицы, 

владеющие ими на правах долгосрочной аренды, считаются неизменно имеющими центр 

экономических интересов в той стране, даже если они не осуществляют никакой иной 

экономической деятельности или операций в стране. Следовательно, все земельные 

участки и другие природные ресурсы, здания и стационарные сооружения считаются 

находящимися в собственности резидентов. Если же юридическим собственником 

фактически является нерезидент, то для целей статистики создается искусственная 

единица, именуемая «условной единицей-резидентом» (см. пункты 5.61–5.67); 

e. Добыча энергетических и минеральных ресурсов и разработка лицензий может 

осуществляться только резидентскими институциональными единицами. Предприятие, 

которое будет заниматься добычей полезных ископаемых, будет рассматриваться как 

получившее статус резидента, когда выданы требующиеся лицензии или заключены 

договоры аренды, если оно не получило этот статус раньше (как в случае лицензии на 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

5 

 

добычу); 

f. Для единиц, таких как многие единицы специального назначения/транспортные средства, 

которые обладают лишь немногими атрибутами местоположения (или не обладают ими 

вовсе), местоположение определяется местом их регистрации; см. пункты 5.81 и 5.82. 

Более подробное рассмотрение концепции резидентства для некоторых пограничных случаев 

приведено в разделе J. 

 

4. Группировка по институциональным секторам и экономическое поведение 

5.19 Институциональные секторы в интегрированной системе СНС представляют собой группы схожих по 

типу институциональных единиц. Корпорации, НКО, органы государственного управления и 

домашние хозяйства существенно отличаются друг от друга в отношении их экономических целей, 

функций и поведения. 

5.20 Институциональные единицы относятся к секторам в соответствии с характером их экономической 

деятельности. В последовательности экономических счетов отражаются три основных вида 

экономической деятельности: производство товаров и услуг, потребление для удовлетворения 

желаний или потребностей человека, и накопление различных форм капитала. Корпорации, за 

исключением центрального банка, заняты либо производством, либо накоплением (либо и тем, и 

другим), но не конечным потреблением. Органы государственного управления и центральный банк 

заняты производством (но другого типа по сравнению с корпорациями), накоплением и конечным 

потреблением от имени населения. Все домашние хозяйства осуществляют конечное потребление от 

своего имени и могут быть также заняты производством и накоплением. НКО многообразны по своим 

характеристикам. Поведение некоторых из них аналогично поведению корпораций, некоторые 

практически являются частью органов государственного управления, а некоторые занимаются видами 

деятельности, которые аналогичны видам деятельности органов государственного управления, но 

функционируют независимо от них. 

5.21 Основным признаком для различия между корпорациями и органами государственного управления 

является то, на какой основе осуществляется производство. Корпорации, опять-таки за исключением 

центрального банка, производят продукты для рынка и стремятся продать их по экономически 

значимым ценам. Цены считаются экономически значимыми, если они существенно влияют на 

количество, которое производители готовы предложить, и на количество, которые покупатели хотят 

приобрести. Эти цены обычно формируются, когда у производителя есть стимул скорректировать 

поставку с целью получения прибыли в длительной перспективе (или как минимум возмещения 

затрат капитала и других затрат), а у потребителей есть свобода выбора покупать или не покупать и 

делать выбор на основе предлагаемых цен. Широкое обсуждение определения экономически 

значимых цен и значения рыночного и нерыночного производства представлено в главе 7 «Счет 

производства» и в главе и 30 «Органы государственного управления и государственный сектор». 

5.22 Корпорации подразделяются на те, которые, главным образом, предоставляют финансовые услуги, и 

те, которые, главным образом предоставляют товары и другие услуги. Эти две группы корпораций 

называются финансовыми и нефинансовыми корпорациями, соответственно. Это различие 

проводится ввиду особой роли, которую играют финансовые корпорации в экономике. 

5.23 Экономические цели, функции и поведение органов государственного управления существенно 

отличаются. Они организуют и финансируют обеспечение товарами и услугами отдельных домашних 

хозяйств и общества в целом и, следовательно, несут расходы на конечное потребление. Они могут 

производить большую часть этих товаров и услуг сами, однако продукты обычно либо 

предоставляется бесплатно, либо по ценам, установленным с учетом факторов, отличных от чисто 

рыночных сил. Хотя центральный банк относится к финансовым корпорациям, к нему применимы те 

же положения. Органы государственного управления обычно имеют дело с распределением и 

перераспределением дохода и богатства с помощью налогов и других трансфертов. Органы 

государственного управления включают фонды социального обеспечения. 

5.24 Экономические цели, функции и поведение домашних хозяйств также отличны. Хотя, прежде всего, 

они являются потребительскими единицами, они также могут заниматься производством. Очень часто 

эта производственная деятельность осуществляется в относительно небольших масштабах и включает 

неформальную деятельность или деятельность по самообеспечению. В том случае, если 

производственные единицы домашних хозяйств не являются юридическими лицами (и не могут 

рассматриваться как таковые), они считаются некорпорированными предприятиями. Они остаются 

частью той же самой институциональной единицы, как и домашнее хозяйство, к которому они 

принадлежат. 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

6 

 

5.25 НКО являются институциональными единицами, созданными с целью производства или 

предоставления товаров и услуг, но не с целью генерирования какого-либо дохода или прибыли для 

единиц, которые их контролируют или финансируют. Тем не менее, некоторые НКО поставляют 

товары и услуги потребителям по экономически значимым ценам, и, когда они делают это, эти НКО 

рассматриваются как корпорации. Другие НКО, которые производят товары и услуги, но не 

реализуют их по экономически значимым ценам, являются либо органами государственного 

управления, либо контролируются ими, или они рассматриваются как особая группа единиц, 

называемая некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства (НКОДХ). Они 

фактически являются негосударственными общественными организациями. 

5.26 Цифровизация экономической деятельности (как финансовых, так и нефинансовых услуг) оказывает 

существенное влияние на способы осуществления этой деятельности. За исключением появления 

новых продуктов, таких как услуги платформ цифрового посредничества, облачные вычисления и т. 

д., данное явление не влияет на классификацию видов экономической деятельности по 

институциональным (под)секторам и отраслям. Соответствующие единицы должны по-прежнему 

классифицироваться в соответствии с их экономическими целями, функциями и поведением. Это же 

относится и к классификации единиц, вовлеченных в экономическую деятельность, возникающую в 

результате технологических инноваций в секторе финансовых корпораций, которую часто называют 

«финтех» (Fintech). В Главе 22 «Цифровизация» содержится более подробное рассмотрение влияния 

цифровизации на измерение показателей экономики. 

 

5. Экономика в целом 

5.27 Экономика в целом определена как общая совокупность резидентских институциональных 

единиц. Резидентские институциональные единицы, которые в совокупности составляют экономику 

страны, группируются в пять взаимно исключающих институциональных секторов. Секторы — это 

группы институциональных единиц, и каждая полная институциональная единица в целом должна 

быть отнесена к одному или другому сектору последовательности экономических счетов СНС. 

Полная последовательность экономических счетов может быть составлена для одной 

институциональной единицы или группы единиц. Характеристики институциональной единицы, 

описанные в пункте 5.2, поясняют, почему невозможно составить полную последовательность счетов 

только для части единицы. Однако возможно, полезно и общепринято составлять некоторые счета для 

некоторых подразделений корпораций, различающихся по типам производства, которые они 

осуществляют. Эта тема обсуждается в главе 6 «Предприятия, заведения и отрасли». В настоящей 

главе основное внимание уделено вопросу отнесения полных единиц к тому или другому сектору.
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Рисунок 5.1: Иллюстративный пример отнесения единиц к институциональным секторам 

Дерево решений не учитывает классификацию единиц специального назначения, созданных правительствами в других странах мира. 
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6. Обзор институциональных секторов 

5.28 Все институциональные единицы относятся к одному и только к одному из следующих пяти 

институциональных секторов: 

• Сектор нефинансовых корпораций; 

• Сектор финансовых корпораций; 

• Сектор государственного управления; 

• Сектор некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства; 

• Сектор домашних хозяйств. 

5.29 Концептуальная основа для отнесения той или иной единицы к соответствующему сектору 

представлена в верхней части рисунка 5.1. Клетки для секторов в экономике плюс клетка для 

остального мира очерчены двумя линиями. Если оставить в стороне нерезидентские единицы и 

домашние хозяйства, остаются только резидентские юридические лица и общественные организации. 

Три вопроса определяют отнесение всех таких единиц к соответствующему сектору. Первый вопрос 

состоит в том, является ли единица рыночным или нерыночным производителем. Это зависит от того, 

предлагается ли преобладающая часть выпуска единицы по экономически значимым ценам или нет. В 

силу важной роли центрального банка в финансовой системе для него делается исключение из этого 

общего правила. Хотя центральный банк преимущественно производит нерыночные услуги, он 

группируется с рыночными производителями финансовых услуг. 

5.30 Второй вопрос, определяющий отнесение к секторам, касается нерыночных единиц, кроме 

центрального банка, все из которых относятся либо к сектору государственного управления, либо к 

сектору НКОДХ. Определяющий фактор состоит в том, является ли единица частью органов 

государственного управления и контролируется ли ими. Критерии, определяющие контроль органов 

государственного управления, обсуждаются в разделе C ниже. 

5.31 Третий вопрос, определяющий отнесение единиц к секторам, касается рыночных единиц и также 

центрального банка, все из которых, включая рыночные НКО, относятся либо к сектору 

нефинансовых корпораций, либо к сектору финансовых корпораций. В том, что касается секторов, 

термин «корпорация» используется для охвата всех рыночных производителей, включая кооперативы, 

партнерства с ограниченной ответственностью, условные резидентские единицы и квазикорпорации, а 

также юридически учрежденные корпорации.  

5.32 Сектор нефинансовых корпораций включает некоммерческие организации (НКО), занятые рыночным 

производством товаров и нефинансовых услуг, например, больницы, школы или колледжи, которые 

взимают плату, позволяющую им покрывать их текущие производственные затраты, или торговые 

ассоциации, финансируемые за счет взносов по подписке от нефинансовых корпораций или 

некорпорированных предприятий; роль этих ассоциаций состоит в том, чтобы продвигать или 

обслуживать интересы этих предприятий. Сектор нефинансовых корпораций описан подробнее в 

разделе D. 

5.33 Сектор финансовых корпораций включает центральный банк и все резидентские корпорации, 

основная деятельность которых состоит в предоставлении финансовых услуг, включая услуги 

финансового посредничества, услуги страхования и услуги пенсионного обеспечения, а также 

единицы, осуществляющие деятельность, которая содействуют финансовому посредничеству. Кроме 

того, этот сектор включает НКО, занятые рыночным производством услуг финансового характера, как 

те, которые финансируются за счет взносов по подписке от финансовых предприятий, и роль которых 

состоит в продвижении и обслуживании интересов этих предприятий. Сектор финансовых 

корпораций описывается далее в разделе E. 

5.34 Сектор государственного управления включает, главным образом, центральные органы 

государственного управления, региональные и местные органы управления, а также фонды 

социального обеспечения, учрежденные и контролируемые этими единицами. Кроме того, он 

включает всех нерыночных производителей, которые контролируются органами государственного 

управления или фондами социального обеспечения. 

5.35 Сектор некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства, включает все 

резидентские НКО, кроме контролируемых органами государственного управления, которые 

предоставляют нерыночные товары и услуги домашним хозяйствам или обществу. 

5.36 Сектор домашних хозяйств включает все резидентские домашние хозяйства. К ним относятся 

институциональные домашние хозяйства, состоящие из лиц, находящихся в течение длительного 

периода времени в больницах, домах престарелых, монастырях, тюрьмах и т. д. Следует отметить, что 
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учреждения, в которых пребывают данные лица (например, больницы, дома престарелых, тюрьмы), 

как правило, представляют собой отдельные институциональные единицы, отличные от 

институциональных домашних хозяйств. Кроме того, как уже отмечалось, некорпорированное 

предприятие, находящееся в собственности домашнего хозяйства, рассматривается как его 

неотъемлемая часть, а не как отдельная институциональная единица, за исключением тех случаев, 

когда ее счета являются достаточно детализированными для того, чтобы квалифицировать данную 

деятельность как деятельность квазикорпорации. 

 

7. Подсекторы 

5.37 Каждый из пяти перечисленных выше институциональных секторов может быть подразделен на 

подсекторы. Поскольку ни один метод подразделения на подсекторы не может быть оптимальным для 

всех целей или для всех стран, для некоторых секторов рекомендуются альтернативные методы 

такого подразделения. Разделение совокупной экономики на секторы повышает полезность счетов для 

целей экономического анализа, обеспечивая группировку институциональных единиц, имеющих 

сходные цели и типы поведения. Секторы и подсекторы также необходимы для того, чтобы можно 

было целенаправленно воздействовать на определенные группы институциональных единиц или 

осуществлять их мониторинг в целях реализации экономической политики. Например, сектор 

домашних хозяйств должен быть подразделен на подсекторы с тем, чтобы можно было показать, как 

процесс экономического развития или меры экономической и социальной политики государства 

влияют на отдельные части общества. Аналогичным образом, может быть важно рассматривать 

корпорации, находящиеся под контролем нерезидентов, в качестве подсекторов секторов финансовых 

и нефинансовых корпораций не только потому, что они, вероятно, ведут себя иначе по сравнению с 

корпорациями, контролируемыми резидентами, но потому, что разработчики экономической 

политики, возможно, хотели бы идентифицировать те части экономики, которые испытывают влияние 

из-за рубежа, и наблюдать за ними. Это также расширило бы возможности анализа влияния 

корпораций, находящихся под иностранным контролем, на формирование и распределение доходов, а 

также на накопление капитала. Деление секторов на подсекторы зависит от типа проводимого 

анализа, потребностей разработчиков политики, доступности данных, а также экономических условий 

и институционального устройства внутри страны. 

 

Разбивка на нефинансовые и финансовые корпорации на основании фактора 

контроля 

5.38 Один из распространенных вариантов подразделения на подсекторы, показанный в нижней части 

рисунка 5.1 (т. е. ниже горизонтальной пунктирной линии), заключается в выделении среди 

нефинансовых и финансовых корпораций тех, которые находятся под национальным контролем, и 

тех, которые находятся под иностранным контролем (определение понятия «контроль над 

корпорациями» см. в пунктах 5.106–5.121 ниже). Корпорации, находящиеся под национальным 

контролем, подразделяются далее на государственные корпорации (контролируемые органами 

государственного управления) и другие, именуемые национальными частными корпорациями. Кроме 

того, предусмотрены статьи “в том числе” для находящихся под национальным контролем 

государственных и частных корпораций, входящих в состав отечественной группы 

многонациональных предприятий (МНП), т. е. таких корпораций, чья конечная контролирующая 

материнская компания является резидентом той же экономики. В данном контексте МНП 

определяется как юридическое лицо, имеющее по меньшей мере одну аффилированную компанию 

или филиал, являющиеся нерезидентами, и осуществляющее контроль над своими 

аффилированными компаниями или филиалами либо напрямую — посредством владения более 

чем 50 процентами голосов в данной единице, либо путем косвенной передачи контроля. МНП 

выступает в качестве конечной контролирующей материнской компании — прямого инвестора, 

находящегося на вершине цепочки контроля. Группа МНП включает в себя само МНП и 

совокупность единиц независимо от стран их резидентства, находящихся под контролем одной и той 

же конечной контролирующей материнской компании (см. главу 23 «Глобализация» для получения 

дополнительных сведений о МНП). Для стран, где присутствие единиц специального назначения 

(ЕСН; см. пункты 5.81 и 5.82 ниже) является существенным, в качестве дополнительной информации 

рекомендуется осуществлять отдельную идентификацию ЕСН в виде статьи “в том числе”. 

 

Разбивка домашних хозяйств 

5.39 Информация о распределении доходов, потребления, сбережений и богатства домашних хозяйств 
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считается очень важной для анализа (материального) благополучия. В связи с этим в качестве 

стандарта рекомендуется осуществлять дополнительную разбивку сектора домашних хозяйств. Как 

минимум, составителям счетов следует стремиться к представлению разбивок по децилям доходов и 

богатства, а по возможности также для верхних 5 процентов и верхнего 1 процента. Также 

рекомендуются другие разбивки с использованием дополнительных элементов, например, по 

основному источнику дохода, типу домашнего хозяйства, жилищному статусу и возрасту 

референтного лица. Более подробная информация приводится в пунктах 5.220–5.231, а также в главе 

32 «Домашние хозяйства». 

 

Некоммерческие организации 

5.40 Как описано выше, в последовательности экономических счетов НКО отнесены к различным 

секторам в зависимости от того, производят ли они для рынка или нет, независимо от мотивации, 

статуса работников или вида деятельности, которым они заняты. Однако существует все 

возрастающий интерес к рассмотрению всей совокупности НКО как свидетельства существования 

«гражданского общества», поэтому рекомендуется выделять некоммерческие организации в 

корпоративном и государственном секторах в отдельные подсекторы, чтобы при необходимости 

можно было легко составлять дополнительные таблицы, обобщающие всю деятельность 

некоммерческих организаций. (Более подробная информация содержится в главе 31 «Некоммерческие 

организации». 

 

Другие способы выделения подсекторов 

5.41 Вопрос о выделении подсекторов включен в более подробное рассмотрение каждого 

институционального сектора в следующих разделах. Для сектора государственного управления, 

нефинансовых корпораций, финансовых корпораций и домашних хозяйств предлагаются конкретные 

подсекторы. Обзор стандартных разбивок в системе национальных счетов представлен в таблице 5.1. 

 

8. Остальной мир 

5.42 В ряде случаев удобно рассматривать нерезидентские домашние хозяйства или нерезидентские 

корпорации как единицы, являющиеся резидентами остального мира. Всякий раз, когда составляются 

счета для институциональных секторов, а также счет для экономики в целом, далее приводится счет, 

отражающий взаимосвязи с остальным миром. Таким образом, по сути, операции и позиции в 

отношении остального мира регистрируются так, как если бы остальной мир являлся de facto шестым 

сектором. 

 

B. Корпорации в макроэкономической статистике 

1. Типы корпораций 

5.43 В последовательности экономических счетов СНС, а также в РПБ и других областях 

макроэкономической статистики, термин «корпорация» используется в более широком смысле, чем в 

юридическом. В принципе, все единицы, которые: 

a. Могут генерировать прибыль или другие финансовые выгоды для их собственников; 

b. Признаны законом как юридические лица, отдельные от их собственников, которые имеют 

ограниченные обязательства; 

c. Учреждены с целью осуществления рыночного производства путем продажи всех или 

большей части своих товаров и/или услуг по экономически значимым ценам, 

рассматриваются в СНС как корпорации, независимо от того, как они сами могут характеризовать и 

называть себя. Кроме юридически учрежденных корпораций, термин «корпорации» используется для 

охвата кооперативов, партнерств с ограниченной ответственностью, условных резидентских единиц и 

квазикорпораций. Когда используется термин «корпорация», имеется в виду более широкий охват по 

сравнению с узким юридическим определением, если только другое не оговорено. Каждый из этих 

главных компонентов обсуждается ниже по очереди. 
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Корпорации, учрежденные как юридические лица 

5.44 Корпорации, учрежденные как юридические лица, могут фигурировать под различными 

наименованиями: корпорации, корпорированные предприятия, государственные компании с 

ограниченной ответственностью, государственные корпорации, партнерства с ограниченной 

ответственностью и т. д. Юридически учрежденные корпорации ― это юридические лица, 

созданные с целью производства товаров или услуг для рынка, которые могут быть источником 

прибыли или других финансовых выгод для их собственников. Они находятся в коллективной 

собственности акционеров, которые имеют полномочия назначать директоров, 

ответственных за общее управление корпорациями. 

5.45 Законы, регламентирующие создание, управление и функционирование корпораций, учрежденных как 

юридические лица, могут быть разными в разных странах, и поэтому невозможно дать точное 

юридическое определение корпорации, которое имело бы универсальный характер. Представляется 

возможным, однако, указать более подробно некоторые типичные характеристики корпораций, 

которые являются наиболее существенными с точки зрения макроэкономической статистики. Они 

могут быть представлены следующим образом: 

 

Таблица 5.1: Стандартная классификация институциональных секторов в 

последовательности экономических счетов СНС 

 
S1 Экономика в целом 

S11 Нефинансовые корпорации 

 Классификация на основании фактора контроля 

 S1111    Государственные нефинансовые корпорации 

 В том числе: S1111ow      Часть отечественной группы многонациональных предприятий (МПН) 

S1112    Национальные частные нефинансовые корпорации 

 В том числе: S1112ow      Часть отечественной группы многонациональных предприятий (МПН) 

S1113    Нефинансовые корпорации под иностранным контролем
1
 

 В том числе: S1113ow      Единицы специального назначения (ЕСС) 

S12 Финансовые корпорации 

 Классификация на основании фактора контроля 

S1211    Государственные финансовые корпорации 

 В том числе: S1211ow      Часть отечественной группы многонациональных предприятий (МПН) 

S1212    Национальные частные финансовые корпорации 

 В том числе: S1212ow      Часть отечественной группы многонациональных предприятий (МПН) 

S1213    Финансовые корпорации под иностранным контролем  

 В том числе: S1213ow      Единицы специального назначения (ЕСС) 

 Классификация на основании типа финансовых услуг 

S1221    Центральный банк 

S1222    Корпорации, принимающие депозиты, кроме центрального банка 

S1223    Фонды денежного рынка (ФДР) 

S1224    Инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДР 

S1225    Другие финансовые посредники, кроме страховых корпораций и 

пенсионных фондов 

S1226    Вспомогательные финансовые организации 

S1227    Кэптивные финансовые организации и ростовщики 

S1228    Страховые корпорации 

S1229    Пенсионные фонды 

S13 Сектор государственного управления 

 Классификация сектора государственного управления - вариант A 

S1311    Центральные органы управления 

S1312    Региональные органы управления 

S1313    Местные органы управления 

S1314    Фонды социального обеспечения 

 Классификация сектора государственного управления - вариант B 
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S1321    Центральные органы управления, включая фонды социального 

обеспечения 

S1322    Региональные органы управления, включая фонды социального 

обеспечения 

S1323    Местные органы управления, включая фонды социального обеспечения 

S14 Домашние хозяйства
2
 

S15 Некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства 

S2 Остальной мир 

1 Хотя все корпорации под иностранным контролем являются предприятиями с прямыми иностранными инвестициями, 

обратное неверно (см. пункт 5.121). 

2 Для сектора домашних хозяйств подсекторы будут выделены на основе децилей дохода и богатства. 

 

a. Корпорация — это единица, созданная в соответствии с законодательством, чье 

существование признается независимым от других институциональных единиц, которые 

могут быть акционерами этой корпорации. Существование, наименование и адрес 

корпорации обычно отражаются в специальном регистре, ведущемся для этой цели. Обычно 

считается, что корпорация имеет центр преобладающего экономического интереса (то есть 

является резидентом) в той стране, в которой она создана и зарегистрирована; 

b. Корпорация, которая создана с целью производства товаров и услуг для продажи на рынке, 

осуществляет эти продажи по экономически значимым ценам. Это подразумевает, что 

корпорация является рыночным производителем. (Описание экономически значимых цен и 

различия между рыночным и нерыночным производством представлено в главах 7 «Счет 

производства» и 30 «Органы государственного управления и государственный сектор»); 

c. Корпорация полностью ответственна и подотчетна перед законом за свои действия, 

обязательства и контракты, и это является существенной характеристикой 

институциональной единицы в последовательности экономических счетов СНС, РПБ и в 

других областях макроэкономической статистики. Корпорация является субъектом 

налогового режима в той стране, резидентом которой она является в смысле ее 

производственной деятельности, дохода или активов; 

d. Право собственности на корпорацию принадлежит акционерам коллективно. Размер дохода, 

фактически распределяемого акционерам в качестве дивидендов в течение одного учетного 

периода, определяется директорами корпорации. Доход обычно распределяется акционерам 

пропорционально стоимости или количеству акций или другим видам участиям в капитале, 

которым они обладают. Могут быть различные типы акций в одной и той же корпорации, 

обеспечивающие различные права; 

e. В том случае, если корпорация сворачивает свою деятельность или ликвидируется, 

акционеры имеют право на долю в чистой стоимости капитала корпорации, остающуюся 

после того, как все активы проданы и долги по инструментам выплачены. Если корпорация 

объявляется банкротом ввиду того, что ее долговые обязательства превышают стоимость ее 

активов, акционеры обычно не обязаны выплачивать оставшуюся часть обязательств. Однако 

в случаях наличия подразумеваемых гарантий или существенных репутационных рисков у 

собственника может возникнуть отрицательный капитал; см. пункты 14.86–14.89; 

f. Контроль над деятельностью корпорации в итоге осуществляется коллективно акционерами. 

Корпорация имеет совет директоров, который ответственен за политику корпорации и 

назначает главных управляющих корпорации. Совет директоров обычно назначается 

коллективным голосованием акционеров; 

g. На практике, однако, некоторые акционеры могут оказывать большее влияние и осуществлять 

больший контроль над политикой и функционированием корпорации, чем другие; 

h. Голосующие права акционеров могут не быть одинаковыми. Некоторые типы акций могут не 

иметь права голоса, тогда как другие могут обеспечивать исключительные права, такие как 

право назначения конкретных лиц в совет директоров или право накладывать вето на другие 

назначения, сделанные большинством голосов. Такие исключительные права могут 

принадлежать государству в том случае, если оно является акционером корпорации; 

i. Многие акционеры, обладающие правом голоса, предпочитают не использовать его, 

вследствие чего небольшое организованное меньшинство активных акционеров может 

получить возможность контролировать политику и деятельность корпорации. 
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Кооперативы, партнерства с ограниченной ответственностью и так далее 

5.46 Кооперативы создаются производителями с целью сбыта своей коллективной продукции. Прибыль 

таких кооперативов распределяется в соответствии с согласованными правилами и не обязательно 

пропорционально долям участия, однако фактически они функционируют подобно корпорациям. 

Аналогичным образом, партнерства, участники которых несут ограниченную ответственность, 

представляют собой отдельные юридические лица, которые ведут себя, как корпорации. По сути, 

партнеры в данном случае выступают одновременно и акционерами, и управляющими. 

 

Квазикорпорации 

5.47 Некоторые некорпорированные предприятия функционируют во всех отношениях (или почти во всех 

отношениях) так, как если бы они были корпорациями. Они называются квазикорпорациями и 

включены вместе с корпорациями в сектор нефинансовых корпораций и в сектор финансовых 

корпораций. Квазикорпорация — это: 

a. Либо некорпорированное предприятие в собственности резидентской 

институциональной единицы, которое располагает достаточной информацией для 

составления полной последовательности счетов, и функционирует так же, как если 

бы оно было отдельной корпорацией, и чьи де факто отношения с его собственником 

являются такими же, как отношения корпорации с акционерами;  

b. Либо некорпорированное предприятие, принадлежащее нерезидентской 

институциональной единице, которое рассматривается как резидентская 

институциональная единица, так как оно занимается в значительных размерах 

производством на экономической территории данной страны в течение длительного 

или неопределенного периода времени.  

5.48 В макроэкономической статистике признаются три вида квазикорпораций: 

a. Некорпорированные предприятия, находящиеся в собственности государственных 

единиц, которые занимаются рыночным производством и функционируют 

аналогично корпорациям, находящимся в государственной собственности; 

b. Некорпорированные предприятия, включая некорпорированные партнерства или 

трасты, принадлежащие домашним хозяйствам и функционирующие так, как если бы 

они являлись частными корпорациями;  

c. Некорпорированные предприятия, принадлежащие институциональным единицам, 

являющимся резидентами остального мира, которые известны как филиалы.  

5.49 Идея, лежащая в основе концепции квазикорпорации понятна: а именно, отделить от их 

собственников те некорпорированные предприятия, которые в достаточной степени самодостаточны и 

независимы, так что они ведут себя таким же образом, как корпорации. Если они функционируют как 

корпорации, они должны вести полный набор счетов. Действительно, наличие полного набора счетов, 

включая баланс активов и пассивов, является для предприятия необходимым, чтобы его 

рассматривали как квазикорпорацию. В противном случае с бухгалтерской точки зрения было бы 

невозможно отделить квазикорпорацию от ее владельца. 

5.50 Поскольку квазикорпорация рассматривается как институциональная единица, отдельная от ее 

собственника, она должна иметь свою добавленную стоимость, сбережение, активы, обязательства и 

т. д. Должна существовать возможность идентифицировать и зарегистрировать любые потоки 

доходов и капитала, которые считаются осуществляющимися между квазикорпорацией и ее 

владельцем. Величина дохода, изъятого из квазикорпорации в течение заданного учетного периода, 

определяется ее собственником, а такое изъятие является аналогом выплаты дивидендов корпорацией 

акционерам. С учетом объема изъятого дохода определяется величина сбережений квазикорпорации 

(то есть сумма прибыли, оставшейся в распоряжении квазикорпорации). Баланс активов и пассивов 

также необходим для квазикорпорации; он должен показать стоимость нефинансовых активов, 

использованных в производстве, а также финансовые активы, принадлежащие ей, и обязательства, 

принятые от лица квазикорпорации.  

5.51 Опыт показывает, что у стран возникают проблемы с трактовкой некорпорированных предприятий, 

принадлежащих домашним хозяйствам, как квазикорпораций. Однако нецелесообразно вводить 

дополнительные критерии, такие как размер, в определение квазикорпорации, собственником которой 

является домашнее хозяйство. Если предприятие фактически не функционирует как корпорация и не 
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имеет полного набора собственных счетов, оно не может и не должно рассматриваться как 

квазикорпорация независимо от того, насколько большим оно может быть. 

5.52 Квазикорпорация также идентифицируется в тех случаях, когда предварительные расходы, включая 

затраты на приобретение прав на добычу ресурсов, лицензионные сборы, подготовку площадки, 

получение разрешений на строительство, уплату налогов при покупке, расходы на содержание 

местного офиса и оплату юридических услуг, осуществляются нерезидентской единицей до момента 

учреждения юридического лица. В результате выделения квазикорпорации в таких случаях 

подготовительные расходы отражаются в экономике будущей деятельности как операции между 

резидентами, финансируемые за счет притока (иностранных) прямых инвестиций. Ввиду 

ограниченного масштаба такой деятельности составление приемлемых данных по данным 

предприятиям зачастую возможно, несмотря на отсутствие у них статуса корпорированного 

юридического лица. Если впоследствии проект так и не переходит в стадию эксплуатации, стоимость 

прямых инвестиций списывается посредством соответствующей записи на счете «другие изменения в 

объеме активов и обязательств». 

 

Единицы с трансграничными элементами 

Филиалы 

5.53 Если нерезидентская единица осуществляет операции в значительных размерах в течение длительного 

периода времени на экономической территории данной страны, то филиал может считаться 

институциональной единицей. Эта единица идентифицируется для статистических целей, так как ее 

операции имеют тесные связи с местом их проведения, во всех смыслах, за исключением факта 

юридической регистрации. 

5.54 Некорпорированное предприятие за рубежом следует рассматривать как квазикорпорацию, если 

имеются признаки того, что его значительная деятельность может быть определена отдельно от 

остальной деятельности данной единицы. Как и в случае с другими квазикорпорациями, либо полный 

набор счетов существует для данной единицы, либо составление таковых было бы осмысленным с 

экономической точки зрения. Наличие отдельных записей показывает, что фактическая единица 

существует, и имеется возможность на практике подготавливать статистические данные. Кроме того, 

все или большинство следующих факторов должны присутствовать для того, чтобы можно было 

идентифицировать филиал. 

a. Производство единицей на территории, отличной от территории, на которой 

находится ее головной офис, осуществляется в течение года или более: 

• Если процесс производства предполагает физическое присутствие, тогда 

функционирование должно физически происходить на этой территории. 

Некоторые показатели, свидетельствующие о намерении размещаться на 

территории, включают покупки или аренду рабочих помещений, 

приобретение оборудования и наем местного персонала; 

• Если производство не предполагает физического присутствия, например, в 

таких случаях как деятельность, связанная с владением патентами, 

«виртуальным производством», в некоторых случаях банковской 

деятельности, страхования или других финансовых услуг, операции следует 

признавать осуществляемыми на данной территории в соответствии с 

регистрацией или юридическим адресом этих операций на этой территории. 

b. Функционирование признается подпадающими под систему налогообложения 

доходов (если таковая существует) той экономики, в которой оно осуществляется, 

даже если единица может иметь статус освобождения от налогообложения. 

5.55 Идентификация филиалов имеет последствия для статистической отчетности как головной 

организации, так и самого филиала. Функционирование филиала должно быть исключено из 

отчетности его головного офиса на» территории базирования, а разграничение между головной 

организацией и филиалом должно осуществляться последовательно в обеих затрагиваемых 

экономиках. Каждый филиал, как описано в пунктах выше, представляет собой предприятие с 

(иностранными) прямыми инвестициями. Филиалы наиболее часто создаются для финансовых и 

нефинансовых корпораций, однако их наличие также возможно у домашних хозяйств, 

некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства (НКОДХ), или органов 

государственного управления (в тех случаях, когда деятельность органов государственного 

управления не обладает дипломатическим иммунитетом). 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

16 

 

 

Строительные проекты 

5.56 Некоторые строительные проекты, предпринимаемые подрядчиком-нерезидентом, могут повлечь 

создание филиала, который будет считаться предприятием с прямыми (иностранными) инвестициями. 

Строительство может осуществляться или управляться нерезидентским предприятием без создания 

местного юридического лица.  

a. В случае крупных проектов (таких как мосты, плотины, электростанции), реализация 

которых занимает год или более и управление которыми осуществляется через 

местный офис на объекте, соответствующая деятельность, как правило, 

удовлетворяет критериям для идентификации филиала, изложенным в пунктах 5.53 и 

5.54, и, следовательно, не классифицируется как международная торговля услугами; 

b. В иных случаях строительные работы могут не удовлетворять условиям для 

признания их деятельностью филиала, например, для краткосрочного проекта или 

проекта, реализуемого с территории базирования, а не через местный офис. В таких 

случаях работы, выполняемые для заказчиков, являющихся резидентами территории 

осуществления этих работ, классифицируются как международная торговля 

строительными услугами и включаются в состав услуг (то есть рассматриваются как 

экспорт услуг со стороны территории базирования и импорт услуг со стороны 

территории осуществления работ). 

 

Продукция, поставляемая с места базирования 

5.57 Такие виды деятельности, как консультирование, техническое обслуживание, профессиональная 

подготовка, техническая помощь и здравоохранение, могут осуществляться филиалом либо 

непосредственно из местоположения базового предприятия. Если масштабы деятельности являются 

достаточно существенными для удовлетворения критериев, изложенных в пунктах 5.53 и 5.54, данный 

филиал признается предприятием (иностранного) прямого инвестирования. С другой стороны, если 

филиал не признается в качестве такового на данной территории, осуществляемая деятельность будет 

квалифицироваться как международная торговля услугами. Вопрос о резидентстве единиц, 

предоставляющих услуги подобным образом, рассматривается в пункте 5.271. 

5.58 Движимое имущество оборудование, такое как суда, воздушные суда, буровые платформы и 

железнодорожный подвижной состав, может эксплуатироваться более чем на одной экономической 

территории. Критерии признания филиала применимы и в этих случаях. Иными словами, если 

деятельность на территории вне базового местонахождения является достаточно значительной, 

предприятие соответствует определению филиала. Например, вспомогательная база по техническому 

обслуживанию флота, характеризующаяся долгосрочным присутствием и наличием собственных 

счетов, может соответствовать определению филиала. Если же эти условия не выполняются, 

деятельность судоходного предприятия учитывается в экономике той страны, резидентом которой 

является оператор. 

5.59 Аналогично ситуации с передвижным оборудованием, трубопровод, проходящий через территорию, 

но не эксплуатирующийся на этой территории отдельным юридическим лицом, может быть признан 

учрежденным филиалом при наличия существенного присутствия, ведения раздельных счетов и т. д. 

В тех случаях, когда подобные виды деятельности не образуют отдельные институциональные 

единицы, может иметь место выплата арендной платы условной единице, владеющей земельным 

участком, либо имеющей договор долгосрочной аренды земли, как описано в пунктах 5.61 и 5.62; или 

может существовать многотерриториальное предприятие того типа, который рассматривается в 

пунктах 5.68–5.71. 

5.60 В случае идентификации филиала на соответствующую территорию поступают прямые 

(иностранные) инвестиции, однако предоставление товаров или услуг клиентам на данной территории 

представляет собой операцию между резидентами. Напротив, если осуществляемая деятельность не 

является достаточно значительной для того, чтобы предприятие считалось филиалом, предоставление 

товаров или услуг клиентам на данной территории рассматривается как импорт для этой территории. 

 

Условные резидентские единицы в отношении земли и других природных ресурсов, а 

также зданий и сооружений, находящихся в собственности нерезидентов 

5.61 Недвижимые активы, такие как земля и другие природные ресурсы, а также здания и сооружения 

рассматриваются как находящиеся в собственности резидентских единиц. Если же юридическим 

собственником фактически является нерезидент, то для статистических целей создается 
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искусственная единица, именуемая «условной резидентской единицей». Эта условная резидентская 

единица отражается как собственник актива, получающий ренту или арендную плату, возникающие 

от этого активом. Юридический собственник владеет долей в капитале данной условной резидентской 

единицы и, соответственно, получает от нее доход в форме дохода от собственности, выплачиваемого 

за границу. Такой порядок учета призван обеспечить то, что соответствующие нефинансовые активы 

всегда рассматриваются как активы той страны, на территории которой они физически расположены. 

В противном случае земля фигурировала бы в национальном балансе другой страны. Единственное 

исключение делается в отношении земли и зданий в экстерриториальных анклавах иностранных 

государств (таких как посольства, консульства и военные базы), которые являются субъектами 

законодательства своих стран, а не стран, где они физически находятся. 

5.62 Нерезидент, имеющий право аренды природных ресурсов, рассматривается как плательщик ренты, 

при этом автоматически не создается никакой условной единицы. Однако, как правило, право 

собственности на землю и иные природные ресурсы, такие как минеральные и энергетические 

ресурсы, некультивируемые биологические ресурсы, водные ресурсы, а также права пользования 

этими активами на основании договора аренды или иного разрешения на длительный срок, 

ассоциируются с деятельностью филиала. Кроме того, предварительные расходы для единицы, 

которая будет учреждена в будущем, должны рассматриваться как расходы условного (иностранного) 

предприятия прямого инвестирования. 

5.63 Деятельность условных резидентских единиц включает владение активом, оплату любых 

сопутствующих расходов (таких как страхование, ремонт и налоги), получение ренты или арендной 

платы за пользование активом, а также любые иные операции, связанные с выполнением этих 

функций. Если владелец-нерезидент использует имущество, условная резидентская единица 

генерирует для своего владельца ренту (в случае земельных участков и т. п.) или арендную плату (в 

случае зданий или иных сооружений) в натуральной форме. Корреспондирующей записью к ренте 

или арендному платежу будет доход, подлежащий выплате собственнику условной резидентской 

единицей. Также следует считать, что условная резидентская единица несет расходы и уплачивает 

налоги; следовательно, платежи, осуществляемые владельцем-нерезидентом для покрытия убытков, 

возникающих вследствие этих затрат, должны отражаться как потоки прямых инвестиций от 

владельца к условной резидентской единице. Другие операции владельца не относятся к деятельности 

условной резидентской единицы, например, любые операции по заимствованию средств или 

обслуживанию долга. Ввиду ограниченного характера деятельности условных резидентских единиц, 

составление приемлемых оценок их операций, как правило, возможно только в тех случаях, когда они 

значительны. 

5.64 В тех случаях, когда право собственности на землю и другие природные ресурсы сопряжено с 

осуществлением значительного объема деятельности, так что выполняются требования, изложенные в 

пунктах 5.53 и 5.54, идентифицируется филиал. В подобных случаях условная резидентская единица 

не идентифицируется, поскольку филиал уже существует в качестве собственника-резидента. 

5.65 Условную резидентскую единицу, владеющую землей или другими природными ресурсами, можно 

противопоставить филиалу, который ведет полный набор счетов. Примером может служить оператор 

рыболовного промысла, являющийся нерезидентом и обладающий 10-летней лицензией на ведение 

промысла в водах данной территории. Если у этого оператора имеется база на данной территории, он 

ведет отдельный учет и т. д., то в данном случае идентифицируется филиал, и в его счетах будут 

отражаться операции по реализации рыбы, а также иные операции. Другим примером может служить 

коммерческое сельскохозяйственное предприятие, находящееся в собственности у нерезидентской 

единицы. Напротив, единственным видом деятельности условной единицы будет предоставление 

ренты или арендных услуг, обусловленных правом собственности на это имущество. Однако в том 

случае, если оператор рыболовного промысла - нерезидент не имеет базы в той стране, где 

осуществляется промысел, соответствующие показатели выпуска (т. е. улов рыбы) и связанные с ними 

затраты отражаются в экономике резидентства данного оператора. 

5.66 В тех случаях, когда земельным участком владеют несколько партнеров, может возникать 

квазикорпорация в силу того, что управление данным земельным участком осуществляется 

обособленно от управления землей его отдельных владельцев. В подобной ситуации для целей 

статистики будет считаться, что партнеры-нерезиденты владеют долей в данной квазикорпорации, 

вследствие чего отпадает необходимость в выделении дополнительной условной резидентской 

единицы. 

5.67 Некоторые виды соглашений о размещении по системе «таймшер» также могут приводить к 

возникновению условной резидентской единицы. Например, приобретение права собственности (на 

основании правоустанавливающего документа) или аналогичное соглашение равнозначно созданию 

условной единицы-резидента. 
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Многотерриториальные предприятия 

5.68 Некоторые предприятия могут функционировать как единый непрерывный процесс более чем на 

одной экономической территории. Хотя предприятие ведет значительную деятельность на территории 

более чем одной страны, оно управляется как неделимая единица, не имеющая ни раздельного учета, 

ни обособленного процесса принятия решений; вследствие этого в его структуре невозможно 

выделить отдельные филиалы. К числу таких предприятий могут относиться судоходные линии, 

авиакомпании, гидроэнергетические комплексы на пограничных реках, трубопроводы, мосты, 

туннели, а также подводные кабели. НКОДХ тоже могут функционировать подобным образом. 

5.69 Органы государственного управления, как правило, требуют выделения отдельных подразделений 

или филиалов на каждой экономической территории в целях упрощения регулирования и 

налогообложения. Многотерриториальные предприятия могут быть освобождены от выполнения 

подобных требований; однако в отношении них могут действовать специальные механизмы, 

например формула для расчета налоговых отчислений соответствующим органам власти. 

5.70 В случае многотерриториального предприятия предпочтительно выделять институциональные 

единицы для каждой экономики. Если это невозможно ввиду того, что деятельность предприятия 

носит настолько интегрированный характер, что отдельные счета невозможно составить, необходимо 

пропорционально распределить совокупные показатели деятельности предприятия между отдельными 

экономическими территориями. Коэффициент, используемый для такого распределения, должен 

основываться на имеющейся информации, отражающей вклады территорий в фактическую 

деятельность предприятия. Например, могут рассматриваться такие варианты, как распределение по 

долям участия в капитале, равное распределение или распределение на основе операционных 

показателей, таких как грузооборот или заработная плата. В тех случаях, когда налоговые органы 

признали действующие схемы организации деятельности многотерриториального предприятия, 

возможно, ими была предложена соответствующая формула для пропорционального распределения 

совокупных показателей; именно она должна служить отправной точкой для целей статистического 

учета. Хотя данная ситуация несколько отличается от случаев, связанных с совместным управлением 

или суверенными зонами, применяемое решение для распределения итогов может быть аналогичным. 

5.71 Пропорциональное распределение совокупных показателей предприятия означает, что все операции 

необходимо разбивать по каждой экономической территории. Реализация такого подхода может быть 

весьма сложной. Данный подход имеет последствия для других областей статистики, и его внедрение 

всегда должно осуществляться на основе координации для обеспечения согласованности. 

Составителям статистики в каждой из вовлеченных стран рекомендуется сотрудничать друг с другом 

для формирования согласованных данных, предотвращения пробелов и минимизации нагрузки как на 

респондентов, так и на составителей, а также оказывать содействие своим партнерам в 

предоставлении двусторонних данных на согласованной основе. 

 

2. Особые случаи 

Группы корпораций 

5.72 Большие группы корпораций, или конгломераты, могут быть созданы на основе контроля 

материнской корпорации над несколькими дочерними корпорациями, некоторые из которых могут 

контролировать свои дочерние корпорации и так далее. Для некоторых целей может оказаться 

желательным иметь информацию обо всей группе корпораций в целом. Однако каждая отдельная 

корпорация должна рассматриваться как отдельная институциональная единица независимо от того, 

является ли она частью группы или нет. Даже дочерние корпорации, которые находятся целиком в 

собственности других корпораций, являются отдельными юридическими лицами, которые в 

соответствии с законодательством и требованиями налоговых органов должны составлять полный 

набор счетов, включая баланс активов и пассивов. Хотя управление дочерней корпорацией может 

быть под контролем другой корпорации, она остается ответственной и подотчетной за осуществление 

своей производственной деятельности. 

5.73 Другая причина, по которой не следует рассматривать группу корпораций как одну 

институциональную единицу, состоит в том, что группы не всегда хорошо определены, неустойчивы 

и их непросто идентифицировать на практике. Может оказаться трудным получить данные о группах, 

чья деятельность не всегда тесно интегрирована. Более того, многие конгломераты являются слишком 

большими и неоднородными, чтобы рассматривать их как отдельные единицы, и их размер и состав 

могут непрерывно меняться с течением времени в результате слияний и поглощений. 
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Совместные предприятия 

5.74 Совместное предприятие предполагает создание корпорации, партнерства или иной 

институциональной единицы, в которой каждая сторона осуществляет юридически оформленный 

совместный контроль. Данные единицы функционируют аналогично прочим единицам, за 

исключением того, что совместный контроль над ними устанавливается посредством юридического 

соглашения между сторонами. Являясь самостоятельной институциональной единицей, совместное 

предприятие вправе заключать договоры от собственного имени, а также привлекать финансирование 

для собственных целей. Совместное предприятие ведет собственный бухгалтерский учет. Как 

правило, совместные предприятия создаются с целью реализации конкретного коммерческого 

проекта, в рамках которого стороны договариваются о распределении прибыли и убытков 

предприятия, а также о накоплении капитала и о вкладе производственных ресурсов или затрат. 

Обычно при этом не предполагается сохранение отношений между сторонами по завершении 

реализации изначально поставленной цели. 

5.75 Определение квазикорпорации для совместного предприятия без отдельного юридического статуса 

зависит от договоренностей сторон и правовых требований. Совместное предприятие признается 

квазикорпорацией, если оно удовлетворяет требованиям к институциональной единице, в особенности 

в отношении ведения собственной отчетности. В противном случае, если каждая операция фактически 

осуществляется партнерами по отдельности, совместное предприятие не считается 

институциональной единицей, а соответствующие операции рассматриваются как операции, 

выполняемые партнерами по совместному предприятию по отдельности. Если в подобных случаях 

задействованы иностранные инвестиции, то, как правило, будут иметься предприятия с прямыми 

(иностранными) инвестициями, которые и осуществляют операции совместного предприятия каждого 

из партнеров. 

 

Головные офисы и холдинговые компании 

5.76 Существуют два различных типа единиц, которые часто называются холдинговыми компаниями. 

Первый тип — это головной офис, который осуществляет все аспекты управленческого контроля над 

дочерними корпорациями. Головные офисы могут иногда иметь существенно меньшее число 

работников, и на более высоком уровне, чем дочерние корпорации, но они активно участвуют в 

производстве. Эти типы видов деятельности описаны в МСОК, Rev.5 в разделе N подгруппе 7010 

следующим образом. 

К этой подгруппе относятся: надзор и управление другими подразделениями предприятия или группы 

предприятий, то есть выполнение функций головного офиса; осуществление стратегического или 

организационного планирования и принятия решений в компании или на предприятии; осуществление 

оперативного контроля и управление повседневной деятельностью соответствующих 

подразделений. Эти виды деятельности одинаковы независимо от того, какие виды деятельности 

осуществляют управляемые подразделения (финансирование, производство, торговля и т.д.). 

Такие единицы относятся к сектору нефинансовых корпораций, если только все или большая часть их 

дочерних предприятий не являются финансовыми корпорациями; в этом случае они в соответствии с 

принятой договоренностью рассматриваются как вспомогательные финансовые организации в 

секторе финансовых корпораций. 

5.77 Тип единицы, которая правильно называется холдинговой компанией, представляет собой единицу, 

которая владеет активами дочерних корпораций, но не осуществляет никакой деятельность по 

управлению. Они описаны в МСОК, Rev.5 в разделе L подгруппе 6421 следующим образом: 

Данная подгруппа охватывает деятельность холдинговых компаний, то есть единиц, которые 

являются держателями активов (владеющими контрольными пакетами акций) одной или более 

дочерних компаний и единственная цель которых - владение дочерними компаниями. Холдинговые 

компании данной категории не оказывают никаких иных услуг предприятиям, в которых им 

принадлежат доли участия; то есть они не осуществляют администрирование или управление 

другими единицами.  

Подобные единицы всегда относятся к сектору финансовых корпораций и рассматриваются как 

кэптивные финансовые организации, даже если все дочерние корпорации являются нефинансовыми 

корпорациями. 

5.78 Для того чтобы отличить головные офисы и холдинговые компании от других институциональных 

единиц, на практике можно использовать информацию о структуре балансов, чтобы определить 

головные офисы и холдинговые компании как единицы, у которых не менее 50 процентов активов 
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составляют доли участия в их дочерних компаниях. 

5.79 При классификации институциональных единиц в качестве холдинговых компаний следует 

использовать строгое определение холдинговых компаний (в том смысле, что холдинговые компании 

не оказывают никаких управленческих услуг). В отношении единиц, по которым информация о таких 

характеристиках, как управленческий контроль, отсутствует или на практике доступна только с 

большими затратами, рекомендуется основывать разграничение между головными офисами и 

холдинговыми компаниями на критерии численности персонала: 

• Головные офисы активно участвуют в производственной деятельности, хотя в них может 

быть заметно меньше сотрудников, причем среди них больше руководителей высшего 

звена, чем в дочерних компаниях. Однако отсутствие сотрудников явно указывает на то, 

что данная единица не является головным офисом; 

• С другой стороны, холдинговые компании, просто владеющие активами, могут 

осуществлять свою деятельность, имея в штате лишь минимальное число сотрудников 

или не имея их вовсе; 

• Пороги по численности персонала, определяющие разграничение между головными 

офисами и холдинговыми компаниями, должны устанавливаться с учетом национальных 

обстоятельств. В частности, следует учитывать требования национального 

законодательства в отношении численности персонала холдинговых компаний. В 

качестве общего ориентира можно отметить, что наличие в штате трех или более 

сотрудников либо численность персонала, превышающая установленный национальным 

законодательством минимальный порог, является первым признаком того, что данная 

единица является головным офисом. 

5.80 Для определения институциональной независимости головных офисов и холдинговых компаний 

применяются следующие принципы: 

• Стандартные критерии для институциональной единицы должны применяться всегда — 

в том числе и к головным офисам и холдинговым компаниям; 

• Головные офисы всегда следует рассматривать как отдельные институциональные 

единицы; 

• Холдинговые компании, принадлежащие нерезидентам, всегда следует рассматривать 

как институциональные единицы; 

• Наличие у холдинговых компаний нескольких материнских компаний или акционеров 

является достаточным основанием для признания единицы институциональной 

единицей; 

• В отношении холдинговых компаний, полностью принадлежащих одной резидентской 

единице, «отсутствие сотрудников и вознаграждения сотрудников» не является 

достаточным критерием для заключения об отсутствии институциональной 

независимости; однако это может служить индикатором для выбора единиц к 

дальнейшему изучению на предмет отсутствия независимости. 

 

Прочие особые случаи 

Единицы специального назначения 

5.81 Ряд институциональных единиц можно отнести к категории организаций специального назначения 

(ЕСН). В макроэкономической статистике термин «ЕСН» используется исключительно в отношении 

институциональных единиц, соответствующих следующему определению: 

a. ЕСН, являющаяся резидентом данной экономики, представляет собой формально 

зарегистрированное и/или учрежденное юридическое лицо, признаваемое в качестве 

институциональной единицы, которое не имеет наемных работников, либо имеет их в 

незначительном количестве — не более пяти человек, а также не имеет, либо 

характеризуется незначительным физическим присутствием и незначительным 

объемом физического производства в стране пребывания; 

b. ЕСН прямо или опосредованно контролируются нерезидентами; 

c. ЕСН создаются с целью получения конкретных преимуществ, предоставляемых 

юрисдикцией их регистрации, и имеют своей задачей: (i) предоставление своему 
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владельцу (владельцам) доступа к рынкам капитала или сложным финансовым 

услугам; и/или (ii) изоляцию владельца (владельцев) от финансовых рисков; и/или 

(iii) снижение регуляторной и налоговой нагрузки; и/или (iv) обеспечение 

конфиденциальности информации о совершаемых ими операций их владельце 

(владельцах); 

d. ЕСН осуществляют операции почти полностью с нерезидентами, и значительная 

часть их финансового баланса, как правило, состоит из трансграничных требований и 

обязательств. 

Единицы специального назначения, созданные нерезидентскими государственными единицами (см. 

пункты 5.94–5.96) исключаются из этого определения. 

5.82 Некоторые институциональные единицы, зарегистрированные на той же экономической территории, 

что и их материнские компании, могут удовлетворять всем вышеуказанным критериям, за 

исключением того, что они не контролируются напрямую или косвенно нерезидентскими 

материнскими компаниями. Такие «подразделения специального назначения» или «структуры 

специального назначения» иногда также называют единицами специального назначения. Эти 

единицы, как правило, консолидируются со своими резидентскими материнскими компаниями, 

поскольку им не хватает автономности в принятии решений. В случае, если они действуют автономно 

и могут рассматриваться как отдельные институциональные единицы (например, некоторые 

структуры по секьюритизации), они не должны консолидироваться со своими резидентскими 

материнскими компаниями. Однако эти последние подразделения не считаются частью ЕСН. Термин 

«единицы/структуры специального назначения» используется для обозначения как тех, которые 

принадлежат нерезидентским материнским компаниям, так и тех, которые принадлежат резидентским 

материнским компаниям. 

5.83 Для стран, где присутствие ЕНС является значительным, рекомендуется отдельная идентификация 

ЕСН по статье “в том числе” в качестве дополнительной информации. 

5.84 Независимо от того, обладает ли единица всеми характеристиками или ни одной из характеристик, 

описанных в пункте 5.81 (a–d), и независимо от того, определяется ли она как единица специального 

назначения (см. пункт 5.82) или имеет иное аналогичное название, в макроэкономической статистике 

она рассматривается так же, как и любая другая институциональная единица, — путем отнесения к 

соответствующему сектору и отрасли согласно ее основному виду деятельности, за исключением 

случаев, когда она подпадает под одну из трех следующих категорий: 

a. Кэптивные финансовые организации; 

b. Искусственные дочерние корпорации; 

c. Единицы специального назначения органов государственного управления. 

Каждая из этих категорий описана ниже. Перечень наиболее распространенных типов ЕСН, включая 

их классификацию, по подсекторам представлен в Таблице 23.1 в Главе 23 «Глобализация». 

 

Кэптивные финансовые организации 

5.85 Холдинговая компания, которая просто владеет активами дочерней корпорации — это один из 

примеров кэптивной финансовой организации. Другими единицами, которые также рассматриваются 

как кэптивные финансовые организации, являются единицы, обладающие характеристиками ЕСН, 

описанными выше (не обязательно контролируемые нерезидентской материнской компании), включая 

некоторые единицы, используемые для хранения и управления богатством физических лиц или семей, 

владения активами в целях секьюритизации, привлечения или заимствования средств от имени 

связанных компаний (такая компания может именоваться «компанией-кондуитом), компании 

внутригруппового кредитования, кэптивные факторинговые и биллинговые компании, кэптивные 

компании финансового лизинга и т. д. 

5.86 Степень независимости от материнской компании может подтверждаться существенным контролем 

над своими активами и обязательствами в той мере, в какой организация несет риски и получает 

выгоды, связанные с этими активами и обязательствами. Такие единицы классифицируются в секторе 

финансовых корпораций. 

5.87 Единица такого типа, которая не способна действовать независимо от своей материнской компании и 

представляет собой лишь пассивного держателя активов и обязательств (состояние, которое иногда 

описывают как функционирование «на автопилоте»), не рассматривается в качестве отдельной 

институциональной единицы, за исключением случаев, когда она является резидентом страны, 

отличной от страны ее материнской компании. Если же она является резидентом той же страны, что и 
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ее материнская компания, она рассматривается как «искусственная дочерняя единица», определение 

которой дано непосредственно ниже. 

5.88 Дополнительные разъяснения относительно порядка учета трастов и аналогичных видов фондов, 

которые владеют финансовыми и нефинансовыми активами и управляют ими от имени отдельных лиц 

или семей, приводятся в пунктах 5.97–5.105. 

 

Искусственные дочерние компании корпораций 

5.89 В последовательности экономических счетов СНС, в РПБ и других разделах макроэкономической 

статистики термин «корпорация» используется для обозначения как тех организаций, которые 

юридически признаются корпорациями, так и других единиц, которые рассматриваются в 

макроэкономической статистике как корпорации, а именно, квазикорпораций, филиалов и условных 

резидентских единиц. В следующих четырех пунктах, однако, термин «корпорация» используется для 

обозначения корпорации, являющейся юридическим лицом. 

5.90 Дочерняя корпорация, которая целиком принадлежит материнской корпорации, может быть создана, 

чтобы предоставлять услуги материнской корпорации или другим корпорациям этой же группы, для 

того чтобы избежать налогообложения, минимизировать обязательства в случае банкротства или 

обеспечить другие технические преимущества, связанные с налоговым или корпоративным 

законодательством в той или иной стране. Например, материнская корпорация может создать 

дочернюю корпорацию, которой передается собственность на землю, здания или оборудование, и чья 

единственная функция состоит в том, чтобы сдавать их в аренду обратно материнской корпорации; 

дочерняя корпорация может быть номинальным работодателем для всех сотрудников в группе; 

дочерняя корпорация может составлять счета и отчеты материнской корпорации с помощью 

отдельного компьютерного оборудования; роль дочерней корпорации может состоять в том, чтобы 

воспользоваться благоприятными условиями финансирования или регулирования и т. д. В некоторых 

случаях корпорации могут создать «спящую» дочернюю корпорацию, которая фактически не занята 

каким-либо производством, но которое может быть начато, когда материнская корпорация сочтет это 

целесообразным. 

5.91 В принципе, такие корпорации не соответствуют определению институциональной единицы, так как 

они не могут действовать независимо от материнской корпорации и могут быть ограничены в 

отношении возможности быть держателями активов или осуществлять операции с активами, которые 

находятся у них на балансе. Уровень их выпуска и цены, по которым они реализуют продукцию, 

определяются материнской корпорацией (возможно, с другими корпорациями этой же группы), 

которая является их единственным клиентом. Таким образом, они не рассматриваются как отдельные 

институциональные единицы, но рассматриваются как неотъемлемая часть материнской корпорации, 

и их счета консолидируются со счетами материнской корпорации. Как отмечено выше, счета для 

единиц «на автопилоте» также консолидируются со счетами их материнской корпорации, если только 

они не являются резидентами страны, отличной от той, резидентом которой является материнская 

корпорация. 

5.92 Квазикорпорации, такие как партнерства или трасты, также могут быть учреждены материнской 

корпорацией с целями, аналогичными тем, которые описаны выше. В последовательности 

экономических счетов СНС они также рассматриваются как неотъемлемая часть материнской 

корпорации, и их счета консолидируются со счетами материнской корпорации, если только они не 

являются резидентами другой страны. 

5.93 Следует проводить различие между «искусственными» дочерними компаниями (описанными выше) и 

единицами, осуществляющими исключительно вспомогательную деятельность. Как более подробно 

описано в разделе D главы 6 «Предприятия, заведения и отрасли», вспомогательная деятельность 

ограничена по своему охвату теми видами сервисных функций, в которых в той или иной степени 

нуждаются практически все предприятия, такими как уборка помещений, расчет заработной платы 

персонала или обеспечение предприятия инфраструктурой информационных технологий. Единицы, 

осуществляющие исключительно вспомогательную деятельность, как правило, не удовлетворяют 

критериям институциональной единицы (по тем же причинам, по которым им не удовлетворяют и 

«искусственные» дочерние компании); тем не менее, в некоторых случаях они могут рассматриваться 

как отдельное заведение предприятия, если это представляется аналитически целесообразным. 

 

Единицы специального назначения органов государственного управления 

5.94 Органы государственного управления могут создавать единицы специального назначения, такие как 

программы специального назначения (SPV), для удобства финансирования (единицы/структуры 
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специального назначения рассматриваются в пункте 5.82). Например, единица специального 

назначения может участвовать в фискальной или квазифискальной деятельности (включая 

секьюритизацию активов, осуществление заимствований и т. д.). Резидентские единицы специального 

назначения, которые функционируют исключительно пассивным образом по отношению к сектору 

государственного управления и осуществляют фискальную и квазифискальную деятельность, не 

удовлетворяют критериям, предъявляемым к институциональным единицам, и, следовательно, в 

макроэкономической статистике не рассматриваются как отдельные институциональные единицы; 

они трактуются как часть сектора государственного управления независимо от их правового статуса. 

Резидентские единицы специального назначения, действующие независимо, приобретающие активы и 

принимающие обязательства от собственного имени, а также принимающие на себя сопутствующие 

риски, рассматриваются как отдельные институциональные единицы и классифицируются по 

секторам в соответствии с их основным видом деятельности. 

5.95 Единицы специального назначения, являющиеся резидентами страны, отличной от страны их 

контролирующего государства (далее — ЕСН, согласно пункту 5.81), всегда классифицируются как 

отдельные институциональные единицы в экономике той страны, где они учреждены. В тех случаях, 

когда такие единицы существуют, необходима осторожность для точного отражения фискальной 

деятельности органов государственного управления. Все потоки и позиции активов и запасов между 

единицей сектора государственного управления и ЕСН должны регистрироваться на счетах сектора 

государственного управления и сектора «остальной мир» когда они возникают. 

5.96 Органы государственного управления могут создать ЕСН для осуществления государственных 

заимствований, государственных расходов или сбора доходов за рубежом в целях осуществления 

фискальной политики. Даже если отсутствуют фактические экономические потоки, 

зарегистрированные между органом государственного управления и ЕСН, связанные с этими 

фискальными операциями, позиции по потокам и запасам должны быть условно исчислены в счетах 

как сектора государственного управления, так и остального мира, чтобы отразить фискальную 

деятельность органа государственного управления, осуществляемую ЕСН. (Более подробные указания 

приведены в главе 30 «Органы государственного управления и государственный сектор».) 

 

Трасты и аналогичные виды фондов 

5.97 Трасты представляют собой механизмы, при которых экономический субъект (доверительный 

управляющий) владеет имуществом (но не обладает экономическим правом собственности) в качестве 

его номинального владельца в интересах одного или нескольких бенефициаров. В их задачи входит 

хранение, управление и распоряжение средствами траста от имени учредителя (лица, создавшего 

траст). Их фидуциарные обязанности как доверительных управляющих требуют от них действовать в 

наилучших интересах бенефициаров траста. Обязанности доверительного управляющего 

определяются при создании траста, и, хотя они могут различаться в зависимости от ситуации, 

некоторые задачи являются общими. Доверительный управляющий контролирует распределение 

средств траста между бенефициарами. Пока активы остаются частью траста, доверительный 

управляющий несет ответственность за любые инвестиции, обеспечивая сохранность всех активов, 

включенных в траст, занимаясь административными вопросами и контролируя уплату налогов. 

5.98 Можно выделить несколько видов доверительных управляющих и, соответственно, трастов: 

• Доверительные управляющие благотворительных фондов управляют средствами, 

переданными в благотворительный траст, и следуют указаниям, оставленным 

учредителем траста; 

• Инвестиционные доверительные управляющие управляют текущими операциями 

инвестиционного счета, способствуя его росту с течением времени; 

• Преемники доверительные управляющие — это лица, которые принимают на себя 

управление трастом, когда его учредитель теряет такую возможность (вследствие смерти 

или утраты дееспособности); 

• Корпоративные доверительные управляющие работают с крупными компаниями, 

которые управляют трастами для клиентов, оплачивающих их услуги (в отличие от них, 

другие виды доверительных управляющих не всегда получают вознаграждение за свои 

услуги, как это происходит в корпоративных трастах); 

• Доверительные управляющие по делам о банкротстве вступают в управление, когда 

физическое или юридическое лицо объявляет о банкротстве и его активы подлежат 

администрированию. 
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5.99 Если рассматривать более конкретно трасты, учреждаемые домашними хозяйствами, то 

доверительный управляющий трастом не является экономическим собственником активов. 

Управляющий может выступать в качестве юридического собственника активов, однако накопленные 

в трасте активы образуют обособленный фонд и не входят в состав собственных активов 

управляющего; это свидетельствует о том, что экономическое право собственности отличается от 

номинального (юридического) права собственности. Основные обязанности управляющего 

заключаются в управлении активами траста и их администрировании в интересах бенефициаров. В 

силу этого он, как правило, не несет рисков и не получает выгод, связанных с накопленными 

активами. С другой стороны, сам по себе траст не является юридическим лицом как таковым, хотя 

зачастую он рассматривается в качестве обособленной единицы. 

5.100 Применительно к трасту или аналогичному виду фонда, являющемуся резидентом той же страны, что 

и его бенефициары, следует применять стандартные критерии для определения институциональной 

единицы. С другой стороны, в тех случаях, когда семейный траст или аналогичный вид фонда 

является резидентом другой страны, нежели его бенефициары, он всегда рассматривается как 

отдельная институциональная единица. На практике применение стандартных критериев к трастам, 

являющимся резидентами той же страны, что и их бенефициары, может оказаться не столь простым и 

однозначным делом. В частности, применительно к автономности принятия решений может 

возникнуть необходимость в поиске более прагматичных критериев для аппроксимации этого 

понятия. Одним из таких критериев является распределение рисков и выгод. В том случае, если 

управление рисками и выгодами осуществляется, например, доверительным управляющим или 

управляющим фондом, можно предположить, что траст лишен какой-либо автономности в принятии 

решений и что управляющий фондом фактически является финансовым посредником, владеющим 

фондом. Если же риски и выгоды распределены между бенефициаром (инвестором) или группой 

бенефициаров (инвесторов), также можно предположить, что у траста или фонда отсутствует 

автономность в принятии решений, в случае единственного бенефициара, принимающего на себя все 

риски и выгоды, связанные с инвестиционной стратегией. С другой стороны, в случае траста или 

фонда с множественными бенефициарами процесс принятия решений будет более сложным. В 

подобных ситуациях решения могут приниматься доверительным управляющим в качестве 

вспомогательной услуги, предоставляемой конечным бенефициарам (инвесторам). 

5.101 В целом, трасты и аналогичные виды фондов должны рассматриваться как отдельные 

институциональные единицы только в тех случаях, когда доверительный управляющий или 

управляющий фондом не несет риски и не получает выгоды, а риски и выгоды принимают на себя 

множественные бенефициары/инвесторы. В случае, если риски и выгоды принимает на себя 

единственный бенефициар/инвестор, накопленные активы следует отнести к сектору этого 

бенефициара/инвестора. Трасты или аналогичные виды фондов с множественными 

бенефициарами/инвесторами, как правило, классифицируются как кэптивные финансовые 

организации и ростовщики (1227), если круг бенефициаров/инвесторов ограничен определенной 

группой единиц и не открыт для широкой публики. Если они открыты также для других 

бенефициаров/инвесторов, то траст или фонд можно рассматривать как часть фондов денежного 

рынка (S1223) или инвестиционных фондов, не относящихся к фондам денежного рынка (S1224). 

Трасты или фонды нерезидентов с единственным бенефициаром/инвестором всегда квалифицируются 

как кэптивные финансовые организации (S1227). Схема принятия решений по классификации трастов 

и аналогичных типов фондов представлена на рисунке 5.2. 
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Рисунок 5.2: Иллюстрация распределения трастов и подобных фондов 

 

 

5.102 Органы государственного управления и организации государственного сектора также могут создавать 

трасты. В таких случаях органы государственного управления или организации государственного 

сектора могут назначать доверительных управляющих, которые могут быть или не быть частью 

государственного сектора. Если риски и выгоды остаются за органом государственного управления 

или организацией государственного сектора, то данный траст должен классифицироваться в составе 

государственного сектора независимо от его организационно-правовой формы. Следовательно, при 

анализе следует тщательно устанавливать, не подвергаются ли органу государственного управления 

— прямо или косвенно — соответствующим рискам и не являются ли они получателем 

соответствующих выгод. В дополнение к дереву решений, представленному на рисунке 5.2, если 

управляющий фондом не несет рисков и не получает выгод, связанных с накопленными активами 

фонда, а все инвесторы/бенефициары являются организациями государственного сектора, то наиболее 

целесообразно рассматривать органы государственного сектора в качестве конечного 

инвестора/бенефициара и консолидировать данный фонд в составе сектора государственного 

управления, а не классифицировать его как государственную финансовую корпорацию. 

5.103 Термин «траст» также часто используется для обозначения других видов корпоративных механизмов, 

создаваемых в соответствии с аналогичными правовыми нормами. Например, семейные трасты 

учреждаются с целью владения корпорациями или осуществления предпринимательской 

деятельности, такой как ведение фермерского хозяйства. Подобные трасты могут считаться 

квазикорпорациями и классифицироваться либо как холдинговые компании в подсекторе «кэптивные 

финансовые организации и ростовщики» (S1227), либо как часть сектора нефинансовых корпораций. 

Что касается вопроса о том, представляют ли они собой отдельные институциональные единицы, то в 

данном случае применимы те же критерии, что и при определении квазикорпорации в случае крупных 

некорпорированных семейных предприятий, а именно: наличие достаточной информации для 

составления полного набора счетов, а также тот факт, что данная единица функционирует так, как 

будто является самостоятельной корпорацией, чьи de facto отношения с владельцем аналогичны 

отношениям между корпорацией и ее акционерами (см. пункт 5.47). 

5.104 Термин «траст» также используется в контексте паевых или инвестиционных трастов. В данном 

контексте он обозначает разновидность инвестиционного фонда, в котором применяется трастовая 

структура. Порядок учета таких трастов аналогичен порядку учета других видов инвестиционных 

фондов. 

5.105 Наконец, пенсионные программы могут создаваться в форме коллективных трастов. Примером тому 

служат накопительные пенсионные программы для работников. Обращение с такими 

трастоподобными механизмами аналогично обращению с другими пенсионными программами. 
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(Дополнительные разъяснения касательно порядка учета пенсионных программ приводятся в главе 24 

«Страхование и пенсии».) 

 

3. Собственность и контроль корпораций 

5.106 Собственность и контроль — это разные понятия. Собственность корпорации, акции которой 

котируются на фондовой бирже, распределена между институциональными единицами, которые 

владеют ее акциями, пропорционально их долям участия. Возможно, что одна институциональная 

единица, будет ли это корпорация, домашнее хозяйство или единица органов государственного 

управления, является собственником всего акционерного капитала или всех акций корпорации, но, в 

принципе, собственность корпорации, акции которой котируются на фондовом рынке, распределяется 

между несколькими, возможно, многими институциональными единицами. В отличие от этого, 

контроль определяется как способность определять общую корпоративную политику корпорации. 

Выражение «общая корпоративная политика» в данном контексте понимается в широком смысле и 

означает совокупность ключевых финансовых и операционных политик, относящихся к 

стратегическим целям корпорации как рыночного производителя. 

5.107 Одна институциональная единица, которой принадлежит больше половины всех акций или 

акционерного капитала корпорации, может контролировать ее политику и операции благодаря 

преимуществу при голосовании по сравнению с другими акционерами, если необходимо. 

Аналогичным образом, небольшая организованная группа акционеров, чья объединенная доля 

превышает 50 процентов всех акций, может контролировать корпорацию, действуя согласованным 

образом. Могут быть исключительные случаи, когда некоторые акционеры имеют 

привилегированные голосующие права, например, «золотая акция» дает право вето, но, в принципе, 

отдельная единица или группа единиц, имеющих в собственности более половины голосующих 

акций, могут осуществлять полный контроль, назначая директоров по своему усмотрению. Степень 

автономности, которой обладают директора и управляющие корпораций, поэтому, вероятно, 

значительно варьируется в зависимости от того, в какой мере владение акциями сосредоточено в 

руках небольшого числа других институциональных единиц, независимо от того, являются ли они 

другими корпорациями, домашними хозяйствами или органами государственного управления. В 

принципе, институциональные единицы не обязательно должны быть автономными, но они 

обязательно должны быть ответственны и подотчетны за свои решения и действия, которые они 

предпринимают. 

5.108 Так как многие акционеры не используют свое право голоса, один акционер или небольшая группа 

акционеров, действуя вместе согласованным образом, могут обеспечить контроль над корпорацией, 

даже если они обладают значительно меньшей долей, чем половина всех акций. Когда собственность 

на акции рассеяна между большим числом акционеров, контроль может быть обеспечен при 

обладании значительно меньшей долей, чем половина всех акций. 

5.109 Однако невозможно предусмотреть минимальную долю ниже 50 процентов, которая гарантировала 

бы контроль во всех случаях. Минимум должен варьироваться в зависимости от общего числа 

акционеров, распределения акций между ними, степенью, в которой мелкие акционеры проявляют 

активный интерес и т.д. Следовательно, на практике считается, что частный контроль (т. е. контроль 

со стороны институциональных единиц, отличных от органов государственного управления и единиц 

государственного сектора) имеет место в том случае, если инвестор владеет более чем 50 процентами 

голосов (т. е. более чем половиной акционерного капитала) в корпорации. Контроль может быть 

прямым (осуществляемым посредством владения 50 или более процентами голосов) либо косвенным 

(осуществляемым посредством владения корпорациями, которые, в свою очередь, обладают 

контролем, поскольку контроль может передаваться по цепочке владения при условии, что на каждом 

этапе данной цепочки сохраняется наличие контроля). В тех случаях, когда контроль над 

корпорациями осуществляют органы государственного управления, может потребоваться 

рассмотрение более широкого набора показателей контроля; см. пункты 5.115–5.119 ниже. 

 

Дочерние и ассоциированные корпорации 

5.110 Для корпораций характерно владение акциями других корпораций, и определенные взаимосвязи 

между корпорациями требуют конкретизации для целей последовательности экономических счетов 

СНС. 
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Дочерние корпорации 

5.111 Корпорация B считается дочерней по отношению к корпорации А, если корпорация A контролирует 

более половины голосующих прав (то есть более половины акционерного капитала) корпорации В. 

5.112 Корпорация A может быть описана в этой ситуации как материнская корпорация. Поскольку 

взаимоотношения между материнской корпорацией и дочерней корпорацией определяются на основе 

критерия контроля, а не собственности, взаимоотношения должны быть транзитивными: то есть, если 

С является дочерней корпорацией по отношению к корпорации B, а B является дочерней по 

отношению к корпорации A, тогда С должна быть дочерней корпорацией по отношению к A. Если A 

имеет большинство акций B, а B имеет большую часть акций С, A не может также иметь большую 

часть акций С. Тем не менее A должна быть в состоянии контролировать С, если она контролирует B. 

По аналогии с семьями физических лиц корпорация B может быть описана как дочерняя корпорация 

первого поколения корпорации A, а корпорация С — как дочерняя корпорация второго поколения 

корпорации A. Очевидно, что большие семьи корпораций могут быть образованы с любым числом 

дочерних корпораций на каждом уровне или в каждом поколении корпораций и также с любым 

числом поколений. В некоторых странах встречаются очень большие семьи корпораций, известные 

как конгломераты. Конгломераты, которые включают корпорации, являющиеся резидентами разных 

стран, обычно описываются как группы многонациональных предприятий. 

 

Ассоциированные корпорации 

5.113 Корпорация B является ассоциированной по отношению к корпорации A, если корпорация A и ее 

дочерние корпорации контролируют от 10 до 50 процентов голосующих прав в B, так что A имеет 

некоторое влияние на корпоративную политику и управление в B.  

5.114 По определению, корпорация должна оказывать меньшее влияние на ассоциированную корпорацию, 

чем на дочернюю. Хотя некоторые корпорации могут оказывать значительное влияние на 

ассоциированные с ними корпорации, это не может быть гарантировано. Взаимоотношения между 

ассоциированными корпорациями слабее, чем между материнской корпорацией и дочерними 

корпорациями, и группы ассоциированных корпораций могут быть недостаточно четко определены. 

 

Контроль органов государственного управления над корпорациями 

5.115 Корпорация является государственной корпорацией, если орган государственного управления, другая 

государственная корпорация или какое-либо объединение органов государственного управления и 

государственных корпораций контролируют единицу, причем контроль определен как возможность 

определять общую корпоративную политику корпорации. Выражение «общая корпоративная 

политика» в данном контексте понимается в широком смысле и означает совокупность ключевых 

финансовых и операционных политик, относящихся к стратегическим целям корпорации как 

рыночного производителя. 

5.116 Поскольку органы государственного управления осуществляют суверенные полномочия, опираясь на 

законодательство, административные регулирующие документы, приказы и распоряжения и пр., 

необходимо проявлять осторожность при определении того, означает ли осуществление таких 

полномочий установление общей корпоративной политики конкретной корпорации и, следовательно, 

контроль над ней. Законы и нормативные акты, применимые ко всем единицам как к классу или к 

конкретной отрасли, не следует рассматривать так, что это означает контроль над этими единицами.  

5.117 Возможность определять общую корпоративную политику не обязательно включает прямой контроль 

над ежедневной деятельностью корпорации. Обычно ожидается, что руководящие лица таких 

корпораций будут управлять в соответствии с общими целями конкретной корпорации и опираясь на 

них. Способность определять общую корпоративную политику корпорации также не подразумевает 

прямого контроля над какими-либо профессиональными, техническими или научными суждениями, 

поскольку последние, как правило, рассматриваются в качестве составной части основной 

компетенции самой корпорации. Например, профессиональные или технические суждения, 

выносимые корпорацией, созданной для сертификации летной годности воздушных судов, не будут 

считаться подконтрольными в части принятия индивидуальных решений об одобрении или 

отклонении; при этом ее более широкая операционная и финансовая политика, включая критерии 

летной годности, вполне может определяться государственным органом в рамках формирования 

корпоративной политики данной корпорации. 

5.118 Так как способы осуществления контроля над корпорациями могут значительно различаться, не 

представляется ни желательным, ни возможным предписывать конкретный набор факторов, которые 
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должны быть приняты во внимание. Однако следующие восемь показателей обычно считаются 

наиболее важными и наиболее вероятными факторами для рассмотрения: 

a. Владение большинством голосующих прав. Владение большинством акций обычно 

обеспечивает контроль, когда решения принимаются на основе принципа «одна акция 

— один голос». Акции могут находиться в прямом или косвенном владении, и акции, 

принадлежащие всем другим государственным единицам, должны быть объединены. 

Если решения не принимаются на основе принципа «одна акция — один голос», 

классификация должна основываться на том, обеспечивают ли большинство голосов 

акции, принадлежащие другим государственным единицам; 

b. Контроль над советом директоров или другим управляющим органом. Возможность 

назначать или отзывать большинство членов совета или другого управляющего 

органа, предусмотренная существующим законодательством, административными 

регулирующими документами, контрактами или другими механизмами будет, 

вероятно, обеспечивать контроль. Даже право вето на предложенные назначения 

может рассматриваться как форма контроля, если это влияет на возможность выбора, 

который должен быть сделан. Если другой орган отвечает за назначение директоров, 

необходимо рассмотреть его состав с точки зрения возможности государственного 

влияния. Если государственный орган назначает первую группу директоров, но не 

контролирует назначения замещений директоров, эта единица будет частью 

государственного сектора до тех пор, пока не истекут сроки первоначальных 

назначений; 

c. Контроль над назначением и отзывом ключевых сотрудников. Если контроль над 

советом директоров или другим управляющим органом слабый, назначение 

ключевых руководителей, таких как главный исполнительный директор, 

председатель и финансовый директор, может быть решающим фактором. 

Неисполнительные директора также могут играть важную роль, если они входят в 

ключевые комитеты, такие как комитет по вознаграждениям, который определяет 

вознаграждение высшего руководства; 

d. Контроль над ключевыми комитетами корпорации. Подкомитеты совета или другого 

управляющего органа могут определять ключевую производственную и финансовую 

политику единицы. Большинство членов из государственного сектора в этих 

подкомитетах может обеспечивать контроль. Такое членство может быть установлено 

в соответствии с уставом или другими учредительными документами корпорации; 

e. Золотые акции и опционы. Органы государственного управления могут владеть 

„золотой акцией“, особенно в корпорации, которая была приватизирована. В 

некоторых случаях эта акция обеспечивает органу государственного управления 

некоторые права для защиты интересов общества, например, путем запрета на 

продажу компанией некоторых категорий активов или путем назначения особого 

директора, наделенного существенными полномочиями при определенных 

обстоятельствах. Золотая акция сама по себе не означает контроль. Если, однако, 

полномочия, предоставляемые „золотой акцией“, дают органу государственного 

управления возможность при некоторых обстоятельствах определять общую 

корпоративную политику данной организации, то такая единица должна быть 

отнесена к государственному сектору с момента наступления этих обстоятельств. 

Существование опциона на приобретение акций у органа государственного 

управления или у государственной корпорации при определенных обстоятельствах 

может рассматриваться с концептуальной точки зрения аналогично ситуации с 

золотой акцией, которая обсуждена выше. Необходимо рассмотреть, означает ли это, 

что при наличии обстоятельств, при которых опцион может быть реализован, объем 

акций, которые могут быть приобретены по этому опциону, и последствия его 

реализации дают органу государственного управления «возможность определять 

общую корпоративную политику единицы»“ посредством осуществления этого 

опциона. Статус единицы, в принципе, должен основываться на существующей 

возможности органа государственного управления определять корпоративную 

политику, осуществляемую в нормальных условиях, а не в исключительных 

экономических и других обстоятельствах, таких как войны, общественные 

беспорядки и стихийные бедствия; 

f. Регулирование и контроль. Границу между регулированием, которое касается всех 

единиц этой подгруппы или группе отраслей, и контролем над отдельной 
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корпорацией, может быть трудно провести. Существует много примеров вовлечения 

органов государственного управления в процессы регулирования, особенно в таких 

областях, как монополии и приватизированные компании коммунального сектора. 

Регуляторное вмешательство может иметь место в важных сферах, таких как 

установление цен, при этом организация не уступает контроль над своей общей 

корпоративной политикой. Представляется возможным существование 

вмешательства регулирования в таких важных областях, как ценообразование, при 

том, что единица не уступает контроль над своей общей корпоративной политикой. 

Если существует выбор того, начать или продолжать действовать в среде с высокой 

степенью регулирования, то предполагается, что корпорация не находится под 

контролем. Когда регулирование является таким жестким, что фактически диктует, 

как корпорация должна осуществлять свою деятельность, тогда это может быть 

формой контроля. Если единица сохраняет возможность решать по своему 

усмотрению вопрос о том, как получить финансирование, с кем осуществлять 

взаимодействие и как иметь дело с единицами государственного сектора, то единица 

обладает возможностью определять ее собственную корпоративную политику и не 

находится под контролем единицы государственного сектора; 

g. Контроль, осуществляемый доминирующим клиентом. Если все продажи 

корпорации осуществляются одному единственному клиенту в государственном 

секторе или группе клиентов в государственном секторе, существует явная 

возможность доминирующего влияния. Присутствие небольшого числа клиентов в 

частном секторе обычно означает элемент независимости в принятии решений 

корпорацией, и, таким образом, корпорация не рассматривается как контролируемая. 

В принципе, если существует явное свидетельство того, что корпорация не может 

решить иметь дело с клиентом не из государственного сектора ввиду влияния 

государственного сектора, тогда предполагается существование государственного 

контроля; 

h. Контроль, связанный с заимствованием у органов государственного управления. 

Кредиторы часто контролируют условия предоставления ссуд. Если органы 

государственного управления устанавливают контроль, используя механизм 

кредитования, или требуют гарантий, которые больше тех, которые были бы 

характерны для ситуации, при которой благополучная частная корпорация занимает 

деньги в банке, это является свидетельством контроля. Аналогичным образом, 

контроль может осуществляться, если только органы государственного управления 

готовы выделять ссуды. 

5.119 Хотя один показатель может считаться достаточным для определения существования контроля, в 

других случаях некоторое число отдельных показателей, взятых вместе, могут свидетельствовать о 

существовании контроля. Решение, основанное на всей совокупности показателей, будет неизбежно 

носить характер экспертного суждения, но ясно, что аналогичные суждения должны быть сделаны в 

аналогичных случаях. 

 

Контроль, осуществляемый нерезидентской единицей 

5.120 В общем случае наличие контроля определяется на основе: (i) отношений непосредственного 

(иностранного) прямого инвестирования, при которых прямой инвестор владеет более чем 50 

процентами голосующих прав в корпорации с прямыми (иностранными) инвестициями; или (ii) 

отношений опосредованного (иностранного) прямого инвестирования, возникающих вследствие 

владения голосующими правами в одной корпорации прямого инвестирования, которая, в свою 

очередь, владеет голосующими правами в другой корпорации (корпорациях) опосредованно, через 

цепочку контроля. 

5.121 Важно проводить различие между контролем и влиянием. В этом отношении выделяются две 

категории корпораций: те, в которых более 50 процентов акционерного капитала принадлежит 

прямому инвестору (и, следовательно, находятся под контролем), и те, в которых от 10 до 50 

процентов капитала принадлежит иностранным владельцам (что означает наличие значительной 

степени влияния). Все корпорации, в капитале которых доля иностранного участия составляет 10 

процентов или более, классифицируются как предприятия с прямыми иностранными инвестициями, и 

в отношении их доходов применяется особый порядок учета. Более подробная информация по 

данному вопросу приводится в главе 8 «Счета заработанных доходов» и в главе 33 «Операции и 

позиции между резидентами и нерезидентами». Однако важно отметить, что, хотя все корпорации, 

находящиеся под иностранным контролем, являются предприятиями с прямыми иностранными 
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инвестициями, обратное утверждение не всегда верно: например, даже корпорация, находящаяся под 

государственным контролем, может быть отнесена к категории предприятий с прямыми 

иностранными инвестициями, если, помимо того, что органы государственного управления 

контролируют половину акционерного капитала, еще 10 процентов капитала находится в 

собственности нерезидента. 

 

C. Некоммерческие организации в макроэкономической статистике 

5.122 Некоммерческие организации — это юридические лица или общественные организации, 

создаваемые с целью производства товаров и услуг, чей статус не позволяет им быть 

источником дохода, прибыли или другой финансовой выгоды для единиц, которые их учреждают, 

контролируют или финансируют. На практике их производственная деятельность должна 

производить некоторую прибыль или дефицит, но любая прибыль, которую они, возможно, получат, 

не может быть присвоена никакой другой институциональной единицей. Устав организаций, в 

соответствии с которым они учреждены, составлен таким образом, что институциональные единицы, 

которые их контролируют или управляют ими, не имеют права на долю в прибыли или другом 

доходе, которые они получают. По этой причине они часто освобождаются от уплаты разного вида 

налогов. 

5.123 НКО могут создаваться домашними хозяйствами, корпорациями или органами государственного 

управления, однако мотивы, лежащие в основе их создания, весьма разнообразны. Например, НКО 

могут создаваться для оказания услуг в интересах тех домашних хозяйств или корпораций, которые 

осуществляют над ними контроль или финансируют их деятельность; либо они могут создаваться по 

благотворительным, филантропическим или социальным соображениям с целью предоставления 

товаров или услуг иным нуждающимся лицам; они могут быть созданы для оказания платных услуг в 

сфере здравоохранения или образования, но не с целью извлечения прибыли; либо они могут быть 

созданы чтобы продвигать интересы отдельных групп лиц в бизнесе или политике. 

 

1. Характеристики НКО 

5.124 Основные характеристики НКО можно представить следующим образом: 

a. Большинство НКО являются юридическими лицами, созданными в соответствии с 

законодательством, чье существование признается независимым от физических лиц, 

корпораций и органов государственного управления, которые их учреждают, 

финансируют, контролируют или управляют ими. Цель НКО обычно формулируется 

в уставе или в других аналогичных документах, составленных на момент ее 

учреждения. В некоторых странах, особенно в развивающихся, НКО может быть 

неформальной единицей, чье существование признается обществом, но она не имеет 

формального юридического статуса; такие НКО могут быть созданы с целью 

производства нерыночных товаров или услуг для удовлетворения потребностей 

отдельных домашних хозяйств или групп домашних хозяйств; 

b. Многие НКО контролируются ассоциациями, члены которых имеют равные права, 

включая равное право голоса по всем важным решениям, затрагивающим 

деятельность НКО. Члены ассоциаций имеют ограниченные обязательства в 

отношении деятельности НКО; 

c. В НКО не существуют акционеры с требованиями в отношении прибыли или 

капитала НКО. Их члены не имеют права на получение части прибыли или избытка, 

полученных от производственной деятельности НКО, вся прибыль удерживается 

НКО; 

d. Управление НКО обычно возложено на группу руководителей, исполнительный 

комитет или другой аналогичный орган, избранный простым большинством голосов 

всех членов. Эти руководители являются аналогом членов совета директоров 

корпорации и несут ответственность за назначение ка ких-либо оплачиваемых 

управляющих; 

e. Термин «некоммерческая организация» связан с тем фактом, что члены ассоциации, 

контролирующей НКО, не имеют право получать какие-либо финансовые выгоды от 

ее операций и не могут присваивать никакую прибыль, которую НКО, возможно, 

получает. Это не означает, что НКО не может иметь операционную прибыль от своей 

производственной деятельности. 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

31 

 

5.125 В некоторых странах НКО имеют льготы в отношении уплаты налогов, возможно, освобождаются от 

уплаты налогов на доход, но это не обязательно, и не является определяющим фактором для 

идентификации НКО. 

5.126 Как и в случае с производственными единицами, принадлежащими органам государственного 

управления, важно проводить различие между НКО, занятыми рыночными и нерыночными видами 

деятельности, так как это влияет на отнесение НКО к соответствующему институциональному 

сектору. НКО не обязательно занимается нерыночным производством. 

 

2. НКО, занятые рыночным производством 

5.127 Рыночные производители — это производители, продукция которых, или большая ее часть, продается 

по экономически значимым ценам, то есть по ценам, которые оказывают существенное влияние на 

количество продукции, которое производители готовы поставить, и на количество продукции, которое 

покупатели хотят приобрести. Школы, колледжи, университеты, клиники, больницы и др., 

учрежденные как НКО, являются рыночными производителями, если они берут плату, которая 

отражает их затраты на производство и которая достаточно высока, чтобы существенно влиять на 

спрос на их услуги. В результате производственной деятельности этих единиц должны получаться 

прибыль или убыток. Любая прибыль должна оставаться в распоряжении организаций, поскольку их 

статус не разрешает распределять ее другим. С другой стороны, ввиду их статуса «некоммерческой 

организации» они могут получать дополнительные средства от пожертвований, производимых 

отдельными лицами, корпорациями или органами государственного управления. Таким образом, они 

могут приобретать активы, которые приносят значительные доходы от собственности в дополнение к 

доходам от платежей за услуги, что позволяет им взимать платежи ниже средней величины затрат. 

Однако они должны продолжать рассматриваться как рыночные производители, пока платежи за их 

услуги определяются, главным образом, их издержками на производство, и они достаточно высоки, 

чтобы оказывать существенное влияние на спрос. Такие НКО не являются благотворительными 

организациями, их реальная цель часто состоит в предоставлении образовательных, медицинских и 

других услуг очень высокого качества, используя доход фондов пожертвований и дарений для того, 

чтобы просто несколько понизить высокие цены за их услуги. 

 

Рыночные НКО, обслуживающие предприятия 

5.128 Некоторые рыночные НКО ограничивают свою деятельность предоставлением услуг некоторой части 

других рыночных производителей. Большинство рыночных НКО, обслуживающих предприятия, 

создаются ассоциациями предприятий, чьи интересы они должны продвигать. Они включают 

торговые палаты, ассоциации производителей в сельском хозяйстве, обрабатывающей 

промышленности и в торговле, организации работодателей, научно-исследовательские организации, 

лаборатории, занимающиеся проведением тестирования, или другие организации или учреждения, 

занятые видами деятельности, которые представляют общий интерес или выгоду для группы 

предприятий, которые их контролируют и финансируют. НКО часто заняты рекламной деятельностью 

от имени группы, лоббированием политиков или предоставлением консультаций и содействием 

отдельным членам, попавшим в затруднительное положение по той или другой причине. НКО, как 

правило, финансируются за счет взносов или членских платежей со стороны соответствующей группы 

предприятий. Членские взносы по подписке рассматриваются не как трансферты, а как платежи за 

оказанную услугу, и, следовательно, эти НКО считаются рыночными производителями. Однако, как 

поясняется ниже, если торгово-промышленные палаты или аналогичные организации, созданные в 

интересах предприятий, контролируются органами государственного управления, они 

классифицируются как нерыночные НКО и относятся к сектору государственного управления. 

 

3. НКО, занятые нерыночным производством 

5.129 Большая часть НКО в большинстве стран являются нерыночными производителями. Нерыночные 

производители — это такие производители, которые предоставляют большую часть своего выпуска 

другим единицам бесплатно или по экономически незначимым ценам. Таким образом, НКО, 

занимающиеся преимущественно нерыночным производством, могут отличаться не только тем, что 

они не могут обеспечивать финансовую выгоду единицам, которые ими управляют и финансируют 

их, но также ввиду того, что они должны главным образом зависеть от источников финансирования, 

отличных от выручки от продаж, для возмещения своих затрат на производство или на другие виды 

деятельности. Основным источником их финансирования могут быть регулярные взносы по подписке, 

уплачиваемые членами ассоциации, которая контролирует их, или трансферты, или пожертвования от 
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третьих сторон, включая органы государственного управления, или доходы от собственности. 

5.130 НКО, занятые, главным образом, нерыночным производством, подразделяются на две группы: те 

НКО, которые контролируются, и те, которые не контролируются органами государственного 

управления. Первые относятся к сектору государственного управления. Последние называются 

«некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства» (НКОДХ) и образуют 

отдельный институциональный сектор. 

 

Контроль органов государственного управления над некоммерческими 

организациями 

5.131 Контроль над НКО определяется как возможность определять общую политику или программу НКО. 

Все НКО, отнесенные к сектору государственного управления, должны сохранять свой статус НКО в 

статистических отчетах для содействия анализу всей совокупности НКО. Для определения того, 

контролируется ли НКО органами государственного управления, следует рассмотреть следующие 

пять показателей контроля: 

a. Назначение руководителей. Органы государственного управления могут иметь право 

назначать руководителей, занимающихся управлением НКО, в соответствии с 

уставом НКО, учредительными документами иными регламентирующими 

документами; 

b. Другие положения регламентирующих документов. Регламентирующие документы 

могут включать положения, не относящиеся к назначению руководителей, но 

которые фактически дают возможность органам государственного управления 

определять важные аспекты общей политики или программы НКО. Например, такой 

документ может определять или ограничивать функции, цели или другие аспекты 

деятельности НКО, что делает вопрос о назначении руководителей менее важным 

или вообще не существенным. Регламентирующий документ может также 

предоставить органам государственного управления право отзывать ключевой 

персонал или накладывать вето на предлагаемые назначения, требовать 

предварительного одобрения бюджета или методов финансирования органами 

государственного управления, или предотвращать изменения в уставе НКО, 

самороспуск или прекращение отношений с органами государственного управления 

без их одобрения; 

c. Контрактные соглашения. Существование контрактных соглашений между органами 

государственного управления и НКО может позволить последним определять 

ключевые аспекты общей политики НКО или ее программы. До тех пор пока НКО в 

итоге способна в значительной степени самостоятельно определять свою политику 

или программу, например, имея возможность отказаться от выполнения контрактных 

соглашений и принять на себя соответствующие последствия, а также изменять свой 

устав или самоликвидироваться, не получая одобрения органов государственного 

управления, за исключением случаев, предусмотренных общими нормативными 

актами, то она не будет рассматриваться как единица, контролируемая органами 

государственного управления; 

d. Степень финансирования. НКО, которая, в основном, финансируется органами 

государственного управления, может контролироваться этими органами 

государственного управления. В принципе, если НКО сохраняет возможность в 

значительной мере определять свою политику и программу так, как это описано в 

предыдущем пункте, тогда она не будет рассматриваться как единица, 

контролируемая органами государственного управления; 

e. Подверженность риску. Если органы государственного управления открыто 

позволяют себе быть подверженными всем или значительной части рисков, 

связанных с деятельностью НКО, то это означает наличие контроля. Критерии те же 

самые, которые описаны в предыдущих двух пунктах. 

5.132 Один показатель может быть достаточным для установления контроля в ряде случаев, но в других 

случаях ряд показателей, взятых в совокупности, могут свидетельствовать о существовании контроля. 

Решение, основанное на полной совокупности всех показателей, будет неизбежно носить характер 

экспертного суждения. 
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НКО, обслуживающие домашние хозяйства (НКОДХ) 

5.133 Некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства (НКОДХ), состоят из 

нерыночных организаций, занятых производством нерыночных услуг, которые не 

контролируются органами государственного управления. Они предоставляют товары и услуги 

домашним хозяйствам бесплатно или по экономически незначимым ценам. Большая часть этих 

товаров и услуг используются для индивидуального потребления, но НКОДХ могут предоставлять и 

коллективные услуги. 

 

D. Сектор нефинансовых корпораций и его подсекторы 

5.134 Нефинансовые корпорации — это институциональные единицы, основным видом деятельности 

которых является производство рыночных товаров или нефинансовых услуг. Сектор 

нефинансовых корпораций состоит из следующего множества резидентских институциональных 

единиц: 

a. Все резидентские нефинансовые корпорации (как они понимаются в 

последовательности экономических счетов СНС, в РПБ и в других разделах 

макроэкономической статистики, а не только юридически учрежденные корпорации), 

независимо от резидентства их акционеров; 

b. Филиалы нерезидентских предприятий, которые заняты производством рыночных 

товаров и нефинансовых услуг на экономической территории на долгосрочной 

основе; 

c. Все резидентские НКО, которые являются производителями рыночных товаров или 

нефинансовых услуг. 

5.135 Секторы — это группы институциональных единиц, и институциональная единица целиком должна 

быть отнесена к тому или другому сектору, даже если эта единица, возможно, осуществляет более чем 

один вид экономической деятельности. Некоторые нефинансовые корпорации или квазикорпорации 

могут осуществлять вторичную финансовую деятельность: например, производители или 

предприятия розничной продажи товаров могут предоставлять потребительский кредит 

непосредственно их клиентам, который может также относиться к механизму типа «купи сейчас — 

плати потом». Как пояснено подробнее ниже, такие корпорации или квазикорпорации тем не менее 

целиком относятся к сектору нефинансовых корпораций при условии, что у их преобладает 

нефинансовая деятельность. 

5.136 Два критерия классификации используются для определения подсекторов сектора нефинансовых 

корпораций. Один критерий состоит в том, чтобы показывать НКО отдельно от других единиц 

сектора. Эти единицы, отличные от НКО, могут быть описаны как организации, ориентированные на 

получение прибыли (ОПП). Второй критерий касается контроля, и он позволяет идентифицировать: 

a. Государственные нефинансовые корпорации; 

В том числе: государственные корпорации, являющиеся частью отечественных 

многонациональных групп предприятий 

b. Национальные частные нефинансовые корпорации; 

В том числе: национальные частные корпорации, являющиеся частью отечественных 

многонациональных групп предприятий 

c. Нефинансовые корпорации под иностранным контролем 

В том числе: Единицы специального назначения (ЕСН).  

5.137 Критерии контроля над корпорациями и НКО, осуществляемого органами государственного 

управления и нерезидентскими единицами, описаны более детально в разделе B. Корпорации, 

контролируемые нерезидентскими единицами, описываются как находящиеся под иностранным 

контролем. 

5.138 Полное представление подсекторов сектора нефинансовых корпораций представлено в таблице 5.2, 

Точная форма представления подсекторов будет зависеть как от аналитических, так и от 

статистических соображений. Может так случиться, что количество НКО таково, что некоторые 

категории контроля будут пустыми или будут весьма мало наполнены, так что детали не могут быть 

показаны по соображениям конфиденциальности. Как минимум, рекомендуется формировать данные 

для самого левого столбца на основе показателей контроля с целью мониторинга влияния 
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глобализации на формирование и распределение доходов, а также на накопление активов и 

обязательств. Также считается полезным выделять в качестве дополнительных статей записи, 

относящиеся к нижней строке Таблицы 5.2. 

 

 

 

 

 

 

Таблица 5.2: Подсекторы сектора нефинансовых корпораций 

 
Нефинансовые корпорации ОПП  НКО 

Государственные нефинансовые 

корпорации 

Государственные 

нефинансовые ОПП 

Государственные 

нефинансовые НКО 

в том числе: государственные 

корпорации, являющиеся 

частью отечественных 

многонациональных групп 

предприятий 

  

Национальные частные 

нефинансовые корпорации 

Частные нефинансовые ОПП Частные нефинансовые НКО 

в том числе: национальные 

частные корпорации, 

являющиеся частью 

отечественных 

многонациональных групп 

предприятий  

  

Нефинансовые корпорации под 

иностранным контролем  

в том числе: единицы 

специального назначения 

(ЕСН) 

Нефинансовые ОПП под 

иностранным контролем 

Нефинансовые НКО под 

иностранным контролем 

Всего нефинансовые корпорации  Всего нефинансовые ОПП Всего нефинансовые НКО 

 

E. Сектор финансовых корпораций и его подсекторы 

5.139 Финансовые корпорации включают все институциональные единицы, чья основная 

деятельность состоит в предоставлении финансовых услуг. Кроме того, в силу своей важной роли 

в финансовой системе центральный банк, хотя он и производит преимущественно нерыночные услуги 

для общества в целом, также рассматривается как финансовая корпорация. Сектор финансовых 

корпораций состоит из следующего набора резидентских институциональных единиц:  

a. Все резидентские финансовые корпорации (как они понимаются в 

последовательности экономических счетов СНС, в РПБ и других разделах 

макроэкономической статистики, а не только юридически учрежденные корпорации) 

независимо от резидентства их акционеров; 

b. Филиалы нерезидентских корпораций, которые заняты финансовой деятельностью на 

экономической территории данной страны в течение длительного периода времени;  

c. Все резидентские НКО, которые являются рыночными производителями финансовых 

услуг. 

5.140 Помимо коллективных нерыночных услуг, производимых центральным банком, производство 

финансовых услуг является результатом финансового посредничества, управления финансовыми 

рисками, трансформации ликвидности или вспомогательной финансовой деятельности. Поскольку 

предоставление финансовых услуг, как правило, подлежит строгому регулированию, единицы, 

оказывающие такие услуги, обычно не производят иных товаров и услуг, и финансовые услуги не 
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предоставляются в качестве результатов вторичной деятельности. 

5.141 Одна из форм финансовых инноваций характеризуется существенным ростом вида деятельности, 

традиционно осуществляемого финансовыми корпорациями или через финансовые корпорации, но 

которые могут быть также осуществлены непосредственно самими нефинансовыми предприятиями. 

Например, существует тенденция в некоторых странах для производителей или для предприятий 

розничной торговли товарами предоставлять потребительский кредит напрямую своим клиентам, что 

может также включать механизму типа «купи сейчас — плати потом». Другой пример — это 

тенденция, наблюдаемая у нефинансовых предприятий в некоторых странах, привлекать средства 

самостоятельно путем продажи их собственных обязательств прямо на денежных рынках или на 

рынках капитала. Однако предприятие в целом должно продолжать классифицироваться как 

нефинансовая корпорация при условии, что: 

a. Нефинансовое предприятие не создает новую институциональную единицу, такую 

как дочерняя корпорация, для того чтобы осуществлять финансовую деятельность;  

b. Финансовая деятельность остается вторичной по отношению к основной 

деятельности предприятия. 

5.142 Тот же самый принцип применяется для выделения подсекторов в секторе финансовых корпораций. 

Например, многие корпорации, принимающие депозиты, также занимаются вспомогательными 

финансовыми услугами. Тем не менее, рассматриваемый как единая институциональная единица, 

коммерческий банк в целом, включая осуществляемые им вспомогательные виды финансовой 

деятельности, классифицируется в подсекторе «корпорации, принимающие депозиты, кроме 

центрального банка». По той же причине функции, относящиеся к деятельности центрального банка 

или органов денежно-кредитного регулирования и выполняемые агентствами в составе центрального 

правительства, которые не являются отдельными институциональными единицами, не относятся к 

подсектору центрального банка. Более подробно этот вопрос рассматривается в разделе F, а также в 

главе 30 «Органы государственного управления и государственный сектор». 

5.143 Сектор финансовых корпораций подразделяется на девять подсекторов в последовательности 

экономических счетов СНС в зависимости от характера их деятельности на рынке и ликвидности их 

обязательств. Эти девять подсекторов представлены в таблице 5.1, и каждый из них подробно описан 

далее в данном разделе. 

5.144 Помимо подразделения на подсекторы в зависимости от характера осуществляемой финансовой 

деятельности, сектор финансовых корпораций может быть подразделен как и сектор нефинансовых 

корпораций, с целью показать единицы, которые находятся под государственным контролем (включая 

в качестве статьи “в том числе” единицы, входящие в состав отечественной группы 

многонациональных предприятий), единицы, которые являются национальными частными 

корпорациями (включая в качестве статьи “в том числе” единицы, входящие в состав отечественной 

группы многонациональных предприятий), и единицы, которые находятся под иностранным 

контролем. Кроме того, каждый из этих подсекторов может быть подвергнут дальнейшей детализации 

для отражения различий между НКО и ППО. Таким образом, в принципе каждая из строк таблицы 5.2 

может быть далее дезагрегирована в соответствии с классификацией финансовых корпораций по 

видам деятельности и ликвидности обязательств, как представлено в таблице 5.1; хотя маловероятно, 

что существуют все возможные перекрестные классификации, и возможна укрупненная разбивка на 

подсекторы, основанная на местных условиях и конкретных аналитических целях, будет достаточной. 

В этой связи рекомендуется тем не менее осуществлять разбивку сектора финансовых корпораций в 

целом на подсекторы на основе критерия контроля. 

5.145 Рекомендуемая разбивка в зависимости от характера финансовой деятельности может оказаться 

недостаточной для отражения новых тенденций в финансовом мире, в частности, расширения 

деятельности финансовых учреждений, занимающихся небанковским финансовым посредничеством. 

В связи с этим дальнейшая разбивка подсекторов сектора финансовых корпораций, а также 

детализация ряда финансовых инструментов, рекомендуются в качестве дополнительных статей. Этот 

вопрос более подробно рассматривается в главе 29 «Финансовые корпорации». 

5.146 «Финтех» означает технологически обусловленные инновации в финансовых услугах, которые могут 

приводить к появлению новых бизнес-моделей, приложений, процессов или продуктов, оказывающих 

существенное влияние на предоставление финансовых услуг. Странам, в которых данная 

деятельность имеет значительные масштабы, рекомендуется составлять более детальные разбивки 

соответствующих подсекторов с использованием дополнительных статей. Более подробно этот вопрос 

рассматривается в главе 22 «Цифровизация». Во внешних счетах рекомендуется выделять категорию 

«в том числе» для финтех-компаний в классификации подсекторов. 
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1. Центральный банк 

5.147 Центральный банк представляет собой национальное финансовое учреждение (учреждения), 

которое осуществляет контроль над ключевыми аспектами финансовой системы. Основные 

функции, как правило, включают проведение денежно-кредитной политики, в том числе 

посредством эмиссии валюты, а также регулирования денежной массы и кредитования; 

управление международными резервами и платежной системой; обеспечение финансовой 

стабильности, включая регулирование и макропруденциальный надзор; а также выполнение 

функций банкира правительства. В целом к данному подсектору относятся следующие финансовые 

учреждения: 

a. Национальный центральный банк, в том числе в случаях, когда он является частью 

системы центральных банков, которые в большинстве стран являются отдельно 

определяемыми организациями, которые в разной степени подвержены 

государственному контролю, осуществляют разнообразные виды деятельности и 

могут именоваться по-разному (например: центральный банк, резервный банк, 

национальный банк или государственный банк); 

b. Валютные советы или независимые валютные органы, осуществляющие эмиссию 

национальной валюты, которая полностью подкреплена международными резервами; 

c. Центральные монетарные учреждения, имеющие, по существу, государственное 

происхождение (например, учреждения, управляющие международными резервами 

или осуществляющие эмиссию банкнот и монет), которые ведут полный набор 

счетов, но не классифицируются как часть центрального правительства; 

d. Национальные агентства, включая условные резидентные единицы, 

централизованных валютных союзов. (Более подробная информация об учете 

операций и позиций этих единиц приведена в разделе I).  

До тех пор, пока центральный банк представляет собой отдельную институциональную единицу, он 

всегда относится к сектору финансовых корпораций, даже если он является преимущественно 

нерыночным производителем. 

5.148 Если институциональная единица занимается преимущественно деятельностью центрального банка, 

вся эта единица относится к подсектору центрального банка. Многие центральные банки регулируют 

и/или осуществляют надзор за другими корпорациями, принимающими депозиты, а иногда и за 

иными финансовыми корпорациями; эти виды деятельности центрального банка также включаются в 

подсектор центрального банка. Однако если подобные функции выполняются отдельной 

институциональной единицей (или единицами), аффилированной с органами государственного 

управления или с другими секторами, и, если деятельность такой единицы заключается 

преимущественно в регулировании или надзоре за финансовыми единицами, она классифицируется 

как вспомогательная финансовая единица, а не как единица подсектора центрального банка. 

5.149 В некоторых странах центральные банки отсутствуют. Типичные функции центрального банка, 

выполняемые сектором государственного управления и не поддающиеся выделению в отдельные 

институциональные единицы, рассматриваются как часть сектора государственного управления и не 

относятся к подсектору центрального банка. 

5.150 В странах, в которых некоторые функции центрального банка выполняются полностью или частично 

вне центрального банка, в частности хранение резервных активов, следует рассмотреть вопрос о 

разработке дополнительных данных для органов денежно-кредитного регулирования. 

 

2. Корпорации, принимающие депозиты, кроме центрального банка 

5.151 Корпорации, принимающие депозиты, кроме центрального банка, являются 

институциональными единицами, преимущественно осуществляющими финансовое 

посредничество, деятельность которых заключается в том, чтобы привлекать депозиты и/или 

их близкие заменители от институциональных единиц, а также от собственного имени 

предоставлять кредиты и/или осуществлять инвестиции в другие финансовые инструменты. 
Обязательства корпораций, принимающих депозиты, обычно включены в показатели широкой 

денежной массы. 

5.152 В общем случае к данному подсектору относятся следующие финансовые посредники: 

a. Коммерческие банки, «универсальные» банки, банки «широкого профиля»; 
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b. Сберегательные банки (включая доверительные сберегательные банки, а также ссудо-

сберегательные ассоциации); 

c. Почтовые giro-учреждения, почтовые банки, giro-банки; 

d. Сельские кредитные банки, сельскохозяйственные кредитные банки; 

e. Кооперативные кредитные банки, кредитные союзы; 

f. Учреждения электронных денег, обязательства которых входят в состав широкой 

денежной массы; 

g. Специализированные банки или другие финансовые корпорации, если они 

принимают депозиты или выпускают инструменты, являющиеся близкими 

заменителями депозитов; 

h. Компании, выпускающие дорожные чеки, основная деятельность которых 

заключается в финансовом посредничестве;  

i. Офшорные банки, инкорпорированные или зарегистрированные в данной стране. 

5.153 Обязательства корпораций, принимающих депозиты, перед резидентами, как правило, включаются в 

показатели широкой денежной массы. Подсектора, осуществляющие эмиссию денег, могут 

выделяться на дополнительной основе с целью согласования с денежно-кредитными данными. Данная 

совокупность включает центральный банк, корпорации, принимающих депозиты, а также иные 

учреждения, выпускающие обязательства, которые входят в определение широкой денежной массы 

(например, фонды денежного рынка). Определение широкой денежной массы и финансовых 

инструментов, включаемых в ее состав, приводится в главе 6, разделе B Руководства по денежно-

кредитной и финансовой статистике и методологии ее составления (2016). 

5.154 Учреждения электронных денег — это единицы, уполномоченные осуществлять эмиссию 

электронных денег, представляющих собой платежный инструмент, посредством которого денежная 

стоимость хранится в электронной форме на физическом носителе или удаленно на сервере. Они 

должны классифицироваться как корпорации, принимающие депозиты, если они являются 

финансовыми корпорациями и, если эмитированные ими электронные деньги включаются в состав 

широкой денежной массы. Электронные деньги, как правило, могут использоваться для 

осуществления платежей в пользу третьих сторон и, следовательно, являются близким заменителем 

переводных депозитов. Денежная стоимость, хранящаяся на определенных предоплаченных 

инструментах, не рассматривается как электронные деньги, если данные инструменты предназначены 

исключительно для удовлетворения специфических потребностей и возможности их использования 

ограничены. 

 

3. Фонды денежного рынка (ФДР) 

5.155 Фонды денежного рынка (ФДР) представляют собой схемы коллективного инвестирования, 

привлекающие средства путем выпуска акций или паев для широкой публики и инвестирующие 

преимущественно в инструменты денежного рынка, акции или паи фондов денежного рынка, 

переводные долговые инструменты с остаточным сроком погашения не более одного года, 

банковские депозиты, а также инструменты, обеспечивающие норму доходности, 

приближающуюся к процентным ставкам инструментов денежного рынка. Акции ФДР зачастую 

могут передаваться посредством чеков или иных средств прямых расчетов с третьими сторонами. В 

силу характера инструментов, в которые инвестируют данные схемы, их акции или паи могут 

рассматриваться как близкие заменители депозитов. 

5.156 Паевые инвестиционные фонды или инвестиционные трасты, инвестирующие преимущественно в те 

же инструменты, что указаны в предыдущем пункте, также классифицируются как фонды денежного 

рынка, если только круг инвесторов не ограничен определенной группой единиц. Корпорации, 

осуществляющие управление и администрирование фондов денежного рынка, как правило, 

классифицируются как финансовые вспомогательные организации. 

 

4. Инвестиционные фонды, не относящиеся к фондам денежного рынка 

5.157 Инвестиционные фонды, не являющиеся фондами денежного рынка, представляют собой схемы 

коллективного инвестирования, которые привлекают средства путем выпуска акций или паев 

для широкой публики и инвестируют от собственного имени преимущественно в долгосрочные 

финансовые активы, такие как долевые ценные бумаги, облигации, ипотечные ссуды, а также в 
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нефинансовые активы. Акции или паи инвестиционных фондов, как правило, не являются близкими 

заменителями депозитов. Они не могут передаваться посредством чеков или прямых платежей в 

пользу третьих лиц. Инвестиционные фонды могут быть открытыми или закрытыми. Открытые 

фонды (или фонды открытого типа) — это фонды, акции или паи которых по требованию их 

держателей выкупаются или погашаются прямо или косвенно за счет активов самого фонда. Закрытые 

фонды (или фонды закрытого типа) открыты для подписки только в течение определенного периода 

времени на этапе запуска схемы; впоследствии инвесторы могут приобрести доли лишь путем их 

покупки на вторичном рынке (напрямую или, в ряде случаев, даже на бирже) у других инвесторов. 

Закрытые инвестиционные фонды выпускают ограниченное количество акций или паев. После 

запуска фонда выпуск новых акций или паев осуществляется крайне редко. Инвестиционные фонды 

могут быть учреждены в следующих формах: (а) на основе контрактного права (как общие фонды под 

управлением управляющих компаний); (b) на основе трастового права (как паевые инвестиционные 

фонды); (c) на основе специального законодательства (как инвестиционные компании); или (d) иным 

образом с аналогичным правовым эффектом. Управляющие инвестиционными фондами, как правило, 

классифицируются как вспомогательные финансовые организации (см. пункты 5.168–5.170). 

5.158 Хедж-фонды представляют собой разновидность инвестиционных фондов. Термин «хедж-фонд» 

охватывает разнородные схемы коллективного инвестирования, для которых, как правило, 

характерны высокий минимальный порог инвестиций, ослабленное регулирование и широкий спектр 

инвестиционных стратегий, реализуемых с использованием заемных средств. 

5.159 В случае, если государственные фонды специального назначения, обычно называемые суверенными 

фондами благосостояния, могут рассматриваться как отдельные институциональные единицы, они с 

большей вероятностью будут классифицироваться как кэптивные финансовые организации (см. 

пункты 5.171 и 5.172). То же самое относится к трастам, созданным для управления активами 

ограниченной группы бенефициаров (см. пункт 5.101). 

5.160 Паевые инвестиционные фонды или инвестиционные трасты, инвестирующие преимущественно в 

инструменты, аналогичные упомянутым в пункте 5.157, также классифицируются как 

инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДР, если только инвесторы не ограничены определенной 

группой паев. Корпорации, занимающиеся управлением и администрированием ФДР, как правило, 

классифицируются как финансовые вспомогательные организации. 

5.161 В отношении инвестиций в нефинансовые активы, фонды, владеющие и сдающие в аренду жилую 

и/или коммерческую недвижимость, считаются поставщиками услуг по аренде и других видов услуг в 

сфере недвижимости, а не поставщиками финансовых услуг. Как поставщики нефинансовых услуг, 

они классифицируются в секторе нефинансовых корпораций, а не в секторе финансовых корпораций 

(т. е. инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДР). С другой стороны, инвестиционные фонды, 

которые в основном инвестируют в долговые и долевые инструменты компаний, которые владеют и 

сдают в аренду жилую и/или коммерческую недвижимость, будут квалифицироваться как 

инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДР. Это также верно для инвестиционных фондов, 

которые напрямую инвестируют в недвижимость в других странах, в этом случае инвестиции 

учитываются как инвестиции в акционерный капитал условных нерезидентных единиц. В случае 

гибридных инвестиционных фондов в недвижимость единицы необходимо классифицировать в 

соответствии с их основной деятельностью, то есть деятельностью, которая обеспечивает большую 

часть добавленной стоимости. Поскольку добавленная стоимость от деятельности в сфере 

недвижимости, как правило, значительно превышает комиссионные сборы, связанные с инвестициями 

в финансовые инструменты, даже несмотря на то, что большая часть административных и 

эксплуатационных услуг может быть передана на аутсорсинг специализированным единицам, эти 

гибридные фонды обычно оказываются в секторе нефинансовых корпораций. 

5.162 Инвестиционные фонды, которые напрямую инвестируют в другие нефинансовые активы, такие как 

некоторые криптоактивы, золото и другие ценные металлы, а также элитные вина и виски, 

классифицируются как инвестиционные фонды, не относящиеся к ФДР, поскольку основная часть их 

дохода от инвестированных активов будет связана с холдинговой прибылью и не состоит в 

производстве нефинансовых услуг. 

5.163 В случае «фонда фондов», то есть инвестиционных фондов, инвестирующих только в другие фонды, 

следует различать «ограниченные» фонды фондов, которые инвестируют только в фонды, 

находящиеся под управлением и администрированием той же самой управляющей компании, и 

«неограниченные» фонды, которые инвестируют в любые фонды, даже в управляемые 

конкурирующими компаниями. В последнем случае соответствующие фонды следует рассматривать 

как отдельные институциональные единицы. В первом случае «фонд фондов» и отдельные фонды, как 

правило, будут иметь одну и ту же управляющую компанию, которая классифицируется в подсекторе 

финансовых вспомогательных компаний (S1226). Однако это не обязательно потребует консолидации 
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фонда фондов и отдельных фондов, поскольку у последних могут быть акционеры, помимо фонда 

фондов. Особым случаем, в котором консолидация может быть аналитически полезной, является 

ситуация, когда «ограниченный» фонд фондов инвестирует в отдельные фонды без участия третьих 

сторон в качестве акционеров. 

5.164 В случае управления активами, предоставляемого коммерческими банками, в отношении которого 

риски и выгоды от управляемых активов лежат на инвесторе (инвесторах), активы должны быть 

консолидированы со счетами инвестора, если речь идет об одной институциональной единице 

(например, если управление активами адаптировано под клиента, как в случае «управляемых счетов» 

в рамках услуг частного банковского обслуживания состоятельных клиентов), или следует выделить 

отдельную институциональную единицу, которая может быть отнесена к фондам денежного рынка 

или инвестиционным фондам, не относящимся к фондам денежного рынка, при условии, что 

соответствующие активы (и обязательства) могут быть отделены от счетов соответствующих банков. 

См. также дерево решений на рисунке 5.2. 

5.165 Также в соответствии с деревом решений на рисунке 5.2, инвестиционные фонды, созданные и/или 

принадлежащие другому институциональному инвестору, например, пенсионному фонду, должны 

быть консолидированы с этим инвестором, если инвестиционный фонд обслуживает только одного 

инвестора, за исключением случаев, когда фонд явно обладает автономностью в принятии решений. В 

случае, если речь идет о нерезидентском фонде, то его следует классифицировать в подсекторе 

«кэптивные финансовые организации и ростовщики» (S1227). Автономность в принятии решений в 

первую очередь касается степени автономности в принятии решений по инвестиционной политике, 

независимо от того, ограничена она или нет более общими руководящими указаниями. 

 

5. Другие финансовые посредники, кроме страховых корпораций и пенсионных 

фондов 

5.166 Категория «другие финансовые посредники, кроме страховых корпораций и пенсионных фондов», 

включает институциональные единицы, которые в основном заняты предоставлением 

финансовых услуг путем принятия обязательств в формах, отличных от валюты, депозитов 

или близких заменителей депозитов, от своего собственного имени с целью приобретения 

финансовых активов путем участия в финансовых операциях на рынке, и которые не включены в 

другие подсекторы. Характерная особенность финансового посредника состоит в том, что операции, 

отражающиеся на обеих сторонах баланса активов и пассивов, осуществляются на открытых рынках. 

5.167 В принципе, следующие финансовые посредники отнесены к этому подсектору: 

a. Финансовые корпорации, занимающиеся секьюритизацией активов. Секьюритизация 

предполагает привлечение средств путем продажи ценных бумаг, обеспеченных 

определенными активами или потоками доходов. Например, первоначальный 

ипотечный кредитор может продать портфель кредитов секьюритизационной 

структуре, которая выпускает ценные бумаги для продажи инвесторам. Инициатор 

кредита может продолжать оказывать административные услуги, однако 

юридическим собственником портфеля является эта структура. Такие структуры 

включаются в категорию «прочие финансовые посредники, кроме страховых 

корпораций и пенсионных фондов», если единица является юридическим 

собственником портфеля активов, выпускает новый финансовый инструмент, 

представляющий долю участия в этом портфеле, и ведет или потенциально может 

вести полный набор счетов. Однако в случаях, когда инициатор выпускает 

обеспеченные активами ценные бумаги на своем собственном балансе, 

секьюритизация может осуществляться без создания отдельной единицы. Если 

портфель не трансформируется или структура не несет рыночных или кредитных 

рисков, то она может быть объединена с материнской компанией (если является 

резидентом той же страны) либо рассматриваться как кэптивная финансовая 

организация (если является резидентом страны, отличной от страны материнской 

компании); 

b. Андеррайтеры, дилеры ценных бумаг и деривативов (действующие за свой счет). В 

отличие от них, брокеры ценных бумаг и другие единицы, которые организуют 

торговые операции между покупателями и продавцами, но не покупают и не хранят 

ценные бумаги на своем счете, классифицируются как финансовые вспомогательные 

организации (см. пункт 5.170 (b)); 

c. Финансовые корпорации, занимающиеся кредитованием, включая финансовых 
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партнеров розничных продавцов, которые могут нести ответственность за 

финансовый лизинг и предоставлять как потребительское, так и коммерческое 

финансирование, включая схемы типа «купи сейчас — плати потом»; 

d. Центральные клиринговые контрагенты, которые обеспечивают клиринг и 

урегулирование расчетов по операциям с ценными бумагами и деривативами. 

Клиринг — это процесс взаимозачета обязательств и прав перед контрагентами по 

операциям, так что расчеты, которые включают фактический обмен ценными 

бумагами, деривативами и средствами, могут осуществляться более эффективно на 

чистой основе. Центральные клиринговые контрагенты участвуют в операции и 

снижают риск сторон; 

e. Специализированные финансовые корпорации, которые помогают другим компаниям 

привлекать средства на рынках акционерного капитала и долговых обязательств, а 

также предоставляют стратегические консультационные услуги по слияниям, 

поглощениям и другим видам финансовых сделок. (Эти корпорации иногда называют 

«инвестиционными банками».) Помимо помощи в привлечении средств для своих 

корпоративных клиентов, такие корпорации инвестируют собственные средства, 

включая инвестиции в частный капитал, в хедж-фонды, специализирующиеся на 

венчурном капитале, и в обеспеченное кредитование. Однако, если такие корпорации 

принимают депозиты или их близкие заменители, они классифицируются как 

корпорации, принимающие депозиты; 

f. Агентства по реструктуризации банков;  

g. Специализированные финансовые корпорации, которые предоставляют: 

• Краткосрочное финансирование для корпоративных слияний и поглощений;  

• Финансирование экспортно-импортных операций;  

• Факторинговые услуги;  

• Венчурное финансирование и финансирование развития компаний. 

 

6. Вспомогательные финансовые организации 

5.168 Вспомогательные финансовые организации включают финансовые корпорации, которые, в 

основном, заняты видами деятельности, связанными с операциями с финансовыми активами и 

обязательствами или с обеспечением регулирующей среды для этих операций, но в 

обстоятельствах, которые не предполагают, что вспомогательная корпорация становится 

собственником финансовых активов и обязательств, являющихся предметами операций. 

5.169 Корпорации, содействующие осуществлению финансовых операций, такие как центральные 

клиринговые контрагенты, фондовые биржи, биржи деривативов и организации, осуществляющие 

расчеты по сделкам РЕПО, классифицируются как финансовые вспомогательные организации, если 

они не выступают в качестве принципалов по отношению к сторонам базовых операций. 

Криптовалютные биржи/торговые/кредитные платформы могут содействовать операциям с 

различными типами криптоактивов, включая активы с соответствующими обязательствами и без них. 

Эти организации классифицируются как финансовые вспомогательные организации, если их основная 

деятельность связана с содействием операциям с криптоактивами, имеющими соответствующие 

обязательства. В противном случае они включаются в сектор нефинансовых корпораций.  

5.170 В принципе, следующие вспомогательные финансовые организации относятся к этому подсектору: 

a. Страховые брокеры, оценщики ущерба и требований (независимо от того, наняты ли 

они страховой компанией либо являются независимым оценщиком или публичным 

оценщиком, нанятыми страхователем), консультанты по вопросам страхования и 

пенсионного обеспечения; 

b. Кредитные брокеры, брокеры по ценным бумагам, которые организуют операции 

между покупателями и продавцами ценных бумаг, но не покупают и не держат 

ценные бумаги за свой счет, инвестиционные консультанты и т. д. (дилеры ценных 

бумаг, торгующие ценными бумагами за свой счет, классифицируются как 

финансовые посредники); 

c. Корпорации, размещающие займы, которые управляют выпуском ценных бумаг; 
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d. Корпорации, основной функцией которых является гарантирование путем 

индоссамента векселей или аналогичных инструментов; 

e. Корпорации, которые организуют производные и хеджирующие инструменты, такие 

как свопы, опционы и фьючерсы (без их выпуска); 

f. Корпорации, предоставляющие инфраструктуру для финансовых рынков, такие как 

депозитарные компании по ценным бумагам, кастодиальные организации, 

клиринговые организации, содействующие проведению операций без действия в 

качестве контрагента (в отличие от центральных клиринговых контрагентов, 

рассматриваемых в пункте 5.167 (d), которые являются контрагентами и поэтому 

классифицируются как финансовые посредники, а не как финансовые 

вспомогательные организации), а также номинальные компании; 

g. Администраторы пенсионных фондов, инвестиционных фондов, включая взаимные 

фонды и другие фонды и т. п. (но не сами фонды, которыми они управляют); 

h. Фондовые биржи, страховые биржи, а также товарные и деривативные биржи; 

i. Криптовалютные биржи, торговые и кредитные платформы, которые обеспечивают 

покупку/продажу, а также кредитование/заимствование различных видов 

криптоактивов; 

j. Обменные пункты иностранной валюты; 

k. Платформы краудфандинга и однорангового кредитования; 

l. Некоммерческие организации, признанные самостоятельными юридическими 

лицами, обслуживающими финансовые корпорации; 

m. Головные офисы финансовых корпораций, основной деятельностью которых 

является контролирование финансовых корпораций или групп финансовых 

корпораций, но которые сами не осуществляют деятельность финансовых 

корпораций; 

n. Центральные надзорные органы за финансовыми посредниками и финансовыми 

рынками, когда они являются отдельными институциональными единицами; 

o. Финансовые цифровые платформы, основная деятельность которых заключается в 

посредничестве для платежных операций (см. пункты 22.80–22.82); 

p. Резидентские представительства иностранных финансовых учреждений, которые не 

принимают депозиты и не предоставляют кредиты за свой собственный счет; 

q. Кредитные рейтинговые агентства. 

 

7. Кэптивные финансовые организации и ростовщики 

5.171 Кэптивные финансовые организации включают институциональные единицы, 

предоставляющие финансовые услуги, у которых большая часть активов или обязательств не 

участвует в операциях на открытых финансовых рынках. Обычно они выступают в качестве 

финансового агента для своих аффилированных лиц, привлекая средства для кредитования этих 

лиц или для приобретения их активов. Ростовщики— это лица или группы лиц, которые 

предоставляют небольшие личные ссуды, используя в основном собственные средства. Их 

активы или обязательства не торгуются на открытых финансовых рынках. Кэптивные 

финансовые организации и ростовщики включают единицы, которые осуществляют операции только 

в рамках ограниченной группы единиц (таких, как их дочерние компании), или дочерние корпорации, 

принадлежащие одной и той же холдинговой корпорации, или единицы, которые выдают ссуды из 

собственных средств, предоставленных только одним спонсором. Другие финансовые посредники, за 

исключением страховых корпораций и пенсионных фондов (рассматриваемые в пунктах 5.173 и 

5.174) отличаются от кэптивных финансовых организаций и ростовщиков тем, что последние 

обслуживают только ограниченный круг клиентов как минимум по одной стороне своего баланса. 

5.172 В принципе, следующие финансовые корпорации относятся к этому подсектору: 

a. Холдинговые корпорации, владеющие только активами (контрольным пакетом 

акций) группы дочерних корпораций, основной деятельностью которых является 

владение группой без предоставления каких-либо других услуг предприятиям, в 

которых они владеют акциями, то есть они не управляют другими единицами; 
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b. Единицы специального назначения, которые являются институциональными 

единицами и привлекают средства на открытых рынках для использования их 

дочерними компаниями; 

c. Единицы, которые предоставляют финансовые услуги только своими средствами или 

средствами, предоставленными спонсорами, ряду клиентов и несут финансовые 

риски дефолта должников, в том числе: 

• Ростовщики; 

• Корпорации, занимающиеся кредитованием (например, предоставляющие 

студенческие займы, а также импортно-экспортные ссуды) за счет средств, 

полученных от спонсора, такого как государственная единица или 

некоммерческая организация; 

• Ломбарды, которые преимущественно осуществляют кредитование; 

d. Кондуиты, внутригрупповые финансовые компании и казначейские функции, когда 

эти функции выполняются отдельной институциональной единицей. Кондуиты 

обычно представляют собой единицы, которые привлекают средства посредством 

выпуска долговых ценных бумаг, акций или долей участия в партнерстве на 

открытых финансовых рынках с целью последующего перенаправления другим 

аффилированным корпорациям. Зачастую обязательства кондуита гарантируются 

материнской компанией; 

e. Единицы, такие как трасты и аналогичные структуры по управлению активами, 

наследства или агентские счета, которые лишь удерживают активы и обязательства, а 

также соответствующие доходы от собственности, в интересах ограниченной группы 

инвесторов или бенефициаров. В случае, если один инвестор или бенефициар 

принимает на себя риски и выгоды, накопленные активы должны быть отнесены к 

сектору инвестора или бенефициара, если только данная единица не является 

резидентом другой страны, отличной от страны ее бенефициара/инвестора. 

 

8. Страховые корпорации 

5.173 Страховые корпорации включают корпорированные единицы, взаимные и другие единицы, 

основная функция которых состоит в предоставлении услуг по страхованию жизни, 

страхованию от несчастных случаев, болезни, пожаров или по другим рискам отдельным 

институциональным единицам или группам институциональных единиц или в предоставлении 

услуг перестрахования другим страховым корпорациям. Кэптивное страхование включено, то есть 

страховые компании, которые обслуживают только своих владельцев. Страховщики депозитов, 

компании, предоставляющие гарантии по депозитам, и другие компании, предоставляющие 

стандартизированные гарантии, которые являются отдельными институциональными единицами, 

действуют как страховщики, взимая страховые премии, и имеют резервы также относятся к 

страховым корпорациям. Более подробно отражении в счетах страхования рассмотрено в главе 24 

«Страхование и пенсии». 

 

9. Пенсионные фонды 

5.174 Пенсионные обязательства возникают тогда, когда работодатель или органы государственного 

управления обязывают или поощряют членов домашних хозяйств участвовать в программах 

социального страхования, которые обеспечат доход после ухода на пенсию. Они также могут 

возникать в рамках коллективных программ, не зависящих от работодателя, например программ для 

самозанятых лиц. Программы социального страхования могут быть организованы работодателями 

или органами государственного управления, страховыми корпорациями от имени работающих по 

найму, или же отдельные институциональные единицы могут быть учреждены для того, чтобы быть 

держателями активов и управлять ими для обеспечения пенсионных прав и выплаты пенсий. 

Подсектор пенсионных фондов включает только те фонды пенсионного социального 

страхования, которые являются институциональными единицами, отдельными от единиц, 

которые их создают. Более подробная информация о тесте для институциональной единицы, а также 

о классификации и учете пенсионных программ представлена в главе 24 «Страхование и пенсии». 
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F. Сектор государственного управления и его подсекторы 

1. Органы государственного управления как институциональные единицы 

5.175 Органы государственного управления (государственные единицы) представляют собой уникальные 

типы юридических лиц, учрежденные в результате политических процессов, которые обладают 

законодательной, судебной или исполнительной властью в отношении других институциональных 

единиц в пределах данной территории. Основные функции органов государственного управления как 

институциональных единиц состоят в том, чтобы принимать ответственность за предоставление 

товаров и услуг обществу в целом или отдельным домашним хозяйствам и финансировать 

предоставление этих товаров и услуг за счет налоговых поступлений или других доходов; 

перераспределять доход и богатство с помощью трансфертов; и осуществлять нерыночное 

производство. В принципе:  

a. Орган государственного управления обычно имеет полномочия привлекать средства 

путем сбора налогов или обязательных трансфертов от других институциональных 

единиц. Для того, чтобы соответствовать одному из основных требований 

институциональной единицы, принятому в макроэкономической статистике, орган 

государственного управления на уровне страны в целом, региональном или местном 

уровнях, должен иметь собственные средства, полученные либо с помощью налогов 

от других единиц, либо в качестве трансфертов от других органов государственного 

управления, иметь полномочия расходовать часть этих средств или все средства для 

достижения целей своей политики; 

b. Орган государственного управления обычно производит три типа конечных 

расходов: 

• Первая группа состоит из фактических или условно исчисленных расходов на 

бесплатное предоставление обществу коллективных услуг, таких как 

государственное управление, оборона, правоохранительная деятельность и т. 

д., которые организуются государством на коллективной основе и 

финансируются за счет общих налоговых поступлений или других доходов; 

• Вторая группа включает расходы на предоставление товаров и услуг 

отдельным домашним хозяйствам бесплатно или по экономически 

незначимым ценам. Эти расходы, связанные, например, с образованием и 

здравоохранением, осуществляются целенаправленно и финансируются 

государством за счет налогов или других доходов в целях достижения его 

социальных или политических целей, даже хотя с отдельных лиц может 

взиматься плата в зависимости от объема потребления; 

• Третья группа включает трансферты, выплачиваемые другим 

институциональным единицам, в основном домашним хозяйствам, в целях 

перераспределения доходов или богатства. 

5.176 В рамках отдельной территории может быть много отдельных органов государственного управления, 

когда существуют различные уровни управления, а именно центральные, региональные или местные 

органы управления. Кроме того, фонды социального обеспечения также представляют собой органы 

государственного управления. Эти различные типы органов государственного управления описаны 

ниже при рассмотрении подсекторов сектора государственного управления. 

 

Органы государственного управления как производители 

5.177 Тот факт, что органы государственного управления принимают решения предоставлять не только 

коллективные услуги, но также многие товары и индивидуальные услуги домашним хозяйствам или 

другим единицам бесплатно или по экономически незначимым ценам, не обязательно означает, что 

они сами производят их. Даже в случае большей части коллективных услуг, или так называемых 

«общественных благ», органы государственного управления обязаны только принять ответственность 

за организацию их производства и финансирование. Они не обязаны производить их сами. Однако 

обычно органы государственного управления заняты широким кругом производственной 

деятельности, включающей не только коллективные услуги, но также большое число индивидуальных 

товаров и услуг. Так как это, главным образом, вопрос политического выбора, охват товаров и услуг, 

производимых органами государственного управления, значительно различается между странами. За 

исключением некоторых коллективных услуг, таких как государственное управление и оборона, 

трудно отнести отдельные виды производства, например услуг в области образования и 
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здравоохранения, к государственным по своей сути, хотя они часто осуществляются 

государственными единицами. 

5.178 Когда государственная единица намерена вмешаться посредством производства товаров и услуг, у нее 

есть четыре варианта: 

a. Она может создать государственную корпорацию, корпоративную политику которой, 

включая ценообразование и инвестиции, она может контролировать; 

b. Она может создать коммерческую организацию, которую она контролирует; 

c. Она может производить товары или услуги самостоятельно в заведении, которое 

находится в ее собственности, но не существует как юридическое лицо, отдельное от 

самой государственной единицы; 

d. Она может создать или заключить государственно-частное партнерство (ГЧП). (Более 

подробную информацию см. в главе 30 «Органы государственного управления и 

государственный сектор»). 

5.179 Однако государственное заведение или группа заведений, занятых одним и тем же видом 

производственной деятельности под общим управлением, должны рассматриваться как 

квазикорпорации при условии выполнения следующих трех критериев: 

a. Единица реализует свою продукцию по экономически значимым ценам; 

b. Единица функционирует и управляется так же, как корпорация; 

c. Единица имеет полный набор счетов, который дает возможность отдельно 

идентифицировать и измерить ее прибыль, сбережение, активы и обязательства. 

5.180 Такие квазикорпорации являются рыночными производителями, которые рассматриваются как 

институциональные единицы, отдельные от органов государственного управления, которым они 

принадлежат. Они классифицируются и относятся к институциональным секторам и подсекторам 

таким же образом, как государственные корпорации. 

5.181 Для того чтобы рассматривать единицу как квазикорпорацию, органы государственного управления 

должны разрешить руководителям предприятия значительную степень свободы не только в 

отношении управления процессом производства, но также в отношении использования средств. 

Государственные квазикорпорации должны быть способны самостоятельно поддерживать 

достаточный уровень оборотных средств и сохранять кредитоспособность на рынке, а также 

финансировать часть или весь процесс накопления капитала за счет собственных сбережений, 

амортизационных резервов или заимствований. Возможность разграничить потоки доходов и 

капитала между квазикорпорациями и органами государственного управления означает, что их 

операционная и финансовая деятельность на практике не полностью интегрирована в статистику 

государственных доходов и финансов, несмотря на то что они не являются отдельными 

юридическими лицами. 

5.182 Производственные единицы органов государственного управления, которые не могут 

рассматриваться как квазикорпорации, подобно всем некорпорированным предприятиям, которые не 

могут быть отделены от их собственников, остаются в той же институциональной единице, что и их 

собственник, в данном случае в секторе государственного управления. Они, вероятно, состоят в 

основном или целиком из нерыночных производителей: то есть производителей, большая часть или 

весь выпуск которых поставляется другим единицам бесплатно или по экономически незначимым 

ценам. В дополнение к производству нерыночных товаров и услуг населению, такие единицы могут 

включать государственных производителей, предоставляющих их нерыночные товары и услуги 

другим государственным единицам для целей промежуточного потребления или валового накопления 

основного капитала: например, заводам, производящим вооружение, государственным типографиям, 

транспортным агентствам, компьютерным или коммуникационным агентствам и др. Однако 

некорпорированное предприятие внутри органа государственного управления может быть рыночным 

производителем. Часто приводимый пример в этой связи — книжный магазин при государственном 

музее. 

 

Программы и фонды социального обеспечения 

5.183 Программы социального обеспечения представляют собой программы социального страхования, 

которые охватывают все общество в целом или значительные его части и которые учреждаются и 

контролируются органами государственного управления. Эти программы охватывают широкий круг 

разнообразных схем предоставления пособий в денежной и натуральной форме, таких как: пособия по 
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старости, пособия в связи с инвалидностью или смертью, в связи с потерей кормильца, по болезни, 

беременности и родам, пособия в связи с производственными травмами, пособия по безработице, 

пособия многодетным семьям, пособия на медицинское обслуживание и др. Не существует прямой 

зависимости между размером отчислений, производимых отдельными лицами, и пособиями, которые 

человек может получить. 

5.184 Если программы социального обеспечения организованы отдельно от других видов деятельности 

органов государственного управления, их активы и обязательства отделены от активов и обязательств 

последних, и они осуществляют финансовые операции от своего имени, они рассматриваются как 

институциональные единицы, которые называются фондами социального обеспечения. Однако 

организация программ социального обеспечения весьма различна в разных странах, и в некоторых 

странах они, возможно, тесно интегрированы с другими финансами органов государственного 

управления, в связи с чем возникает вопрос о том, следует ли их рассматривать в качестве отдельных 

институциональных единиц. 

5.185 Суммы, собранные и выплаченные в виде взносов и пособий по социальному обеспечению, могут 

быть преднамеренно изменены для достижения целей государственной политики, не имеющих 

прямой связи с концепцией социального обеспечения как схемы предоставления социальных льгот 

членам общества. Они могут быть увеличены или уменьшены, например, для влияния на уровень 

совокупного спроса в экономике. Тем не менее, пока они остаются отдельно созданными фондами, 

они должны рассматриваться как отдельные институциональные единицы. 

 

2. Сектор государственного управления 

5.186 Сектор государственного управления включает следующие группы резидентских институциональных 

единиц: 

a. Все единицы центральных, региональных или местных органов государственного 

управления (они описаны ниже); 

b. Все нерыночные производители, которые контролируются органами 

государственного управления. 

5.187 Сектор также включает фонды социального обеспечения, либо в качестве отдельных 

институциональных единиц, либо как часть любого или всех — центральных, региональных или 

местных — органов государственного управления. Сектор не включает государственные корпорации, 

даже если весь акционерный капитал таких корпораций принадлежит органам государственного 

управления. Сектор не включает также квазикорпорации, которые являются собственностью органов 

государственного управления и контролируются ими. Однако некорпорированные предприятия, 

принадлежащие государственным единицам, которые не являются квазикорпорациями, являются 

неотъемлемой частью этих единиц и, следовательно, должны быть включены в сектор 

государственного управления. 

5.188 Если государство использует единицу, являющуюся резидентом экономической территории другого 

государства, для осуществления деятельности сектора государственного управления (то есть 

фискальной деятельности, а не деятельности государственной корпорации), такая единица не 

включается в сектор государственного управления ни в стране своего резидентства, ни в стране, 

которая использует эту единицу. Такие единицы не рассматриваются также, как посольства и другие 

территориальные анклавы, если они созданы и функционируют в соответствии с законодательством 

принимающей экономики. Эти единицы рассматриваются как предприятия (с иностранными) 

прямыми инвестициями того государства, которому они принадлежат, и классифицируются как 

отдельные институциональные единицы в стране, где они созданы; см. также пункты 5.94–5.96. 

Нерезидентские международные совместные предприятия между государствами, в которых ни одна 

из сторон не осуществляет контроль над единицей, распределяются между государствами как 

условные резидентские единицы. 

 

3. Подсекторы сектора государственного управления 

5.189 Полное разделение сектора государственного управления на подсекторы позволило бы выделить все 

государственные единицы, включая фонды социального обеспечения, отдельно для каждого уровня: 

центральных, региональных и местных органов государственного управления. На практике, однако, 

обычно принято показывать все фонды социального обеспечения вместе в качестве одного подсектора 

или включать их в соответствующий уровень государственного управления и не выделять фонды 

социального обеспечения отдельно по соответствующим уровням управления. Далее, НКО могут 
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быть показаны как категория, выделенная «в том числе» для сектора государственного управления в 

целом или отдельно для центральных, региональных и местных органов управления. 

5.190 Первый метод разделения сектора государственного управления на подсекторы такой: 

a. Центральные органы управления; 

b. Региональные органы управления; 

c. Местные органы управления; 

d. Фонды социального обеспечения. 

При этом понимается, что каждый подсектор a, b и c включает нерыночных производителей, 

контролируемых органами государственного управления, но не включает фонды социального 

обеспечения на каждом уровне государственного управления. 

5.191 Второй метод разделения сектора государственного управления на подсекторы такой: 

a. Центральные органы управления; 

b. Региональные органы управления; 

c. Местные органы управления. 

При этом понимается, что каждый подсектор a, b и c включает как нерыночных производителей, 

контролируемых органами государственного управления, так и фонды социального обеспечения на 

каждом уровне государственного управления. 

5.192 При каждом методе разбивки на подсекторы НКО должны быть показаны как категория «в том числе» 

на соответствующем уровне государственного управления. 

5.193 Выбор между двумя методами разбивки на подсекторы зависит главным образом от размера или 

значимости фондов социального обеспечения в стране и от способа управления ими. 

5.194 В некоторых странах могут не существовать промежуточные уровни государственного управления 

между центральными и местными органами управления, и в этом случае подсектор «региональные 

органы управления» не выделяется. В других странах может быть больше, чем два уровня 

государственного управления ниже уровня центральных органов управления. В этом случае нижние 

уровни должны быть включены в региональные или местные органы управления в соответствии с 

характером их функций. 

 

Центральные органы управления (центральное правительство) 

5.195 Подсектор центральных органов управления состоит из институциональной единицы или 

институциональных единиц, составляющих центральное правительство, плюс те нерыночные 

производители, которые контролируются центральным правительством. 

5.196 Политические полномочия центральных органов управления распространяются на всю территорию 

страны. Центральные органы государственного управления имеют полномочия вводить налоги на все 

резидентские и нерезидентские единицы, занятые экономической деятельностью в стране. Сфера из 

политической ответственности включает обеспечение национальной обороны, соблюдения законов и 

общественного порядка, поддержание отношений с иностранными государствами. Они также должны 

обеспечить эффективно работающую социально-экономическую систему с помощью 

соответствующего законодательства и различных методов регулирования. Они ответственны за 

предоставление коллективных услуг для общества в целом и с этой целью осуществляют расходы на 

оборону и общее государственное управление. Кроме того, они могут нести расходы на 

предоставление услуг в таких областях, как образование или здравоохранение, главным образом для 

пользы отдельных домашних хозяйств. Наконец, они могут осуществлять трансферты другим 

институциональным единицам, а именно, домашним хозяйствам, НКО, корпорациям и органам 

государственного управления других уровней. 

5.197 Центральные органы управления — это большой и сложный подсектор в большинстве стран. Он 

обычно состоит из центральной группы департаментов или министерств, которые составляют одну 

институциональную единицу, плюс во многих странах включает другие институциональные единицы. 

Департаменты могут быть ответственными за значительную часть расходов, предусмотренных общим 

государственным бюджетом, но часто они не являются отдельными институциональными единицами 

и не могут быть собственниками активов, принимать обязательства, участвовать в операциях и т. д. 

независимо от центрального правительства в целом. 
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5.198 Департаменты центрального правительства часто намеренно разбросаны географически и находятся в 

различных частях страны, но тем не менее они остаются частью единой институциональной единицы. 

Аналогичным образом, если центральное правительство имеет офисы или агентства в разных частях 

страны для обеспечения местных потребностей, включая военные базы или сооружения, которые 

используются в целях национальной обороны, они должны также рассматриваться как части единой 

институциональной единицы — центрального правительства. 

5.199 В дополнение к департаментам и министерствам, могут существовать агентства центрального 

правительства с отдельным юридическим статусом и со значительной автономностью; они могут 

обладать известной свободой в отношении объема и структуры их расходов и могут иметь прямой 

источник доходов, таких как целевые (закрепленные) налоги. Такие агентства часто учреждаются для 

выполнения конкретных функций, таких как строительство дорог или нерыночное производство услуг 

образования или здравоохранения. Они должны рассматриваться как отдельные институциональные 

единицы, если они составляют полный набор счетов, но являются частью подсектора центрального 

правительства, если услуги, которые они производят, являются нерыночными, и, если они 

контролируются центральным правительством. 

5.200 В некоторых странах органы центрального управления (центральное правительство) могут включать 

единицы, осуществляющие финансовые операции, которые в других странах осуществляются 

центральными банками. В частности, единицы центрального правительства могут нести 

ответственность за эмиссию денег, поддержание международных резервов и функционирование 

фондов стабилизации обменного курса валюты, а также за операции с Международным валютным 

фондом (МВФ). Если эти единицы остаются интегрированными в финансовом отношении с 

центральным правительством и находятся под его прямым контролем и надзором, они не могут 

рассматриваться как отдельные институциональные единицы. Более того, независимо от того, какие 

функции кредитно-денежного регулирования осуществляются центральным правительством, они 

отражаются в секторе государственного управления, а не в секторе финансовых корпораций. Однако, 

имея в виду аналитическую важность, которая придается составлению счетов, охватывающих органы 

кредитно-денежного регулирования в целом, и для того, чтобы обеспечить связь с другими 

статистическими системами, такими как РПБ, Руководство по статистике государственных 

финансов (GFSM) и Руководство по денежно-кредитной и финансовой статистике и методологии 

ее составления (MSFMCG), рекомендуется отдельно идентифицировать операции агентств 

центрального правительства, осуществляющих функции органов кредитно-денежного регулирования, 

а также функции принятия депозитов, с тем чтобы они могли быть объединены с операциями 

центрального банка и других корпораций, принимающих депозиты, в отдельных таблицах, если это 

будет сочтено целесообразным. 

 

Региональные органы управления 

5.201 Подсектор региональных органов управления включает органы управления в регионах, которые 

являются отдельными институциональными единицами, плюс те нерыночные производители, 

которые контролируются региональными органами управления. 

5.202 Региональные органы управления представляют собой институциональные единицы, 

осуществляющие некоторые функции правительства на уровне, ниже уровня центральных органов 

управления, но выше уровня местных органов управления. Они представляют собой 

институциональные единицы, чьи фискальные, законодательные и исполнительные полномочия 

распространяются только на отдельные административные регионы, на которые страна в целом может 

быть подразделена. Такие регионы могут называться в разных странах по-разному. В некоторых 

странах, особенно в маленьких, отсутствует деление на регионы, и региональные органы управления 

могут отсутствовать. Однако в больших странах, особенно в тех, которые имеют федеральное 

устройство, региональным органам управления могут быть переданы значительные полномочия и 

обязанности. 

5.203 Региональный орган управления обычно осуществляет фискальные полномочия, облагая налогами 

институциональные единицы, которые являются резидентами, и осуществляет экономическую 

деятельность и операции в пределах его компетенции (но не в других регионах). Для признания 

институциональной единицей он должна быть способен владеть активами, привлекать средства и, как 

правило, принимать на себя обязательства от собственного имени. Что касается последнего, то 

некоторые государственные единицы, обладающие всеми атрибутами институциональной единицы, 

за исключением принятия обязательств от своего имени, могут все же квалифицироваться как 

институциональные единицы. Они также должны иметь право расходовать или распределять часть 

или, возможно, все налоги или другие доходы, которые они получают в соответствии со своей 

собственной политикой в рамках общих законодательных норм страны, хотя некоторые трансферты, 
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получаемые ими от центрального правительства, могут быть предназначены для конкретных целей. 

Они также должны иметь возможность назначать своих должностных лиц независимо от внешнего 

административного контроля. С другой стороны, если региональная единица полностью зависит от 

средств центрального правительства, и, если центральное правительство также определяет пути 

расходования этих средств на региональном уровне, ее следует рассматривать как агентство 

центрального правительства, а не как отдельную институциональную единицу. 

5.204 Региональные органы управления в тех случаях, когда они существуют, идентифицируются на основе 

того факта, что их фискальные полномочия распространяются на самые большие географические 

территории, на которые страна в целом может быть подразделена в связи с политическими или 

административным целями. В немногих странах между центральными органами управления и 

наименьшими государственными институциональными единицами на местном уровне существует 

более одного уровня управления; в таких случаях для целей подразделения на секторы в рамках 

последовательности экономических счетов СНС эти промежуточные уровни управления 

группируются вместе с уровнем либо регионального, либо местного управления, с которыми они 

связаны наиболее тесным образом. 

5.205 Региональные органы управления могут быть собственниками корпораций или контролировать их 

таким же образом, как это делают центральные органы управления. Аналогичным образом, они могут 

иметь единицы, которые заняты рыночным производством, и в этом случае соответствующие 

производственные единицы должны рассматриваться как квазикорпорации, если их операции и счета 

соответствуют принятому определению. 

 

Местные органы управления 

5.206 Подсектор местных органов управления включает местные органы управления, которые 

представляют собой отдельные институциональные единицы, плюс нерыночные производители, 

которые контролируются местными органами управления. В принципе, местные органы управления 

представляют собой институциональные единицы, фискальные, законодательные и исполнительные 

полномочия которых распространяются на самые маленькие географические территории, которые 

идентифицированы для административных и политических целей. Охват их полномочий обычно 

меньше, чем у центральных и региональных органов управления, и они могут иметь право, а могут и 

не иметь его, облагать налогами резидентские институциональные единицы на своих территориях. 

Они часто сильно зависят от грантов или трансфертов от органов государственного управления более 

высоких уровней, и они могут также в некоторой степени действовать как агенты центральных или 

региональных органов управления. Однако, для того чтобы рассматривать их в качестве 

институциональных единиц, они должны иметь право быть собственниками активов, привлекать 

средства и быть в состоянии принимать обязательства путем заимствования от своего имени; также 

они должны иметь некоторую свободу в принятии решений о том, как расходовать эти средства. Они 

должны быть в состоянии назначать своих должностных лиц независимо от внешнего 

административного контроля. Тот факт, что они могут также в некоторой степени выступать в 

качестве агентов центральных или региональных органов управления, не мешает рассматривать их в 

качестве отдельных институциональных единиц, если они также имеют возможность привлекать и 

расходовать некоторые средства по собственной инициативе и под собственную ответственность. В 

этом отношении некоторые из таких государственных единиц, обладающие всеми признаками 

институциональной единицы за исключением принятия обязательств от собственного имени, тем не 

менее могут квалифицироваться как институциональные единицы. 

5.207 Поскольку они являются государственными единицами, находящимися в самом тесном контакте с 

резидентскими институциональными единицами на своей территории, они обычно предоставляют 

широкий круг услуг местным резидентам, некоторые из которых могут финансироваться из 

трансфертов от органов государственного управления более высоких уровней. Трактовка 

производства товаров и услуг единицами местных органов управления определяется теми же самыми 

правилами, которые применяются в отношении центральных и региональных органов управления. 

Такие единицы, как муниципальные театры, музеи, бассейны и т. д., которые предоставляют товары и 

услуги на рыночной основе, должны рассматриваться как квазикорпорации, если имеется 

соответствующая информация в счетах, и должны быть отнесены к сектору нефинансовых 

корпораций. Другие единицы, предоставляющие товары и услуги на рыночной основе, 

рассматриваются как некорпорированные предприятия в рамках местных органов управления. 

Единицы, предоставляющие услуги на нерыночной основе, такие как услуги в области образования и 

здравоохранения, остаются неотъемлемой частью единицы местных органов управления, к которой 

они принадлежат. 
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Фонды социального обеспечения 

5.208 Подсектор фондов социального обеспечения включает фонды социального обеспечения, 

функционирующие на всех уровнях государственного управления. 

 

4. Другой метод выделения подсекторов 

5.209 Другой метод выделения подсекторов сектора государственного управления состоит в том, чтобы 

сгруппировать фонды социального обеспечения, функционирующие на каждом уровне 

государственного управления, с соответствующими государственными единицами и нерыночными 

производителями, контролируемыми органами государственного управления, на этом уровне 

управления. Два разных метода выделения подсекторов имеют целью принять во внимание различные 

аналитические потребности. Решение по вопросу о том, какой метод является наиболее подходящим в 

данной стране, не может быть принято a priori. Оно зависит от того, насколько важны фонды 

социального обеспечения, и от того, в какой степени они управляются независимо от органов 

государственного управления, с которыми они связаны. Если управление фондами социального 

обеспечения так тесно интегрировано с краткосрочными и среднесрочными потребностями 

государственной общеэкономической политики, что отчисления и пособия намеренно 

корректируются в интересах общеэкономической политики, то в этом случае трудно с 

концептуальной точки зрения провести четкое различие между управлением социальным 

обеспечением и другими экономическим функциями органов государственного управления. С другой 

стороны, в некоторых странах фонды социального обеспечения могут существовать только в 

рудиментарной форме. При любых из этих обстоятельств трудно обосновать трактовку фондов 

социального обеспечения в качестве отдельного подсектора наряду с подсекторами центральных, 

региональных и местных органов управления, и поэтому более целесообразно использовать другой 

метод выделения подсекторов, в соответствии с которым они объединяются с соответствующими 

государственными единицами на каждом уровне государственного управления. 

 

G. Сектор домашних хозяйств и его подсекторы 

1. Домашние хозяйства как институциональные единицы 

5.210 В целях макроэкономической статистики домашнее хозяйство определено в пункте 5.4 таким образом, 

что оно состоит из лица, проживающего отдельно, или группы лиц, проживающих в одном жилом 

помещении, объединяющих частично или полностью свои доходы и имущество, а также коллективно 

потребляющих определенные виды товаров и услуг, главным образом жилищные услуги и продукты 

питания. В принципе, каждый член домашнего хозяйства может иметь некоторые требования в 

отношении коллективных ресурсов домашнего хозяйства. По крайней мере, некоторые решения, 

касающиеся потребления и некоторых видов экономической деятельности, должны приниматься для 

домашнего хозяйства в целом. 

5.211 Домашние хозяйства часто совпадают с семьями, но члены одного домашнего хозяйства не 

обязательно должны принадлежать к одной и той же семье, если они делят ресурсы и потребление. 

Домашние хозяйства могут быть различного размера и принимать различные формы в различных 

обществах и культурах в зависимости от традиций, религии, образования, климата, географии, 

истории и других социально-экономических факторов. Определение домашнего хозяйства, принятое в 

обследованиях домашних хозяйств, проводимых статистиками, знакомыми с социально-

экономическими условиями в каждой данной стране, вероятно, близко к концепции домашнего 

хозяйства, принятой в макроэкономической статистике, хотя статистики, занятые обследованиями 

домашних хозяйств, могут добавить более точные и практические критерии для каждой отдельной 

страны. 

5.212 Домашний персонал, проживающий в том же самом жилище вместе с работодателем, не является 

частью домашнего хозяйства работодателя, даже если им, возможно, предоставляется жилье и 

питание в качестве вознаграждения в натуральной форме. Оплачиваемые домашние работники не 

имеет требований в отношении коллективных ресурсов домашних хозяйств работодателей, и 

жилищные услуги и продукты питания, которые они потребляют, не включаются в потребление их 

работодателей. Следовательно, следует считать, что эти работники принадлежат к другим домашним 

хозяйствам, отдельным от домашних хозяйств их работодателей. 

5.213 Лица, проживающие постоянно в специальных учреждениях, или которые, возможно, будут 

проживать в них в течение длительного или неопределенного времени, рассматриваются как 

принадлежащие к одному институциональному домашнему хозяйству, если они обладают 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

50 

 

незначительной автономностью действий или решений по экономическим вопросам. Некоторые 

примеры лиц, принадлежащих к институциональным домашним хозяйствам, приведены ниже: 

a. Члены религиозных орденов, проживающие в монастырях, обителях или 

аналогичных учреждениях; 

b. Пациенты, находящиеся в течение длительного времени в больницах, включая 

психиатрические больницы; 

c. Заключенные, отбывающие длительные сроки наказания в тюрьмах; 

d. Лица, постоянно проживающие в домах престарелых; 

e. Лица, проживающие в трудовых лагерях. 

5.214 С другой стороны, лица, которые поступают в больницы, клиники, реабилитационные центры, 

религиозные ретриты или аналогичные учреждения на короткий период, которые посещают школы, 

колледжи, университеты с проживанием в них или которые отбывают короткий срок в тюрьме, 

должны рассматриваться как члены домашних хозяйств, к которым они обычно принадлежат. 

5.215 Резидентство отдельных лиц определяется резидентством домашнего хозяйства, частью которого они 

являются, а не местом их работы. Все члены одного и того же домашнего хозяйства имеют тот же 

статус резидентства, что и домашнее хозяйство в целом, даже если они, возможно, пересекают 

границу для работы или находятся в течение некоторого времени за границей. Если они работают и 

живут за границей в течение такого длительного времени, что приобретают центр экономических 

интересов за границей, они перестают быть членами своих первоначальных домашних хозяйств. 

 

2. Некорпорированные предприятия домашних хозяйств 

5.216 Как отмечено во введении, домашние хозяйства отличаются от корпораций тем, что могут иметь 

конечное потребление. Однако, как и корпорации, они могут быть также заняты производством. 

Некорпорированные рыночные предприятия домашних хозяйств создаются с целью производства 

товаров и услуг для продажи или обмена по бартеру на рынке. Они могут быть заняты практически 

любым видом производственной деятельности: сельским хозяйством, горнодобывающей и 

обрабатывающей промышленностью, строительством, розничным распределением или 

производством других видов услуг. Они могут варьироваться от одного человека, работающего 

уличным торговцем или чистильщиком обуви, который практически не имеет ни капитала, ни своего 

помещения для деятельности, до больших предприятий обрабатывающей промышленности, 

строительства и услуг с большим числом лиц, работающих по найму. 

5.217 Некорпорированные рыночные предприятия домашних хозяйств также включают некорпорированные 

партнерства, которые заняты производством товаров и услуг для продажи или бартера на рынке. 

Партнеры могут принадлежать к различным домашним хозяйствам. Когда обязательство партнеров в 

отношении долгов предприятия не ограничено, партнерства должны рассматриваться как 

некорпорированные предприятия и оставаться в секторе домашних хозяйств, поскольку все активы 

домашнего хозяйства, включая жилища, не освобождены от риска в случае банкротства предприятия. 

Однако некорпорированные партнерства со многими партнерами, такие, например, как крупные 

юридические, бухгалтерские или архитектурные фирмы, вероятно, будут вести себя подобно 

корпорациям и должны рассматриваться как квазикорпорации, если для партнерства имеется полный 

набор счетов. Партнерства, партнеры которых обладают ограниченной ответственностью, фактически 

представляют собой отдельные юридические лица и, как отмечено выше, рассматриваются как 

корпорации.  

5.218 Некорпорированное предприятие может рассматриваться как корпорация, только если представляется 

возможным отделить все активы, включая финансовые активы до уровня денежной наличности, 

которые принадлежат домашнему хозяйству в качестве потребителя, от тех, которые принадлежат 

домашнему хозяйству в качестве производителя. 

 

3. Семейные трасты 

5.219 Домашние хозяйства могут создавать трасты по самым разным причинам. Если оставить в стороне 

вопрос о ситуации, когда семейный траст является резидентом иной страны, нежели его бенефициары, 

вследствие чего, согласно принятой практике, он рассматривался бы как отдельная 

институциональная единица, то в отношении трастов, являющихся резидентами той же страны, что и 

их бенефициары, для целей их классификации следует применять стандартные критерии 
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институциональной единицы. На практике траст подлежит консолидации с домашним хозяйством в 

тех случаях, когда существует единственный бенефициар, принимающий на себя риски и выгоды; в 

случае же траста с несколькими бенефициарами он должен рассматриваться как отдельная 

институциональная единица и классифицироваться в подсекторе «кэптивные финансовые 

организации и ростовщики» (S1227) при условии, что круг бенефициаров является ограниченным. 

Более подробная информация о порядке учета трастов приводится в пунктах 5.97–5.105. 

 

4. Подсекторы сектора домашних хозяйств 

5.220 Сектор домашних хозяйств включает все резидентские домашние хозяйства. Имеется множество 

полезных подходов, с помощью которых сектор домашних хозяйств может быть подразделен на 

подсекторы, и статистическим службам рекомендуется рассмотреть различные возможности. Может 

быть принято несколько подходов, если существует спрос на данные о различных группировках 

сектора домашних хозяйств со стороны различных пользователей, аналитиков и лиц, принимающих 

решения по вопросам политики. 

5.221 СНС должна применяться гибким, а не жестким образом. Для того чтобы применить любой из 

возможных подходов к выделению подсекторов сектора домашних хозяйств, предложенных ниже, 

отдельные страны должны принять свои решения по вопросу о том, какую классификацию они 

считают наиболее подходящей. Таким образом, тот факт, что здесь предложена конкретная детальная 

классификация в соответствии с критерием интереса, не должен интерпретироваться как 

предположение, что предложенные характеристики являются необходимыми или всегда наиболее 

важными для целей экономического анализа и принятия решений по вопросам экономической 

политики. Тем не менее, учитывая важность наличия международно-сопоставимых данных о 

распределении доходов, потребления, сбережений и богатства по группам домашних хозяйств, ниже 

предлагается подразделение по децилям доходов и богатства в качестве стандартной разбивки, тогда 

как прочие виды разбивки рассматриваются как дополнительные статьи, которые могут быть более 

или менее релевантны в зависимости от обстоятельств конкретной страны. 

5.222 В более общем плане, при разбивке сектора домашних хозяйств на различные группы домашних 

хозяйств институциональные домашние хозяйства, как правило, исключаются из анализа. Основная 

причина исключения данного типа домашних хозяйств состоит в том, что они могут включать в себя 

крупные группы лиц с весьма различными социально-демографическими характеристиками, не 

связанных родственными узами и имеющих существенно различающиеся модели формирования 

доходов и потребления. Как следствие, они не вполне сопоставимы с частными домашними 

хозяйствами; именно поэтому рекомендуется анализировать и представлять данные по ним отдельно. 

 

Разделение на подсекторы в соответствии с уровнями дохода и богатства 

5.223 Домашние хозяйства могут быть сгруппированы в подсекторы в зависимости от уровня их дохода или 

уровня их богатства. Поскольку размер и состав домашних хозяйств существенно различаются, 

варьируясь от хозяйств, состоящих из одного человека, до хозяйств с несколькими взрослыми с 

детьми или без них, то уровни дохода, потребления и богатства не поддаются прямому 

сопоставлению. Поэтому рекомендуется сосредоточиться на «эквивализированных» показателях, 

используя шкалы эквивалентности, которые учитывают различия в размере и составе домашних 

хозяйств. При этом показатели доходов и потребления, как правило, пересчитываются с учетом 

количества единиц потребления в каждом домашнем хозяйстве, в результате чего каждому типу 

домашних хозяйств присваивается значение, пропорциональное его потребностям. В качестве 

варианта по умолчанию может использоваться «модифицированная шкала ОЭСР», согласно которой 

первому взрослому члену домашнего хозяйства (в возрасте 14 лет и старше) присваивается значение 

1; каждому дополнительному члену домашнего хозяйства в возрасте 14 лет и старше — значение 0,5; 

и каждому дополнительному члену домашнего хозяйства в возрасте до 13 лет — значение 0,3. Тем не 

менее, поскольку наиболее подходящая шкала может зависеть от конкретных обстоятельств, страны 

могут рассматривать иные шкалы эквивалентности, которые в большей степени отражают их 

национальную специфику. 

5.224 При анализе богатства использование шкал эквивалентности зависит от целей проводимого анализа. 

От их применения следует воздерживаться при анализе характеристик отдельных компонентов 

богатства, а также при анализе распределения чистого богатства. Для учета различий в структуре 

домашних хозяйств может быть проведен дополнительный анализ в расчете на душу населения. 

Однако при совместном анализе доходов, потребления и богатства целесообразно использовать для 

корректировки показателей богатства те же шкалы эквивалентности, которые применяются для 
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корректировки доходов и потребления. При таком подходе богатство рассматривается как источник 

потоков доходов, которые могут быть использованы для финансирования текущего потребления и 

повышения текущего материального благополучия домашнего хозяйства. 

5.225 В качестве стандарта следует стремиться к разбивке по уровню жизни на основе (текущего) 

располагаемого дохода и на основе богатства, показывая децильные группы по доходу и богатству, а 

также, по возможности, результаты для верхних 5% и верхнего 1%. В зависимости от аналитических 

потребностей в качестве дополнительных позиций могут составляться альтернативные разбивки, 

представленные ниже. Более подробная информация о подготовке результатов распределения 

приводится в главе 32 «Домашние хозяйства». 

 

Разделение на подсекторы на основе других критериев 

5.226 Домашние хозяйства могут быть отнесены к разным подсекторам в соответствии с характером 

наиболее значительного источника их дохода. Для этой цели следует выделить следующие типы 

дохода домашних хозяйств: 

a. Доход от самозанятости; 

b. (Чистый) доход от собственности; 

c. Вознаграждение работников; 

d. (Чистые) полученные текущие трансферты с разбивкой на пенсионные пособия и 

другие (чистые) текущие трансферты. 

5.227 Домашние хозяйства распределяются по подсекторам в зависимости от того, какая из четырех 

перечисленных выше категорий доходов является наибольшей для домашнего хозяйства в целом, 

даже в тех случаях, когда на долю этой категории не всегда приходится более половины совокупного 

дохода домашнего хозяйства. Если в рамках одного домашнего хозяйства поступает более одного 

дохода определенной категории, например, вследствие того, что вознаграждение наемных работников 

получают несколько членов домашнего хозяйства или что поступает несколько видов доходов от 

собственности либо трансфертов, классификацию следует осуществлять на основе совокупного 

дохода домашнего хозяйства по каждой из категорий. 

5.228 Другой подход к разделению домашних хозяйств по подсекторам состоит в рассмотрении количества 

членов домашних хозяйств и их возраста следующим образом: 

a. Не состоящий в браке в возрасте до 65 лет; 

b. Не состоящий в браке в возрасте 65 лет и старше; 

c. Не состоящий в браке, имеющий детей, проживающих совместно с ним; 

d. Двое взрослых моложе 65 лет без проживающих с ними детей; 

e. Двое взрослых (из которых по крайней мере один — в возрасте 65 лет и старше) без 

проживающих с ними детей; 

f. Двое взрослых с менее чем тремя проживающими с ними детьми; 

g. Двое взрослых с тремя и более проживающими с ними детьми;  

h. Другие домашние хозяйства. 

5.229 В рамках вышеуказанных типов состава домашних хозяйств дети, как правило, классифицируются как 

лица в возрасте до 16 лет, а также — до 24 лет, если они являются потомками одного из членов 

домашнего хозяйства и продолжают проживать совместно с ним. Классификация детей может 

варьироваться в зависимости от страны, согласно нормам национального законодательства. 

5.230 Другие классификации также можно рассмотреть: 

a. По географическому региону; 

b. По статусу жилья (например: арендуемое жилье; жилье, занимаемое собственником, с 

ипотекой; жилье, занимаемое собственником, без ипотеки); 

c. По возрасту референтного лица в домашнем хозяйстве (например: 0–24, 25–34, 35–44, 

45–54, 55–64, 65–74 и 75+); 

d. По статусу на рынке труда референтного лица (например: безработный, наемный 

работник, работодатель, самостоятельно занятый работник, неоплачиваемый 
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работник в семье, член производственного кооператива, учащийся, пенсионер и лица, 

не классифицированные по статусу); 

e. По наивысшему уровню образования референтного лица (например: низкий, средний 

и высокий); 

f. По наличию инвалидности у референтного лица; 

g. По миграционному статусу референтного лица; 

h. По этнической принадлежности референтного лица; 

i. По степени урбанизации;  

j. По полу или гендерной принадлежности референтного лица. 

5.231 Также возможно проведение перекрестного анализа вышеперечисленных группировок с 

подсекторами, выделенными по уровню дохода и богатства; примером тому может служить 

дальнейшая детализация групп по статусу на рынке труда с разбивкой по децилям дохода или анализ 

распределения доходов внутри регионов. Такой подход позволяет получить более глубокое 

представление о неравенстве внутри конкретных подгрупп. Вместе с тем важно оценивать качество 

результатов, полученных на столь детальных уровнях дезагрегирования. В этом отношении более 

подробную информацию о группах домашних хозяйств можно также получить путем объединения 

результатов анализа распределения домашних хозяйств по показателям дохода и богатства с 

социально-демографическими данными, уделяя особое внимание конкретным социально-

демографическим характеристикам домашних хозяйств или отдельных лиц, входящих в состав 

различных групп домашних хозяйств. 

 

H. Сектор некоммерческих организаций, обслуживающих домашние 

хозяйства 

5.232 В предыдущих разделах было пояснено, что НКО относятся к секторам корпораций, если они заняты 

рыночным производством, и к сектору государственного управления, если они заняты нерыночным 

производством, но контролируются органами государственного управления. Остающиеся НКО 

называются некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства (НКОДХ). Они 

предоставляют товары и услуги бесплатно или по экономически незначимым ценам. 

5.233 Один тип НКОДХ включает те организации, которые созданы ассоциациями лиц с целью 

предоставления товаров или чаще услуг, главным образом, членам этих ассоциаций. Услуги обычно 

предоставляются бесплатно, и они финансируются за счет регулярных взносов членов или членских 

взносов по подписке. Они включают такие НКОДХ, как профессиональные или научные общества, 

политические партии, профсоюзные организации, ассоциации потребителей, церкви и религиозные 

общины, социальные, культурные, развлекательные и спортивные клубы. Они не включают 

организации, выполняющие аналогичные функции, которые контролируются органами 

государственного управления. Религиозные организации рассматриваются как НКОДХ, даже если 

они, главным образом, финансируются органами государственного управления, при условии, что это 

финансирование не рассматривается как обеспечивающее право контроля со стороны органов 

государственного управления. Политические партии в странах с однопартийной политической 

системой, которые контролируются органами государственного управления путем предоставления 

необходимых финансовых ресурсов, включаются в сектор государственного управления. 

5.234 В некоторых сообществах могут быть НКОДХ, не имеющие юридического статуса или формального 

устава. Они должны рассматриваться как НКОДХ, если они осуществляют те же самые функции, 

которые осуществляют ассоциации, политические партии, профсоюзы и т. д., описанные выше, даже 

если они юридически не учреждены как НКОДХ. Однако, если группы домашних хозяйств 

кооперируются для общинных строительных проектов (таких как строительство зданий, дорог, 

мостов, насыпей, запруд и т. д.), они должны рассматриваться как неформальные партнерства, 

занятые строительством для собственного использования, а не как НКОДХ. НКОДХ обычно должны 

заниматься выполнением своих функций на продолжительной основе, и они не создаются для 

реализации какого-то одного проекта на ограниченный период времени. 

5.235 Второй тип НКОДХ включает благотворительные общества, агентства, занятые спасением и 

оказанием помощи, которые созданы для филантропических целей и не обслуживают интересы 

членов ассоциаций, контролирующих НКОДХ. Такие НКОДХ предоставляют товары или услуги на 

нерыночной основе нуждающимся домашним хозяйствам, включая домашние хозяйства, 

пострадавшие от стихийных бедствий или военных действий. Ресурсы таких НКОДХ формируются, 
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главным образом, с помощью пожертвований в денежной или в натуральной форме от населения, 

корпораций или органов государственного управления. Они также могут получать трансферты от 

нерезидентов, включая аналогичные типы НКОДХ в других странах. 

5.236 Третий тип НКОДХ включает те организации, которые предоставляют коллективные услуги, такие 

как научно-исследовательские организации, которые предоставляют бесплатно результаты своих 

исследований, группы, занятые вопросами защиты окружающей среды, и т. д. Эти организации менее 

распространены, чем первые два типа НКОДХ, и, возможно, не всегда широко представлены в стране. 

5.237 Если количество и размер НКОДХ, финансируемых из-за границы, существенны, возможно, будет 

целесообразным подразделить НКОДХ на те, которые, главным образом, финансируются из 

отечественных источников, и те, которые, главным образом, финансируются из-за границы. 

 

I. Сектор остального мира 

5.238 Для целей обеспечения последовательности экономических счетов СНС, РБП и других разделов 

макроэкономической статистики остальной мир определен как все нерезидентские 

институциональные единицы, которые участвуют в операциях с резидентскими единицами или имеют 

другие экономические связи с резидентскими единицами данной страны. Он не является сектором, 

для которого должен составляться полный набор счетов, хотя часто удобно описывать остальной мир, 

как если бы это был сектор. Счета или таблицы для остального мира содержат записи только об 

операциях между резидентами и нерезидентами или о других экономических отношениях, таких как 

требования резидентов к нерезидентам и наоборот. Остальной мир включает некоторые 

институциональные единицы, которые, возможно, физически расположены на географической 

территории данной страны; например, такие иностранные анклавы, как посольства, консульства или 

военные базы, а также международные организации. 

 

1. Международные организации 

5.239 Некоторые международные организации имеют все существенные характеристики 

институциональных единиц. Особые характеристики «международной организации», как этот термин 

используется в макроэкономической статистике, представлены ниже следующим образом: 

a. Членами международных организаций являются либо национальные государства, 

либо другие международные организации, членами которых являются национальные 

государства; они, таким образом, получают свои полномочия либо прямо от 

национальных государств, которые являются их членами, либо косвенно от них через 

другие международные организации; 

b. Они являются организациями, учрежденными на основе формальных политических 

соглашений между их членами, которые имеют статус международных договоров; их 

существование признается законом в их странах-членах; 

c. Международные организации создаются для различных целей: 

• Международные финансовые организации – эти организации осуществляют 

финансовое посредничество на международном уровне (т. е., направляют 

средства между кредиторами и заемщиками в разных странах). Центральный 

банк группы стран (включая центральные банки валютных союзов) является 

примером международной финансовой организации. Другие примеры – 

Международный валютный фонд (МВФ), Группа Всемирного банка, Банк 

международных расчетов (БИС) и региональные банки развития; 

• Другие международные организации — эти организации предоставляют 

нерыночные услуги коллективного характера в интересах своих государств-

членов в таких областях, как поддержание мира, образование, наука, решение 

вопросов политики и проведение иных исследований. 

5.240 Международные организации могут быть глобальными или региональными. Международное 

агентство, ответственное за выполнение функций, обычно осуществляемых органами 

государственного управления, таких как административное управление и обеспечение правопорядка, 

классифицируется как международная организация; однако в статистических целях может быть 

целесообразно выделять такие агентства отдельно. 

5.241 Считается, что международные организации не являются резидентами тех территорий, на которых 
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они расположены. Такой подход обусловлен тем, что они, как правило, освобождены от действия 

национальных законов или нормативных актов (либо подчиняются им лишь частично) и, 

следовательно, не считаются частью национальной экономики той территории (или территорий), на 

которой они находятся. 

5.242 В ряде случаев международные организации могут быть представлены в качестве 

институционального сектора. Во-первых, они могут фигурировать в данных, относящихся к 

валютному или экономическому союзу; в этом случае международные организации данного союза 

рассматриваются как резиденты союза в целом. Во-вторых, они могут иметь значение при подготовке 

данных с разбивкой по секторам контрагентов, например, применительно к источникам текущих 

трансфертов. Подобные данные были бы особенно актуальны для стран, в которых международные 

организации имеют существенное присутствие. 

5.243 В отличие от международных организаций, предприятия, находящиеся в совместной собственности 

двух или более государств, не рассматриваются как международные организации, а трактуются как 

любые другие предприятия. В случае совместных зон, находящихся под контролем двух или более 

государств, предприятия, расположенные в такой зоне, распределяются между странами на основе 

какого-либо операционного показателя или в равных долях; см. пункт 5.253. Данное разграничение 

основывается на том, осуществляет ли организация производство для рынка, и имеет важное значение 

ввиду различий в подходах к определению резидентства международных организаций и предприятий. 

Отдельные пенсионные фонды для персонала международных организаций классифицируются как 

пенсионные фонды, а не как международные организации. Следовательно, резидентство таких 

пенсионных фондов определяется в соответствии с общим принципом определения резидентства. 

 

2. Валютные союзы и центральные банки валютных союзов 

5.244 Валютный союз определяется как объединение, в которое входят две или более страны и которое 

имеет региональный центральный орган принятия решений, как правило, центральный банк 

валютного союза (ЦБВС), наделенный юридическими полномочиями проводить единую денежно-

кредитную политику и эмитировать единую валюту союза. 

5.245 Можно различать централизованные и децентрализованные валютные союзы. В рамках первой 

модели валютный союз располагает центральным банком валютного союза (ЦБВС), находящимся в 

собственности правительств стран-участниц; при этом ЦБВС эмитирует единую валюту, а функции 

центрального банка в каждой из стран осуществляют филиалы или представительства ЦБВС. В 

рамках второй модели валютный союз включает в себя ЦБВС и национальные центральные банки 

стран-участниц (НЦБВС), при этом ЦБВС находится в собственности НЦБВС. Решения в области 

денежно-кредитной политики принимаются руководящим органом ЦБВС, который также 

координирует реализацию принятых решений, которая является основной обязанностью НЦБВС. 

5.246 Центральный банк валютного союза рассматривается как особый тип международной организации. 

Членами международной организации, частью которой является центральный банк, являются 

правительства или национальные центральные банки стран валютного союза. Центральный банк 

рассматривается как нерезидентская единица в любой стране-члене валютного союза, но как резидент 

валютной зоны в целом. Более подробно вопрос о трактовке валютных и экономических союзов 

рассматривается в приложении 3 в РПБ7. 

5.247 Что касается учета централизованных валютных союзов, то национальные агентства, включая 

условные единицы-резиденты, рассматриваются как резиденты тех стран, на территории которых они 

расположены. Операции между национальным агентством и резидентскими единицами той же 

страны-члена, расчеты по которым осуществляются через счета в центральном банке валютного 

союза, будут в статистических целях регистрироваться или исчисляться условно в балансе 

национального агентства и рассматриваться как операции и позиции между резидентами. Это 

обеспечивает то, что в каждой отдельной стране денежно-кредитная деятельность с резидентами 

валютного союза осуществляется национальными агентствами (которые по свей деятельности 

напоминают национальный центральный банк), располагающими собственными активами и 

обязательствами. 

 

J. Особые вопросы, связанные с экономической территорией и 

резидентством 

5.248 Данный раздел начинается с представления несколько более подробного разъяснения понятия 

экономической территории. Вслед за этим более детально раскрывается понятие резидентства 
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применительно к домашним хозяйствам и физическим лицам, предприятиям и различным видам 

производственных структур, а также к государственным единицам, (региональным) международным 

организациям и НКООДХ. Завершается раздел обсуждением порядка учета активов и обязательств, 

находящихся во владении групп резидентов и нерезидентов, порядка отражения изменений в 

резидентстве институциональных единиц и, наконец, альтернативных подходов к понятию 

резидентства. 

 

1. Дополнительные сведения об экономической территории 

Международные организации 

5.249 Экономическая территория международной организации, как она определена в пунктах 5.239–5.243, 

состоит из территориальных анклавов, над которыми данная организация осуществляет юрисдикцию. 

Эти анклавы представляют собой четко разграниченные участки земли или сооружения, которыми 

международная организация владеет или которые она арендует и использует, и в отношении которых 

достигнуто официальное соглашение с правительством той территории (или территорий), где данные 

анклавы физически расположены. Каждая международная организация сама по себе является 

отдельной экономической территорией, охватывающей операции, осуществляемые во всех ее 

местоположениях. Как следствие, экономическая территория международных организаций не 

включается в сферу охвата макроэкономической статистики страны. 

 

Особые зоны 

5.250 Иногда в ведении правительства находится отдельная физическая или правовая зона, к которой, в той 

или иной степени, применяются особые законодательные нормы. Например, зона свободной торговли 

или офшорный финансовый центр (т. е. юрисдикция, где финансовые корпорации осуществляют 

финансовые операции и формируют финансовые позиции преимущественно во взаимодействии с 

клиентами, находящимися за пределами данной юрисдикции) могут быть освобождены от действия 

определенных налоговых или иных законов. Ввиду необходимости охвата экономики в целом, 

обеспечения полноты глобальных данных, а также совместимости данных с информацией стран-

партнеров, эти особые зоны всегда должны включаться в экономическую статистику 

соответствующей страны. Хотя для целей международного использования требуются сводные 

национальные показатели, отражающие всю совокупность видов экономической деятельности в 

стране, может также осуществляться подготовка отдельных данных по различным сегментам 

экономики. Поскольку в отношении таких зон могут действовать особые законы и меры политики, а 

перемещение лиц, товаров и финансовых средств между зоной и остальной частью экономики не 

является полностью свободным, правительство может счесть целесообразным располагать данными, 

позволяющими проводить отдельный анализ как самой особой зоны, так и остальной части экономики 

(либо обеих этих составляющих). 

 

Изменения в экономической территории 

5.251 Границы экономической территории могут изменяться при наступлении ряда обстоятельств: 

a. Передача контроля над определенной географической территорией от одного 

государства другому по взаимному соглашению либо на основании решения 

международного суда или арбитра. Подобные обмены соответствуют определению 

«операции». Соответственно, активы, передаваемые от одного государства другому, 

отражаются в учете как приобретение земли либо как приобретение оборудования и 

зданий. Если обмен осуществляется c использованием денежного платежа или в счет 

погашения ранее возникшего обязательства, соответствующая запись на 

согласованную сумму будет внесена в финансовый счет. Если сумма к оплате 

отсутствует, соответствующая запись регистрирует капитальный трансферт. В случае 

взаимного обмена земельными участками или зданиями обе записи, относящиеся к 

данной операции, отражаются на валовой основе. Помимо вышеуказанных случаев, 

затрагивающих непосредственно два государства, обмен территориями может 

повлечь за собой изменение территории резидентства других институциональных 

единиц. Как и любые иные изменения резидентства, подобные ситуации приводят к 

другим изменениям в объеме активов и обязательств; 

b. Изменение статуса определенной территории в результате захвата. Поскольку данное 
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изменение статуса не осуществляется по взаимному согласию, оно не является 

операцией; вместо этого оно отражается посредством записей на счете «другие 

изменения в объеме активов и обязательств»; 

c. Слияние двух или более экономических территорий под единым национальным 

государством может рассматриваться либо как поглощение одной территории другой, 

либо как упразднение двух территорий и создание новой. Подобные договоренности 

влекут за собой внесение записей по счету «другие изменения в объеме активов и 

обязательств» (а именно: упразднение трансграничных обязательств между двумя 

ранее существовавшими территориями, вошедшими в состав нового образования, а 

также возможные переклассификации в отношении стран, имевших позиции по 

активам или обязательствам с любой из этих территорий); 

d. Разделение единой экономической территории на две или более территории само по 

себе не является операцией. Однако между сторонами могут возникать 

сопутствующие потоки, например компенсация за принятие на себя обязательств, 

которые считались бы операциями и классифицировались в соответствии с 

общепринятыми определениями. Кроме того, в счет «другие изменения в объеме 

активов и обязательств» будут внесены записи, связанные с возникновением 

трансграничных обязательств между двумя, разделившимися территориями. 

5.252 При возникновении подобных событий крайне важно предоставить метаданные, помогающие 

пользователям понять, каким образом территориальные изменения влияют на данные. 

 

Зоны совместного управления 

5.253 В некоторых случаях территории находятся под совместным управлением или суверенитетом; иными 

словами, та или иная территория находится под фактическим экономическим контролем двух или 

более государств. Такие территории могут именоваться зонами совместного управления и общего 

суверенитета. Поскольку действующее на них законодательство, как правило, отличается от 

законодательства основных территорий соответствующих государств, такую зону можно 

рассматривать как самостоятельную экономическую территорию. Однако, учитывая, что число 

предприятий в подобных зонах обычно невелико, часто предпочтительнее распределить эти 

предприятия между основными территориями, нежели публиковать отдельные статистические данные 

по самой зоне. Распределение следует осуществлять пропорционально на основе соответствующего 

фактора, выбираемого с учетом конкретных обстоятельств, например, на основе какого-либо 

операционного показателя или же в равных долях для каждой из основных территорий. Данные 

общие рекомендации следует применять с учетом конкретных экономических условий. Например, в 

тех случаях, когда предприятия, на долю которых приходится подавляющая часть или даже весь 

объем экономической деятельности в данной зоне, фактически управляются лишь одной из 

суверенных юрисдикций, может быть предпочтительным рассматривать такие предприятия как 

резидентов именно этой страны; при этом другая страна будет фигурировать в качестве получателя 

своей доли доходов от собственности, налоговых поступлений и т. д., что позволит избежать 

большинства сложностей, связанных с пропорциональным распределением для данных предприятий. 

Специалисты по составлению статистики в каждой из вовлеченных основных территорий должны 

проводить взаимные консультации с целью выработки согласованных методик, исключающих 

возникновение пробелов или дублирования данных. Посредством обмена метаданными и проведения 

консультаций они также могут оказывать содействие специалистам в соответствующих странах-

партнерах, обеспечивая тем самым согласованность двусторонних статистических данных. 

 

2. Дополнительные сведения о резидентстве 

Резидентство домашних хозяйств 

5.254 Хотя многие люди явно тесно связаны лишь с одной экономикой, другие имеют существенные 

экономические интересы в двух или более экономических территориях. Такие факторы, как 

местоположение жилищ, занятость, наличие активов, гражданство, миграционный статус, статус 

налогоплательщика, получаемые доходы, расходы, деловые интересы и местонахождение 

иждивенцев, могут указывать на различные страны. Для определения страны резидентства в случаях, 

когда существуют связи с двумя или более странами, используется следующее определение, 

позволяющее выявить центр преимущественных экономических интересов. 

5.255 Домашнее хозяйство считается резидентом той экономической территории, на которой его члены 
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содержат или намерены содержать жилище (или ряд жилищ), рассматриваемое и используемое ими в 

качестве основного жилья. Любое некорпоративное предприятие такого домашнего хозяйства также 

считается резидентом данной экономической территории. Присутствие на территории в течение 

одного года или более (либо намерение находиться там в течение такого срока) является достаточным 

основанием для признания наличия на данной территории основного жилища. В случае 

возникновения неопределенности относительно того, какое именно жилье следует считать основным, 

оно определяется исходя из продолжительности времени, проведенного в нем, а не на основе других 

факторов, таких как присутствие других членов семьи, затраты, размер или срок владения им. 

5.256 Лица, принадлежащие к одному и тому же домашнему хозяйству, должны являться резидентами 

одной и той же территории. Если член существующего домашнего хозяйства перестает проживать на 

территории, резидентом которой является его домашнее хозяйство, данное лицо перестает считаться 

членом этого домашнего хозяйства. Вследствие такого определения использование домашнего 

хозяйств в качестве институциональной единицы совместимо с определением резидентства на 

индивидуальной основе. 

5.257 В дополнение к общим принципам для определения резидентства отдельных категорий лиц 

используются другие факторы. К таким категориям относятся учащиеся, лица, проходящие лечение, 

члены экипажей судов, а также национальные дипломаты, военнослужащие, сотрудники научных 

станций и другие государственные служащие, работающие за рубежом в государственных анклавах 

(эти анклавы рассматриваются в пункте 5.14). В подобных случаях при определении резидентства 

более существенными считаются иные виды связей. В случае значительных перемещений населения 

между двумя конкретными территориями составителям статистических данных на каждой из этих 

территорий следует взаимодействовать друг с другом для обеспечения согласованности определений 

и методов измерения. 

 

 

Учащиеся 

5.258 Лица, выезжающие за рубеж для прохождения очного обучения, как правило, продолжают считаться 

резидентами той территории, резидентами которой они являлись до начала обучения за границей. 

Такой подход применяется даже в тех случаях, когда срок их обучения может превышать один год. 

Тем не менее, учащиеся приобретают статус резидентов той территории, где они проходят обучение, 

если у них возникает намерение остаться на данной территории и после завершения учебы. В 

отношении учащихся обоснование сохранения прежней территории резидентства заключается в том, 

что их перемещение на другую территорию рассматривается как временное; иными словами, центр их 

преимущественных экономических интересов по-прежнему находится на их «домашней» территории. 

Резидентство иждивенцев, сопровождающих учащихся, определяется в том же порядке, что и 

резидентство сопровождаемых ими лиц. С точки зрения страны их резидентства, расходы учащихся и 

сопровождающих их лиц на оплату обучения и прочие нужды в принимающей стране включаются в 

объем импорта услуг. 

 

Пациенты 

5.259 Лица, выезжающие за рубеж с целью прохождения лечения, сохраняют свой центр 

преимущественных экономических интересов на территории, где они проживали до начала лечения, 

даже в тех редких случаях, когда курс сложного лечения занимает год или более. Как и в случае с 

учащимися, такое перемещение рассматривается как имеющее временный характер. Место 

жительства иждивенцев, сопровождающих пациента, определяется в том же порядке, что и место 

жительства сопровождаемых ими лиц. С точки зрения страны их резидентства, расходы пациентов и 

сопровождающих их лиц в экономике принимающей стороны включаются в импорт услуг. 

 

Экипажи судов и так далее 

5.260 Экипажи судов, воздушных судов, нефтяных платформ, космических станций или другого 

аналогичного оборудования, которые функционируют вне какой-либо территории или на территории 

нескольких стран, считаются резидентами территории своей базовой (домашней) регистрации. 

Базовая территория определяется по месту, где они проводят большую часть времени вне выполнения 

своих служебных обязанностей. Эта базовая территория считается более сильным фактором, чем 

местоположение мобильного оборудования или его оператора, даже если большая часть времени 

проводится именно там. С точки зрения страны их резидентства, расходы членов экипажа в 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

59 

 

принимающих странах учитываются как импорт услуг. 

 

Дипломаты, военнослужащие и так далее 

5.261 Национальные дипломаты, персонал миротворческих и других воинских контингентов, а также иные 

государственные служащие, работающие за рубежом на территории государственных анклавов, равно 

как и члены их домашних хозяйств, считаются резидентами экономической территории того 

государства, которое выступает их работодателем. Указанные анклавы — военные базы, посольства и 

аналогичные объекты, о которых шла речь в пункте 5.14, — составляют часть экономической 

территории государства-работодателя. Эти лица продолжают считаться резидентами своей страны 

происхождения даже в том случае, если они проживают в жилых помещениях, расположенных за 

пределами данных анклавов. Расходы дипломатов и других упомянутых лиц, включая расходы их 

домашних хозяйств, в экономике принимающей страны включаются в состав импорта товаров и 

услуг. Прочие работники, например персонал, набранный из числа местных жителей, считаются 

резидентами той страны, где находится их основное жилье. 

 

Сотрудники международных организаций 

5.262 Сотрудники международных организаций, включая лиц, обладающих дипломатическим статусом, и 

военнослужащих, считаются резидентами той территории, на которой находится их основное жилье. 

Учет сотрудников международных организаций отличается от учета национальных дипломатов и 

других категорий лиц, упомянутых в предыдущем пункте, поскольку последние продолжают 

получать оплату и руководящие указания от правительства своей страны; кроме того, срок их 

командировок, как правило, короче, и по их завершении они возвращаются в свою страну. 

 

Трансграничные работники 

5.263 Приграничные работники, сезонные работники и другие работники, занятые на краткосрочной основе, 

пересекают границы на определенный период времени для выполнения работы. В отношении данной 

категории лиц не применяется какой-либо особый порядок; следовательно, их место жительства 

определяется в соответствии с критериями, изложенными в пункте 5.254. Приграничные работники — 

это занятые лица, которые пересекают границу между двумя территориями, направляясь к месту 

своей работы. Сезонные работники пересекают границу в определенные периоды, например, в сезон 

сбора урожая или туристический сезон для работы по найму. Другие виды краткосрочной занятости 

могут быть связаны с выполнением конкретной задачи, такой как реализация строительного проекта, 

проведение ремонтных работ, оказание консультационных услуг и т. д. В каждом из этих случаев 

резидентство соответствующих лиц определяется исходя из местонахождения их основного жилища, 

а не территории, на которой осуществляется их трудовая деятельность. 

 

Высокомобильные лица 

5.264 Некоторые лица имеют тесные связи с двумя или более территориями, например, они владеют жильем 

более чем на одной территории и проводят в нем значительное количество времени. Для лиц, которые 

не имеют непрерывного фактического или предполагаемого присутствия на какой-либо одной 

территории в течение года, определяющим фактором является территория нахождения их основного 

жилья. В случаях отсутствия основного жилья, либо при наличии двух или более основных жилищ, 

расположенных в разных странах, территория резидентства определяется исходя из того, на какой 

территории в течение года было проведено наибольшее количество времени. Хотя для целей 

статистики таких лиц необходимо классифицировать как резидентов лишь одной страны, может 

потребоваться дополнительная информация, позволяющая учесть их прочные связи с другой 

странной. Тем не менее, статистический результат классификации долгосрочных трудовых мигрантов 

как резидентов принимающей экономики является обоснованным, поскольку их доходы и 

потребление на территории пребывания не рассматриваются как международные операции; таковыми 

считаются лишь суммы средств, фактически переведенные в страну их происхождения. 

 

Беженцы 

5.265 В отношении беженцев не применяется какой-либо особый порядок; их учет осуществляется на тех 

же основаниях, что и учет мигрантов, хотя их мотивация, как правило, отличается. Их резидентство 
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считается изменившимся с территории страны происхождения на территорию страны убежища, если 

они оставались или намереваются оставаться в месте своего убежища в течение одного года или 

более, даже в том случае, если такое проживание является вынужденным или временным, а его 

будущий статус остается неопределенным. Факт предоставления беженцам особых прав и защиты на 

срок не менее одного года может быть принят во внимание при оценке предполагаемой 

продолжительности их пребывания на территории страны убежища. 

 

Резидентство предприятий 

5.266 Применяется следующий общий принцип: предприятие считается резидентом определенной 

экономической территории в том случае, если оно осуществляет значительный объем производства 

товаров или услуг, базируясь на объекте на данной территории. Дополнительные принципы изложены 

в пунктах 5.269–5.271. Как указано в пункте 6.1, предприятие представляет собой институциональную 

единицу, занимающуюся производственной деятельностью; оно может выступать в форме 

корпорации или квазикорпорации, некоммерческой организации либо некорпорированного 

предприятия (относящегося к сектору домашних хозяйств). 

5.267 В отличие от отдельных лиц и домашних хозяйств, которые могут иметь связи с двумя или более 

странами, предприятия почти всегда связаны c экономикой лишь одной страны. Налоговые и иные 

правовые требования, как правило, обусловливают использование отдельного юридического лица для 

осуществления деятельности в каждой правовой юрисдикции. Кроме того, в статистических целях 

выделяется отдельная институциональная единица в тех случаях, когда одно юридическое лицо 

осуществляет значительную деятельность на двух или более территориях (например, в отношении 

филиалов, владения земельными участками и многотерриториальных предприятий; подробнее об 

этом см. в пунктах 5.53–5.71). В результате разделения таких юридических лиц резидентство каждого 

из выделенных таким образом предприятий определяется однозначно. Введение термина «центр 

преимущественного экономического интереса» не означает, что единицы, осуществляющие 

значительную. деятельность на двух или более территориях, более не подлежат разделению. 

5.268 Как правило, для того чтобы можно было выделить квазикорпорацию, требуется, чтобы 

производственная деятельность осуществлялась или планировалась к осуществлению на данной 

территории в течение периода времени продолжительностью один год или более. Все предприятия 

должны иметь статус резидента какой-либо территории. Однако, если институциональная единица 

осуществляет производственную деятельность в течение более короткого периода времени на 

экономической территории, отличной от места ее собственного базирования, на данной 

экономической территории квазикорпорация не выделяется. 

 

Корпорации с незначительным или отсутствующим физическим присутствием 

5.269 Юридическое лицо считается резидентом той страны, в соответствии с законодательством которой 

оно было учреждено или зарегистрировано. Если это ― резидентская искусственная дочерняя 

компания, она объединяется с резидентской материнской компанией в той же стране, образуя единую 

институциональную единицу, либо для определенных целей включается в состав местной группы 

предприятий. Однако такая единица не подлежит объединению с единицами, являющимися 

резидентами других стран. Если имеется значительная деятельность на территории другой страны, 

там может быть выделен филиал; см. пункт 5.18 (c). В ряде случаев корпорация имеет небольшое или 

отсутствующее физическое присутствие, например, когда функции администрирования полностью 

переданы по контракту другим единицам. Банки, страховые компании, инвестиционные фонды (в 

отличие от их администраторов), структуры секьюритизации, а также единицы с аналогичными 

характеристиками часто функционируют таким образом. Аналогичная ситуация наблюдается и в 

сфере «виртуального производства», при котором все физические производственные процессы 

передаются на аутсорсинг другим единицам. 

5.270 Одна и та же корпорация может быть зарегистрирована в нескольких юрисдикциях, например, когда 

это касается создания корпорации, уплаты налога на прибыль и налога на добавленную стоимость и 

конкретного регулирования; также для урегулирования споров с участием предприятия может быть 

согласована определенная юрисдикция. В подобных случаях критерием для определения резидентства 

должна служить юрисдикция правовой системы, регулирующей создание и дальнейшее 

существование данной единицы. При отсутствии факта учреждения или регистрации в качестве 

критерия используется юридический адрес. Учреждение и регистрация свидетельствуют о наличии 

существенной связи с экономикой, подразумевающей распространение юрисдикции на вопросы 

существования и деятельности предприятия. Напротив, иные виды связей, такие как структура 
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собственности, местонахождение активов или местонахождение руководителей или администрации, 

могут носить менее однозначный характер. 

 

Продукция, поставляемая с места базирования 

5.271 В некоторых случаях предприятие располагает объектом, который используется в качестве базы для 

оказания услуг другим объектам. Например, такой режим используется в сфере транспорта, и может 

применяться при оказании многих видов услуг, таких как ремонт на месте, краткосрочные 

строительные работы и многие виды деловых услуг. В подобных случаях резидентство предприятия 

определяется исходя из места нахождения его операционной базы, а не места оказания услуги или 

места нахождения мобильного оборудования, за исключением случаев, когда деятельность в месте 

оказания услуги является достаточно значительной для того, чтобы был выделен филиал, как это 

рассматривается в пунктах 5.53–5.55. Например, резидентство институциональной единицы, 

эксплуатирующей суда в открытом море и в различных территориальных водах, определяется в 

соответствии с критериями, изложенными в пунктах 5.266–5.270; при этом страна резидентства не 

обязательно совпадает с местом, где суда проводят большую часть времени, или со страной 

регистрации судов. Кроме того, предприятие, эксплуатирующее суда, не обязательно является тем же 

самым предприятием, которое владеет этими судами, например, в тех случаях, когда оператор судна 

использует его на условиях операционной аренды, предоставленной собственником судна, 

являющимся резидентом другой страны. Резидентство предприятия, являющегося собственником 

судна, также определяется в соответствии с критериями, изложенными в пунктах 5.266–5.270. 

«Удобные флаги», используемые предприятиями, не определяют резидентство оператора; более того, 

один и тот же судоходный оператор может владеть судами, зарегистрированными в нескольких 

странах. Аналогичным образом, резидентство предприятий, фрахтующих суда, определяется 

местоположением их собственной базы функционирования, а не флагами или местонахождением 

конкретных судов. База функционирования не обязательно совпадает с местом, из которого 

осуществляется управление предприятием. Компания, эксплуатирующая движимое оборудование, 

может иметь юридический адрес в одной стране, но управляться из другой. 

 

Резидентство других институциональных единиц 

Органы государственного управления 

5.272 Сектор государственного управления включает деятельность, осуществляемую за пределами 

собственной территории, такую как деятельность посольств, консульств, военных баз и других 

анклавов иностранных государств, в том числе тех, которые занимаются профессиональной 

подготовкой и оказанием иных видов помощи. Как правило, данные структуры не являются 

отдельными институциональными единицами; однако даже в том случае, если они таковыми 

являются, они считаются резидентами территории своего происхождения, а не территории 

принимающей страны, на которой они физически расположены. Такой подход обусловлен тем, что 

данные структуры, как правило, пользуются определенной степенью иммунитета в отношении 

законодательства принимающей страны и в соответствии с нормами международного права 

рассматриваются как продолжение территории своего государства. Тем не менее единица, созданная 

государством в соответствии с законодательством принимающей юрисдикции, считается резидентом 

принимающей страны и не входит в состав сектора государственного управления ни в одной из этих 

двух стран. Вопрос о резидентстве сотрудников данных структур рассматривается в пункте 5.261. 

 

Международные организации 

5.273 Определение международных организаций приводится в пунктах 5.239–5.243. Международные 

организации считаются резидентами своей экономической территории, а не территории той страны, 

на которой они физически расположены. Данный подход применяется как к международным 

организациям, расположенным только на одной территории, так и к организациям, расположенным на 

двух и более территориях. Вопрос о резидентстве сотрудников этих организаций рассматривается в 

пункте 5.262. 

5.274 Международная организация, которая управляет миротворческими и иными воинскими 

контингентами или выступает в качестве временной администрации на какой-либо территории, 

сохраняет статус международной организации и считается резидентом этой территории, даже если 

она выполняет функции общего государственного управления. В тех случаях, когда такие 

организации имеют существенное значение, может быть целесообразным выделять их отдельно. 
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5.275 Отдельно учрежденный пенсионный фонд международной организации не рассматривается как 

международная организация, а считается финансовой корпорацией. Его резидентство определяется в 

соответствии с общими принципами, изложенными в пунктах 5.266–5.270: иными словами, он 

является резидентом той территории, на которой он фактически расположен; при отсутствии же 

физического присутствия он считается резидентом той страны, в которой он учрежден или 

зарегистрирован. 

 

Региональные международные организации 

5.276 Некоторые международные организации охватывают группу стран в конкретном регионе, например, в 

рамках экономических или валютных союзов. Если статистические данные разрабатываются для 

такого региона в целом, эти региональные организации рассматриваются как резиденты данного 

региона в целом, даже если они не являются резидентами какой-либо отдельной страны-члена. 

5.277 При расчете глобальных или региональных итоговых показателей данные по международным 

организациям объединяются с национальными данными. 

 

НКОДХ 

5.278 НКОДХ, имеет центр экономических интересов в той стране, в которой данная организация была 

юридически учреждена, а также официально признана и зарегистрирована в качестве юридической 

или общественной единицы. На практике резидентство подавляющего большинства НКОДХ может 

быть определено однозначно. Если НКОДХ занимается благотворительной деятельностью или 

оказанием помощи в международном масштабе, она может осуществлять значительные операции на 

отдельных территориях, которые могут рассматриваться как филиалы (см. обсуждение в пунктах 

5.53–5.55). Такой филиал, как правило, финансируется в значительной степени или полностью за счет 

текущих или капитальных трансфертов из-за рубежа. НКОДХ не относятся к международным 

организациям; к последним причисляются исключительно организации, созданные правительствами. 

 

3. Активы и обязательства, находящиеся во владении групп, включающих как 

резидентов, так и нерезидентов 

5.279 Некоторые финансовые активы имеют владельцев, являющихся резидентами различных 

экономических территорий. Примерами могут служить совместные банковские счета или иные 

случаи, когда владелец счета предоставляет своим родственникам право свободно снимать средства с 

этого счета. В подобных ситуациях распределение активов между владельцами может быть 

неочевидным: 

• В случае с депозитами работников-эмигрантов, размещенными в их стране 

происхождения и находящимися в свободном распоряжении членов их семей, 

проживающих в этой стране, может быть принято условное допущение, согласно 

которому данные активы рассматриваются как принадлежащие резидентам страны 

происхождения; 

• Аналогичным образом, в отношении депозитов работников-эмигрантов, размещенных 

в принимающей стране и находящихся в свободном распоряжении членов их семей, 

может быть принято условное допущение, согласно которому данные активы 

рассматриваются как принадлежащие резиденту принимающей страны. 

 

4. Изменения в резидентстве институциональных единиц 

Изменение в резидентстве отдельных лиц 

5.280 Домашние хозяйства или отдельные их члены могут менять территорию своего резидентства. 

Поскольку все члены домашнего хозяйства являются резидентами одной и той же территории, 

перемещение отдельного лица может повлечь за собой его выход из состава одного домашнего 

хозяйства и вхождение в состав другого. Изменение резидентства владельцем актива или лицом, 

имеющим обязательство, требует переклассификации, поскольку между двумя сторонами не 

происходит никакого обмена и, следовательно, не совершается никакой операции. 

 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

63 

 

Перемещение активов между институциональными единицами 

5.281 В случае так называемых «корпоративных миграций» возможны две ситуации: первая ситуация, при 

которой активы перемещаются между институциональными единицами, и вторая ― при которой 

меняет резидентство сама корпорация. Когда говорят о перемещении компании в другую 

юрисдикцию, это, как правило, подразумевает осуществление операций по передаче активов от 

корпорации, находящейся стране, к связанной с ней корпорации, находящейся в другой стране. 

Иными словами, происходит перемещение собственника активов, а не изменение резидентства самой 

единицы. 

 

Изменение резидентства единиц, отличных от физических лиц 

5.282 Напротив, в некоторых редких случаях единица меняет свое резидентства (т. е. без передачи активов в 

собственность другой единицы). Подобные случаи могут возникать в результате обмена 

территориями между государствами. Кроме того, законодательство о корпорациях или трастах в ряде 

случаев допускает «эмиграцию» или «иммиграцию» единиц (например, это может быть разрешено в 

рамках экономического союза, хотя, как правило, не практикуется в большинстве юрисдикций). 

Последствия таких изменений для активов и обязательств учитываются как «другие изменения в 

объеме активов и обязательств» аналогично тому, как это делается при смене резидентства 

физического лица, и отражаются на счете «другие изменения в активах и обязательствах». 

 

5. Альтернативы для концепции резидентства 

5.283 В условиях глобализации все большее число единиц имеет связи с двумя или более странами. 

Некоторые дополнительные наборы данных предлагают альтернативы концепции резидентства, такие 

как данные, основанные на принципе собственности (как в случае с информацией о деятельности 

групп многонациональных предприятий (МНП)), и предоставляют дополнительную информацию. В 

консолидированной банковской статистике банковские группы и их глобальные операции 

учитываются как единая единица (т. е. все контролируемые филиалы предприятия относятся к 

экономике страны местонахождения головного офиса). См. также пункты 29.28–29.33. 


