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Глава 7:  Счет производства 

 

A. Введение 

7.1 Счет производства представляет собой первый счет в последовательности счетов для институциональных 

единиц и секторов, показывающий, как доход создается, распределяется и используется в экономике. Виды 

деятельности, отнесенные к производству, определяют размер ВВП и уровень дохода в экономике. С 

концептуальной точки зрения, счет производства для экономики в целом представляет собой 

агрегирование аналогичных счетов для каждой производственной единицы. Следует отметить, что хотя 

счета производства могут быть составлены для отдельной институциональной единицы и для секторов, 

они могут быть также составлены для заведений и, следовательно, для отраслей. Эта особенность счета 

производства обеспечивает анализ производственной деятельности в экономике и создает возможность 

разработки таблиц ресурсов и использования и таблиц «затраты-выпуск». 

7.2 Счет производства связан с определением производства. Производство представляет собой 

деятельность, осуществляемую под ответственностью, контролем и управлением 

институциональной единицы, которая использует труд, капитал, а также товары и услуги для 

производства выпуска товаров и услуг. Счет производства показывает выпуск произведенной продукции 

и различные затраты на производство. В этой связи требуют пояснения три понятия. 

7.3 Первое понятие, требующее разъяснения, — это то, что именно составляет производство в рамках 

интегрированной системы СНС. Это разграничение именуется «границей производства» интегрированной 

системы национальных счетов. Вслед за этим необходимо выделить несколько ключевых видов 

производства в зависимости от того, предназначена ли производимая продукция для продажи, для 

собственного использования или же она предоставляется другим лицам бесплатно либо по низким ценам.  

7.4 Следующая концепция, требующая пояснения, связана с методами оценки выпуска. Ключевую роль в этом 

вопросе играют различные виды налогов, взимаемых государством (а также предоставляемых субсидий) на 

продукты и на производственную деятельность. 

7.5 Третья важная концепция, заслуживающая рассмотрения, связана с тем, каким образом процесс 

производства добавляет стоимость к стоимости товаров и услуг и ведет к образованию дохода. Добавляет 

ли весь вклад труда и капитала к стоимости этих товаров и услуг, или следует принять во внимание тот 

факт, что стоимость капитала снижается по мере его использования? 

7.6 Общий формат счета в системе экономических счетов предполагает отражение того, как поступают доходы 

и как после вычета расходов остается балансирующая статья. Поскольку счет производства является 

первым в последовательности экономических счетов, именно на этом этапе впервые вводится понятие 

балансирующей статьи. Значимость балансирующих статей в целом и статьи данного счета, в частности, 

обсуждается до рассмотрения каждой записи в счете производства по очереди. 

7.7 Счет производства для институциональных единиц и секторов представлен в таблице 7.1. Он содержит 

только три статьи, кроме балансирующей статьи. Выпуск как результат производства отражается на 

стороне доходов (на правой стороне счета). Выпуск может быть дезагрегирован, для того чтобы показать 

его различные виды. Например, когда это возможно, нерыночный выпуск может быть показан отдельно от 

рыночного выпуска и выпуска для собственного конечного использования в счетах производства для 

секторов. Расходы отражаются на левой стороне счета и состоят из промежуточного потребления, 

амортизации и истощения. Эти последние позиции также могут быть дезагрегированы путем выделения 

тех видов выпуска, для производства которых эти товары используются в качестве ресурсов. 

7.8 Балансирующей статьей счета производства является добавленная стоимость. Она может быть измерена на 

валовой или чистой основе, то есть до или после вычитания амортизации и истощения: 

 Валовая добавленная стоимость равна стоимости выпуска минус стоимость 

промежуточного потребления; 

 Чистая добавленная стоимость равна стоимости выпуска минус стоимость промежуточного 

потребления, амортизации и истощения. 

7.9 Поскольку добавленная стоимость предназначена для измерения стоимости, созданной в процессе 

производства, она должна быть измерена на чистой основе, так как амортизация и истощение 

представляют собой издержки производства. Однако, как поясняется в разделах H и I настоящей главы, на 

практике измерение амортизации, равно как и истощения ресурсов, может быть сопряжено с 

определенными сложностями. Кроме того, использование показателей в валовом выражении является 

давней традицией для целей разработки политики и проведения анализа. В связи с этим предусмотрена 
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возможность измерения добавленной стоимости как на валовой, так и на чистой основе. Отсюда следует, 

что балансирующие статьи в последующих счетах последовательности экономических счетов также 

должны быть измерены либо на валовой, либо на чистой основе, то есть включая или исключая 

амортизацию и истощение ресурсов. 

 

Таблица 7.1: Счет производства ― расходы 
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P1   Выпуск        3 617 3 617 

P11 Рыночный выпуск        3 075 3 075 

P12 Выпуск для собственного 

конечного использования        147 147 

P13 Нерыночный выпуск        395 395 

P2  Промежуточное потребление 1 477 52 220 115 17 1 881   1 881 

D21  Налоги на продукты        141 141 

D31  Субсидии на продукты (-)        - 8 - 8 

B1g   Валовая добавленная стоимость/ 

Валовой внутренний продукт 1 331 94 138 155 18 1 869   1 869 

P51d   Амортизация 157 12 27 23 3 222   222 

P8   Истощение 30   0  30   30 

B1n   Чистая добавленная стоимость/ 

Чистый внутренний продукт 1 144 82 111 132 15 1 617   1 627 

 

Таблица 7.1 (продолжение): Счет производства ― доходы 

Доходы 

Код Операции и балансирующие 
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P1 Выпуск 2 808 146 358 270 35 3 617   3 617 

P11 Рыночный выпуск 2 808 144 0 123 0 3 075   3 075 

P12 Выпуск для собственного 

конечного использования 

0 0 0 147 0 147   147 

P13 Нерыночный выпуск  2 358  35 395   395 

P2 Промежуточное потребление        1 881 1 881 

D21 Налоги на продукты      141   141 

D31 Субсидии на продукты (-)      - 8   - 8 

 

B. Концепция производства 

1. Производство как экономическая деятельность 

7.10 Производство может быть описано в общем смысле как деятельность, в процессе которой предприятие 

использует ресурсы для выпуска продукции. Экономический анализ производства, главным образом, имеет 

дело с видами деятельности, которые производят продукцию такого типа, которая может быть поставлена 

другим институциональным единицам. Если продукция не произведена в том виде, в котором она может 

быть поставлена другим единицам либо на индивидуальной, либо на коллективной основе, не может 
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существовать разделения труда, специализации производства и выгод от торговли. Существуют два 

главных вида выпуска, а именно товары и услуги, и поэтому необходимо рассмотреть их характеристики, 

для того чтобы иметь возможность отделить виды деятельности, которые являются производственными в 

экономическом смысле, от других видов деятельности. Взятые вместе товары и услуги называются 

продуктами. 

7.11 В СНС редко, если вообще когда-либо, возникает необходимость проводить четкое различие между 

товарами и услугами; однако при увязке с другими наборами данных часто необходимо понимать, какие 

продукты были классифицированы как товары, а какие — как услуги. 

7.12 Отраслевые классификации, такие как МСОК, выделяют группу отраслей обрабатывающей 

промышленности. Однако многие из этих отраслей также производят услуги. Например, некоторые 

производители авиационных двигателей могут производить двигатели и ремонтировать и обслуживать 

существующие двигатели. Если при предоставлении товаров для обработки другой единице не происходит 

перехода прав собственности, то проделанная работа представляет собой услугу несмотря на то, что она 

осуществляется отраслью обрабатывающей промышленности. Тот факт, что обработка классифицируется 

как услуга, не мешает предприятию, осуществляющему обработку, оставаться в отрасли обрабатывающей 

промышленности. 

7.13 Аналогичным образом, некоторые отрасли, производящие услуги, могут производить продукты, которые 

имеют многие характеристики товаров. Для удобства продукты этих отраслей описываются в СНС как 

продукты, воплощающие знания. 

7.14 Продукты — это товары и услуги (включая продукты, воплощающие знания), которые являются 

результатом производства. 

 

Товары 

7.15 Товары представляют собой физические произведенные объекты, в отношении которых могут быть 

установлены права собственности, которые могут быть переданы от одной институциональной 

единицы другой путем участия в операциях на рынках. Они могут быть использованы для 

удовлетворения потребностей или желаний домашних хозяйств или общества в целом, или для 

производства других товаров и услуг. Производство и обмен товарами представляют собой отдельные 

виды деятельности. Некоторые товары могут никогда не быть обменены, тогда как другие могут 

приобретаться и продаваться большое число раз. Производство товара может быть всегда отделено от его 

последующей продажи и перепродажи. Электроэнергия и тепловая энергия также считаются товарами. 

 

Услуги 

7.16 Производство услуг должно быть ограничено видами деятельности, которые могут осуществляться одной 

единицей для пользы другой единицы. В противном случае отрасли, производящие услуги, не могли бы 

развиваться, и не мог бы существовать рынок услуг. Также единица может производить услугу для 

собственного потребления при условии, что это такой вид деятельности, который может осуществляться 

другой единицей. 

7.17 Услуги являются результатом производственной деятельности, которая меняет состояние 

потребляющих единиц или содействует обмену продуктами, непроизведенными нефинансовыми 

активами или финансовыми активами. Услуги обычно не являются обособленными объектами, в 

отношении которых могут быть установлены права собственности, и, как правило, не могут быть 

отделены от процесса их производства. Эти виды услуг могут быть охарактеризованы соответственно, 

как услуги, вызывающие изменения, и услуги, связанные с обменом. Услуги, вызывающие изменения, 

представляют собой выпуск, производимый по заказу, и, как правило, заключаются в изменении состояния 

потребляющих единиц, происходящем в результате деятельности производителей по требованию 

потребителей. Услуги, вызывающие изменения, не являются обособленными объектами, в отношении 

которых могут быть установлены права собственности. Ими невозможно торговать отдельно от процесса 

их производства. К моменту завершения их производства они уже должны быть предоставлены 

потребителям. 

7.18 Изменения, которые потребители услуг поручают осуществить их производителям, могут принимать 

самые разнообразные формы, перечисленные ниже: 

 Изменения в состоянии потребительских товаров: производители работают 

непосредственно с товарами, принадлежащими потребителям, осуществляя их 

транспортировку, чистку, ремонт или по-другому изменяя их;  
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 Изменения физического состояния людей: производитель перевозит людей, предоставляет 

им жилье, оказывает медицинские или хирургические услуги, улучшает их внешний вид и т. 

д.; 

 Изменения психического состояния людей: производитель предоставляет образовательные, 

информационные, консультационные, развлекательные или аналогичные услуги в формате 

непосредственного личного взаимодействия. 

7.19 Изменения могут быть временными или постоянными. Например, медицинские и образовательные услуги 

могут повлечь постоянные изменения в состоянии потребителей, выгоды от которых они могут получать в 

течение многих лет. С другой стороны, посещение футбольного матча представляет собой краткосрочный 

опыт. В целом, изменения в состоянии могут предполагать улучшения, поскольку услуги предоставляются 

в соответствии со спросом потребителей. Эти улучшения, как правило, воплощаются в самих потребителях 

или в принадлежащих им товарах и не представляют собой обособленные объекты, находящиеся в 

собственности производителя. Такие улучшения не могут находиться в запасах у производителей или 

предоставляться в отрыве от их производства.  

7.20 В рамках единого производственного процесса услуги могут одновременно предоставляться группе лиц 

или единиц. Например, группы людей или товары, принадлежащие различным институциональным 

единицам, могут перевозиться совместно: в одном самолете, на одном судне, в одном поезде или ином 

транспортном средстве. Обучение или развлечение людей может осуществляться в группах посредством 

их совместного посещения занятий, лекций или представлений. Некоторые услуги предоставляются 

коллективно обществу в целом или его значительным группам; к их числу относятся, например, 

обеспечение правопорядка и оборона. 

7.21 Услуги, связанные с обменом, возникают тогда, когда одна институциональная единица содействует 

передаче прав собственности на товары, продукты, воплощающие знания, некоторые услуги или 

финансовые активы от одной институциональной единицы другой. Услуги, связанные с обменом, 

предоставляются предприятиями оптовой и розничной торговли и многими типами финансовых 

корпораций. Услуги, связанные с обменом, схожи с услугами, вызывающими изменения в состоянии, в 

том, что они не являются отдельными объектами, в отношении которых могут быть установлены права 

собственности. Ими невозможно торговать отдельно от процесса их производства. К моменту завершения 

их производства они уже должны быть предоставлены потребителям. 

 

Продукты, воплощающие знания 

7.22 Продукты, воплощающие знания, охватывают предоставление, хранение, коммуникацию и 

распространение информации, данных, консультаций и развлечения, предоставленные таким образом, что 

потребители могут иметь доступ к знаниям неоднократно. Отрасли, производящие эти продукты, имеют 

дело с предоставлением, хранением, коммуникацией и распространением информации, данных, 

консультаций и развлечения в широком понимании этих терминов, включая производство общей или 

специализированной информации, новостей, докладов консультантов, компьютерных программ, 

кинофильмов, музыки и т. д. Выпуск этих отраслей, в отношении которого могут быть установлены права 

собственности, часто сохраняется на физических объектах (на бумажных носителях или в электронной 

форме), которые могут продаваться как обычные товары. Они имеют многие характеристики товаров, в 

отношении которых могут быть установлены права собственности, и они могут быть использованы 

многократно. Независимо от того, классифицируются ли они как товары или услуги, эти продукты 

обладают существенной общей характеристикой, которая состоит в том, что они могут быть произведены 

одной единицей и предоставлены другой единице, что создает возможность разделения труда и появления 

рынков. Важно отметить, что эти продукты, воплощающие знания, следует учитывать либо как товары, 

либо как услуги, и что их не следует классифицировать в качестве отдельной категории продуктов. 

 

2. Границы сферы производства 

7.23 Имея в виду общие характеристики товаров и услуг, произведенных в качестве выпуска, представляется 

возможным дать определение производству. Вначале дается общее определение производства, а затем 

приводится более ограниченное определение, используемое в СНС. Затем следует обсуждение границ 

сферы производства в смысле их влияния на деятельность домашних хозяйств и ненаблюдаемые виды 

деятельности. 
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Общее определение границ сферы производства 

7.24 Экономическое производство может быть определено как деятельность, осуществляемая под контролем и 

ответственностью институциональной единицы, которая использует затраты труда, капитала и товары и 

услуги для производства других товаров и услуг. Должна существовать институциональная единица, 

которая принимает на себя ответственность за процесс производства и является собственником любых 

произведенных товаров или продуктов, воплощающих знания, или имеет право на получение оплаты или 

какой-либо другой компенсации за предоставленные услуги, изменяющие состояние единиц или связанные 

с обменом. Чисто природный процесс, проходящий без участия человека или не направляемый им, не 

рассматривается как производство в экономическом смысле. Например, естественный рост запасов рыбы в 

международных водах не является производством, тогда как деятельность по разведению и выращиванию 

рыбы является производством. 

7.25 В то время как процесс производства товаров может быть определен без особого труда, не всегда легко 

отделить производство услуг от других видов деятельности, которые могут быть важными и приносить 

пользу. Виды деятельности, которые не являются производственными в экономическом смысле, включают 

такие основные виды деятельности человека, как питание, питье, сон, физические упражнения и т. д., для 

осуществления которых одному лицу невозможно нанять другое лицо. Плата кому-то другому за 

выполнение физических упражнений не поможет плательщику поддерживать хорошую физическую 

форму. С другой стороны, такие виды деятельности, как мытье, приготовление еды, уход за детьми, 

больными или престарелыми, могут осуществляться другими единицами и, следовательно, подпадают под 

общие границы сферы производства. Многие домашние хозяйства нанимают оплачиваемый домашний 

персонал для выполнения этих задач для них. 

 

Границы сферы производства в интегрированной системе национальных счетов 

7.26 Граница сферы производства в интегрированной системе национальных счетов является более узкой, чем 

общая граница производства. По причинам, разъясняемым ниже, деятельность домашних хозяйств по 

производству услуг для собственного потребления исключается из понятия производства в рамках 

интегрированной системы, за исключением услуг, предоставляемых жильем, занимаемым собственниками, 

и услуг, производимых с привлечением наемного домашнего персонала. В остальном граница сферы 

производства в интегрированной системе совпадает с более общей границей, определенной в предыдущих 

пунктах. 

7.27 Границы сферы производства в СНС включают следующие виды деятельности:  

 Производство всех товаров или услуг, которые поставляются или которые имеется в виду 

предоставить единицам, не являющимся их производителями, включая производство 

товаров и услуг, использованных в процессе производства таких товаров или услуг; 

 Производство всех товаров, которые производители оставляют для собственного конечного 

потребления или валового накопления капитала, включая производство электроэнергии с 

использованием солнечных панелей и ветровых электростанций, а также производство 

тепловой энергии с использованием геотермальных источников или тепловых насосов; 

 Производство продуктов, воплощающих знания, которые удерживаются их 

производителями для собственного конечного потребления или валового накопления 

капитала, за исключением (по соглашению) таких продуктов, произведенных домашними 

хозяйствами для собственного использования; 

 Производство жилищных услуг собственниками жилищ, в которых они живут, для 

собственного потребления;  

 Производство домашних и личных услуг нанятым оплачиваемым домашним персоналом. 

 

Границы сферы производства в рамках домашних хозяйств 

Исключение большинства услуг, произведенных домашними хозяйствами для 

собственного использования 

7.28 Производство услуг членами домашних хозяйств для их собственного конечного потребления 

традиционно исключается из измерения производства в интегрированной системе национальных счетов, и 

следует кратко пояснить, почему это делается. Представляется полезным начать с перечисления услуг, 

которые не отражаются в счетах, если они произведены членами домашнего хозяйства и потреблены в 
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этом же домашнем хозяйстве: 

 Поддержание чистоты, украшение и техническое обслуживание жилого помещения, 

занимаемого домашним хозяйством, включая мелкий ремонт того типа, который обычно 

осуществляют квартиросъемщики, а также собственники; 

 Чистка, обслуживание и ремонт товаров длительного пользования в домашних хозяйствах 

или других товаров, включая транспортные средства, используемые для целей домашних 

хозяйств; 

 Приготовление пищи и подача блюд; 

 Уход за детьми, услуги по их воспитанию и обучению; 

 Уход за больными, немощными и престарелыми; 

 Перевозка членов домашних хозяйств и их товаров. 

7.29 В большинстве стран большие затраты труда связаны с производством этих услуг, и их потребление 

вносит значительный вклад в материальное благополучие. Однако национальные счета используются для 

различных целей анализа и разработки экономической политики, и они не составляются просто, или даже в 

первую очередь, для получения показателей (материального) благополучия. Причины, по которым не 

производится условное исчисление неоплачиваемых домашних или личных услуг, произведенных и 

потребленных в том же домашнем хозяйстве, могут быть суммированы следующим образом: 

 Производство услуг для собственного потребления в домашних хозяйствах представляет 

собой автономный вид деятельности, оказывающий ограниченное влияние на остальную 

часть экономики. Решение домашнего хозяйства производить услугу влечет за собой 

одновременное решение потребить ее. Это не так для товаров. Например, если домашнее 

хозяйство занято производством сельскохозяйственных продуктов, из этого не следует, что 

оно намеревается все их потребить. Когда урожай собран, у производителя есть выбор, 

сколько потребить, сколько сохранить для будущего потребления или производства и 

сколько предложить на рынке для продажи или для обмена по бартеру. Аналогичным 

образом, часть электроэнергии, вырабатываемой солнечными панелями, установленными на 

крыше жилого дома, может подаваться в электросеть в обмен на денежную компенсацию 

или компенсацию в натуральной форме. Последняя может представлять собой 

предоставление бесплатной электроэнергии в те периоды, когда собственной выработки 

недостаточно для покрытия своих потребностей. На самом деле, хотя обычно говорят о 

производстве домашними хозяйствами товаров для собственного использования, не 

представляется возможным определить на стадии производства, какая часть выпуска будет 

в конечном итоге потреблена производителем. Например, если урожай окажется лучше, чем 

ожидалось, домашнее хозяйство может продать часть его на рынке, хотя первоначально 

предполагалось потребить всю продукцию. Такая возможность не существует в отношении 

услуг: невозможно произвести услугу, а потом решать продать ее или нет; 

 Поскольку подавляющее большинство услуг домашнего хозяйства не производится для 

рынка, подходящие обменные цены, которые можно было бы использовать для определения 

стоимости таких услуг, могут не быть легко доступны. Вследствие этого сравнительно 

сложно оценить стоимость не только выпуска услуг, но и связанных с ними доходов и 

расходов, которые можно было бы содержательным образом добавить к стоимостным 

величинам денежных операций, лежащих в основе большинства записей в счетах; 

 За исключением условно исчисленной арендной платы для жилищ, занимаемых 

собственниками, на решение производить услуги для собственного потребления не 

оказывает влияние экономическая политика, и они, в свою очередь, не влияют на 

экономическую политику, так как условно исчисленные значения не являются 

эквивалентами денежных потоков. Изменения в объеме услуг, производимых домашними 

хозяйствами, не оказывают влияние ни на размер собранных налогов, ни на обменный курс 

валют, что представляет собой лишь два примера. 

7.30 Таким образом, нежелание специалистов в области национальных счетов условно исчислять стоимость 

выпуска, доходов и расходов, связанных с производством и потреблением услуг в домашних хозяйствах, 

объясняется комбинацией факторов, а именно, относительной изолированностью и независимостью этих 

видов деятельности от рынков, трудностями с получением содержательных оценок их стоимости и 

негативным влиянием, которые это оказало бы на полезность счетов для целей разработки политики и 

анализа рынка и рыночных дисбалансов. 

7.31 Тем не менее, в целях получения более совершенного показателя материального благополучия странам 
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рекомендуется составлять расширенные счета, в которых границы сферы производства (и активов) 

расширяются за счет включения также показателей неоплачиваемого труда по оказанию услуг в домашних 

хозяйствах. Более подробную информацию см. в главе 34 «Измерение благополучия». 

7.32 Исключение услуг домашних хозяйств из границ сферы производства в рамках интегрированной системы 

национальных счетов влечет за собой определенные последствия для статистики труда. Согласно 

руководящим принципам Международной организации труда (МОТ), состав рабочей силы ограничивается 

лицами, которые активно готовы предоставить свой труд в течение любой части учетного периода для 

производства товаров и услуг в обмен на оплату или прибыль. Соответственно, определение экономически 

активного населения относится к тем лицам, которые фактически предоставляют труд за плату или ради 

получения прибыли; на практике оно определяется как сумма занятого и безработного населения. В рамках 

интегрированной системы СНС понятие «затрат труда» несколько более широкое, нежели понятие 

«занятость» в интерпретации МКСТ, поскольку концепция СНС включает также труд, используемый в 

качестве ресурса при производстве домашними хозяйствами товаров для собственного конечного 

использования, некоторые виды добровольческой деятельности, а также неоплачиваемый труд стажеров. 

Как бы то ни было, если расширить границы производства и включить в них (затраты труда на) 

производство неоплачиваемых услуг домашними хозяйствами для собственного потребления, почти все 

взрослое население страны оказалось бы экономически активными, и безработицы (в определении СНС) не 

существовало бы. На практике было бы необходимо вернуться к существующему определению границ 

сферы производства в интегрированной системе, либо к границам и определениям, принятым в стандартах 

МКСТ хотя бы для того, чтобы получить содержательные данные статистики занятости. 

 

Производство товаров для собственного использования 

7.33 Хотя услуги, произведенные внутри домашних хозяйств для собственного потребления, исключены из 

границ сферы производства, определенных в интегрированной системе национальных счетов, тем не менее 

представляется полезным сформулировать некоторые руководящие принципы в отношении трактовки 

некоторых видов деятельности домашних хозяйств, которые могут быть особенно важными в 

развивающихся странах. Интернированная система национальных счетов включает производство всех 

товаров в границы сферы производства. Следующие виды производства домашними хозяйствами 

включены независимо от того, предназначены ли они для собственного конечного потребления или нет: 

 Производство сельскохозяйственных продуктов и их последующее хранение; сбор ягод и 

других дикорастущих растений; лесное хозяйство, рубка деревьев и сбор дров; охота и 

рыболовство; 

 Производство других первичных продуктов, такое как добыча соли, торфа и т. д.; 

 Переработка сельскохозяйственных продуктов; обмолот зерна; производство муки на 

мельницах; выделка шкур и производство кож; производство и сохранение мясных и 

рыбных продуктов; сохранение фруктов путем их сушки и консервирования; производство 

молочных продуктов, таких как сыр и масло; производство пива, вина или спиртных 

напитков; изготовление корзин или циновок и т. д.; 

 Другие виды обработки, такие как ткачество; пошив одежды и портновское дело; 

производство обуви; изготовление керамики, утвари или товаров длительного пользования; 

производство мебели или предметов интерьера и т. д.; 

 Производство электроэнергии с использованием солнечных панелей и ветровых установок и 

производство тепловой энергии с использованием геотермальных источников или тепловых 

насосов; 

 В данном контексте водоснабжение также рассматривается как деятельность по 

производству товаров. В принципе, снабжение водой представляет собой вид деятельности, 

аналогичный добыче и транспортировке сырой нефти по трубопроводам. 

7.34 Не представляется возможным составить исчерпывающий перечень всех возможных производственных 

видов деятельности, но перечень, приведенный выше, охватывает наиболее распространенные типы. В том 

случае, если объем товаров, произведенных в домашнем хозяйстве, представляется существенным по 

отношению к общему объему таких товаров в стране, их производство должно быть учтено. В противном 

случае, возможно, на практике не имеет большого смысла пытаться делать эти оценки. 
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Жилищные услуги, производимые собственниками жилья для собственного потребления 

7.35 Производство жилищных услуг владельцами жилья для собственного потребления всегда включалось в 

границы сферы производства в интегрированной системе национальных счетов, хотя это и представляет 

собой исключение из общего правила, не рассматривающего производство услуг для собственного 

потребления. Соотношение между жилищами, занимаемыми их собственниками, и арендуемыми 

жилищами, может существенно различаться по странам, регионам страны и даже в течение коротких 

периодов времени в одной и той же стране или одном и том же регионе, и поэтому международные 

сопоставления и сопоставления во времени производства и потребления жилищных услуг могут быть 

искажены, если не производить условного исчисления стоимости жилищных услуг, производимых 

собственниками жилищ для собственного потребления. Условно исчисленная величина дохода, 

получаемого в результате такого производства, в некоторых странах облагается налогом. 

 

Производство домашних и личных услуг оплачиваемым домашним персоналом 

7.36 Хотя оплачиваемый домашний персонал производит многие услуги, которые исключены из определения 

границ сферы производства в СНС, когда они осуществляются членами домашнего хозяйства, платежи 

лицу, которое приходит в домашнее хозяйство, например, для стирки, приготовления пищи или ухода за 

детьми, аналогичны платежам за такие рыночные услуги, как стирка белья в прачечной, обед в ресторане 

или услуги яслей. По договоренности только заработная плата домашнего персонала рассматривается как 

стоимость выпуска. Материалы, используемые в их работе, рассматриваются как расходы на конечное 

потребление домашних хозяйств, так как трудно определить, что используется персоналом, а что ― 

членами домашнего хозяйства. Выплаты другим членам домашнего хозяйства тоже не рассматриваются в 

качестве платы за услуги, даже если номинально эти выплаты за выполнения домашних обязанностей 

(например, карманные деньги, выдаваемые детям). 

 

Отделка, техническое обслуживание и мелкий ремонт «своими силами» 

7.37 Выполняемая своими силами работа по ремонту и техническому обслуживанию товаров длительного 

пользования и жилищ членами домашних хозяйств представляет собой производство услуг для 

собственного потребления и исключается из границ сферы производства в СНС. Приобретаемые 

материалы рассматриваются как расходы на конечное потребление домашних хозяйств. 

7.38 В жилых помещениях работы, выполняемые своими силами, охватывает отделку, техническое 

обслуживание и мелкий ремонт, включая ремонт оборудования; работы такого типа, как правило, 

выполняются как квартиросъемщиками, так и собственниками. С другой стороны, более существенные 

ремонты, такие как штукатурка стен или ремонт крыши, осуществляемые владельцами жилья, 

представляют собой промежуточные затраты в производстве жилищных услуг. Однако выполнение таких 

ремонтов собственником жилья, в котором он живет, рассматривается только как вторичная деятельность 

собственника жилья, выступающего в качестве производителя жилищных услуг. Счета производства для 

этих двух видов деятельности могут быть консолидированы, так что на практике приобретение материалов 

для ремонта становится промежуточными расходами в производстве жилищных услуг. Значительные 

реновации или расширение жилых помещений рассматриваются как валовое накопление основного 

капитала и регистрируются отдельно. 

 

Использование потребительских товаров 

7.39 Использование товаров в домашних хозяйствах для прямого удовлетворения человеческих потребностей и 

желаний не рассматривается как производство. Это относится не только к материалам и оборудованию, 

приобретенным для отдыха и развлечений, но также к продуктам питания, приобретенным для 

приготовления пищи. Приготовление пищи представляет собой услугу, и она рассматривается как таковая 

в СНС и в МСОК. Эта деятельность, следовательно, не включена в границы сферы производства 

интегрированной системы национальных счетов, если приготовление пищи осуществляется членами 

домашнего хозяйства для собственного потребления внутри домашнего хозяйства. Использование лицами 

или домашними хозяйствами товаров длительного пользования, таких как транспортные средства, в целях 

получения личной выгоды или удовлетворения потребностей по своей сути является деятельностью по 

потреблению и не должно рассматриваться как продолжение или расширение производственной 

деятельности. Однако, когда транспортные средства или иные виды активов используются в процессе 

производства товаров и услуг (например, в случае двойного использования автотранспортных средств для 

оказания платных услуг такси третьим лицам или, в более общем смысле, двойного использования 

оборудования на некорпорированном предприятии), расходы на приобретение такого товара длительного 
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пользования должны быть распределены между валовым накоплением основного капитала предприятия и 

расходами на конечное потребление домашних хозяйств пропорционально долям его использования в 

коммерческих и личных целях. 

 

Производство и использование «бесплатных» продуктов 

7.40 Субсидирование некоторых цен, часто вплоть до нулевого уровня, представляет собой распространенный 

прием, используемый для стимулирования продаж сопутствующих товаров, реализуемых с наценкой. 

Например, оператор связи может предлагать субсидируемые смартфоны, а производитель принтеров и 

картриджей к ним может субсидировать сами принтеры. К числу других примеров относятся бесплатные 

онлайн-игры, побуждающие к совершению внутриигровых покупок, а также бесплатное программное 

обеспечение, стимулирующее пользователей приобретать услуги технической поддержки и 

сопутствующие программные продукты. Субсидируемые товары и реализуемые с наценкой товары, чьим 

продажам они способствуют, можно рассматривать как неявный комплект. При таком подходе не 

возникает ситуации, при которой какая-либо часть продукции производителя оставалась бы неучтенной, 

при условии, что принимается во внимание совокупная выручка от реализации всего комплекта в целом. 

Субсидируемый товар данного типа потребляется той же самой группой пользователей, которая 

приобретает и товары, реализуемые с наценкой. Таким образом, пользователи фактически сами 

финансируют получаемые ими субсидии, а их расходы на приобретение данного комплекта товаров 

включают в себя полную стоимость перекрестно субсидируемых компонентов комплекта товаров. 

7.41 Тем не менее, хотя стандартные процедуры измерения выпуска и учитывают полную стоимость 

«бесплатных» и субсидируемых товаров, поставляемых рыночными производителями, регистрация этого 

выпуска может происходить с задержкой, если товар с наценкой, служащий источником финансирования 

субсидии, реализуется в более позднем периоде, чем перекрестно субсидируемый товар. Безусловно, для 

отдельного потребителя потребление «бесплатного» или субсидируемого товара зачастую происходит в 

первую очередь, а ожидание момента покупки товара с наценкой может быть весьма продолжительным. 

Однако для потребителей в совокупности в устойчивом состоянии экономики будет характерно 

сбалансированное сочетание субсидируемых товаров поставщика (за счет перекрестного субсидирования) 

и товаров с наценкой. Лишь в периоды быстрого роста объем выпуска производителя может быть занижен. 

Но в периоды снижения спроса, когда выпуск производителя будет завышен, для такого широкого 

агрегата, как ВВП, чистый эффект подобных временных несоответствий должен быть незначительным. 

7.42 Еще одна проблема, которая потенциально может привести к занижению показателей ВВП, заключается в 

том, что цены на инвестиционные товары, такие как программное обеспечение и оборудование, часто 

перекрестно субсидируются за счет наценки на расходные материалы и услуги, реализации которых 

способствует данный инвестиционный товар. В подобных случаях показатели накопление основного 

капитала и добавленная стоимость у пользователей данного комплекта товаров оказываются заниженными, 

тогда как их промежуточное потребление расходных материалов и услуг — завышенным. Было бы 

целесообразно провести исследование, направленное на оценку масштабов данной проблемы, а также на 

изучение возможности перераспределения этих субсидий путем их включения в цену самого 

инвестиционного товара. 

7.43 Для (цифровых) платформ «бесплатные» и субсидируемые продукты — это не просто распространенное 

явление, это правило. Двусторонние платформы, как правило, имеют одну субсидируемую сторону 

(которая зачастую является бесплатной) и одну сторону-источник финансирования. Пользователи 

платформы различаются по своей готовности платить за возможность взаимодействия с представителями 

другой стороны, а также по готовности платить самих представителей другой стороны за взаимодействие с 

ними. Платформа реагирует на эти различия, субсидируя тех пользователей, чье присутствие на платформе 

повышает ее ценность для лиц с высокой готовностью платить, и одновременно устанавливая надбавки к 

ценам, уплачиваемым представителями последней группы. Например, производители потребительских 

товаров часто демонстрируют высокую готовность платить за то, чтобы посредством рекламы 

информировать потенциальных клиентов о преимуществах своей продукции, тем самым стимулируя рост 

продаж. Таким образом, платформы формируют необходимую аудиторию, предоставляя «бесплатные» 

услуги, а затем возмещают затраты на оказание бесплатных услуг за счет доходов от рекламы. Покупатели 

рекламных услуг, в свою очередь, возмещают расходы на услуги платформы посредством наценок на 

рекламируемые товары. 

7.44 Однако, в отличие от ситуации с первым типом перекрестно субсидируемых товаров, спонсоры платформы 

возмещают свои расходы за счет участников с другой стороны в рамках операций, осуществляемых при 

содействии платформы (например, за счет продажи рекламируемых товаров). Таким образом, потребители 

«бесплатных» услуг платформы в конечном счете сами финансируют эти услуги. Даже если совокупность 

лиц, уплачивающих наценки, и совокупность лиц, потребляющих «бесплатные» услуги, пересекаются 

лишь частично, домашние хозяйства в целом выступают коллективными спонсорами тех «бесплатных» 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

10 
 

услуг платформы, которыми пользуются сами домашние хозяйства. 

7.45 Третий тип «бесплатных» услуг связан с созданием контента, такого как видеоматериалы, изображения, 

тексты и аудиозаписи, используемого как для досуга, так и в коммерческих целях, например, для 

получения доходов от рекламы. Создание контента в целях досуга находится за пределами границы сферы 

производства, определенной в интегрированной системе национальных счетов. Если создатель контента не 

получает за это вознаграждения, считается, что данный контент создан в целях досуга. К этой же категории 

относится и создание программного обеспечения с открытым исходным кодом. Стоимость программного 

обеспечения с открытым исходным кодом, создаваемого программистами, работающими в корпорациях, 

органах государственного управления или НКОДХ, уже должна быть учтена в показателях инвестиций в 

программное обеспечение собственного производства при их оценке методом суммирования затрат. 

Программное обеспечение с открытым исходным кодом, создаваемое в коммерческих целях 

некорпорированным предприятием, отнесенным к сектору домашних хозяйств, также концептуально 

находится в пределах границ сферы производства. Более того, предприятия могут, например, предлагать 

бесплатное программное обеспечение в комплекте с услугами по его технической поддержке, что 

представляет собой еще один случай перекрестного субсидирования продуктов. Однако, если программное 

обеспечение с открытым исходным кодом создается отдельными добровольцами, не получающими какого-

либо вознаграждения за свой вклад, то такая деятельность по производству находится за пределами 

границы сферы производства интегрированной системы национальных счетов. 

7.46 Дополнительную информацию о трактовке «бесплатных» цифровых продуктов в интегрированной системе 

национальных счетов, а также более подробные сведения о составлении расширенных счетов для 

«бесплатных» цифровых продуктов можно найти в главе 22 «Цифровизация». 

 

«Ненаблюдаемая» экономика 

7.47 Существует значительный интерес к явлению «ненаблюдаемой экономики». Этот термин используется для 

описания видов деятельности, которые по той или иной причине, не охватываются регулярными 

статистическими обследованиями. Одна причина может состоять в том, что деятельность имеет 

неформальный характер и, таким образом, не охватывается обследованиями формальной экономики; 

возможно, производитель хочет скрыть законную с юридической точки зрения деятельность, или 

деятельность является незаконной. Глава 39 «Неформальная экономика» содержит обсуждение вопросов 

измерения неформальной экономики в домашних хозяйствах. 

7.48 Некоторые виды деятельности явно находятся в пределах границ сферы производства СНС и являются 

вполне законными (при условии соблюдения некоторых стандартов и регулирующих актов), тем не менее 

они намеренно скрываются от органов власти по следующим причинам: 

 Для того, чтобы не платить налоги на доход, налог на добавленную стоимость или другие 

налоги; 

 Для того, чтобы не делать отчисления в фонды социального обеспечения; 

 Для того, чтобы не соблюдать некоторые законодательно установленные стандарты, такие 

как минимальная заработная плата, максимальное число рабочих часов, стандарты в области 

безопасности и здоровья и т. д.; 

 Для того, чтобы не выполнять некоторые административные процедуры, такие как 

заполнение статистических вопросников или других административных форм. 

7.49 То, что некоторые производители пытаются скрыть свою деятельность от органов государственного 

управления, не означает, что они не включены в национальные счета на практике. Многие страны 

добились значительных успехов в получении оценок производства, которые охватывают как обычную, так 

и ненаблюдаемую экономику. В некоторых отраслях, таких как сельское хозяйство или строительство, 

можно использовать различные виды обследований и применять метод товарных потоков для получения 

удовлетворительных оценок общего выпуска отрасли без выделения или измерения той его части, которая 

является ненаблюдаемой. Так как в некоторых странах ненаблюдаемая экономика может занимать 

существенную часть общей экономики, представляется особенно важным попытаться получить оценки 

общего производства, которые включают результаты ненаблюдаемой экономики, даже если не всегда 

возможно ее выделить. 

7.50 Не всегда можно провести четкую границу между ненаблюдаемой экономикой и незаконным 

производством. Например, производство, в котором не соблюдаются некоторые стандарты безопасности, 

обеспечения здоровья или другие стандарты, может быть описано как незаконное. Аналогичным образом, 

уклонение от уплаты налогов обычно представляет собой уголовное преступление. Однако для целей СНС 

нет необходимости четко фиксировать границу между ненаблюдаемой и незаконной экономикой, 
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поскольку и та, и другая включены в границы сферы производства в любом случае. Из этого следует, что 

операции на неофициальных рынках, которые существуют параллельно с официальными рынками 

(например, связанные с обменом иностранной валюты или с товарами, цены которых подлежат контролю), 

также должны быть отражены в счетах независимо от того, являются ли такие рынки фактически 

законными или незаконными. 

7.51 Существуют два вида незаконного производства: 

 Производство товаров и услуг, продажа и распределение которых, а также владение 

которыми запрещено законом; 

 Производственная деятельность, которая обычно является законной, но становится 

незаконной, когда она осуществляется производителями, не имеющими на это права; 

например, практикующим медицинским персоналом, не имеющим лицензии. 

7.52 Примеры видов деятельности, которые могут быть незаконными, но производительными в экономическом 

смысле, включают производство и продажу наркотиков, незаконную перевозку товаров и людей, 

связанную с контрабандой, и такие услуги, как проституция. 

7.53 Оба вида незаконного производства включены в границы сферы производства в СНС при условии, что они 

представляют собой действительные процессы производства, выпуск которых состоит из товаров или 

услуг, на которые существует эффективный рыночный спрос. Единицы, приобретающие, например, 

контрабандные товары, могут и не быть вовлечены в какую-либо незаконную деятельность и могут даже 

не знать, что другая сторона операции ведет себя незаконно. Операции, связанные с куплей-продажей 

незаконных товаров или услуг, необходимо учитывать не только для получения полных показателей 

производства и потребления, но и для предотвращения возникновения статистических расхождений в 

других счетах. Доходы, образованные незаконным производством, могут тратиться вполне законным 

образом, и, с другой стороны, расходы на незаконные товары и услуги могут быть оплачены из средств, 

полученных вполне законным образом. Не отражение незаконных операций в учете может привести к 

существенным статистическим расхождениям в счетах, если последствия такой деятельности отражаются, 

скажем, в финансовом счете и в счетах внешних операций, но не в счетах производства и доходов. 

7.54 Регулярные хищения продукции из запасов не включаются в стоимость выпуска. Предположим, что 

магазин регулярно сталкивается с хищениями из своих запасов. При исчислении стоимости выпуска 

магазина часть наценки на реализованные товары должна компенсировать стоимость украденных товаров. 

Таким образом, наценка рассчитывается как разница между выручкой от продажи товаров и затратами как 

на проданные, так и на украденные товары. Если украденные товары продаются в другом месте, например 

с уличного прилавка, стоимость выпуска уличного торговца по-прежнему определяется как разница между 

выручкой от продажи товаров и суммой, уплаченной за них. Однако в этом случае, если за товары ничего 

не было заплачено, вся выручка от продаж рассматривается как наценка. 

7.55 Незаконное производство не связано с возникновением внешних эффектов, таких как выбросы 

загрязняющих веществ. Внешние эффекты могут возникать в результате производственных процессов, 

которые сами по себе являются вполне законными. Внешние эффекты создаются без согласия 

затрагиваемых ими единиц, и в рамках интегрированной системы СНС условное исчисление стоимостей 

для них не производится. 

7.56 Хотя ненаблюдаемая экономика и незаконные виды деятельности требуют отдельного рассмотрения, это 

не обязательно означает, что они исключены из нормального процесса сбора данных. 

 

C. Основные цены, цены производителей и цены покупателей 

7.57 Для оценки показателей выпуска и затрат может быть использовано несколько видов цен, которые 

отличаются друг от друга в зависимости от того, как отражаются налоги и субсидии на продукты, а также 

транспортные расходы. Более того, налог на добавленную стоимость (НДС) и аналогичные вычитаемые 

налоги могут также отражаться по-разному. В этом разделе обсуждаются методы оценки, используемые в 

СНС. 

7.58 Подробное обсуждение налогов на производство содержится в разделе C главы 8 «Счета заработанных 

доходов», однако представляется важным в связи с обсуждением разных показателей цен проводить 

различие между налогами (и субсидиями) на продукты и другими налогами (и субсидиями) на 

производство. Как предполагает название, налоги на продукты подлежат выплате в расчете на единицу 

продукта. Это может быть единая ставка на физическое количество продукта или это может быть процент 

от стоимости, по которой продукт продается. Другие налоги на производство, которыми облагаются 

производители, не относятся к продуктам, и ими не облагается прибыль производителя. Например, они 

включают налоги на землю, на помещения, используемые для производства, или на нанятую рабочую силу. 
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Различие между субсидиями на продукты и другими субсидиями на производство проводится на 

аналогичной основе. 

 

1. Основные цены и цены производителей 

7.59 В СНС используются два вида цен для измерения выпуска, а именно основные цены и цены 

производителей: 

 Основная цена — это сумма, подлежащая получению производителем от покупателя 

за единицу товара или услуги, произведенных в качестве выпуска, минус любой налог, 

подлежащий уплате, и плюс любая субсидия, подлежащая получению производителем 

как следствие их производства или продажи. Она исключает любые транспортные 

расходы, представленные отдельно в счетах-фактурах производителем; 

 Цена производителя — это сумма, подлежащая получению производителем от 

покупателя за единицу товара или услуги, произведенных в качестве выпуска, минус 

любой начисленный НДС или аналогичный вычитаемый налог, выставленный 

покупателю. Она не включает транспортные расходы, представленные отдельно в 

счете-фактуре производителем. 

Ни цена производителя, ни основная цена не включают какие-либо суммы, подлежащие получению в счет 

НДС или аналогичного вычитаемого налога, начисленных на реализованный выпуск. 

7.60 В отличие от основной цены цена производителя включает налоги на продукты (налоги, подлежащие 

выплате на единицу выпуска) и исключает субсидии на продукты (субсидии, подлежащие получению на 

единицу выпуска). Цена производителя — это цена, которая не включает НДС, выставляемый 

производителем покупателю. Основная цена измеряет величину, удерживаемую производителем, и, 

следовательно, она является наиболее подходящей для принятия решений производителем. Во многих 

странах становится общей практикой для производителей показывать различные виды налогов отдельно в 

их счетах-фактурах, так что покупатели информированы о том, сколько они платят производителю, а 

сколько органам государственного управления в виде налогов. 

7.61 Основные цены не включают любые налоги на продукты, которые производитель получает от покупателя 

и передает органам государственного управления, но включает любые субсидии, которые производитель 

получает от органов государственного управления и использует для снижения цен, взимаемых с 

покупателя.  

7.62 Как основные цены, так и цены производителей являются фактическими ценами операций, которые могут 

прямо наблюдаться и регистрироваться. Данные об основных ценах часто сообщаются в отчетах о 

результатах статистических обследований, а некоторые официальные индексы «цен производителей» 

фактически относятся к основным ценам, а не к ценам производителей в том виде, как они здесь 

определены. 

 

НДС и аналогичные вычитаемые налоги 

7.63 Многие страны ввели ту или иную форму налога на добавленную стоимость. НДС представляет собой 

широко распространенный налог, который, как правило, охватывает все или почти все товары и услуги. В 

некоторых странах НДС может заменять большинство других налогов на продукты, однако он также 

может взиматься в дополнение к некоторым другим налогам на продукты, например, к акцизным сборам 

на табачные изделия, алкогольные напитки или нефтепродукты. 

7.64 НДС — это налог на продукты, собираемый предприятиями по этапам. Производители должны включать 

некоторую процентную долю НДС в цены на товары и услуги, которые они продают. НДС показывают 

отдельно в счетах-фактурах продавцов, так что покупатели знают сумму налога, который они уплачивают. 

Однако производители не обязаны выплачивать органам государственного управления весь НДС, 

начисленный ими покупателям, так как им обычно разрешено вычесть НДС, который они сами уплатили 

на товары и услуги, купленные для своего собственного промежуточного потребления, перепродажи или 

валового накопления основного капитала. Производители обязаны выплатить только разницу между НДС 

на их продажи и НДС на их покупки для промежуточного потребления или накопления каптала, из чего и 

вытекает название налога на добавленную стоимость. Процентная доля НДС может быть различной для 

различных категорий товаров и услуг, она может также зависеть от типа покупателя. Например, некоторые 

товары, приобретаемые приезжими нерезидентами, которые рассматриваются как экспорт, могут быть 

освобождены от уплаты НДС. 

7.65 Существуют другие режимы налогообложения, которые не называются НДС, но которые функционируют 
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аналогичным образом. В СНС термин НДС используется для обозначения любых аналогичных схем 

вычитаемых налогов, даже если их охват уже, чем полная система НДС. 

7.66 Необходимо ввести следующие определения: 

 Начисленный НДС — это налог на добавленную стоимость, подлежащий уплате с 

продаж производителя и отдельно указанный в счете-фактуре, который 

производитель выставляет покупателю; 

 Вычитаемый НДС — это НДС, уплачиваемый на покупки товаров или услуг, 

предназначенных для промежуточного потребления, валового накопления основного 

капитала или перепродажи, который производителю разрешено вычесть из его 

собственного обязательства перед органами государственного управления в отношении 

НДС, начисленного покупателю; 

 Невычитаемый НДС — это НДС, подлежащий уплате покупателем, который не 

может быть вычтен из его собственного обязательства по уплате НДС (если таковое 

имеется). 

Таким образом, рыночный производитель может возместить затраты на любой вычитаемый НДС, 

подлежащий уплате на его собственные покупки, путем сокращения его обязательства в отношении НДС, 

начисленного его покупателям. С другой стороны, НДС, уплаченный домашними хозяйствами при 

приобретении товаров и услуг для конечного потребления или накопления основного капитала, например, 

в форме приобретения жилых зданий, не вычитается. НДС, подлежащий уплате нерыночными 

производителями, принадлежащими сектору государственного управления или сектору НКОДХ, может 

также быть невычитаемым. 

 

Регистрации НДС на валовой и чистой основе 

7.67 Существуют две альтернативные системы учета НДС: «валовая» и «чистая». При использовании 

регистрации на валовой основе все операции отражаются с включением всех сумм НДС, указанных в 

счетах-фактурах. Таким образом, покупатель и продавец регистрируют одну и ту же цену независимо от 

того, имеет ли покупатель возможность впоследствии вычесть этот НДС. 

7.68 Хотя система валового учета, по-видимому, согласуется с традиционным представлением об учете по 

«рыночным» ценам, она сопряжена с рядом трудностей. Практический опыт с применением НДС в течение 

многих лет во многих странах показывает, что может быть трудно, а то и невозможно, использовать 

валовую основу из-за того, как составляются счета бухгалтерского учета и ведутся записи. Данные о 

продажах обычно отражаются, исключая начисленный НДС, в большинстве ответов на запросы 

предприятиям и в обследованиях предприятий. С другой стороны, покупки товаров и услуг 

производителями обычно регистрируются, исключая вычитаемый НДС. Хотя некоторые страны пытались 

применить валовую систему учета, они были вынуждены отказаться от нее по этим причинам. Более того, 

существует мнение, что валовая система учета искажает экономическую действительность в той мере, в 

какой она не отражает НДС, фактически уплаченный предприятиями. Большие суммы начисленного НДС 

подлежат вычету и, таким образом, представляют собой только условное или предполагаемое налоговое 

обязательство.  

7.69 СНС поэтому рекомендует отражать НДС на чистой основе. Это предполагает, что: 

 Выпуск товаров и услуг оценивается, исключая начисленный НДС; импорт также 

оценивается, исключая начисленный НДС;  

 Покупки товаров и услуг регистрируются, включая невычитаемый НДС. 

В соответствии с чистой системой учета НДС отражается как подлежащий уплате покупателями, а не 

продавцами, и только теми покупателями, которые не могут вычесть его. Следовательно, почти весь НДС 

отражается в интегрированной системе как выплаченный на товары и услуги, предназначенные для 

конечного использования, главным образом, для потребления домашними хозяйствами. Однако небольшие 

суммы НДС могут уплачиваться предприятиями в связи с некоторыми видами покупок, в отношении 

которых НДС может не быть вычитаемым. 

7.70 Недостаток применения чистой системы учета состоит в том, что различные цены должны быть отражены 

для двух сторон той же самой операции, когда НДС является невычитаемым Цена продукта, 

зарегистрированная для производителя, не включает начисленный НДС, тогда как цена для покупателя 

включает начисленный НДС в той мере, в которой он не может быть вычтен. Таким образом, в 

совокупности общая величина расходов, отраженных у покупателей, должна превышать общую величину 

соответствующих поступлений от продаж, отраженных у производителей, на общую сумму собранного 
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Основные цены 
+ 

Налоги на продукты, исключая начисленный НДС 
- 

Субсидии на продукты 
= 

Цены производителей 
+ 

НДС, не подлежащий вычету покупателем 
+ 

Отдельно выставленные транспортные расходы 
+ 

Наценка оптовой и розничной цепочки распределения 
= 

Цены покупателей 

невычитаемого НДС. 

7.71 Цена производителя, определенная таким образом, представляет собой гибрид, который исключает 

некоторые, но не все налоги на продукты. Основная цена, которая не включает никакие налоги на 

продукты (но включает субсидии на продукты), является при этих обстоятельствах более ясной 

концепцией, и ей отдается предпочтение при выборе метода оценки выпуска производителя. 

 

2. Цены покупателей 

7.72 Цена покупателя — это сумма, уплаченная покупателем, исключая любой вычитаемый НДС или 

аналогичный вычитаемый налог за поставку единицы товара или услуги в установленные 

покупателем сроки и место. Эта цена включает любые транспортные расходы, оплаченные 

отдельно покупателем за поставку в установленные сроки и место. 

7.73 Если покупатель приобретает товар непосредственно у производителя, цена покупателя может превышать 

цену производителя на: 

 Величину сумму любого невычитаемого НДС, подлежащего уплате покупателем;  

 Величину любых транспортных расходов на товар, оплаченных отдельно покупателем и не 

включенных в цену производителя. 

Из этого следует, что цена покупателя может превышать основную цену на величину двух упомянутых 

выше позиций плюс величина любых налогов (минус субсидии) на продукты, кроме НДС. 

7.74 Если покупатели приобретают продукцию не непосредственно у производителя, а у оптового или 

розничного продавца, необходимо также включить их наценки в разницу между основными ценами и 

ценами покупателей. 

7.75 Для определенных целей, включая анализ «затраты-выпуск», может быть удобно считать, что покупка 

продукта состоит из двух отдельных операций. Первой из них является покупка продукта у производителя, 

а второй — наценка, выплачиваемая оптовому или розничному продавцу данного продукта. Эта наценка 

представляет собой разницу между ценой, уплаченной конечным покупателем продукта после его 

прохождения через оптовые и розничные цепочки распределения, и ценой производителя, полученной его 

первоначальным производителем. 

7.76 Традиционное понятие «рыночной цены» становится несколько туманным в условиях системы НДС или 

аналогичных вычитаемых налогов, поскольку для одной и той же операции могут существовать две 

различные цены: одна — с точки зрения продавца, другая — с точки зрения покупателя, в зависимости от 

того, подлежит ли налог вычету. Рекомендуется воздерживаться от использования термина «рыночные 

цены», когда речь идет о добавленной стоимости, и во избежание двусмысленности указывать 

используемую ценовую основу (основные цены, цены производителей или цены покупателей). 

 

3. Основные цены, цены производителей и цены покупателей — краткое резюме 

7.77   На рис. 7.1 приведены главные различия между основными, ценами производителей и ценами покупателей. 

 

Рисунок 7.1: Основные цены, цены производителей и цены покупателей 
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D. Добавленная стоимость и ВВП 

1. Валовая и чистая добавленная стоимость 

7.78 Балансирующая статья в текущем счете представляет собой превышение доходов над расходами. 

Обоснование разделения операций на группы счетов заключается в том, что балансирующая статья 

каждого счета представляет экономический интерес. Балансирующей статьей счета производства является 

добавленная стоимость, названная так, потому что она измеряет стоимость, созданную в процессе 

производства. Так как счет производства может быть составлен для институциональной единицы или 

сектора, или заведения и отрасли, то добавленная стоимость может быть получена для всех из них. 

Добавленная стоимость представляет аналитический интерес, поскольку при добавлении стоимости 

налогов на продукты (за вычетом субсидий на продукты) сумма добавленной стоимости для всех 

резидентских единиц дает величину валового внутреннего продукта (ВВП). 

7.79 Добавленная стоимость представляет собой вклад труда и капитала в производственный процесс. Если из 

величины добавленной стоимости вычесть ту ее часть, которая присваивается органами государственного 

управления в форме других налогов на производство, и прибавить величину субсидий на производство, то 

может быть получено возмещение затрат труда и капитала. Однако капитал в форме основного капитала и 

большинства природных ресурсов имеет ограниченный срок службы. Следовательно, определенную часть 

добавленной стоимости следует рассматривать как снижение стоимости капитала, вследствие его 

использования в производстве. Эта часть называется амортизацией и истощением. 

7.80 Амортизация и истощение представляют собой важные элементы интегрированной системы национальных 

счетов. В большинстве случаев, когда проводится различие между отражением операций на «валовой» и 

«чистой» основе, термин «валовой» означает «без вычета амортизации и истощения», тогда как термин 

«чистый» означает «после вычета амортизации и истощения». В частности, все наиболее важные 

балансирующие статьи в счетах, начиная с добавленной стоимости и кончая сбережением, могут быть 

отражены на валовой или чистой основе, то есть до или после вычитания амортизации и истощения. 

Следует также отметить, что статья «амортизация и истощение» обычно является большой по сравнению с 

большинством чистых балансирующих статей.  

7.81 Амортизация и истощение — одна из наиболее сложных статей в счетах, как с точки зрения 

концептуального определения, так и с точки зрения исчисления на практике. Далее, величины амортизации 

и истощения не представляют собой агрегированные стоимости некоторого набора операций. Это условно 

исчисленные величины, чье экономическая значимость отличается от записей в счетах, основанных 

большей частью на рыночных операциях. По этим причинам основные балансирующие статьи в 

интегрированной системе национальных счетов традиционно принято отражать как на валовой основе, так 

и за вычетом амортизации и истощения. Эта традиция продолжается в СНС, где предусмотрено, что 

балансирующие статьи от добавленной стоимости до сбережений отражаются двумя способами. В целом 

валовые показатели легче оценить, поэтому они могут быть более надежными, однако чистые показатели 

являются более обоснованными с теоретической точки зрения и более подходящими для аналитических 

целей. Поскольку чистые показатели лучше с теоретической точки зрения, при распространении 

статистических данных следует уделять им большее внимание, дополняя ими, но не обязательно заменяя, 

валовые показатели, которые традиционно используются. См. также главу 2 «Национальные счета и их 

вклад в измерение благополучия и устойчивости» и главу 21 «Коммуникация и распространение 

макроэкономической статистики». 

7.82 В более общем плане можно выделить следующие агрегаты: 

 «Валовая добавленная стоимость» определяется как стоимость выпуска за вычетом 

стоимости промежуточного потребления; 

 «Добавленная стоимость за вычетом амортизации» определяется как стоимость выпуска за 

вычетом стоимости как промежуточного потребления, так и амортизации; 

 «Чистая добавленная стоимость» определяется как стоимость выпуска за вычетом 

стоимости промежуточного потребления, амортизации и истощения. 

Во избежание повторений в последующих разделах будет упоминаться только валовая добавленная 

стоимость в тех случаях, когда соответствующие выводы в отношении чистой добавленной стоимости 

очевидны. 
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2. Другие возможные показатели добавленной стоимости 

7.83 В СНС промежуточные затраты оцениваются и регистрируются на момент, когда ресурсы поступают в 

процесс производства, тогда как выпуски регистрируются и оцениваются, когда продукты выходят из 

процесса производства. Промежуточные затраты ресурсов обычно оцениваются в ценах покупателей, а 

выпуск — в основных ценах или в ценах производителей, если основные цены отсутствуют. Разница 

между стоимостью промежуточных затрат и стоимостью выпуска представляет собой валовую 

добавленную стоимость, из которой затем вычитаются амортизация и истощение, налоги на производство 

(за вычетом субсидий), а также вознаграждение работников. Остающееся положительное или 

отрицательное сальдо — это чистая прибыль или чистый смешанный доход. 

7.84 Как отмечалось выше, другие возможные показатели валовой добавленной стоимости могут быть 

получены путем соотнесения различных наборов цен с набором количественных показателей затрат и 

выпуска. Ниже рассматриваются различные показатели, которые могут быть рассчитаны с использованием 

разных систем цен, признанных в СНС. 

 

Валовая добавленная стоимость в основных ценах 

7.85 Валовая добавленная стоимость в основных ценах определяется как оценка валовой добавленной 

стоимости за учетный период, отражающая цену продуктов к получению производителем, исключая 

налоги на продукты к уплате и включая субсидии на продукты к получению, минус промежуточное 

потребление, оцененное в ценах покупателей. Хотя выпуски и ресурсы оценены с использование 

различных наборов цен, для краткости валовая добавленная стоимость описывается в ценах, используемых 

для оценки выпуска. С точки зрения производителя цены покупателей, используемые для оценки затрат 

ресурсов, и основные цены, используемые для оценки выпуска, представляют собой цены, которые 

фактически уплачены и получены. Их использование позволяет получить измерение добавленной 

стоимости, которое является наиболее подходящим для производителя. 

 

Валовая добавленная стоимость в ценах производителей 

7.86 Валовая добавленная стоимость в ценах производителей определяется как оценка валовой 

добавленной стоимости в течение учетного периода, которая отражает цену продуктов к 

получению производителем, включая налоги на продукты, кроме вычитаемого налога на добавленную 

стоимость, и исключая субсидии на продукты, минус промежуточное потребление, оцененное в 

ценах покупателей. Как уже пояснялось, в отсутствие НДС совокупная стоимость потребленных 

промежуточных затрат ресурсов остается такой же независимо от того, оцениваются ли они в ценах 

производителей или в ценах покупателей; в этом случае показатель валовой добавленной стоимости 

совпадает с показателем, при расчете которого как ресурсы, так и выпуск оцениваются в ценах 

производителей. Это экономически содержательный показатель, эквивалентный традиционному 

показателю валовой добавленной стоимости в рыночных ценах. Однако при наличии НДС цена 

производителя не включает начисленный НДС, и поэтому было бы некорректно описывать данный 

показатель как рассчитанный в «рыночных ценах». 

7.87 Как этот показатель добавленной стоимости, так и описанный в предыдущем разделе, исчислен с 

использованием цен покупателей для оценки промежуточных затрат ресурсов. Разница между двумя 

измерениями добавленной стоимости целиком связана с различной трактовкой налогов за вычетом 

субсидий на продукты, подлежащих уплате на выпуск (кроме начисленного НДС). По определению 

стоимость выпуска в ценах производителей превышает стоимость выпуска в основных ценах на величину 

налогов за вычетом субсидий на продукты (при их наличии), и поэтому два показателя валовой 

добавленной стоимости должны отличаться друг от друга на одну и ту же величину. 

 

Валовая добавленная стоимость по факторной стоимости 

7.88 Валовая добавленная стоимость по факторной стоимости представляет собой показатель, который в явной 

форме не используется в СНС. Тем не менее, он может быть легко получен, при использовании в качестве 

отправной точки любые показатели валовой добавленной стоимости, представленные выше, путем 

исключения величины любых налогов на производство (за вычетом субсидий на производство) к уплате на 

величину валовой добавленной стоимости, как определено выше. Например, только налоги (или субсидии) 

на производство, остающиеся к уплате из валовой добавленной стоимости в основных ценах, состоят их 

«других налогов (или субсидий) на производство». Они включают, главным образом, текущие налоги (или 

субсидии) на рабочую силу или капитал, используемые предприятиями, такие как налог на фонд 
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заработной платы или текущие налоги на транспортные средства и здания. Валовая добавленная стоимость 

по факторной стоимости может быть получена из валовой добавленной стоимости в основных ценах 

вычитанием других налогов на производство и добавлением других субсидий на производство. 

7.89 Теоретическая сложность при использовании показателя валовой добавленной стоимости по факторной 

стоимости состоит в том, что не существует набора наблюдаемых цен, используя которые валовая 

добавленная стоимость по факторной стоимости могла бы быть получена напрямую путем умножения 

этого набора цен на набор значений объемов выпуска. По определению, другие налоги или субсидии на 

производство не являются налогами или субсидиями на продукты, которые можно исключить из цен на 

вводимые ресурсы и выпуск. Таким образом, несмотря на традиционное название, валовая добавленная 

стоимость по факторной стоимости, строго говоря, не является показателем добавленной стоимости; по 

своей сути это показатель дохода, а не выпуска. Она представляет собой величину, остающуюся для 

распределения из состава валовой добавленной стоимости (независимо от того, каким образом она 

определена) после уплаты всех налогов на производство и получения всех субсидий на производство. Не 

имеет значения, какой именно показатель валовой добавленной стоимости используется для расчета этого 

показателя дохода, поскольку рассмотренные выше разные возможные показатели добавленной стоимости 

отличаются лишь по величине налогов или субсидий на производство, остающихся к уплате из состава 

валовой добавленной стоимости. 

 

3. Валовой внутренний продукт (ВВП) 

7.90 Идея, лежащая в основе концепции валового внутреннего продукта (ВВП) для экономики в целом, состоит 

в том, что он должен измерить общую величину валовой добавленной стоимости всех институциональных 

единиц, являющихся резидентами данной страны. Однако, хотя концепция ВВП основана на этом 

принципе, ВВП определен в интегрированной системе национальных счетов таким образом, что 

существует тождество между его показателем на основе добавленной стоимости, показателем на основе 

доходов и показателем на основе конечных расходов. Для достижения этого тождества важно обеспечить, 

чтобы налоги на производство были включены в равной мере во все три измерения ВВП. Измерение ВВП 

на основе расходов включает все налоги минус субсидии на производство и налоги на импорт, так как все 

они в конечном итоге включены в цены покупателей, уплачиваемые конечными пользователями. 

7.91 При данном определении ВВП справедливы следующие тождества, если суммирование осуществляется по 

всем производителям-резидентам. 

a. ВВП = сумма валовой добавленной стоимости в ценах производителей 

плюс налоги на импорт  

минус субсидии на импорт  

плюс невычитаемый НДС. 

b. ВВП = сумма валовой добавленной стоимости в основных ценах 

плюс все налоги на продукты, 

минус все субсидии на продукты. 

c. ВВП = сумма валовой добавленной стоимости по факторной стоимости 

плюс все налоги на продукты, 

минус все субсидии на продукты, 

плюс все другие налоги на производство, 

минус все другие субсидии на производство. 

В случаях b и c, статьи «налоги на продукты» и «субсидии на продукты» включают налоги и субсидии как 

на импорт, так и на выпуск продукции. 

 

4. Внутреннее производство 

7.92 ВВП измеряет производство, осуществляемое всеми производителями-резидентами данной страны. Это не 

обязательно совпадает с производством на географической территории страны. Некоторая 

производственная деятельность, осуществляемая резидентами данной страны, может происходить за 

границей, и в то же время некоторое производство на географической территории данной страны может 

осуществляться производителями-нерезидентами. Например, производитель-резидент может иметь 
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бригаду сотрудников, которая работает временно за границей, занимаясь установкой оборудования, его 

ремонтом и обслуживанием. Этот выпуск рассматривается как экспорт производителя-резидента, и его 

деятельность не вносит вклад в ВВП страны, в которой она осуществляется. Таким образом, различие 

между резидентскими и нерезидентскими институциональными единицами является ключевым в 

определении и охвате ВВП. На практике большая часть производственной деятельности производителей-

резидентов осуществляется в стране, резидентами которой они являются. Однако производители в 

отраслях, производящих услуги, которые, как правило, должны предоставить их выпуск непосредственно 

своим клиентам независимо от того, где они находятся, во все возрастающей мере заняты производством в 

более, чем одной стране, чему способствует быстрая транспортировка и наличие мгновенной связи. 

Географические границы между соседними странами становятся менее важными для мобильных 

производителей услуг, особенно в небольших странах, соседствующих с несколькими другими странами. 

 

E. Измерение выпуска 

1. Производство и выпуск 

7.93 Производство — это деятельность, осуществляемая заведением. Не всегда может быть понятно, 

производит ли заведение товар или предоставляет услугу. Например, нефтеперерабатывающее 

предприятие, осуществляющее переработку принадлежащей ему сырой нефти, производит товар 

(нефтепродукты); если то же самое предприятие перерабатывает сырую нефть, принадлежащую другой 

единице, тогда оно производит услугу по нефтепереработке для этой единицы. Это отсутствие ясности 

может возникать в отношении товаров, передаваемых одними заведениями другим заведениям того же 

самого предприятия, и важно знать, когда регистрировать выпуск товара, а когда — выпуск услуги, 

меняющей его состояние. Если заведения принадлежат различным предприятиям (то есть различным 

институциональным единицам), определяющим принципом является критерий экономической 

собственности. Если заведение не может принимать решение об объемах производства, ценах реализации 

товаров и о том, для кого они предназначаются, тогда есть основание считать, что заведение не обладает 

экономической собственностью на товары, которые были переработаны, и стоимость выпуска должна 

включать только стоимость услуг по переработке. Это как раз случай с переработкой нефти, 

рассмотренный выше. 

7.94 Если участвующие заведения принадлежат одному и тому же предприятию, не происходит переход прав 

собственности, так как оба заведения принадлежат одному и тому же собственнику. Однако принцип 

передачи риска, связанного с переходом прав собственности, может, тем не менее, применяться. 

Предположим, например, что заведение получает уголь от другого заведения того же предприятия, 

использует его для производства электроэнергии и продает ее на открытом рынке. Производитель 

электроэнергии может принимать решение о количестве угля, которое ему необходимо, о количестве 

электроэнергии, которое предполагается произвести, и о ценах, по которым она будет продана. В этом 

случае стоимость выработанной электроэнергии должна включать стоимость угля, потребленного в 

производстве несмотря на то, что не происходит перехода прав юридической собственности, поскольку оба 

заведения принадлежат одному и тому же предприятию. 

7.95 Измерение выпуска (и соответствующих затрат), включая определение (изменений) экономического права 

собственности, может осложняться спецификой организации глобальных производственных процессов. 

Более подробная информация об учете таких механизмов представлена в главе 23 «Глобализация». 

7.96 В принципе, все товары и услуги, которые произведены и использованы тем же самым заведением, 

исключаются из измерения выпуска. Однако из этого правила есть исключения. Например, выпуск 

регистрируется, если производимые товары и услуги используются для накопления капитала заведения. 

Аналогичным образом, выпуск регистрируется для продуктов, поступивших в запасы материальных 

оборотных средств, даже если они в конечном изымаются из этих запасов для промежуточного 

потребления в том же заведении в более поздний период. Если заведение представляет собой 

некорпорированное предприятие домашнего хозяйства, выращивающее кукурузу, стоимость 

произведенной кукурузы включает кукурузу, используемую для потребления домашнего хозяйства. 

7.97 Заведение может производить товары и услуги, которые используются для его собственного 

промежуточного потребления. Например, это относится к неглазированной посуде, которая поставляется 

другим единицам только после глазирования. В принципе, неглазированная посуда не регистрируется как 

выпуск, но, если остается некоторая часть неглазированной посуды на конец периода производства, она 

должна быть отражена как произведенная продукция, поступившая в запасы материальных оборотных 

средств. В последующем периоде неглазированная посуда изымается из запасов, и глазирование 

представляет собой выпуск второго периода. 

7.98 Хотя производство относится к деятельности, и, таким образом, выпуск одного процесса производства 
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представляет собой один набор продуктов, выпуск измеряет результат деятельности заведения и может 

включать выпуск нескольких производственных процессов. Таким образом, выпуск определяется как 

товары и услуги, произведенные заведением, 

a. исключая стоимость любых товаров и услуг, использованных при осуществлении 

деятельности, в отношении которых заведение не принимает риска, связанного с 

использованием продуктов в производстве, и 

b. исключая стоимость товаров и услуг, потребленных тем же самым заведением, за 

исключением товаров и услуг, использованных для накопления (основного капитала или 

запасов материальных оборотных средств) или для собственного конечного 

потребления. 

 

2. Время регистрации 

7.99 Выпуск большей части товаров и услуг обычно регистрируется, когда их производство завершено. Однако, 

когда требуется длительное время для производства единицы продукции, тогда необходимо признать, что 

выпуск производится непрерывно и отражать его как «незавершенное производство». Например, 

производство некоторых сельскохозяйственных продуктов или таких продуктов с длительным сроком 

службы, как суда или здания, может потребовать месяцы или годы. В подобных случаях было бы 

искажением экономической реальности рассматривать произведенный продукт так, как будто он целиком 

создан в тот момент времени, когда производственный процесс завершается. В тех случаях, когда процесс 

производства занимает два учетных периода или более, необходимо оценить незавершенное производство, 

законченное в пределах каждого учетного периода, для того чтобы можно было измерить выпуск, 

произведенный в каждом периоде. 

7.100 С другой стороны, товары и услуги, производство которых завершено в течение учетного периода, могут 

быть не доставлены (проданы) пользователю в этом периоде. Выпуск регистрируется на момент, когда 

работа завершена, а не когда продукт продан. Таким образом, может быть существенная разница между 

стоимостью выпуска в данном периоде и стоимостью продаж; разница учитывается как изменение запасов 

готовых товаров и незавершенного производства. 

 

3. Оценка выпуска 

7.101 Товары и услуги, произведенные для продажи на рынке по экономически значимым ценам, могут быть 

оценены либо в основных ценах, либо в ценах производителей. Оценка в основных ценах является 

предпочтительной, особенно когда функционирует система НДС или аналогичного вычитаемого налога. 

Цены производителей следует использовать только тогда, когда оценка в основных ценах невозможна. 

7.102 Выпуск, произведенный рыночными производителями для собственного конечного использования, должен 

быть оценен в средних основных ценах на те же товары и услуги, продающиеся на рынке, при условии, что 

они проданы в достаточных количествах, позволяющих получить надежные оценки средних цен. В 

противном случае выпуск должен быть оценен по сумме общих затрат на производство, включая 

амортизацию (и истощение, где применимо), плюс любые налоги за вычетом субсидий на производство, 

кроме налогов и субсидий на продукты, плюс чистый доход на капитал, использованный в производстве, 

плюс арендные платежи за использование (арендованных) непроизведенных нефинансовых активов. 

Концепция чистого дохода на капитал рассматривается в разделе H и обсуждается более подробно в главе 

17 «Услуги капитала». 

7.103 Нерыночный выпуск, произведенный единицами сектора государственного управления и сектора НКОДХ, 

который предоставляется другим институциональным единицам или обществу в целом бесплатно или по 

экономически незначимым ценам, оценивается по сумме затрат на производство методом, аналогичным 

описанному выше. То же самое относится к оценке продукции, предназначенной для собственного 

конечного использования нерыночными производителями, когда такая оценка производится по сумме 

затрат. Однако, хотя, как правило, при оценке нерыночного выпуска в расчет должен включаться доход на 

капитал, в отношении городских парков, исторических памятников и неосвоенных земельных участков 

доход на капитал по прагматическим соображениям подлежит исключению. 

 

4. Рыночный выпуск, выпуск для собственного конечного использования и 

нерыночный выпуск 

7.104 В СНС проводится принципиальное различие между рыночным и нерыночным выпуском из-за того, как 
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оценивается каждый вид выпуска. Рыночный выпуск — нормальная ситуация для рыночной экономики, 

когда производители принимают решения о том, что производить и сколько производить в ответ на 

ожидаемый уровень спроса и величину ожидаемых затрат на ресурсы. Определяющим фактором при 

принятии решений является преобладание экономически значимых цен. Экономически значимые цены — 

это цены, которые оказывают существенное влияние на количества продуктов, которые 

производители хотят поставить, и на количества продуктов, которые покупатели хотят 

приобрести. Эти цены обычно складываются, когда: 

a. У производителя есть стимул скорректировать поставку продуктов либо с целью получения 

прибыли в долгосрочной перспективе, либо, как минимум, с целью возмещения затрат 

капитала и других затрат;  

b. У потребителей есть свобода в принятии решения покупать или не покупать, и они делают 

этот выбор на основе запрашиваемых цен. 

7.105 Дальнейшее обсуждение экономически значимых цен содержится в главе 30 «Органы государственного 

управления государственный сектор». 

7.106 Нерыночный выпуск — это выпуск, производимый единицами сектора государственного управления, 

центральным банком и сектора НКОДХ в условиях отсутствия экономически значимых цен. Цена не 

является экономически значимой, если она оказывает слабое влияние или не оказывает влияния на 

решение производителя о том, сколько он готов поставить, и оказывает лишь незначительное влияние на 

спрос. Это цена, которая количественно не существенна с точки зрения влияния на предложение и на 

спрос. Такие цены, вероятно, устанавливаются для получения некоторого дохода или достижения 

некоторого снижения избыточного спроса, который может возникнуть при предоставлении услуг 

полностью бесплатно, но они не предназначены для устранения такого избыточного спроса. Если решение 

принято по административным, социальным или политическим соображениям о поставке общего 

количества конкретного нерыночного товара или услуги, цена намеренно устанавливается ниже 

равновесной цены, которая уравновесила бы спрос и предложение на рынке. Таким образом, разница 

между ценой, не имеющей экономического значения, и нулевой ценой — это вопрос степени. Цена лишь 

отпугивает те единицы, чьи потребности наименее насущны, не снижая при этом существенно общий 

уровень спроса. 

7.107 Нерыночный выпуск может быть произведен по двум причинам:  

a. Может оказаться технически невозможным заставить отдельных лиц платить за коллективные 

услуги, поскольку их потребление невозможно наблюдать или контролировать. Механизм цен 

не может быть использован, когда транзакционные издержки слишком высоки, и возникает 

провал рынка. Производство таких услуг должно быть организовано на коллективной основе 

единицами сектора государственного управления или центральным банком и 

финансироваться из средств, отличных от поступлений от продаж, а именно, за счет налогов и 

других доходов.  

b. Единицы сектора государственного управления и сектора НКОДХ могут также производить и 

поставлять товары и услуги отдельным домашним хозяйствам, за которые они могут взимать 

плату, но они предпочитают не делать этого, руководствуясь целями социальной и 

экономической политики. Наиболее распространенные примеры ― предоставление бесплатно 

или по экономически незначимым ценам услуг в области образования и здравоохранения, 

хотя некоторые другие виды товаров и услуг также могут быть предоставлены. 

 

Рыночный выпуск 

7.108 Рыночный выпуск включает выпуск, предназначенный для продажи по экономически значимым 

ценам. Стоимость рыночного выпуска определяется как сумма по следующим статьям: 

a. Стоимость товаров и услуг, продающихся по экономически значимым ценам; 

b. Стоимость товаров и услуг, обмененных по бартеру на другие товары и услуги или активы;  

c. Стоимость товаров и услуг, использованных для оплаты в натуральной форме, включая 

компенсацию в натуральной форме;  

d. Стоимость товаров и услуг, поставленных одним заведением другому заведению, 

принадлежащему тому же рыночному предприятию, для использования в качестве 

промежуточных затрат, когда риск, связанный с продолжением производственного процесса, 

передается вместе с товарами; 
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e. Стоимость изменения запасов готовых товаров и незавершенного производства, 

предназначенных для одного или другого упомянутого вида использования; 

f. Наценка на поставку товаров и услуг, транспортные наценки, наценка в операциях по 

приобретению и реализации финансовых активов. 

 

Регистрация продаж 

7.109 Моменты времени, на которые должны быть зарегистрированы стоимости продаж — это время, когда 

суммы, подлежащие получению и выплате, созданы: то есть, когда право собственности на товары 

переходит от производителя к покупателю или когда услуги предоставлены покупателю. Товары и услуги 

оцениваются в основных ценах, по которым они продаются. Если оценка в основных ценах невозможна, 

они могут быть оценены в ценах производителей. Если необходимо оценивать продажу товаров в ценах 

производителей, а не в основных ценах, то стоимость услуг распределения также должна включать все 

применимые налоги на продукты. Для некоторых услуг посредников, подразумевающих наценки, особенно 

тех, которые относятся к финансовым активам, стоимость предоставляемой услуги может быть неявной. 

7.110 Стоимость продаж определяется суммой, подлежащей получению производителем и подлежащей уплате 

покупателем, скорректированной должным образом на наценки, связанные с распределением и 

транспортировкой. Суммы, подлежащие получению и уплате, не всегда совпадают с суммами, фактически 

полученными и выплаченными. Суммы, подлежащие уплате, должны быть показаны в счете производства, 

а разница между суммами, подлежащими уплате и фактически выплаченными, должна быть отражена в 

финансовом счете по статье прочей дебиторской и кредиторской задолженности. Последующие платежи 

этих невыплаченных сумм отражаются как финансовые операции, а не как часть счета производства. Если 

на платежи, осуществляемые авансом или с задержкой, начисляются проценты, их следует отражать как 

отдельные операции, не включая в стоимость продаж. 

7.111 Программы лояльности, спонсируемые предприятиями, предусматривают предоставление 

вознаграждений, скидок и иных специальных стимулов в целях привлечения и удержания клиентов. Они 

призваны стимулировать повторные обращения, предлагая потребителям вознаграждение (в форме миль 

или баллов) за лояльность к магазину или бренду. Программы лояльности имеют весьма давнюю историю 

и могут распространяться на широкий спектр товаров и услуг. Как правило, любые скидки или иные виды 

вознаграждений, например, в форме бесплатных продуктов, подлежат отражению в учете как уменьшение 

фактически уплаченной обменной цены. Тем не менее, в рамках Программы исследований СНС 2025 

рассматриваются и другие подходы к учету подобных программ лояльности. 

 

Регистрация бартерных операций 

7.112 Бартер возникает, когда товары и услуги обмениваются на другие товары, услуги или активы. Стоимость 

товаров или услуг, обмененных по бартеру, должна быть зарегистрирована на момент перехода права 

собственности на товары или когда услуга предоставлена. Выпуск товаров, обмененных по бартеру, 

оценивается в основных ценах, которые были бы получены, если бы они были проданы. 

 

Регистрация компенсации в натуральной форме или иных выплат в натуральной 

форме 

7.113 Товары или услуги, предоставляемые работникам в качестве вознаграждения в натуральной форме либо 

используемые для осуществления иных выплат в натуральной форме, должны регистрироваться в момент 

перехода юридического права собственности на товары или в момент оказания услуг. Их оценка должна 

производиться по основным ценам, которые были бы получены, если бы они были проданы. 

 

Регистрация поставок внутри предприятия 

7.114 Регистрация поставок внутри предприятия происходит только тогда, когда заведение, получающее товары, 

принимает ответственность за решения об уровнях поставки и ценах, по которым их выпуск поставляется 

на рынок. Когда поступление поставок отражается в счетах, они должны быть оценены в основных ценах, 

которые были бы получены, если бы они были проданы. 
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Изменение запасов готовых продуктов 

7.115 Основной принцип измерения изменения запасов готовых продуктов состоит в том, что выпуск должен 

быть зарегистрирован на момент, когда он произведен, и оценен в одних и тех же ценах, независимо от 

того, был ли он продан, использован каким-либо другим способом или поступил в запасы для продажи или 

другого использования позднее. Фактически товары поступают в запасы только, когда они немедленно не 

проданы или не использованы на другие цели в том периоде, в котором они были произведены. 

Аналогично, товары изымаются из запасов, когда спрос на них превышает количество, произведенное в 

данном периоде. Выпуск не регистрируется, когда товары, произведенные ранее, изымаются из запасов и 

продаются или используются каким-либо другим способом, если только не осуществляется деятельность 

по хранению товаров, описанная ниже в разделе F.  

7.116 Запасы готовых товаров поэтому объясняют разницу между производством и продажами (или другими 

видами использования) в одном и том же периоде. Из этого следует, что поступления в запасы должны 

быть оценены в основных ценах, преобладающих на момент поступления товаров в запасы, тогда как 

изъятия товаров из запасов должны быть оценены в ценах, по которым они впоследствии реализуются. 

Этот метод оценки изменения запасов материальных оборотных средств, который может быть назван 

«методом непрерывной инвентаризации» (МНИ), не всегда легко применить на практике и, возможно, 

иногда он дает результаты, которые кажутся нелогичными. 

7.117 Когда цены стабильны, измерение изменения запасов материальных оборотных средств относительно 

просто. Однако в условиях инфляции (или дефляции) существенные повышения цен (или их снижения) 

могут происходить, когда товары находятся в запасах. Холдинговые прибыли или убытки, возникающие в 

отношении товаров, находящихся в запасах после того, как они были произведены, не должны включаться 

в стоимость выпуска. Следствием применяемого метода оценки является то, что, когда происходят 

изменения цен, товары, поступающие в запасы и изымаемые из запасов в различные моменты времени, 

оцениваются в разных ценах даже в пределах одного и того же учетного периода (так же как товары, 

проданные в различные периоды времени). Это требует, в принципе, чтобы все поступления товаров в 

запасы и изъятия товаров из них регистрировались непрерывно по мере того, как они происходят, и это 

объясняет сложность метода непрерывной инвентаризации. Метод непрерывной инвентаризации 

обеспечивает их исключение путем оценки товаров, изымаемых из запасов, в ценах, которые преобладают 

на момент изъятия товаров из запасов, а не в ценах, преобладавших на момент поступления товаров в 

запасы, или по их «исторической стоимости». Этот метод оценки может значительно понижать оценки как 

выпуска, так и прибыли в период инфляции по сравнению с теми, которые получены методами 

бухгалтерского учета, основанными на учете исторических затрат. Более подробное обсуждение оценки 

запасов материальных оборотных средств содержится в главе 11 «Счет операций с капиталом». 

7.118 Из общих принципов, описанных выше, следует, что:  

a. Товары, поступающие в запасы, оцениваются в основных ценах, которые преобладали на тот 

момент поступления товаров в запасы: то есть в ценах, по которым они могли бы быть 

проданы, когда они были произведены; 

b. Товары, изъятые из запасов, оцениваются в основных ценах, преобладающих на момент 

изъятия товаров из запасов: то есть, в ценах, по которым они могут быть затем проданы.  

7.119 Качество товаров, находящихся в запасах, может ухудшаться со временем, и существует возможность 

хищений или случайных повреждений. Текущие потери, происходящие в обычных размерах в форме 

убыли, хищений или случайных повреждений, отражаются так же, как выбытия товаров из запасов, и тем 

самым сокращают стоимость выпуска. Общая стоимость изменения запасов готовых товаров, 

зарегистрированная в пределах конкретного учетного периода, определяется следующим образом: 

сумма стоимости всех товаров, поступивших в запасы 

минус сумма стоимости всех товаров, изъятых из запасов 

минус стоимость обычных потерь товаров, содержащихся в запасах. 

 

Изменение запасов незавершенного производства 

7.120 Если процесс производства требует длительного периода времени для его завершения, следует считать, что 

выпуск производится непрерывно как незавершенное производство. Поскольку производственный процесс 

продолжается, промежуточные ресурсы постоянно потребляются, поэтому необходимо одновременно 

регистрировать некоторый соответствующий выпуск. В противном случае регистрация затрат и выпуска 

так, как если бы они происходили в разное время или даже в разных учетных периодах, приводила бы к 

бессмысленным показателям добавленной стоимости. Незавершенное производство представляет собой, 
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по существу, незаконченный выпуск продукции, которая еще не готова к реализации на рынке; иными 

словами, это продукция, не прошедшая достаточную обработку до такого состояния, в котором она может 

быть поставлена или продана другим институциональным единицам. Крайне важно отражать такой выпуск 

в тех случаях, когда производственный процесс не завершается в течение одного учетного периода, в 

результате чего незавершенное производство переносится из одного периода в следующий. В подобной 

ситуации текущая стоимость незавершенного производства на конец одного периода, отражается в балансе 

на конец периода, который одновременно служит балансом на начало следующего периода. 

7.121 Учет незавершенного производства может потребоваться в любой отрасли, включая отрасли, 

производящие услуги, такие как производство фильмов, в зависимости от продолжительности времени, 

которое необходимо для производства единицы выпуска. Это особенно важно в отраслях с длительным 

производственным циклом, таких как некоторые виды сельскохозяйственного производства или 

производство капитальных товаров длительного пользования, где период производства период может 

составлять несколько лет. 

7.122 Незавершенное производство рассматривается в интегрированной системе национальных счетов как один 

из компонентов запасов произведенной продукции (выпуска), находящихся у производителя. Однако 

граница между запасами частично завершенных зданий и сооружений и валовым накоплением основного 

капитала, возможно, не всегда является ясной. Валовое накопление основного капитала осуществляется 

пользователями основных фондов, и поэтому валовое накопление основного капитала не может быть 

зарегистрировано, пока не произошел переход права юридической собственности на активы от 

производителей к пользователям. Этот переход обычно не происходит, пока не завершен процесс 

производства. Однако если договор купли-продажи был заключен заранее, то переход юридического права 

собственности может считаться происходящим поэтапно, по мере создания стоимости в процессе 

производства. В таких случаях поэтапные платежи, осуществляемые покупателем, часто могут 

использоваться для приблизительной оценки стоимости передачи частично завершенных активов, хотя 

такие платежи иногда могут производиться авансом или с задержкой относительно завершения 

соответствующего этапа; в таком случае также возникает краткосрочное кредитование либо от покупателя 

производителю, либо наоборот. Несмотря на то, что частично завершенный актив был передан, он должен 

продолжать учитываться как незавершенное производство пусть и в счетах покупателя. При отсутствии 

договора на продажу произведенная продукция должна рассматриваться как пополнение запасов 

материальных оборотных средств у производителя, то есть как незавершенное производство, независимо 

от размера частично завершенного сооружения. При прекращении производственного процесса все 

накопленное к этому моменту незавершенное производство фактически трансформируется в запасы 

готовой продукции, готовой к поставке или продаже. Когда происходит продажа, стоимость продажи 

должна быть компенсирована изъятием из запасов на такую же величину, чтобы в качестве показателя 

выпуска оставались только приросты незавершенного производства, учтенные в течение рассматриваемого 

периода производства. Таким образом, выпуск распределяется на весь производственный период. 

7.123 Поступления в запасы незавершенного производства и изъятия из них отражаются в счетах таким же 

образом, как поступления в запасы готовых продуктов и изъятия из них. Они должны быть 

зарегистрированы на момент времени, когда они происходят, и должны быть оценены в основных ценах, 

преобладающих в это время. Однако необходимо дальнейшее разъяснение вопросов оценки в связи с 

особыми характеристиками незавершенного производства. Это разъяснение приведено в главе 17 «Услуги 

капитала». 

 

Выпуск для собственного конечного использования 

7.124 Выпуск для собственного конечного использования включает продукты, используемые 

производителем для его собственного конечного потребления или накопления. Стоимость выпуска для 

собственного конечного использования определяется как сумма следующих статей: 

a. Стоимость товаров, произведенных некорпорированным предприятием домашнего хозяйства 

и потребленных тем же домашним хозяйством; 

b. Стоимость услуг, предоставленных домашнему хозяйству оплачиваемым домашним 

персоналом;  

c. Стоимость жилищных услуг, произведенных владельцами жилищ, проживающими в них;  

d. Стоимость основных фондов, произведенных заведением, которые сохранены внутри того же 

предприятия для использования в будущем производстве (валовое накопление основного 

капитала для собственного использования);  

e. Стоимость изменения запасов готовых продуктов и незавершенного производства, 

предназначенных для различных видов использования, упомянутых выше;  
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f. В исключительных случаях, которые описаны ниже в этом разделе, выпуск, использованный 

для собственного промежуточного потребления. 

 

Товары, произведенные домашними хозяйствами 

7.125 Все товары, произведенные домашними хозяйствами, подпадающие под определение границ сферы 

производства, которые не предоставлены другим единицам, должны рассматриваться либо как немедленно 

потребленные, либо как направленные в запасы материальных оборотных средств для использования в 

будущем. 

 

Услуги домашнего персонала 

7.126 Оплачиваемые домашние работники (няни, повара, садовники, шоферы и т. д.) формально 

рассматриваются как наемные работники некорпорированного предприятия, находящегося в 

собственности домашнего хозяйства. Произведенные услуги потребляются той же единицей, которая их 

производит, и представляют собой форму производства для собственного использования. По 

договоренности любые промежуточные затраты, связанные с производством домашних услуг, 

рассматриваются не как промежуточное потребление выпуска домашних услуг, а как расходы на конечное 

потребление домашних хозяйств. Таким образом, стоимость выпуска этих услуг принимается равной 

выплаченному вознаграждению работников, включая любую компенсацию в натуральной форме, такую 

как предоставление питания или жилья. 

 

Услуги жилья, находящегося в собственности и используемого владельцем для 

собственного проживания 

7.127 Домашние хозяйства, которые являются собственниками жилья, в котором они живут, рассматриваются 

как собственники некорпорированных предприятий, которые производят жилищные услуги, потребленные 

тем же домашним хозяйством. Если существуют хорошо организованные рынки арендуемого жилья, 

выпуск жилищных услуг, производимых владельцами жилищ для собственного потребления, может быть 

оценен в ценах на те же виды услуг, продаваемые на рынке; этот подход соответствует общим принципам 

оценки товаров и услуг, произведенных для собственного использования. Другими словами, выпуск услуг 

жилья, находящегося в собственности и используемого владельцем для собственного проживания, 

оценивается с использованием оценок арендной платы, которую квартиросъемщик заплатил бы за те же 

самые жилищные условия с учетом таких факторов, как местоположение, инфраструктура и удобства 

района и прочее, а также размер и качество самого жилого помещения. Та же самая величина отражается в 

расходах домашних хозяйств на конечное потребление. Во многих случаях не существует хорошо 

организованного рынка, и поэтому должны быть разработаны другие методы оценки услуг жилья. 

7.128 Существуют два явления, которые потенциально могут привести к двойному счету. Первое из них касается 

производства электроэнергии для собственных нужд с использованием солнечных панелей и ветровых 

установок, а также производства тепловой энергии для нагрева воды или отопления жилья за счет 

геотермальных источников или тепловых насосов. Установки для генерации и использования 

возобновляемой энергии (электрической или тепловой) могут приводить к повышению рыночной арендной 

платы за сдаваемое в аренду жилье. В зависимости от методов оценки и стратификации эта «надбавка к 

арендной плате» также может включаться в оценку выпуска услуг жилья, занимаемого собственником. В 

таком случае стоимость услуг жилья, занимаемого собственником, необходимо корректировать с учетом 

данной надбавки. В тех случаях, когда установки для использования возобновляемой энергии имеются 

лишь в очень небольшом числе сдаваемых в аренду жилых помещений, риск возникновения двойного 

счета, как ожидается, будет пренебрежимо малым.  

7.129 Другой потенциальный риск возникновения двойного счета связан с тем явлением, что домашние 

хозяйства могут сдавать в субаренду свое собственное жилье на короткие периоды времени, например, 

через онлайн-площадки для аренды жилья. Опять же, в зависимости от используемых методов оценки и 

стратификации, можно исходить из того, что эта «надбавка к арендной плате» влияет на объем выпуска 

жилищных услуг, производимых для собственного потребления, поскольку домашним хозяйствам, 

которые сами арендуют жилье, может быть запрещено сдавать его в субаренду на короткие сроки. Если 

ситуация обстоит именно так, то расчетную стоимость услуг, связанных с жильем, занимаемым 

собственниками, необходимо разделить на две составляющие: арендную плату, получаемую от сдачи 

жилья в аренду на короткие сроки, и часть, отражающую потребление жилищных услуг, предоставляемых 

жильем, занимаемым собственником. Кроме того, любые покупки, связанные со сдачей жилья в аренду, 

возможно, потребуется переклассифицировать: перенести из категории расходов на конечное потребление 
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в категорию промежуточного потребления. 

 

Валовое накопление основного капитала для собственного использования 

7.130 Товары или услуги, используемые для собственного валового накопления основного капитала, могут 

производиться предприятиями любого типа, как корпорированными, так и некорпорированными. К ним 

относятся, например, специализированные станки, производимые машиностроительными предприятиями 

для собственных нужд, либо жилые дома (или пристройки к ним), возводимые домашними хозяйствами. В 

сельских районах некоторых стран в целях собственного валового накопления основного капитала может 

осуществляться широкий спектр строительных работ, включая коллективную строительную деятельность, 

выполняемую группами домашних хозяйств. Кроме того, за счет собственных средств могут создаваться 

такие продукты интеллектуальной собственности, как результаты НИОКР, программные продукты 

(включая системы искусственного интеллекта), а также данные и базы данных. 

 

Изменение запасов материальных оборотных средств 

7.131 Приращения незавершенного производства в форме сооружений, предназначенных для собственного 

использования, продолжают учитываться как изменения запасов до момента их завершения. Поскольку не 

всегда представляется возможным отделить незавершенное производство от готовой продукции, особенно 

в случае продуктов интеллектуальной собственности, соответствующие приращения незавершенного 

производства может потребоваться учитывать как приобретение основных фондов их производителями. 

Товары или услуги, произведенные для собственного конечного использования, могут быть помещены в 

запасы готовой продукции для использования в дальнейшем. Они оцениваются по основным ценам 

аналогичных продуктов, реализуемых на рынке, на момент их поступления в запасы, либо по затратам на 

их производство при отсутствии подходящих основных цен. 

 

Промежуточное потребление для собственных нужд 

7.132 Регистрация товаров и услуг, произведенных и использованных для промежуточного потребления в том же 

самом заведении, является нетипичной практикой, но бывают случаи, когда это может оказаться 

желательным. Если такая регистрация проводится, данные товары и услуги добавляются и к 

промежуточному потреблению, и к выпуску, так что это не оказывает влияния на добавленную стоимость. 

7.133 Если такая деятельность, как услуги по доставке, представляет особый интерес, и если существуют 

различия в практике отражения их как вторичного выпуска (то есть подлежащего оплате) или как выпуска 

для собственного использования (не подлежащего оплате), тогда может быть желательно показать все 

услуги по доставке как вторичные продукты, выпуск которых должен быть отражен как собственное 

промежуточное потребление, где применимо. 

7.134 Как пояснено в пункте 7.114, если продукт, поставляется одним заведением другому заведению, в рамках 

того же предприятия, поставка отражается как выпуск первого заведения и как промежуточное 

потребление второго заведения только в том случае, если второе заведение принимает ответственность за 

решения об объеме поставки и ценах, по которым выпуск будет поставлен на рынок. В другом случае 

следует показать поступление выпуска первого заведения в запасы и считать, что второе заведение 

осуществляет услуги по обработке и взимает за них плату. Если счет производства составляется для 

предприятия, в первом случае может быть предпочтительнее отражать продукт и как выпуск, и как 

промежуточное потребление предприятия, а не исключать его путем консолидации. Во втором случае 

выпуск предприятия будет равен стоимости продукта, произведенного первым заведением, плюс плата за 

обработку вторым заведением. 

7.135 В других случаях часть текущего выпуска может быть помещена в запасы материальных оборотных 

средств для использования в качестве промежуточного потребления в будущем. Примером является 

сельское хозяйство, где часть текущего урожая может быть использована на семена в будущем. 

 

Оценка выпуска, предназначенного для собственного конечного использования 

7.136 Выпуск для собственного конечного использования должен быть оценен в основных ценах, по которым 

товары и услуги могли бы быть проданы на рынке. Для того, чтобы оценить их таким образом, товары и 

услуги такого же вида должны продаваться и приобретаться в достаточных количествах на рынке, с тем 

чтобы была возможность исчислить надежные обменные цены или рыночные цены для проведения 

оценки. Выражение «на рынке» означает цену, которая сложилась бы между готовым покупателем и 
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готовым продавцом в момент и в месте производства товаров и услуг. В случае с сельскохозяйственными 

продуктами, например, они не обязательно совпадают с ценами на местном рынке, которые, возможно, 

включают транспортные расходы и наценки оптовой торговли. Ближайшим эквивалентом цены будет, 

вероятно, так называемая «цена у ворот фермы», которую производитель мог бы получить, продавая 

продукт покупателю, который приходит на ферму, чтобы принять продукт. 

7.137 Если надежные обменные цены не могут быть получены, должна быть использована вторая наилучшая 

процедура, в соответствии с которой стоимость выпуска товаров и услуг, произведенных для собственного 

конечного использования, принимается равной сумме затрат на их производство, то есть сумме следующих 

компонентов: 

a. Промежуточное потребление; 

b. Вознаграждение работников; 

c. Другие налоги на производство за вычетом других субсидий на производство; 

d. Амортизация (и истощение, где применимо) для капитала, использованного в производстве; 

e. Чистый доход на капитал, использованный в производстве; 

f. Арендные платежи за использование (арендованных) непроизведенных нефинансовых 

активов. 

7.138 В случае некорпорированных предприятий данные о вознаграждении за труд и о доходе на капитал не 

доступны по отдельности, поскольку оба эти компонента входят в состав смешанного дохода. Тем не 

менее, для определенных видов анализа в таких случаях может быть полезно отдельно условно исчислить 

оценку затрат труда, исходя из ставок оплаты труда, применяемых для аналогичных видов работ. Доход на 

капитал при этом может быть оценен в соответствии со стандартной методикой. 

7.139 Обычно будет необходимо оценить стоимость выпуска строительства, осуществляемого для собственного 

использования, на основе затрат, поскольку, вероятно, будет трудно сделать прямую оценку 

индивидуального и конкретного строительного проекта, который не предлагается на продажу. Когда 

строительство осуществляется предприятием для собственных нужд, необходимую информацию о 

затратах можно легко получить, однако это не относится к строительству жилья домашними хозяйствами 

или к общественному строительству в интересах сообщества, осуществляемому неформальными 

объединениями или группами домашних хозяйств. Большая часть ресурсов, используемых в проектах 

общественного строительства, включая трудовые затраты, вероятно, предоставляется бесплатно, поэтому 

даже оценка стоимости этих ресурсов может вызывать трудности. Поскольку неоплаченный труд может 

составлять значительную часть затрат, важно сделать их оценку стоимости на основе данных о ставках 

оплаты труда за аналогичные работы на местных рынках труда. Может оказаться сложной задачей 

подобрать подходящую ставку оплаты труда, но, тем не менее, это будет, вероятно, менее сложной 

задачей, чем попытаться сделать прямую оценку конкретного строительного проекта. Условная оценка 

стоимости затрат труда представляет собой метод получения приблизительной обменной цены 

строительного проекта. Это не означает, что эти затраты труда должны рассматриваться как 

вознаграждение работников. Как пояснено в главе 8 «Счета заработанных доходов», в том случае, когда 

труд предоставляется на добровольной основе производственной единице, отличной от собственного 

домашнего хозяйства работника, условное исчисление вознаграждения работников не производится. Если 

труд предоставляется за номинальную оплату, тогда только эта номинальная оплата отражается как 

вознаграждение работников. Другие затраты труда рассматриваются как смешанный доход. 

 

Нерыночный выпуск 

7.140 Нерыночный выпуск включает товары и индивидуальные или коллективные услуги, произведенные 

органами государственного управления, центральным банком и некоммерческими организациями, 

обслуживающими домашние хозяйства (НКОДХ), которые предоставляются другим 

институциональным единицам или обществу в целом бесплатно или по экономически незначимым 

ценам. Хотя этот выпуск отражается как приобретенный органами государственного управления, 

центральным банком и НКОДХ в счете использования доходов, его не следует путать с производством для 

собственного использования. Расходы производятся органами государственного управления, центральным 

банком и НКОДХ, но использование индивидуальных товаров и услуг осуществляется домашними 

хозяйствами, а использование коллективных услуг ― домашними хозяйствами или другими 

резидентскими институциональными единицами. Таким образом, нерыночный выпуск ни в коем случае не 

следует путать с выпуском для собственного использования, при котором производственная единица не 

только имеет условно исчисленные расходы на выпуск, но и фактически использует выпуск. В главе 10 

«Счета использования доходов» более подробно рассматривается различие между расходами и 
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использованием. 

7.141 Как объяснено выше, органы государственного управления, центральный банк или НКОДХ могут 

заниматься нерыночным производством вследствие нарушения рыночного механизма или осуществления 

целенаправленной экономической и социальной политики. Этот выпуск отражается на момент времени, 

когда он произведен, который также является моментом времени его предоставления в случае нерыночных 

услуг. В принципе, он не может быть оценен так же, как товары и услуги, произведенные для собственного 

конечного потребления или собственного накопления капитала, которые производятся в значительных 

количествах также для продажи на рынке. Для коллективных услуг, таких как общее государственное 

управление и оборона, не существует рынка, но даже в случае нерыночных услуг в области образования и 

здравоохранения или других услуг, предоставляемых отдельным домашним хозяйствам, может не быть 

подходящих цен. Нередко аналогичные виды услуг производятся на рыночной основе и реализуются 

наряду с нерыночными услугами; но обычно существуют значительные различия в видах и качестве этих 

услуг. В большинстве случаев невозможно найти достаточное количество рыночных услуг, которые были 

бы в значительной степени схожи с соответствующими нерыночными услугами, чтобы их цены можно 

было использовать для оценки последних, особенно в тех случаях, когда нерыночные услуги производятся 

в очень больших количествах. 

7.142 Стоимость нерыночного выпуска, предоставляемого бесплатно домашним хозяйствам, принимается 

равной сумме затрат на их производство, то есть сумме следующих компонентов: 

a. Промежуточное потребление; 

b. Вознаграждение работников; 

c. Другие налоги на производство за вычетом других субсидий на производство; 

d. Амортизация (и истощение, где применимо) для капитала, использованного в производстве; 

e. Чистый доход на капитал, использованный в производстве; 

f. Арендные платежи за использование (арендованных) непроизведенных нефинансовых 

активов. 

Как отмечалось ранее, исходя из прагматических соображений, доход на капитал для городских парков и 

исторических памятников исключается для нерыночного выпуска. 

7.143 Если выпуск предоставляется потребителям по номинальной стоимости, цены не являются экономически 

значимыми и не могут отражать ни относительные издержки производства, ни относительные 

предпочтения потребителей. Они, следовательно, не являются подходящей основой для оценки выпуска 

соответствующих товаров и услуг. Нерыночный выпуск товаров и услуг, проданных по этим ценам, 

оценивается так же, как оцениваются товары и услуги, предоставленные бесплатно, то есть по сумме 

издержек на производство. Часть этого выпуска приобретается домашними хозяйствами, а остающаяся 

часть представляет собой расходы на конечное потребление органов государственного управления или 

НКОДХ. 

7.144 Органы государственного управления, центральный банк и НКОДХ могут осуществлять как рыночное, так 

и нерыночное производство. В том случае, когда это возможно, необходимо выделить отдельно заведения, 

занятые этими двумя типами деятельности, но это может быть не всегда возможно. Так нерыночное 

заведение может получать некоторые поступления от продаж рыночного выпуска, произведенного в 

результате вторичной деятельности: например, продажи репродукций нерыночным музеем. Однако 

несмотря на то, что нерыночное заведение может получать поступления от продаж, его общий выпуск, 

охватывающий как нерыночный, так и рыночный выпуск, все равно должен быть оценен по сумме затрат 

на производство. Стоимость его рыночного выпуска равна поступлениям от продаж рыночных продуктов, 

а стоимость его нерыночного выпуска получают остаточным способом как разность между общим 

выпуском и рыночным выпуском. Величина поступлений от продаж нерыночных товаров или услуг по 

экономически незначимым ценам остается частью стоимости его нерыночного выпуска. 

 

Рыночные и нерыночные производители 

7.145 Рыночные производители представляют собой заведения, у которых весь выпуск (или большая его 

часть) является рыночным. Нерыночные производители состоят из заведений, принадлежащих 

органам государственного управления, центральному банку или НКОДХ, которые предоставляют 

товары и услуги бесплатно или по экономически незначимым ценам домашним хозяйствам или 

обществу в целом. Эти производители могут также иметь некоторые продажи вторичного рыночного 

выпуска, цены которого должны возместить издержки производства и обеспечить некоторую прибыль: 

например, продажи репродукций картин нерыночными музеями. Хотя органы государственного 
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управления, центральный банк и НКОДХ могут иметь заведения, осуществляющие рыночное 

производство, а также капитальное строительство для собственных нужд, большая часть их деятельности 

будет осуществляться на нерыночной основе. 

7.146 Если производство для собственного конечного использования осуществляется органами государственного 

управления, центральным банком или НКОДХ, оно рассматривается как осуществляемое нерыночным 

производителем. Оно может также осуществляться рыночными производителями или единицами, не 

входящими в сектор государственного управления, центральный банк и в сектор НКОДХ, производящими 

продукцию только для собственного конечного использования. 

 

F. Выпуск отдельных отраслей 

1. Введение 

7.147 Правила, определяющие регистрацию в счетах и оценку выпуска, недостаточны для того, чтобы 

определить метод измерения выпуска некоторых отраслей экономики, в основном, занятых 

предоставлением услуг, таких как оптовая и розничная торговля и финансовые корпорации. Последующие 

разделы содержат более подробную информацию об измерении выпуска некоторых конкретных отраслей. 

Для удобства эти отрасли рассматриваются в том же порядке, в котором они представлены в МСОК. 

7.148 В данном разделе не рассматриваются вопросы, связанные с измерением выпуска в случае глобальных 

производственных механизмов, возникших вследствие усиления глобализации мировой экономики. Более 

подробная информация о таких механизмах и сопряженных с ними сложностях, в том числе об их влиянии 

на интерпретацию и анализ макроэкономических агрегатов, представлена в главе 23 «Глобализация». 

 

2. Сельское хозяйство, лесоводство и рыболовство/рыбоводство 

7.149 Выращивание сельскохозяйственных культур, деревьев, скота или рыбы, которое контролируется, 

управляется и осуществляется под ответственностью институциональных единиц, представляет собой 

процесс производства в экономическом смысле. Выращивание не следует рассматривать как чисто 

биологический процесс, который находится за пределами границ сферы производства. Многие 

производственные процессы используют природные силы в экономических целях; например, 

гидроэлектростанции используют энергию рек и гравитацию для выработки электроэнергии. 

7.150 Измерение выпуска сельского хозяйства, лесного хозяйства и рыболовства/рыбоводства осложняется тем 

фактом, что процесс производства может занимать несколько месяцев или даже лет. Многие 

сельскохозяйственные культуры имеют годовой цикл производства, при котором большая часть затрат 

осуществляется в начале сезона, когда производится посев, и затем в конце при сборе урожая. Однако 

стоимость сельскохозяйственных культур, не достигших зрелости, зависит от близости к срокам уборки. 

Стоимость производства сельскохозяйственных культур должна быть распределена в течение года и 

отражена как незавершенное производство. Нередко окончательная стоимость урожая будет отличаться от 

условной оценки выращиваемого урожая до его уборки. В таких случаях должен быть произведен 

пересмотр ранее сделанных оценок, чтобы отразить фактический результат. Когда урожай собран, 

накопленная стоимость незавершенного производства переводится в запасы готовых продуктов, которые 

затем сокращаются по мере того, как они используются производителем, реализуются или уничтожаются 

вредителями. 

7.151 Некоторым растениям и многим животным требуется несколько лет для достижения зрелости. В этом 

случае увеличение их стоимости регистрируется как выпуск и рассматривается как увеличение основного 

капитала или запасов материальных оборотных средств в зависимости от того, используются ли растения 

или животные для многократного получения новых продуктов или нет. (Более подробное обсуждение 

этого различия содержится в главе 11 «Счет операций с капиталом»). При определении стоимости 

прироста растений или животных необходимо принять во внимание промежуток времени, который 

существует до получения от них продуктов, как это пояснено в главе 17 «Услуги капитала». После того как 

растения или животные, дающие повторяющуюся продукцию, достигают зрелости, их стоимость начинает 

снижаться, и это снижение должно учитываться как амортизация. 

 

3. Производство машин, оборудования и строительство 

7.152 Производство капитальных товаров высокой стоимости, таких как суда, тяжелое машиностроительное 

оборудование, здания и сооружения, может потребовать нескольких месяцев или лет. Выпуск такого 

производства должен обычно измеряться как незавершенное производство, и он не может быть отражен 
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просто на момент времени, когда процесс производства завершен. Метод регистрации незавершенного 

производства и его оценки поясняется в главе 17 «Услуги капитала». 

7.153 Если договор купли-продажи заранее заключен на строительство зданий и сооружений, но не на другое 

производство, осуществляемое в течение нескольких периодов, то выпуск продукции, произведенной в 

каждом периоде, рассматривается как проданный покупателю в конце каждого периода, то есть как 

продажа. Фактически выпуск, произведенный строителем по контракту, рассматривается как проданный 

покупателю по этапам, поскольку покупатель становится юридическим собственником выпуска. Он 

отражается как незавершенное производство у покупателя, а не как незавершенное производство у 

производителя. Если контракт предусматривает платежи по этапам, стоимость выпуска может быть 

приблизительно отражена как стоимость поэтапных платежей, произведенных в каждом периоде. Однако в 

отсутствие контракта купли-продажи незаконченный выпуск, произведенный в каждом периоде, должен 

отражаться как незавершенное производство у производителя. Жилые здания, возводимые без 

предварительно заключенного договора купли-продажи (то есть на спекулятивной основе), учитываются в 

запасах материальных оборотных средств строительной компании, пока они не будут проданы, при этом в 

случае отсутствия продажи после завершения строительства их статус в составе запасов изменяется с 

незавершенного производства на готовую продукцию. 

 

4. Электрическая и тепловая энергия 

7.154 Измерение объема выпуска в сфере производства электроэнергии и тепла является относительно простой 

задачей. Однако производство электроэнергии домашними хозяйствами, а именно производство 

электроэнергии посредством использования солнечных панелей и ветроэнергетических установок, а также 

производство тепла с использованием геотермальных источников или тепловых насосов может вызывать 

определенные сложности. В частности, в отношении электроэнергии трудности обусловлены 

существованием различных моделей производства и потребления, которые часто пересекаются даже в 

рамках одной и той же производственной единицы. Действительно, произведенная электроэнергия может 

быть использована домашним хозяйством непосредственно для собственного конечного потребления, 

продана в местную электросеть, либо же использована в смешанном режиме (что предполагает 

применение сложных структур цен). Напротив, производимое домашними хозяйствами тепло, как правило, 

используется исключительно для собственного конечного потребления. 

7.155 Выпуск продукции для собственного конечного использования должен оцениваться по основным ценам, 

по которым данные товары или услуги могли бы быть реализованы на рынке. Для производства 

электроэнергии для собственного конечного использования наиболее подходящей оценкой считается 

тариф на поставку электроэнергии в сеть, который домашнее хозяйство получило бы за электроэнергию, 

подаваемую в сеть в момент ее использования. В этом отношении использование аккумуляторных батарей 

позволяет домашним хозяйствам накапливать избыточную электроэнергию в периоды пиковой генерации 

и использовать ее либо для собственного конечного потребления, либо для подачи в сеть в вечерние часы, 

когда тариф на поставку электроэнергии в сеть, как правило, выше. Такая разница в ценах, получаемая за 

счет использования регулярных, предсказуемых ценовых колебаний, обусловленных изменениями в 

структуре спроса и предложения, должна рассматриваться как выпуск, а не как холдинговые прибыли и 

убытки; см. также ниже. Поступления от подачи электроэнергии в сеть в периоды избыточной генерации, а 

также платежи за потребление электроэнергии в периоды, когда собственного производства недостаточно 

для удовлетворения потребностей, должны учитываться соответствующим образом. Плата за подачу 

электроэнергии в сеть должна рассматриваться как уменьшение основной цены электроэнергии, 

произведенной для собственного потребления или поданной в сеть. 

 

5. Транспорт и услуги хранения 

Транспорт 

7.156 Выпуск транспорта измеряется суммами, подлежащими получению за перевозку товаров или пассажиров. 

В соответствии с экономической теорией товар в одном месте отличается по качеству от такого же товара в 

другом месте, так что перевозка из одного места в другое является процессом производства, в результате 

которого происходят экономически значимые изменения, хотя сам товар не претерпевает изменений. 

Объем транспортных услуг может быть измерен с помощью таких показателей, как тонно-километры или 

пассажиро-километры, которые одновременно отражают количества товаров или число пассажиров и 

расстояние, на которое они перевезены. Такие факторы, как скорость, периодичность и комфорт, 

определяют качество предоставленных услуг. 
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Хранение 

7.157 Хотя производство услуг хранения для рынка может быть относительно ограниченным, деятельность по 

хранению имеет важное значение для экономики в целом, поскольку осуществляется во многих 

предприятиях. В процессе хранения запасы товаров должны физически находиться в каком-то месте. 

Многие товары должны храниться в контролируемых должным образом помещениях, и деятельность 

складского хозяйства может стать важным этапом процесса производства сама по себе, с помощью 

которой товары «перемещаются» из одного момента времени в другой. В экономической теории обычно 

признается, что те же самые товары, имеющиеся в различное время или в различных местах, могут 

отличаться друг от друга по качеству, и это определяет различия в их ценах. Увеличение цены продукта 

вследствие того, что он хранился на складе, и были понесены расходы, связанные с хранением, 

представляет собой процесс производства. Однако важно, чтобы увеличение цены, обусловленное 

хранением, четко отделялось от холдинговых прибылей и убытков, которые должны исключаться из 

стоимости выпуска при хранении, как и в случае других видов деятельности. 

7.158 Когда товары только произведены, они могут в течение некоторого времени храниться на складе в расчете 

на то, что в будущем они могут быть проданы, обменены или использованы с большей выгодой. Если 

увеличение стоимости просто отражает увеличение цены, а изменения в качестве в результате хранения не 

происходят, то в этом случае не происходит процесса производства в данном периоде в дополнение к 

затратам по хранению, упомянутым выше. Однако существуют три причины, по которым увеличение 

стоимости товаров может рассматриваться как дальнейшее производство. Первая причина состоит в том, 

что процесс производства занимает достаточно продолжительное время, и факторы дисконтирования 

должны быть применены в отношении работы, проделанной значительно раньше времени поставки товара. 

Вторая причина состоит в том, что могут произойти улучшения в качестве товаров в период их хранения 

(например, в качестве вина). Третья причина состоит в том, что могут действовать сезонные факторы, 

влияющие на спрос или предложение товара, что влечет за собой регулярные предсказуемые колебания в 

ценах в течение года, хотя физические характеристики товара, возможно, не претерпевают каких-либо 

изменений. Во всех этих случаях хранение на складе может рассматриваться как продолжение процесса 

производства во времени. Услуги хранения включаются в стоимость товаров, тем самым увеличивая их 

стоимость в период хранения на складе. Таким образом, в принципе, стоимости товаров, направленных в 

запасы, должны включать не только стоимости товаров в то время, когда они поступили на хранение, но 

также стоимость дополнительного выпуска, произведенного во время нахождения товаров на складе. 

7.159 Тем не менее, большинство промышленных товаров производится и реализуется непрерывно на 

протяжении всего года и не подвержено регулярным изменениям условий спроса или предложения. Они 

также не «достигают зрелости» за время хранения. Изменения в ценах таких товаров, пока они находятся в 

запасах, не могут рассматриваться как дополнение к незавершенному производству. Для того чтобы 

оценить увеличение стоимости товаров, находящихся на хранении, превышающее расходы на хранение, 

можно использовать ожидаемое увеличение стоимости по сравнению с общим уровнем инфляции за 

определенный период. Любое увеличение стоимости, возникающее вне заранее установленного периода, 

по-прежнему отражается как холдинговая прибыль или убыток. Дальнейшее пояснение в отношении 

исчисления стоимости услуг по хранению товаров на складе и отделения их от холдинговых прибылей и 

убытков содержится в приложении к этой главе. 

7.160 Это включение выпуска, произведенного во время хранения, применяется исключительно в отношении 

товаров, производство которых занимает длительное время; товаров, для которых характерен устойчивый 

ежегодный сезонный цикл; либо товаров, процесс достижения зрелости которыми является неотъемлемой 

частью обычного производственного процесса. Данное правило не распространяется на владение 

финансовыми активами, ценностями или иными нефинансовыми активами, включая землю и здания. Даже 

если в этих случаях ожидаемый рост стоимости действительно имеет место, мотивом для удержания этих 

активов является спекуляция. Такой рост стоимости рассматривается как холдинговая прибыль, а не как 

часть производственного процесса. 

 

6. Оптовое и розничное распределение 

7.161 Хотя предприятия оптовой и розничной торговли покупают и продают товары, приобретаемые товары не 

рассматриваются как их промежуточное потребление, когда они перепродаются с минимальной степенью 

обработки, такой как сортировка, очистка, упаковка и т. д. Считается, что предприятия оптовой и 

розничной торговли предоставляют услуги своим клиентам путем хранения и размещения ассортимента 

товаров в удобных для клиентов местах, делая их легко доступными для покупки. Их выпуск измеряется 

как общая стоимость наценок в сфере распределения по товарам, приобретаемым для перепродажи. 

Наценка в сфере распределения определяется как разница между фактической (или условно 

исчисленной) ценой, полученной за товар, приобретенный для перепродажи, и ценой, которую 
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дистрибьютор должен был бы уплатить, для замещения данного товара в момент его продажи или 

иного выбытия. Наценки распределения на некоторые товары, могут оказаться отрицательными, если их 

цены приходится снижать. Они также неизбежно будут отрицательными на товары, которые так и не были 

проданы ввиду их порчи или хищения. 

7.162 Стандартная формула измерения выпуска должна быть скорректирована для оптовых и розничных 

предприятий путем вычитания из стоимости товаров, проданных или использованных каким-либо другим 

путем, стоимости товаров, которые бы потребовалось приобрести для того, чтобы заменить их. К ним 

относятся дополнительные товары, необходимые для того, чтобы возместить обычные потери товаров 

вследствие порчи, хищения или случайных повреждений. На практике выпуск оптовых и розничных 

предприятий в сфере распределения определяется на основе следующего тождества: 

стоимость выпуска =  

стоимость продаж, 

плюс стоимость товаров, приобретенных для перепродажи и использованных на промежуточное 

потребление, вознаграждение работников и т. д., 

минус стоимость товаров, приобретенных для перепродажи, 

плюс стоимость товаров, добавленных в запасы товаров для перепродажи, 

минус стоимость товаров, изъятых из запасов товаров для перепродажи, 

минус стоимость периодических потерь, обусловленных нормальными нормами порчи, хищениями 

или случайными повреждениями. 

7.163 Необходимо отметить следующие моменты: 

a. Проданные товары оцениваются по ценам, по которым они были фактически проданы, даже 

если дистрибьютерам (торговым организациям) пришлось снизить цены для того, чтобы 

избавиться от товарных излишков и избежать порчи. Необходимо также принять во 

внимание влияние снижений цен, проводимых в рамках программ лояльности или других 

программ, предлагающих сниженные цены для некоторых клиентов при определенных 

обстоятельствах; 

b. Товары, предоставляемые работникам в качестве оплаты труда в натуральной форме, 

должны оцениваться по текущим ценам покупателей, подлежащим уплате торговыми 

организациями для их замещения; то есть реализованные наценки распределения равны 

нулю. Аналогично, товары, изымаемые владельцами некорпорированных предприятий для 

собственного конечного потребления, должны оцениваться по текущим ценам покупателей, 

подлежащим уплате торговыми организациями для их замещения; 

c. Товары, приобретенные для перепродажи, должны оцениваться, исключая любые 

транспортные расходы, представленные отдельно в счетах-фактурах поставщиком товаров 

или оплаченные третьим сторонам предприятиями оптовой или розничной торговли: эти 

транспортные услуги являются частью промежуточного потребления предприятий оптовой 

или розничной торговли; 

d. Товары, добавляемые к запасам для перепродажи, должны оцениваться в ценах, 

преобладающих на момент поступления товаров в запасы; 

e. Стоимость товаров, изъятых из товарных запасов, предназначенных для перепродажи, 

зависит от того, приобретались ли эти товары с намерением получить реальную 

холдинговую прибыль за данный период их хранения. В общем случае, когда в отношении 

перепродаваемых товаров не предполагалось получение реальной холдинговой прибыли за 

период хранения, стоимость таких товаров при их изъятии из запасов должна определяться 

как сумма затрат, которые понесло бы предприятие оптовой или розничной торговли на 

момент изъятия для приобретения абсолютно идентичных товаров на замену с целью их 

последующей продажи. Такая оценка необходима для исключения холдинговых прибылей и 

убытков из измерения выпуска в соответствии с общими правилами интегрированной 

системы национальных счетов. Однако, если товары хранились в связи с сезонными 

колебаниями цен или в связи с процессом созревания, ожидаемая реальная холдинговая 

прибыль в течение предполагаемого периода вычитается из стоимости замещения товаров, 

изъятых из запасов. Значение данной вычитаемой величины фиксируется в момент 

поступления товаров на хранение и не подлежит изменению с учетом фактической 

холдинговой прибыли, реальной или номинальной; 

f. Стоимость периодических потерь товаров в результате их порчи, хищений или случайных 
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повреждений определяется таким же образом, как стоимость товаров, изъятых из запасов. 

По этой причине две статьи часто объединяются; 

g. Товары и услуги также могут быть заказаны в режиме онлайн (посредством электронной 

коммерции) у розничного или оптового продавца, непосредственно у производителя или 

поставщика данного товара или услуги, либо через платформу цифрового посредничества. 

Выпуск цифровой посреднической платформы состоит из услуг цифрового посредничества, 

за которые может взиматься плата в виде сборов. Он не включает операции купли-продажи 

тех товаров и услуг, посредничество в отношении которых осуществляет данная платформа. 

Дополнительную информацию о порядке учета платформ цифрового посредничества и 

сопутствующих посреднических услуг см. в главе 22 «Цифровизация». 

7.164 Затраты на хранение товаров, понесенные предприятиями оптовой и розничной торговли, не добавляются 

к стоимости товаров, когда они изымаются из запасов, а рассматриваются как часть их промежуточного 

потребления. 

7.165 Таким образом, наценки распределения, реализованные по товарам, приобретенным для перепродажи, 

варьируются в зависимости от их конечного использования. Наценку распределения, полученную от 

товаров, проданных по полным ценам, предусмотренным дистрибьюторами, можно охарактеризовать как 

нормальную наценку. При определении этих наценок торговые предприятия принимают во внимание не 

только обычные издержки, такие как промежуточное потребление и вознаграждение работников, но также 

то обстоятельство, что некоторые товары, возможно, в конечном итоге должны быть проданы по 

сниженным ценам, а другие товары могут быть испорчены или украдены. Реализованные наценки 

распределения по товарам, цены которых должны быть снижены, будут очевидно меньше нормальных 

наценок или могут быть даже отрицательными. Наценки на товары, использованные для вознаграждения 

работников в натуральной форме или изъятые из запасов для конечного потребления собственниками, 

равны нулю вследствие метода оценки этих товаров. Наконец, наценки на испорченные или похищенные 

товары, являются отрицательными величинами и равны текущим ценам покупателей для замещающих 

товаров. Средняя наценка распределения на товары, приобретенные для перепродажи, может быть ниже 

нормальной наценки и, возможно, существенно ниже в отношении некоторых видов товаров, таких, 

например, как модные товары или скоропортящиеся товары. 

 

7. Выпуск центрального банка 

7.166 Центральные банки предоставляют широкий спектр финансовых услуг, состав которых может 

варьироваться в зависимости от страны. Как правило, можно выделить определенное сочетание 

следующих широких групп услуг: услуги в области денежно-кредитной политики, включая эмиссию 

валюты и регулирование денежной массы; услуги, связанные с обеспечением финансовой стабильности, в 

том числе регулирование и макропруденциальный надзор; услуги по управлению международными 

резервами и платежными системами; а также выполнение функций банкира правительства. 

7.167 Как правило, эти услуги предоставляются безвозмездно или по ценам, не имеющим экономической 

значимости, на благо общества в целом. Это утверждение, безусловно, справедливо в отношении услуг по 

реализации денежно-кредитной политики и услуг, связанных с управлением международными резервами; 

однако оно применимо также, например, к услугам, направленным на обеспечение финансовой 

стабильности и управление платежными системами. Хотя подобные виды услуг могут иметь важное 

значение для финансовых посредников, их основная цель заключается в обслуживании финансовой 

системы в более широком смысле, включая рынки и рыночную инфраструктуру, а также общества в целом. 

7.168 Что касается услуг по надзору, то весомые аргументы также указывают на то, что эти услуги следует 

рассматривать как предоставляемые в интересах общества в целом, с целью защиты общества от 

недобросовестной деловой практики. Услуги по надзору, как правило, не вводятся для того, чтобы 

защитить конкретную финансовую корпорацию от риска в отношении их собственных средств или 

резервов; такая защита является, прежде всего, обязанностью самой соответствующей корпорации и ее 

акционеров. В случае с данными услугами финансовые корпорации могут осуществлять определенные 

платежи, однако эти платежи, как правило, носят обязательный характер и не пропорциональны объему 

фактически оказанных услуг; следовательно, их следует классифицировать как текущие трансферты. 

7.169 Что касается возможного оказания центральными банками косвенных финансовых услуг по ссудам и 

депозитам (см. ниже), следует отметить, что центральные банки, как правило, не осуществляют выдачу 

ссуд и прием депозитов, преимущественно от финансовых корпораций и государства, из коммерческих 

соображений. Центральные банки представляют собой нетипичных финансовых посредников, которые 

принимают на себя обязательства и занимаются выдачей ссуд не с целью получения прибыли за счет 

разницы между соответствующими потоками доходов, а для проведения денежно-кредитной политики и 

выполнения иных государственных функций. И хотя их деятельность способствует перераспределению 
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средств между займодавцами и заемщиками, решения центральных банков относительно объемов 

осуществляемого посредничества и/или устанавливаемых цен не обусловлены теми же соображениями, 

которые актуальны для «обычных» финансовых посредников, таких как коммерческие банки. Таким 

образом, концепция неявных финансовых услуг по ссудам и депозитам как таковая может быть признана 

неприменимой и, безусловно, не отражающей их фактический выпуск. Кроме того, в отношении 

значительной части ссуд и депозитов, отраженных в балансах центральных банков, процентные ставки 

устанавливаются таким образом, что они оказывают влияние на рыночные процентные ставки, тем самым 

прямо или косвенно влияя и на базисные ставки, используемые для расчета неявных финансовых услуг по 

ссудам и депозитам. Базисная ставка, которую можно рассматривать как экзогенную переменную для 

финансовых посредников, взимающих плату за этот вид финансовых услуг, в определенной степени 

является эндогенной для центральных банков. 

7.170 Следовательно, вышеуказанные услуги центральных банков рассматриваются как нерыночный выпуск, 

предоставляемый обществу в целом (т. е. коллективные услуги), и общий выпуск должен оцениваться по 

сумме затрат, в то время как обязательные выплаты финансовых корпораций центральному банку следует 

рассматривать как текущие трансферты, а не как покупку услуг. Кроме того, центральные банки могут 

время от времени получать доход от продажи рыночных продуктов, произведенных в рамках вторичной 

деятельности. Однако общий выпуск центрального банка, охватывающий как его рыночный, так и 

нерыночный выпуск, по-прежнему оценивается по сумме затрат на производство. Стоимость его 

рыночного выпуска определяется поступлениями от продажи рыночных продуктов, а стоимость его 

нерыночного выпуска получается остаточно как разница между стоимостью общего выпуска и рыночного 

выпуска. 
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8. Финансовые услуги, за исключением услуг, связанных со страхованием и 

пенсионными фондами 

7.171 Всестороннее обсуждение вклада финансовых активов и обязательств в формирование и распределение 

доходов, а также в изменение величины богатства за учетный период приводится в главе 25 «Отдельные 

вопросы, связанные с финансовыми инструментами ». (Подробную информацию об оценке финансовых 

услуг в сфере исламских финансов см. в главе 26.) Ниже представлено краткое изложение основных 

аспектов, влияющих на общую оценку выпуска финансовых услуг. Выделяются три вида финансовой 

деятельности: финансовое посредничество, услуги вспомогательных финансовых организаций и другие 

финансовые услуги. К финансовым услугам относятся услуги по мониторингу, услуги по обеспечению 

удобства, предоставление ликвидности, принятие рисков, услуги андеррайтинга и торговые услуги. 

7.172 Финансовое посредничество включает управление финансовыми рисками и трансформацию ликвидности 

― виды деятельности, в которых институциональные единицы принимают финансовые обязательства с 

целью приобретения, в основном, финансовых активов. Корпорации, занятые этими видами деятельности, 

получают средства, не только принимая депозиты, но также выпуская векселя, облигации или другие 

ценные бумаги. Они используют эти средства, а также собственные средства для приобретения, в 

основном, финансовых активов не только путем предоставления авансов или ссуд другим единицам, но 

также приобретая векселя, облигации или другие ценные бумаги. Вспомогательная финансовая 

деятельность содействует управлению рисками и трансформации ликвидности. Вспомогательные 

финансовые организации, которые заняты в основном предоставлением вспомогательных финансовых 

услуг, обычно действуют от имени других единиц и не принимают риски, принимая обязательства или 

приобретая финансовые активы, что является частью процесса посредничества. 

7.173 Финансовые услуги предоставляются почти исключительно финансовыми корпорациями ввиду обычно 

строгого надзора за предоставлением этих услуг. Так же финансовые корпорации редко производят другие 

услуги. Если предприятие розничной торговли принимает решение, например, о предоставлении кредита 

своим покупателям, то кредит обычно предоставляется дочерней единицей предприятия розничной 

торговли; эта дочерняя единица рассматривается как финансовая корпорация независимо от того, как 

классифицируется материнское предприятие. Финансовые корпорации могут также создавать дочерние 

единицы для предоставления только особых форм финансовых услуг. Например, операции с кредитными 

картами могут быть связаны с каким-либо банком, но могут осуществляться отдельными 

институциональными единицами. 

7.174 Финансовые услуги могут оплачиваться в явной и неявной форме. Некоторые операции с финансовыми 

активами могут осуществляться одновременно за плату в явной и в неявной форме. Ниже рассмотрены 

четыре способа предоставления и оплаты финансовых услуг: 

a. Финансовые услуги, предоставляемые за плату в явной форме; 

b. Финансовые услуги, предоставляемые в связи с уплатой процентов по ссудам и депозитам; 

c. Финансовые услуги, связанные с приобретением и выбытием финансовых активов и 

обязательств на финансовых рынках; 

d. Финансовые услуги, связанные со страхованием и деятельностью пенсионных фондов. 

Ниже рассматриваются первые три вида финансовых услуг, тогда как в следующем разделе речь идет о 

финансовых услугах, связанных со страхованием и пенсионными программами. В главе 25 «Отдельные 

вопросы, связанные с финансовыми инструментами» представлен обзор операций и других потоков, 

связанных с каждым видом финансовых инструментов. Порядок учета инвестиционного дохода описан в 

главе 8 «Счета заработанных доходов», а порядок приобретения и выбытия финансовых активов и 

обязательств ― в главе 12 «Финансовый счет». Изменения стоимости финансовых активов и обязательств, 

не связанные с операциями, описаны в главе 13 «Счет других изменений в активах и обязательствах». 

 

Финансовые услуги, предоставляемые за плату в явной форме, и финансовые 

услуги, предоставляемые в связи с инвестиционными фондами  

7.175 К данной категории относится множество услуг, которые могут предоставляться различными видами 

финансовых корпораций. Учреждения, принимающие депозиты, такие как банки, могут взимать с 

домашних хозяйств плату за оформление ипотеки, управление инвестиционным портфелем, 

предоставление консультаций по вопросам налогообложения, управление наследственным имуществом и 

т. д. Специализированные финансовые корпорации могут взимать плату с нефинансовых корпораций за 

организацию первичного размещения акций или за административное сопровождение реструктуризации 
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группы корпораций. Однако наиболее распространенным и, вероятно, самым крупным видом прямых 

сборов, скорее всего, является плата, взимаемая эмитентами кредитных карт с организаций, принимающих 

кредитные карты в качестве средства платежа за предоставляемые ими товары и услуги. Данный сбор, как 

правило, рассчитывается в виде процента от суммы продажи; в случае с розничными торговцами 

стоимость продажи соответствует торговому обороту, а не объему выпуска. Хотя в абсолютном 

выражении этот процент обычно невелик, возможно, один или два процента, тот факт, что он применяется 

к столь значительным суммам, означает, что общая величина сбора оказывается очень большой. Этот сбор 

представляет собой выпуск компаний, выпускающих кредитные карты, и промежуточное потребление 

корпораций, принимающих кредитные карты в качестве средства платежа. Игнорирование роли компании-

эмитента кредитных карт не влияет на измерение расходов (как правило, расходов на конечное 

потребление или экспорт) на соответствующие товары и услуги, однако приводит к занижению издержек 

поставщика этих товаров и услуг, а также объема выпуска самой компании-эмитента кредитных карт. Это, 

в свою очередь, приводит к неправильному распределению добавленной стоимости от компании-эмитента 

кредитных карт к поставщику товаров и услуг, оплачиваемых кредитной картой. 

7.176 Пример компании, выпускающей кредитные карты наглядно демонстрирует, что финансовая корпорация 

может предоставлять услуги, оплата которых осуществляется различными средствами платежа 

различными клиентами или при различных обстоятельствах. Выше уже обсуждался сбор, взимаемый с 

корпораций, принимающих кредитные карты в качестве средства платежа. С держателя карты также может 

взиматься прямой сбор, как правило, ежегодный, за пользование картой. Кроме того, если держатель карты 

пользуется предоставляемыми ею кредитными возможностями, он несет косвенные расходы, связанные с 

выплатой процентов по непогашенной задолженности (которая в СНС классифицируется как ссуда). 

7.177 Некоторые институциональные единицы выполняют в качестве единственной или преобладающей 

функции владение финансовыми активами от имени их владельцев. Эту цель, например, преследуют 

некоторые взаимные фонды, холдинговые компании, трасты и единицы специального назначения. В 

процессе управления этими активами данные предприятия несут административные расходы, такие как 

выплаты управляющим фондами, кастодианам, банкам, бухгалтерам, юристам или собственному 

персоналу. Оплата этих расходов может осуществляться явным образом в форме комиссионного 

вознаграждения, либо неявным образом: путем покрытия расходов за счет полученного инвестиционного 

дохода или за счет активов самого предприятия. Расходы, оплаченные неявным образом, должны 

считаться услугой владельцам. Например, хедж-фонд может распределять определенную долю своего 

чистого дохода в пользу единицы, осуществляющей управление фондом; данная выплата должна быть 

отражена в учете как плата за оказанные услуги. Аналогичным образом, кастодиан может взимать 

пониженную комиссию в обмен на право предоставлять находящиеся у него на хранении ценные бумаги 

во временное пользование (в ссуду). 

7.178 Неявные сборы за услуги по управлению активами могут оцениваться по затратам. Соответствующая 

запись предполагает увеличение чистой величины инвестиционного дохода, подлежащего выплате 

инвестору, до его валовой величины (до вычета расходов). Без признания выпуска таких услуг понесенные 

затраты привели бы к отрицательной прибыли у предприятий, занимающихся управлением активами. При 

использовании данного подхода предприятия имеют чистую прибыль равную нулю. 

7.179 Институциональные единицы могут создаваться с целью владения активами и управления ими от имени 

других лиц. Они могут иметь собственный штат сотрудников, однако чаще прибегают к услугам 

администраторов, доверительных управляющих и/или портфельных менеджеров для управления 

деятельностью фондов. Именно так обстоит дело в случае большинства инвестиционных фондов. Важно 

отметить, что сами фонды рассматриваются как отдельные институциональные единицы, обособленные от 

единицы, осуществляющей управление ими. Инвестиционные фонды выплачивают вознаграждение этим 

поставщикам услуг и используют необходимые кадровые ресурсы для обеспечения функционирования 

фондов (покупка и продажа ценных бумаг, предоставление юридических, бухгалтерских и иных услуг, 

требуемых для обеспечения эффективного функционирования фонда). Фонд, в свою очередь, взимает с 

инвесторов плату за обслуживание, размер которой эквивалентен сумме операционных расходов и которая, 

как правило, отражается в виде ежегодного процента от стоимости активов фонда. Кроме того, с 

держателей акций или паев инвестиционных фондов могут взиматься комиссии за совершение 

определенных операций, таких как комиссии за погашение паев, комиссии за обмен (взимаемые при 

переводе паев или акций внутри одной группы фондов) или комиссии за обслуживание счета. Оба типа 

комиссий рассматриваются как плата за финансовые услуги, предоставляемые непосредственно 

первичными профессиональными поставщиками услуг акционерам фондов. Инвестиционным фондам 

также могут вменяться неявные комиссии за финансовые услуги, связанные со ссудами и депозитами. Эти 

неявные комиссионные сборы за услуги также должны учитываться как выплачиваемые акционерами 

фондов корпорациям, принимающим депозиты, по аналогии с порядком учета явных комиссионных 

сборов, выплачиваемых этим корпорациям. Таким образом, инвестиционные фонды не рассматриваются 

ни как поставщики, ни как потребители услуг, вследствие чего показатели их выпуска, промежуточного 
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потребления и вознаграждения работников принимаются равными нулю. 

 

Финансовые услуги, предоставляемые в связи с уплатой процентов по ссудам и 

депозитам 

7.180 Один традиционный способ предоставления финансовых услуг состоит в осуществлении финансового 

посредничества. Это относится к процессу, в котором финансовая корпорация, такая как банк, принимает 

депозиты от единиц, которые хотят получить процентный доход на средства, которые единица не 

предполагает немедленно использовать и одалживает их другим единицам, средства которых 

недостаточны для удовлетворения их потребностей. Банк обеспечивает механизм, позволяющий первой 

единице предоставить в долг средства второй единице. Каждая из двух сторон платит банку за 

предоставленную услугу; единица, которая одалживает свои средства, делает это, принимая ставку 

процента ниже, чем та, которую платит заемщик, и таким образом, разница объединяет оба платежа, 

взимаемых в неявной форме банком с единицы, которая вносит средства на депозит, и с единицы, которая 

занимает средства. В связи с этим механизмом возникает концепция «базисной» ставки процента. Разница 

между ставкой процента, которую банк получает от заемщика, и базисной ставкой процента, плюс разница 

между базисной ставкой процента и ставкой процента, которую банк выплачивает по депозитам, 

представляет собой платежи за неявные банковские услуги по ссудам и депозитам. 

7.181 Однако редко бывает так, чтобы объем средств, предоставленных финансовой корпорацией в виде ссуд, 

точно соответствовал объему средств, размещенных у нее в виде депозитов. Часть денежных средств могла 

быть размещена на депозитах, но еще не предоставлена в виде ссуд; часть ссуд могла быть 

профинансирована за счет собственных средств банка, а не за счет заемных средств. Однако, вкладчик 

средств получает тот же самый процент и такую же услугу независимо от того, были или не были его 

средства предоставлены в долг другому клиенту, а заемщик платит ту же самую ставку процента и 

получает такую же услугу независимо от того, получает ли он средства из фондов посредничества или из 

собственных ресурсов банка. По этой причине в отношении всех ссуд и депозитов, предлагаемых 

финансовой корпорацией, подлежит начислению косвенная плата за услуги независимо от источника 

средств. Базисная ставка процента применяется как в отношении процента, уплачиваемого по ссудам, так и 

процента выплачиваемого по депозитам таким образом, что суммы процентов, отражаемые как таковые в 

интегрированной системе СНС, рассчитываются как произведение базисной ставки на соответствующий 

объем рассматриваемых ссуд или депозитов. Разница между этими величинами и величинами, фактически 

уплаченными финансовой корпорации или полученными от нее, отражается как платежи за услуги, 

производимые заемщиком или вкладчиком финансовой корпорации. Для ясности, суммы, исчисленные на 

основе применения базисной ставки процента и отражаемые в СНС как проценты, называются «процент в 

определении СНС», а суммы, фактически уплаченные финансовой корпорации или полученные ею, 

называются «банковский процент». Оплата в неявной форме за услуги представляет собой, таким образом, 

сумму банковского процента на ссуды, минус процент в определении СНС на те же самые ссуды, плюс 

процент в определении СНС на депозиты, минус банковский процент на те же депозиты. Плата за услуги 

подлежит уплате единицей, получившей ссуду или владеющей депозитом, в зависимости от конкретного 

случая. 

7.182 По договоренности в рамках интегрированной системы национальных счетов неявные платежи в 

отношении процентов применяются только для ссуд и депозитов и только тогда, когда действия со ссудами 

и депозитами осуществляются финансовыми корпорациями. Эти финансовые корпорации не обязательно 

должно быть резидентами данной страны, так же, как и клиенты этих финансовых корпораций. Таким 

образом возможен импорт и экспорт этого вида финансовых услуг. Финансовая корпорация не обязательно 

должна принимать депозиты наряду с предоставлением ссуд. Дочерние финансовые единицы предприятий 

розничной торговли представляют собой примеры финансовых корпораций, которые предоставляют 

ссуды, не принимая при этом депозиты. Ростовщик, который имеет достаточно детальные счета, чтобы 

рассматриваться в качестве корпорации или квазикорпорации, может получать этот вид платежей; 

поскольку ростовщики обычно взимают особенно высокие ставки процента, платежи за их услуги могут 

значительно превышать выплаты процентов в определении СНС.  

7.183 Базисная ставка процента, которая должна быть использована для исчисления процента в определении 

СНС, представляет собой величину между ставками банковского процента по депозитам и ссудам. Однако 

ввиду того, что равенство между объемами ссуд и депозитов необязательно, она не может быть рассчитана 

как простая средняя для ставок по ссудам или депозитам. Поскольку услуги по трансформации 

ликвидности рассматриваются как часть неявных финансовых услуг, связанных со ссудами и депозитами, 

рекомендуется использовать единую временную базисную ставку, а не две базисные ставки: для 

краткосрочных и долгосрочных ссуд и депозитов. Порядок расчета единой базисной ставки должен 

определяться с учетом национальных условий на основе любого из следующих подходов: 
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a. Базисная ставка, основанная на единой наблюдаемой экзогенной ставке для конкретного 

инструмента, такая как ставка межбанковского кредитования; 

b. Базисная ставка, основанная на средневзвешенном значении наблюдаемых экзогенных ставок 

для сроков погашения различной длительности (взвешенных по объему ссуд и депозитов по 

каждому сроку погашения); 

c. Средневзвешенное значение эндогенных процентных ставок по ссудам и депозитам. 

7.184 В периоды сильных колебаний базисных ставок, а также в ситуациях, когда на рынках ликвидности 

наблюдаются сбои в функционировании, при расчете оценок неявных финансовых услуг по ссудам и 

депозитам следует проявлять особую осмотрительность. Для таких периодов могут быть характерны 

отрицательные оценки неявных финансовых услуг по ссудам и депозитам, особенно для вкладчиков, но 

также и для заемщиков. При возникновении подобных ситуаций странам рекомендуется пересмотреть 

вопрос о применимости используемой базисной ставки для расчета неявных финансовых услуг по ссудам и 

депозитам за этот период. Первый и наиболее простой подход заключается в том, чтобы страны 

рассмотрели возможность использования простой взвешенной средней процентных ставок по ссудам и 

депозитам за те годы, в которых оценки неявных финансовых услуг оказались отрицательными, будь то 

для вкладчиков или для заемщиков. Второй и несколько более сложный подход исходит из того, что в 

периоды нарушение функционирования рынков банки могут предлагать финансовые стимулы для 

привлечения вкладчиков; это означает, что часть того, что в настоящее время, как правило, учитывается 

как банковский процент, фактически может содержать элемент трансферта. Согласно данному подходу, в 

периоды, когда величина неявных финансовых услуг по ссудам или депозитам с использованием 

традиционного метода принимает отрицательные значения, величину неявной платы за услуги следует 

рассчитывать исходя из допущения, что маржа (неявные финансовые услуги, выраженные в процентах от 

суммы депозитов или ссуд), которую банки взимают по депозитам или ссудам, остается в целом 

стабильной во времени. 

7.185 Как отмечалось ранее, трансформация ликвидности рассматривается как составная часть неявных 

финансовых услуг, связанных со ссудами и депозитами. Меньшая ясность существует в вопросе о 

включении или исключении риска кредитного дефолта. Хотя с концептуальной точки зрения исключение 

риска кредитного дефолта из состава неявных финансовых услуг по ссудам и депозитам представляется 

обоснованным, в настоящее время многие страны не имеют возможности осуществить это таким способом, 

который обеспечивал бы разумную сопоставимость данных между странами. Тем не менее некоторые 

страны продемонстрировали, что в их конкретных условиях получение содержательных результатов 

вполне осуществимо, и на этой основе эти страны подготовили оценки неявных финансовых услуг по 

ссудам и депозитам. Признавая, что для реализации этих усовершенствований потребуется определенное 

время, в интересах сохранения международной сопоставимости рекомендуется, чтобы те страны, которые 

исключают риск кредитного дефолта из своих оценок неявных финансовых услуг по ссудам и депозитам, 

также представляли бы дополнительные оценки, включающие риск кредитного дефолта. 

7.186 Для международной торговли неявными финансовыми услугами по ссудам и депозитам, могут 

использоваться различные валюты; в связи с этим соответствующую плату за услуги следует рассчитывать 

как минимум для двух групп валют (национальной и иностранной). Желательно применять отдельные 

базисные ставки для каждой валюты, имеющей существенную долю в структуре ссуд или депозитов. 

Базисная ставка для конкретной валюты не обязательно должна быть одинаковой для поставщиков 

неявных финансовых услуг по ссудам и депозитам из различных стран. Хотя при нормальных 

обстоятельствах можно ожидать, что эти показатели будут относительно близки, соответствующую ставку, 

при наличии такой возможности, следует брать с финансовых рынков страны-эмитента данной валюты; 

при этом предпочтительно, чтобы она совпадала со ставкой, используемой статистической организацией 

данной страны. В тех случаях, когда возникают отрицательные значения неявных финансовых услуг по 

межбанковским ссудам, и соответствующую отрицательную величину услуги получает финансовая 

корпорация-резидент, выступающая в качестве вкладчика, это должно быть отражено как услуги по 

обеспечению ликвидности, предоставленные финансовой корпорацией-резидентом (что увеличивает 

выпуск организации и экспорт экономики в целом), а не как отрицательный импорт. Для контрагента же 

эти потоки следует отражать как промежуточное потребление услуг по обеспечению ликвидности и 

импорт, а не как отрицательный экспорт или отрицательный выпуск. 

7.187 Банки могут предлагать ссуды, которые они называют ссудами с фиксированной процентной ставкой. Это 

следует рассматривать как такую ситуацию, где уровень банковского процента является фиксированным, 

но поскольку базисная ставка процента меняется, уровень процента в определении СНС и величина оплаты 

услуг будут варьироваться. 

7.188 Когда предприятие приобретает основные фонды на условиях финансовой аренды, условно исчисляется 

ссуда между арендодателем и арендополучателем. Регулярные платежи по финансовой аренде 

рассматриваются как платежи процента и возврат капитала. Если арендодатель является финансовой 
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корпорацией, процент, подлежащий выплате по условиям финансовой аренды, соответствует банковскому 

проценту и должен быть разделен на процент в определении СНС и плату за финансовые услуги, как в 

случае предоставления любой другой ссуды. 

7.189 Даже когда ссуда классифицируется как неработающая, процент и связанная с ней оплата услуг должны 

отражаться в СНС. Обсуждение трактовки неработающей ссуды содержится в главе 14 «Баланс активов и 

пассивов». 

 

Финансовые услуги, связанные с приобретением и продажей финансовых активов и 

обязательств на финансовых рынках 

7.190 Долговые ценные бумаги, такие как векселя и облигации, представляют собой другие формы финансовых 

активов, с которыми связаны выплаты процентов владельцам ценных бумаг единицами, выпускающими 

их. Как пояснено в главе 25 «Отдельные вопросы, связанные с финансовыми инструментами», некоторые 

из этих выплат процентов могут быть условно исчислены, исходя из изменений в стоимости ценных бумаг 

по мере приближения срока их погашения. Когда финансовая корпорация предлагает ценную бумагу к 

продаже, взимается плата за услуги; цена покупки (или цена продавца) представляет собой оценку 

рыночной стоимости ценной бумаги плюс маржа. Еще один платеж взимается, когда ценная бумага 

продана; цена, предлагаемая продавцу (цена покупателя), представляет собой ее рыночную стоимость за 

вычетом маржи. 

7.191 Цены ценных бумаг могут меняться быстро и для того, чтобы избежать включения холдинговой прибыли 

или убытка в расчет маржи за услуги, важно исчислять маржу в связи с продажей и покупкой на основе 

средних цен. Средняя цена ценной бумаги представляет собой среднее значение на данный момент 

времени между ценой покупателя и ценой продавца. Таким образом, маржа в связи с покупкой ценной 

бумаги представляет собой разницу между ценой продавца и средней ценой на момент покупки, а маржа в 

связи с продажей ценной бумаги представляет собой разницу между средней ценой и ценой покупателя на 

момент продажи ценной бумаги. 

7.192 При расчете процентного дохода как прироста стоимости ценной бумаги в период между датой ее 

приобретения и датой погашения (или последующей продажи) важно производить измерения, исходя из 

разницы между двумя значениями средней цены, а разницу между средней и ценой покупателя или ценой 

продавца на момент покупки, продажи или погашения рассматривать как маржу, представляющую собой 

оплату услуги. Игнорирование маржи приводит к занижению стоимости выпуска финансовых корпораций, 

а также может повлечь за собой занижение величины выплаты процентов. 

7.193 Акции и паи (или доли) инвестиционных фондов приносят доход от собственности, отличный от 

процентов, однако, как и долговые ценные бумаги, они предлагаются к продаже и покупке по разным 

ценам. Разница между ценой покупки и средней ценой и между средней ценой и ценой продажи должна 

рассматриваться как стоимость предоставленных финансовых услуг аналогично тому, как это делается в 

случае с ценными бумагами. Те же принципы, что и для ценных бумаг, применяются здесь по таким же 

соображениям. 

7.194 Хотя здесь не возникают никакие потоки доходов от собственности, маржа между ценой покупки и 

продажи также исчисляется при покупке иностранной валюты (включая операции, номинированные в 

иностранных валютах, такие как платежи за импорт и экспорт, а также приобретение банкнот и монет в 

иностранной валюте). Как и в предыдущих ситуациях, эта маржа должна рассматриваться как плата за 

предоставление финансовых услуг, так же как это делается в случае с ценными бумагами. 

7.195 Факторинг представляет собой операцию, в ходе которой финансовая компания (факторинговая компания, 

которой может быть банк, иная финансовая корпорация или специализированная единица, предлагающая 

факторинговые услуги) приобретает у поставщика торговую дебиторскую задолженность со скидкой. 

Размер скидки равен разнице между номинальной стоимостью дебиторской задолженности и 

фактическими выплатами факторинговой компании поставщику; она может состоять из трех элементов: (i) 

сборы; (ii) проценты; и (iii) компенсация за возможные неплатежи по кредиту. С концептуальной точки 

зрения выпуск факторинговой компании представлен исключительно первым из этих элементов. Однако 

на практике информация об этих трех элементах может быть недоступна по отдельности. Разница между 

номинальной стоимостью дебиторской задолженности и фактическими выплатами факторинговой 

компании может тогда рассматриваться как хорошая аппроксимация величины выпуска при условии, что 

факторинговые услуги по существу ограничиваются краткосрочными схемами финансирования с низким 

уровнем (неявного) процентного дохода, включая риски неисполнения кредитных обязательств. Однако в 

ситуациях, когда факторинговая компания получает относительно высокую компенсацию за безрисковый 

процентный доход (например, в условиях высокой инфляции) и/или возможное неисполнение 

обязательств, применение данного подхода может привести к неприемлемо высоким показателям объема 
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выпуска факторинговой компании; в подобных случаях от его использования предпочтительно 

воздержаться. В таких случаях разработчикам статистики следует стремиться оценить величину 

безрискового процента и/или риска дефолта по кредиту, подлежащую вычету из стоимости выпуска; в 

качестве альтернативы они могут рассматривать возможность оценки выпуска как суммы затрат. Кроме 

того, при выделении процентного компонента не следует производить оценку неявных финансовых услуг, 

связанных со ссудами и депозитами. Основная причина такой точки зрения заключается в том, что 

факторинг существенно отличается от более традиционного типа финансового посредничества, которое, 

как правило, подразумевает посредничество между вкладчиками и заемщиками, тем самым явно исключая 

такие требования, как прочая дебиторская и кредиторская задолженность. Данная логика применима и в 

тех случаях, когда (как это происходит при факторинге) дебиторская задолженность подлежит 

переклассификации в категорию ссуд. 

 

9. Финансовые услуги, связанные со страхованием и пенсионными программами 

7.196 Пять видов деятельности включены в эту группу услуг: страхование, кроме страхования жизни; 

страхование жизни и аннуитеты; перестрахование; программы социального страхования; программы 

стандартизированных гарантий. 

7.197 Все эти программы обеспечивают перераспределение средств, которые отражаются или в счетах 

трансфертных доходов, или в финансовом счете. В отношении страхования, кроме страхования жизни, и 

программ стандартизированных гарантий большая часть перераспределения происходит между 

различными единицами в рамках одного и того же периода. Многие клиентские единицы платят 

относительно небольшую премию или сбор, и небольшое их число имеет относительно большие 

требования или выплаты. В отношении страхования жизни, аннуитетов и пенсионных программ 

перераспределение происходит, главным образом, хотя и неполностью, между различными периодами для 

одного клиента. Выполняя свои функции в качестве управляющих этими средствами, страховые компании 

и пенсионные фонды участвуют в управлении рисками и в трансформации ликвидности, что является 

основными функциями финансовых корпораций. 

7.198 Страхование, кроме страхования жизни, обеспечивает страховое покрытие держателей полисов от потерь 

или ущерба в результате несчастных случаев. Страховая премия уплачивается страховым компаниям, и 

требования оплачиваются держателям полисов, только если событие, от которого страхуются, 

действительно произошло. Если событие происходит, тогда максимальная сумма, которая должна быть 

выплачена, обозначена в полисе, так что неопределенность касается того, будет ли произведен платеж, но 

не в отношении размера платежа. 

7.199 По полису страхования жизни значительное число небольших выплат производится в течение некоторого 

периода времени, и либо страховая сумма выплачивается целиком сразу, либо производится поток выплат 

в некоторое согласованное заранее время в будущем. Существуют некоторые небольшие ограничения в 

страховании жизни, которые состоят обычно в том, что факт платежа четко определен, но его размер 

может быть неопределенным. 

7.200 Аннуитеты предлагаются страховыми корпорациями, и они представляют собой способ для отдельного 

лица трансформировать сумму, предполагаемую к получению целиком сразу, в поток выплат в будущем. 

7.201 Подобно тому как отдельный человек может ограничить свою подверженность риску, оформив страховой 

полис, точно так же могут поступать и сами страховые корпорации. Страхование между одной страховой 

корпорацией и другой называется перестрахованием (страхование, не являющееся перестрахованием, 

называется прямым страхованием). Многие операции по страхованию осуществляются 

специализированными организациями, расположенными в нескольких международных финансовых 

центрах. Перестраховщики могут также выбирать последующую схему перестрахования. Эта практика 

называется «ретроцессией». 

7.202 Программа социального страхования — это такая программа, в которой третья сторона, обычно 

работодатель или органы государственного управления, поощряет или обязывает отдельных лиц 

участвовать в программе, обеспечивающей пособия в целом ряде определенных обстоятельств, включая 

выплату пенсий лицам в связи с завершением их трудовой деятельности. Программы социального 

страхования во многом схожи с прямым страхованием и могут управляться страховыми корпорациями. 

Это не является, однако, общей практикой, и существуют различные способы отражения отчислений 

(соответствующих премиям в случае прямого страхования) и пособий. 

7.203 При некоторых обстоятельствах единица, возможно, но не обязательно, относящаяся к сектору 

государственного управления, может предложить значительное число гарантий, очень похожих по 

характеру. Одним примером являются экспортные гарантии, а другим ― ссуды студентам. Так как такие 

гарантии весьма схожи и многочисленны, представляется возможным получить надежные статистические 
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оценки числа дефолтов, которые гарант будет должен покрыть, и поэтому гарантии рассматриваются так 

же, как прямое страхование, кроме страхования жизни. 

7.204 Детальное описание отражения каждого из этих видов деятельности, в том числе измерение выпуска, 

регистрацию потоков между страховой корпорацией или пенсионным фондом, включая работодателей с 

неавтономной программой социального страхования, с одной стороны, и держателями полисов или 

бенефициарами, с другой стороны, а также потоков между программами социального страхования и 

управляющими/спонсорами таких программ и влияния этих операций на изменения в балансах активов и 

пассивов соответствующих институциональных единиц, представлено в главе 24 «Страхование и пенсии». 

Ниже представлено общее описание ключевых положений измерения выпуска для различных видов 

деятельности, упомянутых выше. 

 

Страхование, кроме страхования жизни 

7.205 В соответствии с договором страхования, кроме страхования жизни, страховая компания получает 

страховую премию от клиента и является ее держателем до момента оплаты требования или до момента 

окончания периода страхования. В период между этими событиями страховая компания инвестирует 

страховую премию и получает доход от собственности, который является дополнительным источником 

средств для оплаты требования. Доход от собственности представляет собой упущенный доход клиента и 

поэтому рассматривается как неявная добавка к фактической страховой премии. Страховая компания 

устанавливает размер фактических премий таким образом, чтобы сумма фактических премий, плюс доход 

от собственности, полученный от инвестирования премий, минус ожидаемые требования, обеспечили бы 

маржу, которую страховая компания может удерживать. Эта маржа представляет собой выпуск страховой 

компании. В интегрированной системе национальных счетов выпуск страховой отрасли определяется 

таким образом, чтобы воспроизвести политику страховых компаний при установлении страховых премий. 

7.206 Основной метод измерения выпуска страхования, кроме страхования жизни, представлен ниже: 

Фактическая сумма заработанных страховых премий, 

плюс дополнения к страховым премиям, кроме премий по страхованию жизни, 

минус скорректированные подлежащие оплате страховые требования, кроме требований по 

страхованию жизни. 

7.207 Фактическая страховая премия (кроме страхования жизни), — это сумма, подлежащая выплате 

прямому страховщику или перестраховщику, предназначенная для обеспечения страхового покрытия 

для конкретного случая в течение определенного периода времени. Страхование часто предоставляется 

на годовой основе с выплатой премии в самом начале периода, хотя покрытие может быть на более 

короткие (или длительные) периоды, а премия может подлежать выплате частями, например, помесячно. 

7.208 Заработанные фактические страховые премии (кроме страхования жизни) представляют собой 

часть фактических страховых премий, которые относятся к страховому покрытию, 

предоставленному в учетном периоде. Например, если годовой полис с премией в размере 120 единиц 

вступает в силу 1 апреля, а счета составляются за календарный год, то заработанная премия в календарном 

году будет равна 90. Незаработанные фактические страховые премии (кроме страхования жизни) — 

это часть фактических премий, которые относятся к страховому покрытию в период после 

учетной даты. В примере, который был рассмотрен выше, на конец учетного периода незаработанная 

фактическая премия составит 30 единиц, которые предназначены для страхового покрытия в течение 

первых трех месяцев следующего года. Страховое требование (возмещение) (кроме страхования 

жизни) представляет собой суммы, подлежащие выплате в порядке урегулирования претензий в 

связи с причинением вреда или ущерба, возникших в результате события, предусмотренного в полисе 

страхования (или перестрахования), кроме страхования жизни, и произошедшего в период, для 

которого полис действителен. В случае катастрофических событий некоторая часть возмещений 

может быть отражена как капитальные трансферты. Требования, как правило, подлежат 

возмещению в момент наступления события, даже если выплата производится некоторое время спустя. 

Требования, подлежащие выплате, называются понесенными требованиями. В некоторых спорных случаях 

задержка между наступлением страхового случая, которое влечет возникновение требования по выплате 

возмещения, и урегулированием этого требования может занять годы. Неурегулированные требования по 

страховым возмещениям включают требования, которые не были заявлены, требования, которые 

были заявлены, но пока не урегулированы, или которые были и заявлены, и урегулированы, но не 

оплачены. 

7.209 Страховые корпорации имеют в своем распоряжении резервы, состоящие из незаработанных фактических 

премий и неурегулированных требований. Эти резервы называются техническими резервами, и они 

используются страховыми компаниями для получения инвестиционного дохода. Так как технические 
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резервы представляют собой обязательство страховой корпорации перед держателями полисов, считается, 

что инвестиционный доход, получаемый от их инвестирования, принадлежит держателям полисов. Однако 

он остается у страховых корпораций и фактически представляет собой неявное дополнение к страховым 

премиям. Поэтому этот доход рассматривается как дополнение к премиям, выплачиваемым держателями 

полисов страховой корпорации. 

7.210 Устанавливая размер фактических премий (что страховая корпорация должна делать заранее), она 

производит оценку размера ожидаемых возмещений, которые ей предстоит выплачивать. В 

интегрированной системе национальных счетов рассматриваются два способа определения 

соответствующего размера возмещений (называемых скорректированными возмещениями). Один метод — 

ex ante метод, называемый также методом на основе ожидаемых оценок, в соответствии с которым оценки 

скорректированных возмещений получают на основе использования модели, основанный на пошлом 

тренде в отношении требований, подлежащих возмещению страховыми корпорациями. Другой способ 

получения объема скорректированных возмещений основан на использовании информации, содержащейся 

в счетах страховых корпораций. В счетах страховых корпораций есть статья, которая называется 

«стабилизационным резервом», позволяющая определить уровень средств, которые страховая корпорация 

должна отложить для урегулирования непредвиденных значительных требований. Скорректированные 

страховые возмещения определяются ex post как сумма фактически понесенных страховых требований и 

изменений в стабилизационном резерве. В случаях, когда стабилизационный резерв недостаточен для 

возвращения скорректированных возмещений к нормальному уровню, дополнительно должны быть 

добавлены некоторые суммы из собственных средств. 

7.211 Иногда уровень страховых технических резервов и стабилизационных резервов может быть изменен в 

ответ на изменения в финансовом регулировании, а не как следствие изменений в ожидаемом тренде 

страховых премий и возмещений. Такие изменения должны быть отражены в счете других изменений в 

объеме активов и обязательств и исключены из формулы для определения выпуска. 

7.212 В обстоятельствах, при которых нет информации для определения скорректированных возмещений любым 

из этих способов, возможно, придется исчислять выпуск путем суммирования затрат на производство с 

включением надбавки на нормальную прибыль. 

 

Страхование жизни 

7.213 Полис страхования жизни представляет собой своего рода сберегательную программу. В течение ряда лет 

держатель полиса уплачивает страховые взносы страховой компании в обмен на обещание получения 

выплат в определенную дату в будущем. Эти выплаты могут рассчитываться по формуле, привязанной к 

фактически уплаченным взносам, либо зависеть от того, насколько успешно страховая компания 

инвестирует полученные средства. 

7.214 Страховая корпорация накапливает фактически уплаченные страховые премии до наступления 

предусмотренной даты выплаты страховых пособий, а тем временем использует резервы для получения 

инвестиционного дохода и холдинговой прибыли. Некоторые части инвестиционного дохода и 

холдинговой прибыли добавляются к резервам по страхованию жизни, которые принадлежат держателям 

полисов, с целью обеспечения страховых выплат в будущем (то есть по страхованию жизни и аннуитетам). 

Эти отчисления в резервы являются активом держателей полисов, однако остаются у страховой 

корпорации, которая продолжает инвестировать эти суммы до того момента, когда страховые суммы 

подлежат выплате. Остаток инвестиционного дохода и холдинговой прибыли, который не был распределен 

держателям полисов, остается у страховой корпорации в качестве платы за услуги, которые она 

предоставляет. 

7.215 Метод расчета выпуска услуг по страхованию жизни основывается на тех же общих принципах, что и для 

страхования, не связанного со страхованием жизни, однако из-за временного интервала между моментом 

получения фактических страховых премий и моментом выплаты страховых пособий необходимо делать 

специальные корректировки, учитывающие изменения прав по страхованию жизни и аннуитетам. 

7.216 Выпуск страхования жизни исчисляется следующим образом: 

Заработанные фактические страховые премии 

плюс дополнения к премиям по страхованию жизни 

минус выплаты, срок которых наступил 

минус увеличения (плюс уменьшения) обязательств по страхованию жизни и аннуитетам. 

7.217 Страховые премии по страхованию жизни определяются так же, как по страхованию, кроме страхования 

жизни. 
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7.218  Дополнения к премиям имеют более существенное значение для страхования жизни, чем для иных видов 

страхования. Они представляют собой совокупность всех доходов, распределяемых в пользу держателей 

полисов страхования жизни в качестве доходов от собственности, независимо от того, получены ли они за 

счет инвестиционного дохода или за счет холдинговой прибыли (или убытков). Соответствующая сумма 

представляет собой доход, недополученный держателями полисов вследствие предоставления средств в 

распоряжение страховой корпорации, и поэтому отражается как доход от собственности в счете 

распределения заработанных доходов. 

7.219 Страховые выплаты отражаются в учете по мере их назначения или осуществления. В сфере страхования 

жизни отсутствует необходимость в расчете скорректированных показателей, поскольку выплаты по 

полисам страхования жизни не характеризуются той же степенью непредсказуемой волатильности. 

Страховая компания способна формировать надежные оценки предстоящих выплат даже на несколько лет 

вперед. 

7.220 Права на выплаты по страхованию жизни и аннуитеты ежегодно увеличиваются за счет уплаты новых 

фактических страховых премий и начисления новых инвестиционных доходов в пользу держателей 

полисов (но не изымаемых ими), а также уменьшаются вследствие осуществления страховых выплат. 

Таким образом, объем выпуска услуг по страхованию жизни можно выразить как совокупный 

инвестиционный доход и холдинговая прибыль, полученные по правам на страхование жизни и аннуитеты, 

минус та часть этих доходов, которая была фактически распределена в пользу держателей полисов и 

присоединена к их правам по страхованию жизни и аннуитетам. 

 

Перестрахование 

7.221 Метод расчета выпуска услуг по перестрахованию не отличается от метода исчисления выпуска 

страхования, кроме страхования жизни, независимо от того, производится ли перестрахование полисов по 

страхованию жизни или полисов по страхованию, кроме страхования жизни. 

 

Программы социального страхования 

7.222 Существуют четыре различных способа организации социального страхования. 

a. Социальное страхование может быть обеспечено органами государственного управления на 

основе программы социального страхования; 

b. Работодатель может организовать программу социального страхования для своих работников, 

создавая или нет отдельный фонд для администрирования программы;  

c. Работодатель может поручить ведение данной программы страховой корпорации за 

вознаграждение. 

d. Страховая корпорация может предложить осуществление программы социального 

страхования для группы работодателей (программа для нескольких работодателей) или 

независимо от работодателя в обмен на любой доход от собственности и холдинговую 

прибыль, которую они, возможно, получат сверх того, что полагается участникам программы. 

e. Может быть создана отдельная институциональная единица для управления программами для 

групп работодателей или программами, независимыми от работодателя, используя или нет 

при этом услуги, предоставляемые страховыми корпорациями. 

Выпуск для каждого из этих видов функционирования системы социального страхования рассчитывается 

по-разному. 

7.223 Программы социального страхования осуществляются как часть функционирования органов 

государственного управления. Если существуют отдельные единицы, их выпуск определяется так же, как 

нерыночный выпуск, то есть по сумме затрат. Если отдельные единицы не выделены, выпуск услуг 

социального страхования включается в общий выпуск того уровня органов государственного управления, 

на котором программа функционирует. 

7.224 Когда работодатель организует свою программу социального страхования, стоимость выпуска также 

определяется по сумме затрат. Даже если работодатель учреждает отдельный пенсионный фонд для 

управления программой, стоимость выпуска все равно оценивается аналогичным образом. 

7.225 Когда работодатель прибегает к услугам страховой корпорации для управления программой от его имени, 

стоимость выпуска равна сборам, взимаемым этой страховой корпорацией. 

7.226 В случае программ для многих работодателей или программы, независимой от конкретного работодателя, 
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стоимость выпуска часто может быть определена как сумма затрат; если же управление программой 

осуществляется страховой корпорацией, эта стоимость принимается равной сборам, взимаемым данной 

корпорацией. Однако в некоторых случаях может потребоваться применение формулы, используемой для 

полисов страхования жизни. Более подробную информацию о порядке учета программ социального 

страхования см. в главе 24 «Страхование и пенсии». 

 

Программы стандартизированных гарантий 

7.227 В том случае, если программа стандартизированных гарантий функционирует как рыночный 

производитель, стоимость выпуска исчисляется так же, как стоимость выпуска страхования (кроме 

страхования жизни). Если программа стандартизированных гарантий функционирует как нерыночный 

производитель, стоимость выпуска определяется по сумме затрат. 

 

10. Фиатная валюта и криптоактивы 

7.228 Создание фиатной валюты, включая криптовалюту, выпускаемую правительствами и центральными 

банками, неявно учитывается как выпуск по сумме затрат на производство этих финансовых активов. 

7.229 Криптоактивы без соответствующего обязательства, предназначенные для выполнения функции средства 

обмена, классифицируются как непроизведенные нефинансовые активы. Майнеры, решающие 

криптографические задачи с целью валидации операций с этими активами в блокчейне и (частично) 

получающие взамен криптоактивы, рассматриваются как производители услуг по валидации, а не как 

производители самих активов. Объем их выпуска должен оцениваться как сумма явных сборов за 

валидацию и неявных сборов в форме новых монет криптоактивов. 

7.230 Большинство добываемых криптоактивов без соответствующего обязательства, поступают в обращение 

посредством работы майнеров, которые решают криптографические задачи (механизм proof-of-work) и 

валидируют опервации в блокчейне. Работа этих «майнеров» в большинстве случаев требует 

использования решений, разработанных на основе интеллектуальной собственности (в части создания 

алгоритмов для решения криптографических задач), применения специализированного вычислительного 

оборудования, значительных объемов энергии для питания и охлаждения этих машин, а также большого 

количества времени на решение самих задач. Недобываемые криптоактивы без соответствующего 

обязательства, поступают в обращение двумя различными способами. Они могут быть выпущены 

посредством прямой продажи и/или в качестве вознаграждения валидаторам, подтверждающим опервации 

иными способами, отличными от механизма proof-of-work (например, посредством механизмов proof-of-

stake или proof-of-authority). В конечном счете именно разработчик общей архитектуры системы 

определяет метод, посредством которого новые криптоактивы поступают в обращение (например, через 

прямые продажи, посредством механизмов proof-of-stake, proof-of-work и т. д.). 

7.231 Деятельность, связанная с появлением новых криптоактивов без соответствующего обязательства, 

рассматривается как производственная деятельность, поскольку работа майнеров и валидаторов требует 

затрат промежуточных товаров и услуг, труда и капитала. Ключевое различие между криптоактивами без 

соответствующего обязательства, генерируемыми посредством майнинга (proof-of-work), и 

криптоактивами, генерируемыми в ходе иных процессов валидации (например, proof-of-stake), заключается 

в том, что объем промежуточных ресурсов, связанных с процессом валидации недобываемых 

криптоактивов, значительно меньше объема ресурсов, требуемых для добываемых криптоактивов. Процесс 

валидации не всегда требует наличия специализированного вычислительного оборудования, а уровень 

энергопотребления, как правило, ниже, чем при майнинге. 

7.232 Владельцы существующих криптоактивов без соответствующего обязательства (т. е. монет, уже введенных 

в обращение), рассматриваются как потребители услуг, предоставляемых валидаторами. К их числу 

относятся многочисленные институциональные единицы, которые могут быть рассредоточены по 

широкому кругу стран. Именно они извлекают выгоду из введения в обращение новых криптоактивов, а 

также из сопутствующих услуг по валидации. Это обеспечивает расширение сферы использования 

криптоактивов и повышает вероятность их признания в качестве общепринятого средства обмена, что в 

обоих случаях способствует повышению полезности существующих криптоактивов. Связанный с этим 

(условно исчисленный) финансовый платеж соответствует размыванию стоимости уже существующих 

монет и отражается как финансовая орепация между производителями и сообществом держателей 

криптоактивов. 

7.233 В более общем плане аналогичные подходы могут быть применимы к услугам по валидации 

криптоактивов с соответствующим обязательством (и, по сути, ко всем операциям, совершаемым в 

блокчейне). 
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11. Научные исследования и разработки 

7.234 Научные исследования и разработки представляют собой творческую деятельность, осуществляемую на 

систематической основе с целью увеличения запаса знаний и использования этого запаса знаний для целей 

открытия или разработки новых продуктов, включая улучшение версий или качества существующих 

продуктов, и открытия или разработки новых, более эффективных процессов производства. Научные 

исследования и разработки не являются вспомогательной деятельностью, и в отношении них должны быть 

выделены отдельные заведения там, где это возможно. Научные исследования и разработки, 

осуществляемые рыночными производителями от собственного имени, в принципе, должны оцениваться 

при помощи исчисленных основных цен, которые были бы уплачены, если бы эти исследования 

выполнялись по контракту на коммерческой основе; однако на практике, по всей вероятности, их придется 

оценивать исходя из совокупных понесенных производственных затрат. Научные исследования и 

разработки, осуществляемые специализированными коммерческими научно-исследовательскими 

лабораториями или институтами, должны оцениваться по сумме поступлений от продаж, контрактов, 

комиссионных, сборов и т. д. обычным образом. Научные исследования и разработки, осуществляемые 

единицами сектора государственного управления, университетами, некоммерческими научно-

исследовательскими организациями и т. д. являются нерыночной продукцией и должны оцениваться по 

сумме понесенных затрат на производство. Деятельность в области научных исследований и разработок 

отличается от преподавания и выделена в отдельную позицию в МСОК. В принципе, следует разделять эти 

два вида деятельности, осуществляемых в университете или в другом учреждении высшего образования, 

хотя могут существовать значительные практические трудности в связи с тем, что персонал делит свое 

время между этими видами деятельности. Может существовать взаимодействие между преподаванием и 

участием в научных исследованиях, и в некоторых случаях это затрудняет разделение этих видов 

деятельности даже с теоретической точки зрения. Трактовка научных исследований и разработок как 

накопления капитала обсуждается в главе 11 «Счет операций с капиталом». 

 

12. Производство оригиналов и копий 

7.235 Производство книг, записей, фильмов, программного обеспечения (включая искусственный интеллект), 

данных и баз данных, пленок, дисков и т. д. представляет собой процесс, состоящий из двух этапов. На 

первом этапе производится оригинал, а на втором этапе осуществляется производство и использование 

копий оригинала. Выпуск первого этапа — сам оригинал, в отношении которого могут быть установлены 

юридические или фактические права собственности посредством авторского права, патента или режима 

секретности. Стоимость оригинала зависит от фактических или ожидаемых поступлений от продаж или 

использования копий на втором этапе, которые должны компенсировать затраты на производство оригинала, 

а также затраты, понесенные на втором этапе.  

7.236 Выпуском первого этапа является основной актив, принадлежащий создателю оригинала (автору, 

кинокомпании, разработчику программного обеспечения и т. д.). Он может быть созданы для продажи или 

для собственного валового накопления основного капитала производителем оригинала. Поскольку актив 

может быть продан другой институциональной единице, собственник актива в любой данный момент 

времени не обязательно является производителем оригинала, хотя очень часто это одна и та же единица. 

Если оригинал продан, когда он был произведен, стоимость выпуска производителя оригинала равна 

заплаченной цене. Если оригинал не продан, его стоимость может быть оценена на основе затрат на 

производство плюс чистый доход на капитал, использованный в производстве. Однако величина этого 

чистого дохода должна зависеть от дисконтированной стоимости будущих поступлений, ожидаемых от 

использования его в производстве, так что фактически эта дисконтированная стоимость, какой бы 

неопределенной она ни была, определяет ее величину. 

7.237 Собственник актива может непосредственно использовать его для производства копий в последующих 

периодах. Стоимость произведенных копий также отражается как производство, отдельное от производства 

оригинала. Амортизация отражается в отношении использования актива для производства копий так же, как 

это делается для любых других основных фондов. 

7.238 Собственник может также предоставить лицензию другим производителям с целью использования 

оригинала в производстве. Последние могут производить и продавать копии или использовать копии каким-

либо другим способом, например, в кино или в музыкальных выступлениях. Копировщик осуществляет 

производственный процесс по изготовлению копий. Частью стоимости изготовления копий является сбор, 

выплачиваемый лицензиатом владельцу или лицензиару. Этот сбор представляет собой и промежуточное 

потребление лицензиата, и выпуск собственника, который отражается как услуга, предоставленная 

лицензиату. Платежи, производимые с целью получения лицензии, могут называться по-разному, сборы, 

комиссии или роялти, но как бы они ни назывались, они отражаются как платежи за услуги, 
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предоставленные собственником. 

7.239 При определенных обстоятельствах лицензия на изготовление копий также может рассматриваться как 

актив, обособленный от оригинала. Условия, при которых применяется данный подход, а также 

соответствующие последствия более подробно рассматриваются в главе 11 «Счет операций с капиталом» и 

главе 27 «Контракты, договоры аренды, лицензии и разрешения». 

 

G. Промежуточное потребление 

1. Охват промежуточного потребления 

7.240 Промежуточное потребление включает стоимость товаров и услуг, потребленных в качестве затрат 

в процессе производства, за исключением основных фондов, потребление которых отражается как 

амортизация. Товары и услуги могут быть либо трансформированы, либо полностью использованы в 

процессе производства. Некоторые затраченные продукты появляются вновь после их трансформации и 

включения в выпуск, например зерно может быть переработано в муку, которая, в свою очередь, 

трансформируется в хлеб. Другие продукты полностью потребляются в процессе производства, например 

электроэнергия и большая часть услуг. 

7.241 Промежуточное потребление не включает расходы предприятий на приобретение ценностей, включающих 

произведения искусства, драгоценные металлы и драгоценные камни, ювелирные изделия из них. Ценности 

являются активами, приобретаемыми в качестве запаса стоимости: они не используются в производстве и со 

временем не теряют своих физических качеств. Расходы на приобретение ценностей отражаются в счете 

операций с капиталом. Промежуточное потребление также не включает затраты, связанные с постепенным 

использованием основных фондов, принадлежащих предприятию: снижение их стоимости в течение 

отчетного периода отражается как амортизация. Однако промежуточное потребление включает арендную 

плату, уплачиваемую за использование основных фондов, являются ли они оборудованием или зданиями, 

которые получены у других институциональных единиц по договору операционной аренды, а также, сборы, 

комиссионные, роялти и т. п., подлежащие уплате в соответствии с лицензионными соглашениями, как это 

пояснено выше. 

7.242 В том случае, когда вспомогательные услуги не отражаются как выпуск отдельного заведения, 

промежуточное потребление включает стоимость всех товаров и услуг, использованных в качестве затрат 

для вспомогательной деятельности, таких как закупки, продажа, маркетинг, учет, обработка данных, 

транспортировка, хранение, обеспечение безопасности и т. д. В этом случае товары и услуги, потребленные 

в этих вспомогательных видах деятельности, не отличаются от тех, которые были потреблены в основной 

(или вторичной) деятельности производственного заведения. В том случае, когда единица производит 

только вспомогательные услуги, ее продолжают показывать, как отдельную единицу, пока для этого имеется 

необходимая информация. Более подробное обсуждения вспомогательных видов деятельности содержится в 

главе 6 «Предприятия, заведения и отрасли». 

 

2. Время регистрации и оценка промежуточного потребления  

7.243 Промежуточное потребление товаров и услуг отражается на момент времени, когда товары или услуги 

поступают в процесс производства, а не на тот момент, когда они были приобретены производителем. На 

практике заведения обычно не отражают непосредственно фактическое использование товаров в 

производстве. Вместо этого они регистрируют покупки сырья и материалов, предназначенных для 

использования в качестве затрат на производство, а также любые изменения в запасах таких товаров. Оценка 

промежуточного потребления в заданном учетном периоде тогда может быть получена путем вычитания 

стоимости изменений запасов сырья и материалов из стоимости закупок. Изменения запасов сырья и 

материалов равны поступлениям этих продуктов в запасы, минус их выбытие из запасов и минус регулярно 

возникающие потери товаров в запасах. Таким образом, за счет уменьшения стоимости изменений запасов 

регулярно возникающие потери увеличивают промежуточное потребление. Даже если эти потери неизменно 

велики, но при этом возникают регулярно, они рассматриваются как увеличивающие промежуточное 

потребление. Товары, поступающие в запасы и изымаемые из них, оцениваются в ценах покупателей, 

преобладающих на тот момент, когда происходят поступления товаров в запасы, их выбытие и регулярно 

возникающие потери. Это тот же самый метод, который используется для оценки изменений запасов 

товаров, произведенных как выпуск. Следовательно, изложенные выше характеристики и особенности 

применения метода непрерывной инвентаризации (МНИ) применимы также к запасам материальных 

ресурсов для затрат. 

7.244 Товар или услуга, потребленные в качестве промежуточных затрат, обычно оцениваются в ценах 

покупателей, преобладающих на момент времени, когда они поступают в процесс производства; то есть в 
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ценах, которые производитель должен был бы заплатить, приобретая товар для замены выбывшего на 

момент его использования. Как пояснено более подробно в разделе С, цена покупателя может 

рассматриваться как состоящая из трех элементов: 

a. Основная цена, полученная производителем за товар или услугу; 

b. Любые транспортные расходы, оплаченные отдельно покупателем за поставку товара в 

требуемое время и в требуемое место, плюс суммарная наценка системы распределения на 

товар, накопленная по мере того, как он проходил по цепочке оптового и розничного 

распределения; 

c. Любой невычитаемый налог на продукт, подлежащий уплате за товар или услугу, когда они 

были произведены или когда они были на пути к покупателю, за вычетом любой субсидии на 

продукт. 

Для разработки таблиц «затраты-выпуск» может понадобиться различать все эти три элемента, но это не 

требуется при составлении счетов для институциональных секторов или таблицы ресурсов и использования. 

7.245 Промежуточные продукты, рассматриваемые как приобретенные у других заведений того же самого 

предприятия, должны быть оценены по тем же ценам, по которым они были оценены при определении 

выпуска этих заведений, плюс любые дополнительные транспортные расходы, не включенные в стоимость 

выпуска. 

7.246 В том случае, когда товары и услуги, произведенные внутри одного заведения, используются в качестве 

затрат на производство в том же заведении, они отражаются как часть промежуточного потребления, только 

если они были отражены как выпуск этого заведения. Обсуждение того, когда такая процедура может быть 

обоснованной, приведено в разделе Е. Поставки товаров и услуг между различными заведениями одного и 

того же предприятия отражаются как выпуск производящих заведений и как промежуточные затраты 

получающих продукты заведений только в тех случаях, когда получающее заведение фактически принимает 

все риски, связанные с завершением процесса производства. 

 

3. Граница между промежуточным потреблением и вознаграждением работников 

7.247 Некоторые товары и услуги, используемые предприятиями, не поступают прямо в сам процесс производства, 

а потребляются работниками, участвующими в этом производстве. В таких случаях необходимо решить, 

следует ли относить такие товары и услуги к промежуточному потреблению или их следует рассматривать 

как вознаграждение в натуральной форме. В принципе, если товары и услуги используются работниками в 

свободное от работы время и по их собственному усмотрению для прямого удовлетворения их потребностей 

или желаний, они должны рассматриваться как вознаграждение в натуральной форме. Однако, когда 

работники обязаны использовать товары и услуги для того, чтобы иметь возможность выполнять работу, 

тогда они должны быть отнесены к промежуточному потреблению. 

7.248 Для работодателя не имеет большого значения, отражаются ли они как промежуточное потребление или как 

вознаграждение работников, так как с точки зрения работодателя обе эти статьи являются издержками на 

производство, и поэтому прибыль остается той же самой. Однако перенесение таких товаров и услуг из 

вознаграждения работников в натуральной форме в промежуточное потребление или наоборот изменяет 

добавленную стоимость и сальдо заработанных доходов, а следовательно, и ВВП в целом. 

7.249 Следующие виды товаров и услуг, предоставляемые работникам, должны рассматриваться как 

промежуточное потребление: 

a. Инструменты и инвентарь, используемые исключительно или главным образом на работе; 

b. Одежда и обувь такого типа, которые обычные потребители не приобретают и не носят и 

которые используются исключительно или главным образом на работе; например, защитная 

одежда, халаты или униформа;  

c. Услуги по размещению на рабочем месте такого рода, которые не могут быть использованы 

домашними хозяйствами, к которым принадлежат работники: казармы, бытовки, общежития, 

хижины и т. п.; 

d. Специальное питание и напитки, необходимые в связи с особыми условиями работы, а также 

продукты питания и напитки, предоставляемые военнослужащим или другим лицам во время 

службы; 

e. Транспортные услуги и услуги гостиниц, включая средства для приобретения продуктов 

питания, предоставляемые работникам в связи с их служебными командировками;  
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f. Раздевалки, умывальники, души, ванные и т. д., предоставление которых обусловлено 

характером выполняемой работы;  

g. Пункты оказания первой помощи, медицинские осмотры или иные проверки состояния 

здоровья, требуемые в силу характера выполняемой работы. 

В некоторых случаях работники могут сами отвечать за приобретение видов товаров и услуг, перечисленных 

выше, а работодатель производит возмещение этих расходов в денежной форме. Такое возмещение расходов 

в денежной форме должно рассматриваться как промежуточные расходы работодателя, а не как часть 

заработной платы работников.  

7.250 Предоставление других видов товаров и услуг, таких как обычные жилищные услуги, услуги транспортных 

средств или потребительских товаров длительного пользования, используемых вне работы, транспортировка 

работников на работу и с работы домой и т. д., должны рассматриваться как вознаграждение в натуральной 

форме, как это пояснено более подробно в главе 8 «Счета заработанных доходов». 

 

4. Граница между промежуточным потреблением и валовым накоплением основного 

капитала 

7.251 Промежуточное потребление измеряет стоимость товаров и услуг, которые трансформируются или 

полностью используются в процессе производства в учетном периоде. Оно не включает ни затраты, 

связанные с использованием основных фондов, принадлежащих предприятию, ни расходы на приобретение 

основных фондов. Граница между этими видами расходов и промежуточным потреблением поясняется 

более подробно ниже. 

 

Мелкий инструмент 

7.252 Расходы на производственные товары длительного использования, которые являются небольшими, 

недорогими и используемыми для выполнения относительно простых операций, могут рассматриваться как 

промежуточное потребление в том случае, если такие расходы осуществляются регулярно и являются очень 

небольшими по сравнению с расходами на машины и оборудование. Например, это такие товары, как ручной 

инструмент: пилы, лопаты, ножи, топоры, молотки, отвертки и т. д. Однако в странах, в которых такие 

инструменты занимают значительную часть запаса товаров длительного пользования производителей, они 

могут рассматриваться как основные фонды. 

 

Техническое обслуживание и ремонт 

7.253 Граница между расходами на техническое обслуживание и ремонт и валовым накоплением основного 

капитала не является четкой. Обычные регулярные расходы на техническое обслуживание и ремонт 

основных фондов, используемых в производстве, представляют собой промежуточное потребление. 

Обычное техническое обслуживание и ремонт, включая замену неисправных деталей, представляют собой 

типичные вспомогательные виды деятельности, однако такие услуги могут также предоставляться 

отдельными заведениями в том же предприятии или они могут быть приобретены у других предприятий. 

7.254 Практическая задача состоит в том, чтобы отделить обычные расходы на техническое обслуживание и 

ремонт от существенных реноваций, реконструкций и расширения, которые выходят за пределы того, что 

необходимо просто для поддержания основных фондов в нормальном рабочем состоянии. Значительные 

реновации, реконструкции или расширения существующих основных фондов могут повысить их 

эффективность или мощности или продлить ожидаемый срок их службы. Это должно рассматриваться как 

валовое накопление основного капитала, так как в результате увеличиваются запасы основных фондов. 

7.255 Обычное техническое обслуживание и ремонт идентифицируются по следующим двум признакам: 

a. Они являются видами деятельности, которую владельцы или пользователи основных фондов, 

должны периодически осуществлять для того, чтобы иметь возможность использовать такие 

активы в течение ожидаемого срока службы. Они являются текущими издержками, которых 

нельзя избежать, если предполагать и дальше использовать основные фонды. Владелец или 

пользователь, не могут позволить себе пренебрегать техническим обслуживанием и ремонтом, 

так как это может привести к существенному сокращению ожидаемого срока службы основных 

фондов; 

b. Техническое обслуживание и ремонт не влекут за собой изменения основных фондов или их 

эффективности, но они позволяют просто поддерживать их в хорошем рабочем состоянии или 
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возвращать их к предыдущему состоянию в случае поломки. Неисправные детали заменяются 

новыми деталями того же вида без изменения сущности основных фондов. 

7.256 С другой стороны, значительные реновации, или расширения основных фондов определяются по 

следующим признакам:  

a. Решение о модернизации, реконструкции или расширении основного фонда является 

обдуманным инвестиционным решением, которое может быть принято в любой момент и не 

зависит от состояния актива. Масштабные работы по обновлению судов, зданий или иных 

сооружений зачастую производятся задолго до истечения срока их нормативной эксплуатации; 

b. Масштабная реконструкция или расширения повышают производительность или мощность 

существующих основных фондов или значительно продлевают срок их службы, как это 

предполагалось ранее. Расширение или перестройка существующего здания или сооружения, 

очевидно, представляют собой существенное изменение в данном контексте, однако к этой же 

категории относится и полная перепланировка или переустройство внутренних помещений 

здания либо судна. 

 

Программное обеспечение, данные и базы данных, научные исследования и 

разработки 

7.257 Программное обеспечение, данные и базы данных, а также научные исследования и разработки 

рассматриваются как накопление капитала за исключением тех случаев, когда ясно, что эта деятельность не 

приносит экономических выгод собственнику, и в этом случае это рассматривается как промежуточное 

потребление. Свободно доступные результаты научных исследований и разработок, а также другие 

продукты интеллектуальной собственности, созданные государственными органами и НКОДХ, которые 

приносят экономическую выгоду обществу в целом, также рассматриваются как основные фонды. 

 

Разведка и оценка запасов полезных ископаемых 

7.258 Расходы на разведку и оценку запасов полезных ископаемых не относятся к промежуточному потреблению. 

Независимо от того, успешны или нет разведка и оценка, они необходимы для приобретения новых 

ресурсов, и поэтому они рассматриваются как валовое накопление основного капитала. 

 

Военное оборудование 

7.259 Расходы на военное оборудование, включая большие системы вооружения, рассматриваются как валовое 

накопление основного капитала. Расходы на военные товары длительного пользования, такие как бомбы, 

торпеды и запасные части, отражаются как запасы материальных оборотных средств до момента их 

использования; в этот момент они отражаются как промежуточное потребление и изъятие из запасов. 

 

5.  Услуги, оказываемые производителям органами государственного управления 

7.260 Органы государственного управления могут предоставлять услуги производителям. Если за эти услуги 

взимается плата, она формирует часть промежуточного потребления производителя. Однако, если плата 

взимается не по экономически значимым ценам, стоимость услуги производителю выше, чем затраты. Тогда 

не производится оценки полученной выгоды, и затраты на услуги, не компенсированные платежами, 

включаются в коллективное потребление сектора государственного управления. 

 

6. Социальные трансферты в натуральной форме 

7.261 Расходы органов государственного управления и НКОДХ на приобретение товаров и услуг, произведенных 

рыночными производителями, с целью их непосредственного предоставления домашним хозяйствам (на 

индивидуальной или коллективной основе) без какой-либо переработки рассматриваются как расходы на 

конечное потребление сектора государственного управления или сектора НКОДХ, а не как промежуточное 

потребление. Такие товары и услуги рассматривается как социальные трансферты в натуральной форме, и 

они включаются в фактическое потребление домашних хозяйств. 

7.262 Нефинансовые и финансовые корпорации не производят выплат социальных трансфертов в натуральной 

форме и не осуществляют расходов на конечное потребление, за исключением центрального банка, 
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предоставляющего нерыночные услуги обществу в целом. 

 

7. Услуги ассоциаций предпринимателей 

7.263 Некоммерческие организации в форме ассоциаций предпринимателей, которые существуют для того, чтобы 

защищать интересы их членов и финансируются ими, являются рыночными производителями. Взносы по 

подписке, производимые предприятиями, представляют собой платежи за услуги ассоциации. Эти услуги 

потребляются членами ассоциации в качестве промежуточных затрат и оцениваются по суммам, 

уплачиваемым в виде членских взносов, отчислений или обязательных платежей. 

 

8. Аутсорсинг 

7.264 Становится все более обычным для производителей менять способ выполнения производственной 

деятельности. Различные стадии процесса производства или различные вспомогательные виды 

деятельности, такие, например, как уборка офиса или сборка электронных компонентов, могут быть 

переданы по контракту другому производителю в той же стране или за рубежом. Это меняет сложившуюся 

структуру промежуточных затрат несмотря на то, что технология производства может не меняться. Влияние 

этой практики на таблицы «затраты-выпуск» обсуждается в главах 15 «Таблицы ресурсов и использования» 

и в главе 36 «Таблицы затраты-выпуск». 

 

9. Аренда основных фондов 

7.265 Решение арендовать здания, машины и оборудование на основе договора операционной аренды, а не 

приобретать их, может оказать существенное влияние на соотношение между промежуточным потреблением 

и добавленной стоимостью у производителей и на распределение добавленной стоимости между 

производителями. Арендная плата за здания, машины или оборудование в соответствии с условиями 

договора операционной аренды представляет собой покупку услуг, которые отражаются как промежуточное 

потребление. Однако, если предприятие является собственником зданий, машин и оборудования, большая 

часть затрат, связанных с их использованием, не отражается как промежуточное потребление. Амортизация 

активов образует часть валовой добавленной стоимости, тогда как платежи процентов, фактические или 

условно исчисленные, должны выплачиваться из чистой прибыли. Только затраты на материалы, 

необходимые для поддержания основных фондов в нормальном состоянии и их ремонта, отражаются как 

промежуточное потребление. Решение арендовать, а не приобретать, может быть принято под влиянием 

факторов, которые не связаны с технологией производства, таких как налогообложение, наличие 

финансовых ресурсов или последствия для баланса активов и пассивов. 

7.266 Существует значительное различие между арендной платой за основные фонды по договору операционной 

аренды, и приобретением основных фондов по договору финансовой аренды. В случае операционной аренды 

арендодатель занят производственной деятельностью, в которой используется рассматриваемое 

оборудование, и ответственен за производственные риски, связанные со статусом эксплуатационной 

пригодности актива, предоставляемого в аренду. Платежи, производимые арендополучателем, 

рассматриваются как платежи за услугу. В случае финансовой аренды арендополучатель принимает все 

риски и выгоды, связанные с использованием актива в производстве. Финансовая аренда рассматривается 

как предоставление ссуды арендодателем арендополучателю и как приобретение оборудования 

арендополучателем. Последующие платежи арендополучателем рассматриваются как выплаты им процентов 

и возврат основного долга арендодателю. Более подробно трактовка операционной и финансовой аренды 

рассматривается в главе 27 «Контракты, договоры аренды, лицензии и разрешения». 

 

H. Амортизация 

1. Учет амортизации 

7.267 Амортизация представляет собой снижение в течение учетного периода текущей стоимости запаса 

основных фондов, включая произведенные природные ресурсы, принадлежащих производителю и 

используемых им, в результате физического износа, нормального морального устаревания или обычных 

случайных повреждений. 

7.268 Амортизация исчисляется в отношении всех основных фондов, находящихся в собственности 

производителя, но не в отношении ценностей (драгоценных металлов, драгоценных камней и т. д.), которые 

приобретаются как раз в связи с тем, что ожидается, что их стоимость, в реальном выражении, не снижается 
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со временем. Основные фонды должны быть произведены в качестве выпуска процесса производства, как 

определено в интегрированной системе национальных счетов. Амортизация, в связи с этим, не включает 

истощение или деградацию непроизведенных природных ресурсов, таких как земля, минералы или другие 

полезные ископаемые, уголь, нефть, природный газ; также не включает контракты, договоры аренды и 

лицензии. Она также не охватывает истощение или деградацию некультивируемых биологических ресурсов, 

дающих однократно получаемые продукты. Эти снижения стоимости непроизведенных активов включаются 

в отдельную категорию «истощение», которая обсуждается в следующих разделах. 

7.269 Стоимость произведенных активов может снижаться не только потому, что они изнашиваются физически, 

но также вследствие снижения спроса на их услуги в результате технического прогресса и появления новых 

заменителей для них. На практике многие сооружения, включая дороги и железнодорожные пути, идут на 

снос и слом ввиду их морального устаревания. Хотя сроки службы могут быть очень продолжительными для 

некоторых видов сооружений, таких как дороги, мосты, плотины и т. д., они не могут считаться 

бесконечными. Таким образом, амортизацию необходимо рассчитывать для всех видов сооружений, 

включая те, которые находятся в собственности и на содержании единиц государственного управления, а 

также для машин и оборудования. 

7.270 Потери основных фондов, обусловленные обычным или ожидаемым уровнем случайных повреждений, 

также включаются в состав амортизации; речь идет, в частности, о повреждениях активов, используемых в 

производстве, которые возникают вследствие воздействия на них таких рисков, как пожары, ураганы, 

аварии, вызванные человеческим фактором, и т. д. В том случае, если эти виды происшествий происходят с 

предсказуемой регулярностью, они принимаются во внимание при исчислении среднего срока службы 

основных фондов. Для отдельной единицы или группы единиц любая разница между средним и 

фактическим уровнем обычных случайных повреждений за данный период отражается на счете других 

изменений в объеме активов и обязательств. Однако на уровне экономики в целом можно ожидать, что 

фактический уровень обычных случайных повреждений в пределах данного учетного периода может быть 

равным или близким к среднему значению. 

7.271 С другой стороны, потери в результате войн или крупных стихийных бедствий, которые происходят не так 

часто, например, таких как сильные землетрясения, извержения вулканов, наводнения, цунами или 

исключительно разрушительные ураганы, не включаются в состав амортизации. Нет основания включать 

такие потери в счет производства в качестве затрат на производство. Стоимость активов, потерянных в 

результате таких событий, отражается в счете других изменений в объеме активов и обязательств. 

Аналогичным образом, хотя амортизация включает уменьшение стоимости основных средств, 

обусловленное нормальными, ожидаемыми темпами морального устаревания, она не должна включать 

потери, вызванные неожиданными технологическими разработками, которые могут существенно сократить 

сроки службы группы существующих основных фондов. Такие потери учитываются так же, как и потери, 

обусловленные уровнями обычных случайных повреждений, превышающими среднюю величину. 

 

2. Амортизация и арендная плата за использование основных фондов 

7.272 Представляется возможным провести сравнение между амортизацией и арендной платой за активы, 

арендуемые по договору операционной аренды. Арендная плата представляет собой сумму, 

подлежащую выплате пользователем основных фондов их собственнику в соответствии с договором 

операционной аренды или аналогичным контрактом за право использовать эти активы в производстве 

в течение определенного периода времени. Арендная плата должна быть достаточно большой, чтобы 

возместить (i) любые прямые затраты, понесенные собственником, включая затраты по поддержанию 

активов в нормальном состоянии, (ii) уменьшение стоимости активов за данный период (амортизация) и (iii) 

процентные расходы на стоимость актива на начало периода. Процентные расходы могут состоять либо из 

фактически уплачиваемых процентов по заемным средствам, либо из упущенного процентного дохода, 

возникающего вследствие вложения собственных средств в приобретение основного средства вместо 

инвестирования их в финансовый актив. Независимо от того, являются ли основные фонды собственностью 

или взяты в аренду, полные затраты, связанные с использованием основных фондов в производстве, 

измеряются фактической или условно исчисленной арендной платой за актив, а не только амортизацией. В 

том случае, если актив фактически арендуется по договору операционной аренды или аналогичному 

контракту, арендная плата отражается в категории промежуточного потребления как покупка услуг, 

предоставленных арендодателем. В том случае, если собственник и пользователь являются одной и той же 

единицей, прямые затраты отражаются как промежуточное потребление. Амортизация представляет собой 

второй элемент затрат на использование активов. Третий элемент затрат, упомянутый выше, как процентные 

расходы, называется также чистым доходом на капитал. Аналогично амортизации чистый доход на капитал 

является частью добавленной стоимости. Сумма амортизации и чистого дохода на капитал называется 

услугами капитала, предоставленными активом. Услуги капитала обсуждаются более подробно в главе 17 

«Услуги капитала». 
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7.273 Стоимость основного актива для его владельца в любой момент времени определяется приведенной 

стоимостью будущих услуг капитала (то есть стоимостью потока будущих арендных платежей за вычетом 

операционных затрат, дисконтированной к настоящему периоду), которые можно ожидать в течение 

оставшегося срока их службы. Амортизация измеряется как уменьшение между началом и концом текущего 

учетного периода приведенной стоимости остающегося потока будущих услуг капитала. На степень 

уменьшения будет влиять не только величина снижения эффективности актива в течение текущего учетного 

периода, но также сокращение срока службы и темп снижения экономической эффективности актива в 

течение остающегося срока его службы. Уменьшение отражается в средних ценах текущего периода для 

идентичного по качеству актива и должно исключать холдинговые прибыли и убытки. Когда поток будущих 

экономических выгод, определяющий приведенную стоимость, используемую для расчета величины 

амортизации, представляется в виде потоков, которые содержат элемент инфляции, тогда фактор 

дисконтирования должен быть номинальным. В том случае, если потоки измеряются в ценах текущего 

периода, должен применяться реальный коэффициент дисконтирования. Любая из этих процедур позволяет 

получить приведенную стоимость, выраженную в ценах текущего периода. 

7.274 Амортизация представляет собой оценку, ориентированную на будущее, которая определяется будущими, а 

не прошлыми событиями, а именно экономическими выгодами, которые институциональные единицы 

ожидают получить в будущем от использования актива в производстве в течение остающегося срока его 

службы. В отличие от амортизационных отчислений, обычно рассчитываемых в бухгалтерском учете 

предприятий, здесь амортизация не является, по крайней мере в принципе, методом распределения затрат на 

прошлые расходы по приобретению основных фондов между последующими учетными периодами. 

Стоимость основных фондов в данный момент времени зависит только от остающихся экономических 

выгод, которые могут быть получены от их использования, а оценка амортизации должна основываться на 

стоимостях, рассчитанных таким образом. 

 

3. Расчет величины амортизации 

7.275 Основные фонды могли быть приобретены в прошлом в такие моменты, когда и относительные цены, и 

общий уровень цен значительно отличались от цен текущего периода. Для того, чтобы обеспечить 

согласованность с другими записями в том же счете производства, амортизация должна оцениваться на 

основе того же общего набора текущих цен, как тот, который используется для оценки выпуска и 

промежуточного потребления. Амортизация должна отражать лежащие в основе затраты ресурсов и 

относительный спрос в то время, когда осуществляется производство. Она, следовательно, должна быть 

рассчитана с использованием фактических или условно исчисленных цен и арендных платежей за основные 

фонды, которые преобладали в это время, а не тогда, когда товары были первоначально приобретены. 

«Исторические затраты» на основные фонды, то есть изначально уплаченные за них цены, становятся 

неподходящими для исчисления амортизации, поскольку цены меняются во времени. 

7.276 По этим причинам амортизационные отчисления, регистрируемые в счетах бухгалтерского учета 

предприятий, могут не обеспечить подходящей информации для расчета амортизации. Если используются 

данные об амортизационных отчислениях, они должны быть, по крайней мере, скорректированы для того, 

чтобы перейти от исторических затрат к стоимости в текущих ценах. Однако амортизационные отчисления 

для налоговых целей часто намеренно грубо искажаются произвольным образом для того, чтобы повлиять 

на темпы инвестиций, и в лучшем случае вообще часто игнорируются. Поэтому рекомендуется делать 

независимую оценку амортизации вместе с оценкой запаса капитала. Эти оценки могут быть получены на 

основе данных о валовом накоплении основного капитала в прошлом в сочетании с оценками темпов 

снижения эффективности основных фондов в течение срока их службы. 

7.277 В тех случаях, когда это возможно, первоначальная стоимость новых основных фондов должна быть такой, 

которая преобладала на рынке, когда актив был приобретен. Если бы активы всех возрастов и типов 

регулярно продавались на рынке, эти цены должны бы были использоваться для оценки каждого актива по 

мере его старения. Однако отсутствует достаточная информация о ценах подержанных основных фондов, и 

вследствие этого должен быть принят более обоснованный с теоретической точки зрения подход к 

определению цены актива по мере его старения. 

7.278 С концептуальной точки зрения, рыночные силы должны обеспечивать то, что цена приобретения нового 

основного актива эквивалентна приведенной стоимости будущих экономических выгод, которые могут быть 

получены от его использования. Располагая данными о начальной обменной цене и знанием о 

характеристиках рассматриваемого актива, можно спрогнозировать поток будущих экономических выгод и 

непрерывно обновлять значение их остающейся приведенной стоимости. Этот метод получения оценок 

запаса капитала и изменений запаса капитала с течением времени получил название метода непрерывной 

инвентаризации (МНИ). Оценки амортизации получаются как побочный продукт применения МНИ. 
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4. Метод непрерывной инвентаризации 

7.279 В этом разделе представлено краткое объяснение того, как амортизация может быть рассчитана в качестве 

побочного продукта при применении метода непрерывной инвентаризации для получения оценки запаса 

капитала. Общий обзор связи между расчетом амортизации, чистого дохода на капитал и запаса активов 

содержится в главе 17 «Услуги капитала». Более подробные рекомендации по способу расчета оценок запаса 

капитала представлены в Руководстве ОЭСР «Измерение капитала», 2-е издание (ОЭСР, 2009). 

 

Расчет валового запаса капитала 

7.280 Метод непрерывной инвентаризации предполагает необходимость получения оценки запаса существующих 

основных фондов и фондов, находящихся у производителей. Первый шаг состоит в том, чтобы оценить, 

сколько основных фондов, установленных в результате валового накопления основного капитала в 

предыдущие годы, сохранилось к текущему периоду. Для этой цели к инвестициям, осуществленным в 

прошлом, могут применяться средние сроки службы активов или функции дожития, основанные на 

результатах наблюдений либо технических исследований. Основные фонды, приобретенные по различным 

ценам в прошлом, должны быть переоценены в цены текущего периода, с использованием подходящих 

индексов цен для основных фондов. Построение соответствующего индекса цен за длительный период 

времени требует решения сложных концептуальных и практических задач, однако эти технические 

проблемы измерения цен обязательно встают в любом случае при определении балансовой стоимости 

основных фондов. Запас основных фондов, сохранившийся от прошлых инвестиций и переоцененный в 

цены покупателя текущего периода, называется валовым запасом капитала. Валовой запас капитала может 

быть также оценен в ценах заданного базисного года, если есть желание получить годовые ряды данных о 

валовом запасе капитала в объемном измерении. 

 

Методы расчета амортизации и профили эффективности 

7.281 Вклад в производство, получаемый от использования конкретного актива, как правило, со временем 

снижается. Темпы снижения эффективности могут варьироваться в зависимости от типа актива. 

Простейшим для рассмотрения является случай, когда эффективность актива остается неизменной вплоть до 

момента его разрушения ― подобно обычной электрической лампочке. К числу других простых случаев 

относятся ситуации, когда эффективность снижается линейно или экспоненциально на протяжении всего 

срока службы. Другие методы предполагают гиперболический характер снижения эффективности, при 

котором в первые годы наблюдается относительно незначительное уменьшение эффективности, однако с 

течением времени снижение происходит по более крутой траектории. Однако на практике расчеты 

выполняются не для каждого отдельного актива, а для целых когорт активов, имеющих сходный возраст и 

характеристики. Отдельные активы в составе когорты выбывают из эксплуатации в разное время, однако 

профиль зависимости эффективности от выбытия для когорты в целом, как правило, является выпуклым по 

отношению к началу координат. 

7.282 Профили эффективности основных фондов определяют профили экономических выгод, генерируемых ими 

на протяжении срока их службы. После того как профили экономических выгод на протяжении срока 

службы основного актива определены, становится возможным рассчитать амортизацию по периодам. 

7.283 В общем случае в качестве варианта по умолчанию рекомендуется использовать геометрический метод 

расчета амортизации, согласно которому в каждом периоде амортизируется постоянная доля стоимости 

основного капитала. Однако для некоторых видов активов более подходящими могут считаться другие 

профили амортизации. Линейный метод амортизации в большинстве случаев не рассматривается как 

подходящий. 

 

Темпы амортизации 

7.284 Амортизация измеряется как снижение приведенной стоимости остающихся экономических выгод, как 

пояснено выше. Это снижение и темп, с которым оно происходит во времени, должно быть ясно отделено от 

снижения эффективности самих капитальных активов. Хотя эффективность и, следовательно, 

экономические выгоды актива с характеристиками эффективности как у электрической лампочки могут 

оставаться постоянными от одного периода к другому до момента его разрушения, стоимость актива 

снижается с течением времени. Из этого также следует, что амортизация не является постоянной величиной. 

Можно легко показать в этом случае, что снижение приведенной стоимости остающихся экономических 

выгод от одного периода к другому значительно меньше в ранние периоды жизни актива по сравнению с 

периодом, когда актив приближается к концу срока его службы. Амортизация обычно увеличивается по мере 



Неофициальный перевод Статкомитета СНГ 

 

53 
 

старения актива несмотря на то, что эффективность и экономические выгоды остаются постоянными до 

конца. 

 

Значения амортизации 

7.285 Амортизация не должна оцениваться в отрыве от получения набора данных о запасе капитала. Такие данные 

необходимы для составления баланса активов и пассивов; как пояснено в главе 17 «Услуги капитала», а 

попытка определить амортизацию в отрыве от определения уровня запаса актива и динамики снижения его 

цены и эффективности, может привести к ошибке. 

 

I. Истощение 

1. Учет истощения 

7.286 Истощение, в физическом выражении, представляет собой уменьшение объема запасов 

непроизведенного природного ресурса за учетный период, обусловленное извлечением природного ресурса 

экономическими единицами, происходящим на уровне, превышающем уровень его прироста. В 

денежном выражении это соответствует снижению будущих экономических выгод, в связи с 

извлечением, превышающим прирост, которые могут быть получены от данного ресурса, стоимость 

которого рассчитывается на основе физических потоков истощения с использованием цены 

природного ресурса «на месте» (in situ). 

7.287 Для невозобновляемых природных ресурсов, таких как минеральные и энергетические ресурсы, истощение в 

физическом выражении равно объему добытого ресурса, поскольку запасы таких ресурсов не способны 

восстанавливаться в масштабах времени, сопоставимых с продолжительностью человеческой жизни. 

Увеличение запасов невозобновляемых природных ресурсов (например, в результате новых открытий) 

может обеспечивать возможность продолжения их добычи. Однако такое увеличение объема не 

рассматривается как самовосстановление и, следовательно, не компенсирует показатели истощения. Данное 

увеличение должно отражаться в учете как «прочие изменения в объеме активов и обязательств». 

7.288 Для некультивируемых биологических ресурсов, дающих однократно получаемые продукты (например, для 

рыбных ресурсов), равенство между истощением и извлечением в физическом выражении не соблюдается. 

Способность этих ресурсов к естественному воспроизводству и росту означает, что в определенных 

ситуациях, связанных с управлением и извлечением, объем извлеченных ресурсов может быть сопоставлен с 

объемом воспроизведенных ресурсов; в такой ситуации общего физического истощения природного актива 

не происходит. В качестве истощения регистрируется лишь та часть объема извлечения, которая превышает 

уровень прироста; в тех случаях, когда объем извлечения оказывается ниже уровня прироста (например, с 

целью обеспечения регенерации ресурса и, следовательно, создания условий для увеличения объемов 

извлечения в будущем), это регистрируется как отрицательное истощение. Аналогичный подход 

применяется и в отношении базового актива, связанного с культивируемыми биологическими ресурсами, 

дающими однократно получаемые продукты, например, в отношении лесных земель, используемых для 

выращивания деревьев в целях производства древесины. 

7.289 Таким образом, при оценке истощения биологических ресурсов, дающих однократно получаемые продукты, 

необходимо учитывать как извлечение, так и прирост этих ресурсов. В то время как объемы извлечения 

поддаются непосредственному наблюдению, измерение темпов прироста может представлять собой 

сложную задачу и, как правило, требует обращения к биологическим моделям. Такие модели обычно 

учитывают как структуру, так и численность популяций биологических ресурсов. Как показывает их общий 

вид, когда запас или популяция определенного вида ресурса невелики, темп роста также будет низким; 

однако по мере увеличения численности популяции темп роста будет возрастать. В конечном счете, когда 

численность популяции на данной территории достигает предельной емкости этой территории, то есть, 

когда плотность популяции достигает максимума, темпы ее прироста существенно замедляются. 

7.290 Исходя из этой общей модели, для любой заданной популяции можно рассчитать количество животных или 

объем биомассы растений с разбивкой по возрастным или размерным классам, которые могут быть удалены 

из популяции без ущерба для ее способности к самовоспроизводству (т. е. когда начальный запас равен 

конечному запасу). По сути, существует определенный «излишек» или избыток, который может быть 

извлечен из имеющегося запаса. В биологических моделях этот излишек именуется устойчивым объемом 

извлечения. Величина устойчивого объема извлечения возрастает или снижается в зависимости от общего 

размера и структуры популяции. Например, в популяциях с низкими темпами роста устойчивый объем 

извлечения также будет низким. Следует отметить, что один и тот же объем извлечения будет соотноситься 

с устойчивым объемом извлечения по-разному в зависимости от размера самой популяции. 
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7.291 Хотя оценка истощения биологических ресурсов, дающих однократно получаемые продукты, посредством 

использования биофизических моделей может рассматриваться как предпочтительный метод с 

теоретической точки зрения, он все же считается весьма сложным, и его практическое применение может 

оказаться невозможным. Вместо этого, например, в случае древесины, для оценки будущей ресурсной 

ренты, получаемой от лесных земель, может использоваться чистый годовой прирост (т. е. естественный 

прирост), рассчитанный на основе данных лесных инвентаризаций, за вычетом ожидаемого объема вырубки 

деревьев. 

7.292 Земельные ресурсы и возобновляемые источники энергии, как правило, не подвержены истощению. Однако 

в ряде случаев стоимость земли может быть объединена со стоимостью других активов; вследствие этого 

совокупная стоимость может подлежать истощению (или амортизации). Примером тому служат лесные 

земли (см. выше). 

7.293 Истощение не отражается в тех случаях, когда сокращение объема природного актива обусловлено 

непредвиденными событиями, такими как потери вследствие экстремальных погодных явлений или 

пандемических вспышек заболеваний. Подобные сокращения учитываются как катастрофические потери (т. 

е. как другие изменения в объеме активов и обязательств), тогда как истощение является следствием 

извлечения природных ресурсов экономическими единицами. 

7.294 Истощение также измеряется в денежном выражении путем оценки физических потоков истощения с 

использованием цены природного ресурса «на месте» (in situ). Денежная стоимость истощения равна 

изменению стоимости природного ресурса, обусловленному его физическим истощением. В следующем 

подразделе разъясняется, как может быть произведен этот расчет. 

7.295 Снижение стоимости непроизведенных нефинансовых активов (за исключением непроизведенных 

природных ресурсов) вследствие их использования в процессе производства не учитывается в составе 

истощения, а классифицируется как «другие изменения в объеме активов». Рассмотрение возможного 

альтернативного подхода к учету, например, как издержек производства по аналогии с истощением, 

включено в Программу исследований СНС-2025. 

 

2. Расчет величины истощения 

7.296 Для получения денежных оценок истощения невозобновляемых минеральных и энергетических ресурсов 

необходимо разложить приведенную стоимость будущей ресурсной ренты на количественную и ценовую 

составляющие. Соответствующим количественным показателем является объем ресурса, который, как 

ожидается, будет извлечен в течение всего срока жизни актива. Этот показатель объема тот же, что 

используется при оценке стоимости самого актива. Затем можно рассчитать неявную цену актива, разделив 

денежную стоимость актива на данный количественный показатель; по сути, эта цена представляет собой 

дисконтированный ряд будущих значений ресурсной ренты в расчете на единицу. Денежная оценка 

истощения может быть получена путем умножения объема ресурсов, извлеченных в течение года, на 

среднюю цену актива на начало и на конец данного года. 

7.297 Для оценки истощения биологических ресурсов, дающих однократно получаемые продукты, может 

применяться процедура, аналогичная той, что используется для невозобновляемых минеральных и 

энергетических ресурсов; при этом, однако, в случае биологических ресурсов истощение может быть как 

положительным, так и отрицательным в зависимости от того, превышает или нет объем извлечения ресурсов 

их (чистый) естественный прирост. 

7.298 Более подробную информацию об оценке истощения в физическом и денежном выражении можно найти в 

публикации Центральная основа СПЭУ, в частности в главе 5 (раздел 5.4.2 и Приложение A5.1). 
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Приложение к главе 7: Отделение выпуска деятельности по хранению от 

холдинговых прибылей и убытков 

 

A. Введение 

7A.1 В пунктах с 7.157 по 7.160 говорится о том, что в некоторых случаях увеличение стоимости товаров, 

находящихся в запасах, может рассматриваться как результат деятельности по хранению товаров, а не как 

холдинговые прибыли. В этом приложении представлено более подробное обсуждение этого вопроса и 

рассматриваются примеры того, в каких случаях более целесообразно трактовать увеличение стоимости 

продукта как результат производственной деятельности и как оно может быть отделено от остающихся 

холдинговых прибылей и убытков. 

 

1. Затраты на хранение и холдинговые прибыли и убытки 

7A.2 Нахождение продуктов в запасах всегда предполагает затраты независимо от того, находятся ли они в 

запасах их производителя или предприятий оптовой и розничной торговли на следующих этапах цепочки. 

Эти затраты связаны с предоставлением помещений для хранения, обеспечением информации об уровнях и 

видах запасов, с предоставлением изъятых запасов клиентам, с обновлением уровня запасов путем 

приобретения товаров на замену (кроме затрат на сами товары). Эти затраты являются частью основной 

цены, получаемой производителем, либо возмещаются за счет наценок, применяемых оптовыми и 

розничными продавцами. Эти понесенные затраты включаются в промежуточное потребление, 

вознаграждение работников и затраты капитала. Могут быть также случаи, когда специализированные 

предприятия отрасли хранения предоставляют услуги другим производителям, и их затраты также 

включаются в промежуточное потребление. 

7A.3 Для большинства продуктов, называемых продуктами «типа I», это единственный аспект хранения, который 

имеет значение. Все затраты, связанные с хранением, включаются в затраты на производство. Стоимость 

товаров, когда они изымаются из запасов, оценивается по затратам на их производство или по ценам 

приобретения товаров для замены выбывших товаров на момент изъятия. Как следствие этого, выпуск 

измеряется, исключая любое изменение в стоимости продуктов, находящихся в запасах; это изменение в 

стоимости должно рассматриваться как холдинговая прибыль и убыток, как это показано в следующем 

примере. 

7A.4 Предположим, что предприятие оптовой торговли покупает и продает 100 упаковок стирального порошка в 

течение каждого периода и для того, чтобы реагировать на колебания в спросе, имеет в запасах 10 упаковок. 

На начало периода цена упаковки равна 2, так что общая стоимость запасов равна 20. В течение периода 

затраты на приобретение упаковки увеличились до 2,1. Стоимость 10 упаковок в запасах увеличилась до 21, 

но увеличение стоимости, равное 1, отражает тот факт, что если бы 10 упаковок были изъяты из запасов для 

продажи и заменены идентичными продуктами, стоимость приобретения новых продуктов была бы равна 

21. Поскольку выпуск продукции измеряется с учетом всех товаров (как вновь произведенных, так и 

изъятых из запасов), оцененных по новой цене 2,1, увеличение стоимости запасов на 1 не включается в 

показатели производства, а отражается только на счете переоценки. Именно этот счет показывает, каким 

образом запас в 10 пакетов на начало периода стоимостью 20 заменяется аналогичным запасом в 10 

упаковок на конец периода, который теперь оценивается в 21. 

 

B. Товары, реальная стоимость которых меняется с течением времени  

7A.5 Существуют три конкретных случая, когда трактовка, описанная выше, является неудовлетворительной 

ввиду действия других факторов во время нахождения товаров на хранении. Товары в этом случае 

описываются как продукты «типа II». Три конкретных обстоятельства описаны ниже: 

a. Товары, имеющие длительный период производства; 

b. Товары, физические характеристики которых меняются во время нахождения их в запасах; 

c. Товары, в отношении которых происходят сезонные изменения в спросе или в предложении, но 

не в том и другом одновременно. 

Каждый из этих случаев обсуждается ниже. 
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1. Товары с длительным периодом производства 

7A.6 Когда продукт находится в запасах в течение длительного периода времени вследствие продолжительного 

производственного процесса, факторы дисконтирования должны быть применены при исчислении 

стоимости работ, проделанных в каждом периоде до даты доставки. Например, если строительный проект, 

окончательная стоимость которого равна 200, осуществляется равномерно в течение четырех лет, было бы 

нереалистично считать, что вклад в производство в первый год составляет 50. Любой покупатель принял бы 

во внимание тот факт, что он не сможет реализовать стоимость этого производства в течение еще трех лет, и 

соответственно снизил бы стоимость. По мере того, как проходит время, у единицы, владеющей этими 

активами, возникает доход вследствие постепенного уменьшения действия дисконтирующего фактора. 

Данный случай рассматривается в главе 17 «Контракты, договоры аренды, лицензии и разрешения», где 

приводятся все подробности этого числового примера. 

7A.7 Считается, что на практике необходимо применять фактор дисконтирования только в отношении товаров с 

большой стоимостью и длительным периодом производства, когда товары отражаются как незавершенное 

производство в течение многих периодов, прежде чем производство будет завершено. 

 

2. Товары, физические характеристики которых изменяются 

7A.8 Второй набор обстоятельств относится к товарам, физические характеристики которых меняются в процессе 

хранения, поскольку созревание является частью производственного процесса. Это такие товары, стоимость 

которых увеличивается, несмотря на отсутствие изменений в общем уровне цен или изменений 

относительных цен, так как происходит улучшение качества товаров во время нахождения их на хранении. 

Примерами являются ферментация, влияющая на продукты питания, и выдержка вина и спиртных напитков. 

При изъятии продукта из мест хранения он физически отличается от вновь произведенного продукта, 

вступающего в фазу созревания, поэтому будет неправильным использовать величину затрат на 

приобретение новых продуктов, поступающих в запасы, как стоимость продуктов, изымаемых из запасов. 

Вопрос состоит в том, как отделить увеличение стоимости в результате созревания от увеличения стоимости 

рассматриваемых товаров в результате общего повышения цен. 

7A.9 Предположим, что продукту требуется три года для достижения достаточной степени зрелости, 

позволяющей выставить его на продажу, и что существует конечный спрос на этот продукт на протяжении 

всего периода до момента достижения им указанного состояния. Если данный товар является предметом 

торговли, даже находясь в незрелом состоянии, то будут существовать цены для незрелого, только что 

произведенного продукта, а также для продукта в возрасте один год, два года и для полностью созревшего 

продукта. При условии, что данный продукт уже прочно утвердился на рынке, в любой момент времени 

будет наблюдаться наличие совокупности как только что произведенных изделий, так и изделий, имеющих 

степень зрелости, соответствующую одному, двум и трем годам. Если существуют цены на продукты 

различной степени зрелости, отделение стоимости хранения может быть несложной задачей. В первом году 

новый продукт будет трансформирован в продукт со степенью зрелости в один год. Если цена нового 

продукта Р0, а его цена после нахождения в запасе в течение года — Р1, и t — это первый год, t +1 — второй 

год, то изменение стоимости количества Q продукта, будет равно Q(P1,t+1 – P0,t). Увеличение стоимости 

произошло в результате действия двух факторов: увеличения цены нового продукта, произведенного в 

прошлом году, до цены аналогичного нового продукта, произведенного в настоящем году, Q(P0,t+1 – P0,t) и 

разницы между ценой аналогичного нового продукта, произведенного в этом году, и ценой продукта, 

достигшего степени зрелости в один год в этом году, Q(P1,t+1 – P0,t+1). Применяя разницу в ценах к 

соответствующим показателям объемов, получаем, что первая разница представляет собой холдинговую 

прибыль, а вторая ― стоимость выпуск деятельности по хранению. 

7A.10 Тождество: 

увеличение в стоимости продуктов за время от периода t до периода t+1 

равно изменению в стоимости продуктов той же степени зрелости (или выдержки) за время от 

периода t до периода t+1 (трактуется как холдинговая прибыль) 

плюс изменение в стоимости продуктов последовательных этапов достижения зрелости (или 

выдержки) в периоде t+1, являющееся выпуском деятельности по хранению, 

справедливо для любых двух последовательных периодов времени. Таким образом, во втором году 

увеличение цены продукта годичной выдержки в начале года по сравнению с ценой продукта годичной 

выдержки в конце года представляет собой холдинговую прибыль, а разница между ценой продукта 

годичной выдержки в конце года и ценой продукта двухлетней выдержки в тот же момент времени 

представляет собой выпуск деятельности по хранению и т. д. 

7A.11 Тождество в пункте 7А.10 соблюдается в случае оценки в текущих ценах, когда каждый элемент тождества 
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включает (или состоит из) номинальную холдинговую прибыль (или убыток) или когда каждый элемент 

тождества дефлятируется с помощью индекса общего уровня инфляции, так что каждый элемент тождества 

включает реальную холдинговую прибыль (или убыток). В объемном выражении, как при отсутствии 

повышения цен, увеличение стоимости рассматривается как выпуск деятельности по хранению. 

7A.12 На практике весьма вероятно, что не существуют надежные ряды данных о ценах в различные моменты 

процесса созревания продуктов. Возможно, могут существовать некоторые близкие эквиваленты, но даже 

это маловероятно. Возникает вопрос: каким образом выпуск деятельности по хранению может быть отделен 

от холдинговой прибыли при отсутствии этих цен? 

7A.13 На основании длительного опыта производитель может сделать разумный прогноз относительно увеличения 

стоимости в связи с хранением. Предположим, что в каком-то случае он ожидает, что стоимость в объемном 

выражении после трех лет будет в два с половиной раза больше стоимости затрат на производство нового 

продукта. Если новый продукт стоит 100, то этот продукт спустя три года с учетом зрелости будет стоить 

250. Это предполагает, что объем выпуска деятельности по хранению равен 50 в каждом из следующих трех 

лет. (По аналогии с продуктом строительства с длительным сроком производства, который был обсужден 

выше, в принципе, фактор дисконтирования должен быть применен к начальным 100 и к первым двум 

добавлениям в размере 50, так как продукт еще не будет готов для продажи до конца третьего года). При 

отсутствии информации об увеличении цены на продукт по отношению к общему увеличению цен, 

возможно, придется предположить, что нет реальной холдинговой прибыли, и фактическое увеличение 

стоимости должно рассматриваться как выпуск деятельности по хранению в текущих ценах. Когда цена 

полностью готового продукта станет известной, могут быть сделаны некоторые поправки, или, из 

практических соображений, разница между первоначальным прогнозом и результатом, скорректированным 

на индекс общей инфляции, может рассматриваться как реальная холдинговая прибыль или убыток. 

7A.14 Решение, основанное на предположении, что выпуск деятельности по хранению не зависит от колебания 

относительных цен, не является идеальным, но при обстоятельствах, когда большая часть увеличения цены 

связана с деятельностью по хранению, и отсутствует лучшая исходная информация, этот подход дает 

прагматичную оценку выпуска в связи с хранением, что будет лучше, чем предположение о том, что все 

увеличение стоимости является холдинговой прибылью. 

 

3. Товары с сезонным характером спроса и предложения 

7A.15 Третий случай, когда изменение стоимости не может быть целиком отнесено к холдинговой прибыли или 

убытку, касается ситуации, когда товары помещены на хранение, для того чтобы воспользоваться 

колебаниями в характере спроса и предложения в течение года. Наиболее распространенным случаем 

является хранение основной продовольственной культуры, такой как кукуруза, сбор урожая которой 

осуществляется в относительно короткие сроки, но спрос на которую является относительно постоянным в 

течение года. Как следствие этого, цена повышается по мере сокращения запасов до следующего урожая, 

когда увеличение поставок вызовет новое понижение цен. Можно представить и обратную ситуацию, когда 

спрос носит сезонный характер, однако производителям экономически выгодно выпускать товар на 

протяжении всего года или, по крайней мере, большей его части, даже если значительную часть этого 

времени произведенная продукция поступает прямо в запасы и остается там до момента пикового спроса. 

7A.16 Причина, по которой данный тип продукта отличается от продукта типа I, заключается в том, что подобно 

товарам, чьи характеристики меняются в процессе созревания, цена на него растет относительно общего 

уровня инфляции более или менее предсказуемым образом вследствие эффекта «перемещения» товара во 

времени: из периода изобилия в период относительного дефицита. Это представляет собой другую 

мотивацию по сравнению с хранением товаров в спекулятивных целях, когда отсутствует сложившийся 

тренд возможного повышения цен и не существует заранее определенного периода, в течение которого 

товары могут храниться в запасах. 

7A.17 Идеальной является ситуация, при которой наблюдается четко выраженная и устойчивая сезонная 

закономерность ожидаемого роста цен на сельскохозяйственную культуру. В таком случае сезонная 

динамика цен может быть использована для определения выпуска деятельности по хранению, а оставшаяся 

часть прироста стоимости должна рассматриваться как холдинговая прибыль и убыток, которые в обычном 

порядке могут быть разделены на реальную и нейтральную составляющие. 

7A.18 Однако, имея в виду, что общий объем урожая может значительно отличаться от года к году и что 

фактическое время уборки урожая может также несколько меняться от года к году в зависимости от 

погодных условий, установить точный сезонный тренд изменений цен может быть непросто. В таком случае 

практическое предложение будет аналогично тому, которое сформулировано в отношении трактовки 

созревания продуктов в условиях ограниченной информации. Принимаемое предположение состоит в том, 

что увеличение цены будет приписано действию двух факторов, первый из которых — увеличение цены, 

соответствующее общему росту цен. Элемент увеличения стоимости запасов, соответствующий этому 
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фактору, должен рассматриваться как номинальная холдинговая прибыль и убыток. Вторым фактором, 

обусловливающим рост цен, является сезонная ценность дефицита; этот элемент следует рассматривать как 

выпуск деятельности по хранению. Допущение о том, что весь прирост стоимости за вычетом той его части, 

которая соответствует общему росту среднего уровня цен, обусловлен исключительно хранением, 

подразумевает отсутствие реальной холдинговой прибыли. 

 

4. Кто получает выгоду от увеличения стоимости товаров, находящихся в запасах? 

7A.19 Тот факт, что продукты типа II связаны с формированием выпуска деятельности по хранению, зависит 

только от типа продукта, а не от производителя. Если фермер выращивает сезонную культуру, а затем 

помещает большую ее часть на хранение, чтобы реализовывать ее непрерывно в течение года, он 

регистрирует экономическую выгоду от прироста стоимости, обусловленного хранением, в своем выпуске. 

Однако, если он продает весь собранный урожай во время его сбора другой единице (например, 

предприятию оптовой торговли), и эта единица направляет его в запасы и продает его непрерывно в течение 

года, тогда эта единица получает выгоду от хранения товаров в запасах и отражает в своем выпуске эти 

выгоды, которые в первом случае были бы зарегистрированы в выпуск фермера. Сколько бы раз продукты 

типа II ни переходили из рук в руки за период между их производством и продажей, стоимость выпуска 

деятельности по хранению будет той же самой. Весьма вероятно, что каждый раз, когда происходит переход 

товара из одних рук в другие, увеличивается связанное с этим промежуточное потребление, так что 

добавленная стоимость сократится, но выпуск останется тем же самым. Таким образом, увеличение 

стоимости товаров накапливается у единицы, хранящей товары, если они являются товарами типа II, и 

держатель запасов — предприятие оптовой или розничной торговли, которое может иметь выпуск, так же 

как первоначальный их производитель. 

 

5. Когда регистрируется выпуск деятельности по хранению? 

7A.20 Выпуск деятельности по хранению производится на непрерывной основе. Для того чтобы иметь подробную 

информацию о производстве и запасах, выпуск деятельности по хранению должен рассчитываться период за 

периодом. Если товары, стоимость которых меняется, остаются в запасах, собственник товаров имеет 

выпуск, который рассматривается как пополнение запасов материальных оборотных средств. Даже если 

количество товаров в запасах не меняется, их оценки, скорректированные на различия в качестве, меняются, 

что отражает увеличение цен, рассматриваемое как результат изменения в качестве, а не как холдинговая 

прибыль. 

 

Несколько примеров 

7A.21 Эти простые примеры демонстрируют, как работает приближенный подход к расчету хранения при 

различных допущениях. 

 

Пример 1 

7A.22 Единица А приобретает товары стоимостью 100, и их стоимость увеличивается до 110 к середине года 2, 

когда она их продает. В конце года стоимость запасов равна 108. В течение данного периода общая 

инфляция отсутствует. 

7A.23 В год 1 единица A регистрирует выпуск, равный 8, и пополнение запасов на общую сумму 108. В год 2 A 

регистрирует выпуск, равный 2, пополнение запасов на сумму 2 и продажу товаров, изъятых из запасов, на 

сумму 110. 

 

Пример 2 

7A.24 Товары, купленные в Примере 1 также вырастают в цене в соответствии с инфляцией, так что они стоят 115 

к концу года 1 и 120 при выбытии. 

7A.25 Записи для года 1 дополняются записями о холдинговой прибыли в размере 7 в году 1. На конец года 1 

необходимо сделать новую оценку ожидаемого уровня цен на момент изъятия. Если оценка равна 117, что 

демонстрирует то же самое увеличение в абсолютном выражении по сравнению с ранее ожидаемым, тогда 

холдинговая прибыль в размере 3 будет отражена в году 2. 
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Пример 3 

7A.26 Товары в примере 1 проданы единице В за 105 в течение года. В хранит их в запасах до момента их продажи 

за 110 в то же самое время в году 2. 

7A.27 В году 1 единица А имеет выпуск, равный 5 и приобретение товаров для пополнения запасов в размере 105. 

А изымает товары из запасов в размере 105 и продает их единице В. В имеет выпуск в году 1 в размере 3, 

который отражается как добавление к запасам. Стоимость общего добавления к запасам единицы В году 1 

равна, таким образом, 108. В году 2 выпуск единицы В составляет 2, добавления к запасам составляют 2, и 

продажи, равные изъятиям из запасов, составляют 110. 


